Delarsrapport

Tillvéixt, lonsamhet April - juni
och kassaﬂaden «  Nettoomsdattning 323,5 mkr (217,8)

«  Bruttoresultat 59,5 mkr (38,5)
«  EBITA 14,9 mkr (8,5)

Nettoomsdttning «  Justerat nettoresultat 11,3 mkr (6,4)
+  Kassafléde (IBpande verksamheten) 10,0 mkr (-3,2)
323,5 MKR (+49 %)
Januari - juni
EBITA +  Nettoomsattning 615,5 mkr (419,1)
«  Bruttoresultat 111,5 mkr (74,1)
«  EBITA 24,6 mkr (16,6)
° T T
14'9 MKR (+75 /°) »  Justerat nettoresultat 18,2 mkr (12,2)
+  Kassafléde (Ispande verksamheten) 20,8 mkr (1,4)
Kassaflode
Viktiga handelser under perioden
10,0 MKR

Investeringsl@nen om 60 mkr har amorterats och ersatts
av checkrakningskrediter i Adtraction och Adservice.

Bruttoresultat & EBITA R12
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Affarsmodell

Adtraction driver en digital marknadsplats dér képsidan utgdrs av annonsérer och sdljsidan av partners.
Annonsoérer samarbetar med partners for att marknadsféra sina produkter eller tjanster online, och
betalar provision via Adtraction nér detta ger upphov till férsaljning.

Partners, till exempel influencers, appar
och digitala magasin, marknadsfér
produkter eller tjénster frén annonséren
med hjdlp av annonser eller lankar.

o,

En annonsér, till exempel en e-handlare,
ansluter sig till Adtractions plattform och
fér tillgang till partners som marknadsfér
annonsoérens produkter och tjénster.

Riskfri betalningsmodell

Affarsmodellen dar prestationsbaserad, vilket in-
nebdr att en annonsér endast betalar ersattning
till en partner nar en faktisk transaktion, det vill
sdga ett kdp eller annan vardeskapande héndelse,
har férmedlats. Detta kallas ofta CPA (Cost Per Ac-
tion) och skiljer sig fr&n traditionell marknadsféring
dar annonsdéren oftast tar risk genom fasta avgifter
och utan garanterat resultat.

Adtraction tar i regel inga fasta avgifter sGsom
anslutnings- eller licensavgifter. Det ar alltsé
mojligt for en annonsér att marknadsféra sina
produkter eller tjanster via Adtraction och endast
betala efter att detta har resulterat i bekraftad
férsaljning.

Adtractions intdkter genereras ur den provision
som annonsérer betalar partners via bolagets
plattform.
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Annonséren betalar, via Adtraction,
provision per transaktion till den partner
som formedlat képet. Adtractions intakter
utgdrs av en andel av provisionen.

En besékare klickar pd en annons
eller lank och genomfér ett kdp
pé& annonsdrens webbplats, vilket
spdras av Adtraction.

Intdktsmodellen skapar en gemensam
incitamentsstruktur  for samtliga
parter. Sdledes har Adtraction starka incitament
att stdndigt skapa maximalt vdrde for sévdl
annonsérer som partners, vilket ger upphov till
starka natverkseffekter.

plattformens

Transaktioner
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ADTRACTION
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VD-ord

Adtractions nettoomsdattning vaxte med 48,6 %
under det andra kvartalet och bruttoresultatet
med 54,6 %. EBITA 6kade med 75 % till 14,9 mkr
och kassaflédet frdn den l6pande verksamheten
uppgick till 10,0 mkr. Adtraction levererade alltsé
tillvaxt, ldbnsamhet och starka kassafléden under
kvartalet.

Véra annonsérer (kunder) betalar enbart for faktiska
ordrar och kundanskaffningskostnaden via Partner
Marketing ar normalt sett I&g jamfért med andra
marknadsforings- och férsaljningskanaler. Partner
Marketing dr alltid ett tryggt val fér annonsérer och
forstds extra tryggt i osdkra tider.

Jag vill &terigen lyfta fram att Adtraction redovisar
enligt K3 vilket innebdar att forvarvad goodwill
och immateriella tillgéngar regelmdssigt skrivs av
med 20 % i &rstakt. Jag rekommenderar den som
analyserar Adtractions fundamentala verksamhet
att fokusera pd& EBITA och justerat nettoresultat
eftersom avskrivningar av immateriella tillg&ngar
inte pAverkar kassaflédet. Adtraction aktiverar inte
utvecklingskostnader eller ndgra andra kostnader.

Tillvaxt
Adtractions tillvaxtstrategi bygger pd tre delar:

Tillvéxt p& befintliga marknader

Under det andra kvartalet uppgick den organiska
omsdattningstillvaixten for Adtraction till 2 %. Tio
av tolv marknader véxte organiskt. Den totala
organiska tillvéixten blev dock lag eftersom
tillvaxten var negativ p& vissa nyckelmarknader
(Sverige och Spanien, mer om detta nedan).

Adtractions bruttoresultat véxte organiskt med 13
%. Den hogre tillvaxten for bruttoresultatet férklaras
bl.a. av att en stérre andel av bruttoresultatet kom
frdn e-handel som har hoégre bruttomarginal @n
finans, en annan geografisk mix och Adservices
bidrag till Adtractions affar. For Adtraction Group
som helhet okade andelen finans tack vare
tillskottet av Adservices verksamhet.

Foérvérv
Tio av tolv marknader véxte organiskt under

kvartalet, men netto var den organiska tillvaxten
2 %. Trots detta vaxte nettoomsattningen med 49 %.
Skillnaden mellan rapporterad tillvéixt och organisk
tillvaxt ar hanfoérlig till forvarvet av Adservice. Den
forvarvade nettoomsdttningen uppgick alltsd till
47 % det andra kvartalet. Adservices organiska
tillvéxt var -6 %. Det férklaras huvudsakligen av en
utmanande marknad fér konsumentkrediter.

Geografisk expansion

Vi har fér ndrvarande inga planer pd att etablera
ytterligare marknader. Vart fortsatta fokus dar
tillvaixt och lénsamhet p& samtliga marknader. Vi
kan konstatera att var expansionsmodell fungerar
och att vi gor bra affdrer i b&de Italien och Frankrike.

Lénsamhet

EBITA uppgick till 14,9 mkr vilket motsvarar en
marginal om 4,6 % under kvartalet. | relation till
bruttoresultatet uppgick EBITA till 25,0 %. EBITA
6kade under perioden med 75 %.

Adtractions EBITA-marginal uppgick till 3,8 %
och Adservices till 6,4 %. Adtraction ska leverera
en vdasentligt hogre marginal. Den huvudsakliga
forklaringen till den ldga marginalen ar att vi har
byggt en organisation och en kostnadsmassa for
en hoégre organisk tillvéxt. Personalkostnader har
okat mer an bruttoresultatet. Mélbilden ar att 6ka
marginalen genom att 6ka bruttoresultatet Sver
tid.

Kassafloden
Vi fortsatter att fokusera p& att generera goda
kassafléden.

Kassaflode frdn den I6pande verksamheten
uppgick till 10,0 mkr wunder det andra
kvartalet. Adtraction har typiskt sett ett lagt
investeringsbehov. Det innebdr att kassaflode frdn
den I6pande verksamheten éver tid ska vara i nivé
med det justerade nettoresultatet. Férandringar
av rorelsekapitalet kan dock leda till avvikelser i
enskilda kvartal, varfér det &ar meningsfyllt att folja
utvecklingen pé rullande tolv md&naders basis.



Nu och framgent

Vi fokuserar mycket pd& Adtraction Plus. Butiker
som dar anslutna till Adtractions plattform kan utan
teknisk implementation beléna sina kunder med
attraktiva erbjudanden frdn andra e-handlare,
och samtidigt fa sitt eget erbjudande presenterat
i deras butiker. For de flesta @r detta en helt ny
trafikkalla, som bidrar till nya kunder och tillvéxt,
men dven till 6kad kundlojalitet.

Adtraction Plus lanserades i Sverige i 2021 och
har sedan dess vuxit kraftigt pd den nordiska
marknaden. | dag ar fler an 200 butiker anslutna
till tjansten, bland andra Lyko, Matsmart, Hallon
och Interflora.

2020 foérvarvade Adtraction det schweiziska
bolaget Connects och 2021 férvarvades danska
Digital Advisor. Den 15 augusti meddelade vi att
samtliga annonsérer och partners har migrerats
till Adtractions plattform utan att egentligen
forlora ndgon volym. Istdllet har vi realiserat
natverkseffekter och vuxit vér affar i Danmark
och Schweiz. Vi har skyndat I&dngsamt och det har
fungerat som vi téinkt oss med néjda kunder och
partners. Detta skapar tillforsikt infor framtida
férvarw.

Véra dotterbolag Klara L&n och Bundler har haft
ett bra forsta halvér. Klara Lan levererar tillvéixt och
I6nsamhet och Bundler har skapat flera fantastiska
affarer med prenumerationstjéinster och acquirers.
Jag tror att Bundler om négra &r kommer att vara
stort och I6nsamt!

Integrationen med Adservice gdr mycket bra. Vi
samarbetar pd ett bra satt och vi kommer framdver
att ha gemensamma kontor pd flera marknader.

Marknaden ar fortsatt utmanande fér Adtractions
kunder i finansvertikalen. Centralbankers
rantehojningar leder till Iagre kreditvolymer. Nagon
gding upphor rantehdjningarna och s& sméningom
kommer rantorna att sénkas. D& kommer ocksé
utvecklingen for konsumentkrediter att vanda. Jag
kommer dock inte att spekulera i nér detta sker.

Vi bedémer att den l&ngsiktiga tillvéxten for

Thank you for shopping with us!

Nextory ﬁ

Choose yourvake code.

Bilden &r en lllustration av Adtraction Plus-widgeten
som visas for konsumenter i annonsérernas check-out.

e-handel kommer att fortsdtta dven om vissa av
vara kunder kan se negativ tillvéixt de ndrmaste
kvartalen.

Jag ndmnde tidigare att tio av tolv marknader
har vuxit for Adtraction. Vi ser positiv tillvéixt
i Norge, Finland, Danmark, Polen, Tyskland,
Schweiz, Storbritannien, Nederldnderna,
Frankrike och Italien. Vi vinner marknadsandelar
i samtliga dessa lander och i de flesta fall &r den
underliggande marknadstillvéixten positiv. Vi
véxer inte i Spanien och Sverige. | Sverige handlar
det om en svag marknad fér b&de e-handel och
konsumentkrediter. Adtraction har bdattre tillvéixt
an e-handeln generellt, men eftersom vi ar tydliga
marknadsledare inom béde e-handel och finans
sd pdverkas vi ndr kundens marknad dar svag. |
Spanien handlar det mer om budgetrestriktioner
for viktiga kunder och en svag marknad.

Vi raknar med en liknande utveckling under det
tredje kvartalet. Fin tillvaxt p& de flesta marknader,
menintei Sverige och Spanien. Sammantaget har vi
sett en kraftig férvérvad tillvéixt och en svagt positiv
organisk tillvéxt i bérjan av det tredje kvartalet. For
Adservice ser vi en liknande utveckling i bérjan av
det tredje kvartalet som under det andra kvartalet,
dvs en svagt negativ tillvaxt. Augusti férra Aret
var en exceptionellt bra ménad fér Adservice och
augusti 2023 ser ut att bli en mer normal ménad.
Sammantaget forvantar vi oss darfér en ndgot mer
negativ tillvaixt for Adservice i Q3 an i Q2.



Adtraction har en nettokassa pd cirka 76 mkr. Vi
fortsatter att leverera tillvaxt, Ibnsamhet och ser en
fin positiv trend i verksamhetens starka kassafléden.
Positiva kassafléden har vi levererat varje ar sedan
2010. Det ar inget sjalvandamal att sitta pd en
nettokassa. Vikommer darfér antingen att anvénda
kassan till forvarv under 2023-24 eller betala
utdelning for verksamhetsd@ret 2023. Den 17 augusti
kommunicerade styrelsen en utdelningspolicy for

Simon Gustafson
VD & Grundare

Adtraction i ett pressmeddelande.

Adtractions affarsmodell d&r fantastisk. Véra
kunder betalar bara for faktiska resultat och véra
partners tj@nar mer pengar genom Adtraction
an andra annonseringsmodeller. Aven i en svag
marknad levererar vi tillvéxt, IGnsamhet och starka
kassafloden. Vi ser saklart fram emot att visa vad vi
kan i en starkare marknad!



Kommentarer till rapporten

Nettoomsdttning

Nettoomsdattningen under det andra kvartalet
uppgick till 323,5 mkr (217,8), vilket motsvarar en
okning pd& 49 %. Adtractions organiska omsdattning
véxte med 2 % samtidigt som Adservice minskade
sin omsdattning med 6 %. Sammantaget innebdr det
2 % organisk och 47 % forvarvad tillvéxt i kvartalet.

Bruttoresultat

Bruttoresultatet uppgick till 59,5 mkr (38,5), en dkning
med 54,6 %. Bruttoresultatet fordelas p& e-handel
31,6 mkr (22,2), finans 25,0 mkr (14,6), resterande
ar hanférlig till évrig verksamhet 3,0 mkr (1,8).
Bruttomarginalen var 18,4 % (17,7). Bruttoresultatet
vaxer snabbare dn omsdttningen, det beror
framforallt p& att e-handel och évrig verksamhet
stér for en hogre andel av bruttoresultatet i
Adtraction under kvartalet.

Resultat

EBITA uppgick till 149 mkr (8,5), en 6kning med
75 %. Marginalen ékade till 4,6 % (3,9 %). Sekventiellt
ligger nu kostnadsmassan i nivd med tidigare
kvartal dd vi som tidigare kommunicerat dragit ned
pd rekryteringstakten.

Kassafléde

Kassaflodet frdn den l6pande verksamheten var
10,0 mkr (-3,2). Vad avser investeringsverksamheten
s& har det slutgiltiga forvarvspriset av Adservice
faststdllts till ett ndgot lagre an det prelimindra
forvarvspriset som betalades i det forsta
kvartalet. Detta medfér en positiv effekt pd
investeringsverksamheten. Vidare har resterande
del av outbetald utdelning i Adservice betalats,
samt att l&net som togs for att finansiera forvarvet
har &terbetalats i sin helhet och ersatts av

checkrakningskrediter vilket kommer innebdra
lagre rdantekostnader framgent. Det totala
kassaflodet for kvartalet uppgdr till -550 mkr
(-5,8). Nettokassan uppgick vid kvartalets utgéng
till 75,9 mkr.

Konsolidering

Adservice forvarvades den sista januari och
konsolideras in i Adtraction Groups resultatrékning
frdn den forsta februari. Adservice ér dérmed helt
konsoliderat i kvartalet.

Foérvarvsanalys

Den upprattade foérvarvsanalysen som ligger
till grund for foérdelningen mellan Goodwill
och immateriella anléggningstillgdngar samt
avskrivningarna pd dessa skall tills vidare ses som
prelimindr. Den slutgiltiga forvarvsanalysen kommer
att faststdllas ett &r efter att forvarvet slutfordes.

Viktiga hdndelser under perioden
Investeringsldnen om 60 mkr har amorterats och
ersatts av checkrdkningskrediter i bdde Adtraction
och Adservice. Dessa kommer endast delvis
utnyttjas under en kort period varje ménad.

Den 20 april holl Adtraction Group d&rsstdmma.
P& stdmman gavs ett emissionsbemyndigande
till styrelsen som galler fram till nasta &rsstdmma.
Syftet med bemyndigandet ar att ge styrelsen
flexibilitet i arbetet med att sdkerstdlla att bolaget
pd ett dndamdlsenligt satt kan finansiera forvary
av bolag, verksamheter och andra tillgdngar.

Viktiga hdndelser efter periodens slut
Den 17 augusti kommunicerade Adtraction en
uppdaterad utdelningspolicy.

Specifikation av resultat och minoritetens andel av resultatet, mkr

Jan-jun 2023 Jan-jun 2023

EBIT -6,4
Avskrivningar avseende goodwill och IM 31,0
EBITA 24,6
EBIT fér minoritet -0,2
EBITA fér koncernen exkl minoritet 24,4

Nettoresultat =96
Avskrivningar avseende goodwill och IM 31,0
Uppskjuten skatt avseende kundrelationer frdn forvary =33
Justerat nettoresultat 18,2
Nettoresultat fér minoritet -0,1
Justerat nettoresultat for Koncernen exkl minoritet 18,0



Verksamhetens utveckling

Plattform

Under det andra kvartalet 2023 hade Adtractions plattform cirka 1850 aktiva annonsérer och cirka 7600
aktiva partners. Totalt formedlades narmare 1,8 miljoner transaktioner, vilket dar en 6kning med 20 %
j@mfért med samma period 2022.

Observera att siffrorna ovan endast dr frdn Adtractions plattform. | Adservice plattform finns cirka 400
annonsdrer och cirka 1200 partners. Det ar ett dverlapp mellan plattformarna dér en del annonsérer och
partners finns i bagge plattformar.

Personal
Vardet fér annonsérer och partners skapas och utvecklas genom nétverkseffekter. Det vore dock inte
mojligt att skapa det vardet utan personalen.

Som arbetsgivare énskar Adtraction att erbjuda en arbetsplats som praglas av jamstdalldhet, méngfald
och respekt for den enskilde medarbetaren. For att framja méangfald, foljer vi upp férdelningen mellan
kvinnor och mdn, nationaliteter representerade och dldersintervall bland féretagets anstallda.

Under andra kvartalet minskade personalstyrkan frén 130 till totalt 128 anstallda, ett genomsnitt pd 130
heltidstjanster. Detta dr i linje med vart beslut att minska pd rekryteringstakten.

«  Kvinnor: 37 % av det totala antalet anstallda

«  Man: 63 % av det totala antalet anstallda

« 16 nationaliteter

«  Aldersintervall p& 22-57 &r med en snittdlder p& 33 ar

37 %
Kvinnor
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Resultatrékning

Jan-jun Jan-jun Apr-jun Apr-jun

2023 2022 yloyki 2022
Nettoomséttning 615 470 419 073 323 526 217786 925 660
Ovriga rérelseintékter 2440 1138 1714 131 2713
617 910 420 211 325 239 217 917 928 374

Rorelsens kostnader

Handelsvaror -501235 -341946 262763 =177 921 =753 807
Ovriga externa kostnader -20 629 -15 328 -M 474 -7 651 -33 384
Personalkostnader -66 983 -45 857 -34 092 -23 454 -100 286

Avskrivningar av materiella och immateriella

. T =-31141 -7 667 -17 980 -3 837 -15 681
anléggninstillgéngar
Ovriga rérelsekostnader -4 331 -401 -1936 -363 =573
-624 319 -411199 -328 245 -213 226 -903 730
Rérelseresultat -6 409 9 012 -3 006 4 691 24 643
Resultat fran finansiella poster
Resul:cct frqn ovrlgo \{orcjepapper och fordringar 0 —277 0 0 277
som &r anlaggningstillgéingar
Ovriga ranteintakter och liknande resultatposter 82 17 29 12 38
Rantekostnader och liknande resultatposter -1089 -470 -479 -239 -516
-1008 =731 =451 -227 -754
Resultat efter finansiella poster -7 417 8 281 -3 457 4 464 23 889
Resultat fére skatt -7 417 8 281 -3 457 4 464 23 889
Skatt p& periodens resultat -5 448 -3728 -3 154 -1834 -6 228
Uppskjuten skatt 3309 809 1907 405 1445
Periodens resultat -9 556 5362 -4704 3035 19106
Hanforligt till moderféretagets aktiedgare -9 051 5876 -4 421 3 341 20 020
Hanférligt till innehav utan bestémmande 505 514 —282 -306 014

inflytande
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Balansrdkning

TKR 30 jun 2023 30 jun 2022 31 dec 2022
TILLGANGAR
Anléggningstillgdngar

Immateriella anléggningstillgangar

Immateriella tillg&ngar, kundrelationer 163 407 32 855 29582
Goodwill 147 543 28 206 25348
310 950 61060 54 930

Materiella anléggningstillgagngar
Inventarier 616 293 339
616 293 339

Finansiella anléggningstillgdngar

Andra l&ngfristiga fordringar 920 769 870
920 769 870
Summa anléggningstillgdngar 312 485 62122 56138

Omséttningstillgéngar

Kortfristiga fordringar

Kundfordringar 87145 48141 7527
Aktuella skattefordringar 6154 2974 4 516
Ovriga fordringar 8120 6 484 5060
Forutbetalda kostnader och upplupna intakter 99 061 93 366 98 279

200 481 150 965 183 126
Kassa och bank 75912 124 591 141981
Summa omséttningstillgangar 276 393 275 555 325107
SUMMA TILLGANGAR 588 878 337 677 381245



=3
Balansrdakning

TKR

EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital

Eget kapital hédnforligt till moderféretagets aktiedgare
Aktiekapital

Ovrigt tillskjutet kapital

Reserver

Annat eget kapital inklusive periodens resultat

Eget kapital hanférligt till moderféretagets aktieGgare

Innehav utan bestdmmande inflytande

Innehav utan bestédmmande inflytande

Eget kapital hanférligt till minoritetsintresset

Summa eget kapital

Avsdattningar

Avsattningar for uppskjuten skatt

Kortfristiga skulder
Skulder till kreditinstitut
Forskott fréin kunder
Leverantorsskulder
Aktuella skatteskulder
Ovriga skulder

Upplupna kostnader och férutbetalda intakter

SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER

31 mar 2023

830
264774
20 028
34761
320 383

4038

4038
324 430

34950
34 950

0

4186
2946

6 691
12233
203 442
229 498

588 878

31 mar 2022

588
100 017
4613
28728
133 945

5213

5213
139 158

7870
7870

20278
4 445
1666

6 045
1477
146 739
190 649

337 677

31dec 2022

588

100 017
7281

42 998
150 884

4813

4813
155 697

7 382
7382

0

4342
3675
6238
19 441
184 470
218 166

381245

10
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Kassafléodesanalys

Jan-jun Jan-jun Apr-jun Apr-jun
yloyki 2022 yloyki 2022

Resultat fore finansiella poster -6 409 9 012 -3 006 4 691 24 643
i:i:i’f;';g‘; fr‘:rswer som inte ingér 31141 7667 17980 3837 15 681
Betald skatt -6160 -4890 -2027 -2 049 -8738
Rantor -1008 -454 -451 =227 -478
:(o::sf;z:: ::g“a‘:‘:“, 'iﬂ:ﬂ::;’;’t';“mhete" 17564 1335 12 496 6252 31109
Kassafléde fran féréndringar i rérelsekapital
Forandring l&ngfristiga fordringar 14 =174 40 -4 =275
Férandring kundfordringar 46 524 -745 4201 -7 564 -27 875
Féréndring av kortfristiga fordringar -2 057 -5799 -5535 -13 010 -9140
Forandring leverantérsskulder =947 -3285 577 -654 -1276
Foréndring av kortfristiga skulder -40 261 66 -1779 1787 45 658
Kassafléde frdn den I6pande verksamheten 20 837 1399 10 000 -3194 38 202
Investeringsverksamheten
Forvarv av dotterforetag =173 834 -5 057 1242 0 -5205
emgannosilgangor 183 = 22 = 242
Kassafléde frén investeringsverksamheten =174 016 -5145 1121 -63 -5 447
Finansieringsverksamheten
Nyemission 100 000 0 0 0 0
Erhdlina aktiedgartillskott 0 43 0 0 43
Upptagna lan 60 000 0 0 0 0
Amortering av 1&n -60 000 -5000 -60 000 -2 500 -25278
Utbetald utdelning -9 3N S, -6 074 0 -993
Kapitalanskaffningskostnad -5000 7793 0 0 -7793
Kassafléde fran finansieringsverksamheten 85 609 =13 743 -66 074 -2500 =34 021
Periodens kassafléde =67 569 =17 489 =54 954 -5757 -1266
Likvida medel vid periodens bérjan
Likvida medel vid periodens bérjan 141981 140 894 129 664 129 668 140 894
Kursdifferens i likvida medel
Kursdifferens i likvida medel 1501 1186 1203 680 2353
Likvida medel vid periodens slut 75 912 124 591 75 912 124 591 141 981

n



=3
Fordndring eget kapital

Ovrigt Annat eget

Akt.'e- tillskjutet Reserver kapital inkl. Mln.orltets- Totalt
kapital q o intresse
kapital arets resultat

Eget kapital 2021-12-31 588 100 017 1467 23116 6 648 131835
Bolagsbildning 72 72
Fo.rvu.rvode aktier frén 548 -548
minoritet
Utdelning -993 -993
Valutoc{|ff vid omrékning av utl. 5814 410 6224
Dotterféretag
Periodens resultat 20 020 -4 19 106
Eget kapital 2022-12-31 588 100 017 7281 42 998 4813 155 697
Nyemission 243 169 757 170 000
Kapitalanskaffningskostnad -5000 -5000
Utdelning -289 -289
Valutoc{|ff vid omrékning av utl. 12747 814 19 13579
Dotterféretag
Periodens resultat -9 051 -505 -9 556
Eget kapital 2023-06-30 830 264774 20 028 34 761 4 037 324 430
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Nyckeltal

Nettoomsattning 615,5 4191 3235 2178 9257
Nettoomsattningstillvaxt, % 469% 34,6% 48,6% 37.4% 32,6%
Bruttoresultat m,;s 74,1 595 38,5 165,7
Bruttomarginal, % 18,1% 177% 18,4% 177% 179%
Tillvéixt bruttoresultat, % 50,5% 37.4% 54,6% 394% 32,6%
Bruttoresultat, e-handel 595 433 31,6 22,2 999
Tillvéxt bruttoresultat, e-handel, % 375% 319% 42,1% 33,6% 35,3%
Bruttoresultat, finans 46,0 26,6 25,0 14,6 55,1
Tillvéxt bruttoresultat, finans, % 731% 26,9% 71,6% 33,7% 23,0%
Bruttoresultat, 6vrigt 6,0 4,2 3,0 18 10,7
Tillvéixt bruttoresultat, évrigt, % 41,8% N/A 68,6% N/A N/A
EBITA 24,6 16,6 149 85 40,2
EBITA / Bruttoresultat 22,1% 22,5% 25,0% 22,1% 24,2%
EBITA-marginal, % 4,0% 4,0% 4,6% 39% 4,3%
Justerat nettoresultat 18,2 12,2 n3 6.4 33,0
Justerat nettoresultat, % 3,0% 29% 3,5% 3,0% 3,6%
Justerat nettoresultat per aktie, SEK 113 1,04 0,68 0,55 2,81
Nettoresultat per aktie -0,60 0,46 -0,28 0,26 1,63
Nettoresultat per aktie efter utspadning -0,60 0,46 -0,28 0,26 1,63
Antal aktier vid periodens utgéng (miljoner) 16,61 1,75 16,61 1,75 1,75
Genomsnittligt antal aktier under perioden (miljoner) 16,01 1,75 16,61 1,75 1,75
Kassafléde frén den Idpande verksamheten 20,8 1.4 10,0 -3,2 38,2
Nettokassal(+)/Nettoskuld(-) 759 104,3 759 104,3 142,0
Rantebdrande skulder 0,0 20,3 0,0 20,3 0,0

Geografisk fordelning av bruttoresultat

Norden 85,2 55,0 45,7 289 124,3
Ovriga Europa 26,3 190 13,8 96 41,4
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Resultatrdkning

TKR Jan-jun 2023 Jan-jun2022 Apr-jun 2023  Apr-jun 2022 2022

Rérelsens intdkter

Nettoomsd&ttning 1150 780 760 390 1560

Ovriga rorelseintakter 134 0 134 0 0
1284 780 894 390 1560

Rérelsens kostnader

Ovriga externa kostnader -985 -688 =349 -333 -1291
Personalkostnader -1097 -856 -683 =417 -1703
Ovriga rérelsekostnader -5M all -35 =l -1

-2593 =1544 -1066 =751 -2996
Rérelseresultat -1309 -764 =172 -361 -1436

Resultat frén andelar i

. 20 805 0 20 805
koncernféretag
Ovriga ranteintakter och 17 o ]
liknande resultatposter
erlga réintekostnader och 537 0 —237 0 0
liknande resultatposter

20 284 (o} 20 568 (o} (o}

Resultat efter finansiella poster 18 975 =764 18 975 =361 -1435
Bokslutsdispositioner 0 0 (0] 0 12 867
Resultat fére skatt 18 975 -764 18 975 -361 1432
Skatt p& periodens resultat 377 157 90 157 0
Periodens resultat 19 352 -607 19 066 -204 1432
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Balansrékning

TKR Jan-mar 2023 Jan-mar 2022 2022

TILLGANGAR
Anl&ggningstillgangar

Finansiella anléggningstillgangar

Andelar i koncernféretag 338 976 71598 71598
338 976 71598 71598
Summa anléggningstillgéngar 338 976 71598 71598

Omsattningstillgéngar

Korfristiga fordringar

Fordringar hos koncernféretag 0 (] 32 867
Aktuella skattefordringar 377 157 0
Ovriga fordringar 218 708 185
Férutbetalda kostnader och upplupna intakter 201 242 61

796 1107 33114
Kassa och bank 1514 52 549 32709
Summa omséttningstillgéngar 23Mn 53 656 65 823
SUMMA TILLGANGAR 341287 125 255 137 422
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Balansrékning

TKR Jan-mar 2023 Jan-mar 2022 2022

EGET KAPITAL OCH SKULDER

Bundet eget kapital

Aktiekapital 830 588 588
830 588 588

Fritt eget kapital
Fri 6verkursfond 264 670 99 913 99 913
Balanserad vinst eller forlust 36 598 25166 25166
Periodens resultat 19 352 -607 1432
320 620 124 472 136 511
Summa eget kapital 321451 125 059 137 098

Kortfristiga skulder

Leverantdrsskulder 46 55 78
Skulder till koncernféretag 19 355 0 0
Ovriga skulder 305 128 132
Upplupna kostnader och férutbetalda intakter 130 12 13
Summa kortfristiga skulder 19 836 195 323
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 341287 125 255 137 422
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Kassaflédesanalys

TKR Jan-jun Jan-jun Apr-jun Apr-jun

2023 2022 2023 2022 2022
Den I6pande verksamheten
Resultat foére finansiella poster -1309 764 =172 =361 -1436
Rantor =521 0 -237 0 0
K::fsuﬂ?de frén dfn Iopuncfe verksamheten fére -1830 764 -409 -361 -1435
forandringar av rérelsekapital
Kassafléde fraén féréndringar i rérelsekapital
Férandring av kortfristiga fordringar 32 695 -558 81 10 -19 855
Férandring av leverantdrsskulder -32 -1612 -164 =g -1589
Férandring av kortfristiga skulder 19 545 -2 006 6 =121 -1901
Kassafléde frén den Iépande verksamheten 50 378 -4 939 -487 ~-474 -24780
Investeringsverksamheten
Férvarv av dotterféretag =197 378 0 1242 6] 0
Kassafléde frén investeringsverksamheten -197 378 (o] 1242 (o} o
Finansieringsverksamheten
Nyemission 100 000 0 0 (0] (6]
Upptagna l&n 30 000 0 0 0 0
Amortering av l&n -30 000 0 -30 000 6] 0
Erhdllen utdelning 20 805 0 20 805 0 0
Kapitalanskaffningskostnad -5000 -7793 0 (0] -7793
Kassafléde frén finansieringsverksamheten 115 805 -7793 -9195 (o] -7793
Periodens kassaflode -31195 -12732 -8 439 -474 -32 572
Likvida medel vid periodens bérjan
Likvida medel vid periodens bérjan 32709 65 281 9954 53 024 65 281
Likvida medel vid periodens slut 1514 52 549 1514 52 549 32709
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Fordandring eget kapital

TKR Aktiekapital erkursfond B"':’:;‘i::: Totalt
Eget kapital 2021-01-01 588 99 913 25166 125 666
Periodens resultat 1432 1432
Eget kapital 2022-12-31 588 99 913 36 598 137 098
Nyemission 243 169 757 170 000
Kapitalanskaffningskostnad -5000 -5000
Periodens resultat 19 352 19 352
Eget kapital 2023-06-30 830 264 670 55950 321451
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Ovrig information

Redovisningsprinciper

Del&rsrapporten har upprattats i enlighet med Arsredovisningslagen. Tillampade redovisnings-
och varderingsprinciper overensstdmmer med K3-regelverket och &r oféréndrade jamfoért med
senast avlamnade dArsredovisning samt Bokféringsndmndens allménna r&dd BFNAR 2012:1. Bolagets
redovisningsprinciper finns beskrivna i den senast avgivna &rsredovisningen.

Vasentliga riskfaktorer
Adtraction ser en lI&ngsiktig strukturell tillvéixt for E-handel. Kortsiktigt kan tillvéixt begrdnsas till foljd av
det allménna varldslaget och konjukturutveckling.

Under 2023 har inflationen 6kat pd mdnga av Adtractions marknader. Adtractions rorelsekostnader,
t.ex. l6ner, forvantas 6ka som ett resultat av detta. Inflation kan dven leda till hogre kostnader och
laégre marginaler for Adtractions kunder vilket kan p&verka investeringsviljan vad gdaller marknadsféring
och foérsaljning. Réntorna hdjs i Europa for att bekémpa inflation. Detta leder till hogre kostnader for
konsumentkrediter och sannolikt péfoljande lagre efterfrdgan. Hogre rdntor leder normalt sett till mer
restriktiv kreditgivning och sdledes finns en risk dven for minskat utbud av krediter.

Narstdendetransaktioner
Inga narst@endetransaktioner har skett under kvartalet.

S
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Definition av alternativa nyckeltal

Nyckeltal Definition

Nettoomsattningstillvaxt, %

EBITA / bruttoresultat

Bruttoresultat

Bruttomarginal, %

Tillvaxt bruttoresultat, %

Bruttoresultat, e-handel

Tillvaxt bruttoresultat, e-handel, %

Bruttoresultat, finans

Tillvéxt bruttoresultat, finans, %
Bruttoresultat, 6vrigt

Tillvaixt bruttoresultat, dvrigt, %
EBITA

EBITA-marginal, %

Justerat nettoresultat

Justerat nettoresultat, %

Justerat nettoresultat per aktie, SEK

Nettokassa(+)/Nettoskuld(-)

Nettoomsattningen i relation till foregdende period

EBITA i forhdllande till bruttoresultatet

Nettoomsattning med avdrag av handelsvaror samt delar av personalkostnader
Nyckeltalet beskriver Bolagets vinstmarginal efter kostnad sélda tjanster
Bruttoresultat i relation till féreg&ende period

Bruttoresultat hanforlig till affarsomrddet e-handel

Bruttoresultat inom affarsomrédet e-handel i relation till féreg&ende period
Bruttoresultat hanforlig till affarsomrédet finans

Bruttoresultat inom affdrsomrddet finans i relation till féreg&ende period
Bruttoresultat ej hanforlig till e-handel eller finans

Bruttoresultat ej hanférlig till e-handel eller finans i relation till foreg&ende period
Rorelseresultat med &terlagg av férvérvade dvervarden

EBITA i forhdllande till nettoomsattningen

Nettoresultat med &terladgg av férvarvade dvervarden

Justerat nettoresultat i férhallande till nettoomsattningen

Justerat nettoresultat i férhdllande till genomsnittligt antal aktier under perioden

Rantebarande tillgéngar och likvida medel minus rantebdrande skulder
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Finansiell kalender

Kvartalsrapport Q3 - 7 november 2023

Granskning av revisorer

Den har deldrsrapporten har inte granskats av bolagets revisorer.

Kontaktinformation

Andreas Hagstrém
CFO

+46 (0)8 3592 00
ir@adtraction.com
www.adtraction.com/se

Certified Adviser
Svensk Kapitalmarknadsgranskning AB

Denna information dr sddan information som Adtraction Group AB dr skyldigt att offentliggéra enligt
EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen ldmnades, genom ovanstdende kontaktpersons
férsorg, for offentliggérande den 2023-08-18 08:00 CEST.

Mer om Adtraction:
www.adtraction.com




Stockholm
den dag som framgér av var digitala underskrift

Styrelsen och verkstdllande direktéren forsdkrar hdrmed att delérsrapporten for januari — juni 2023
utgor en rattvisande bild av koncernens och moderbolagets verksamhet, dess ekonomiska stallning och
resultat och att den beskriver de vasentliga risker och osékerheter som moderbolaget och dotterbolagen
stalls infor.

Elin Eriksson Simon Gustafson
Styrelseordférande Verkstdallande direktor
Markus Bjernvall Max Heger
Styrelseledamot Styrelseledamot
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