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Vopy hostuppdatering

Basta aktiedgare,

Hosten ar har och vi pa Vopy jobbar for fullt med att starta upp vara nyckelkunder i Pakistan. Att
saker tar langre tid an forvantat har vi sagt forut och det galler aven nu, vi far verkligen lara oss att
ha tdlamod i dessa processer och kulturskillnaderna gér sig paminda dagligen.

Men vi tar positiva steg i ratt riktning - har kommer en uppdatering é6ver vad som hander i
Vopy just nu.

Vi jobbar aktivt vidare med de tre stora digitala banker i Pakistan som vi besokte pa plats i varas.
Hos samtliga tre kunder kan vi konstatera att ledningarnas l6ften om snabb hantering inte
efterlevs av organisationerna i tillrackligt hog grad. Vi forsdker motverka detta genom frekventa
moten dar vi i stravar efter att fa kunderna att férbinda sig till delleveranser av olika slag.

Vi pressar vara kunder sa mycket vi vagar utan att forstéra nagra relationer, och kunderna
bedyrar aterkommande att vart erbjudande ar av storsta strategiska vikt for dem och att detta ar
ett prioriterat arende. Samtliga kundméten ar positiva dar kunderna bekraftar sin vilja att borja
anvanda vara tjanster.

Status kund 1

Vi har nu slutligen fatt positiv aterkoppling pa de avtalsférslag vi skickat till den kund vi tror
kommer igang snabbast. Vi kommer nu gora vissa pa regulatoriska omskrivningar av
avtalstexterna som sedan ska godkannas av kundens compliance team. Vi kommer dven gdra
vissa och férvantade eftergifter vad galler var prissattning och har en god forhoppning om att
komma i mal med paskrivet avtal i nartid. Trots kundens interna malsattningar att vara igang i
augusti, s& far vi tyvarr konstatera att detta inte har hant annu.

Vi ar i onboardingprocess med denna kund for att bli accepterade som leverantor ur ett
regulatoriskt perspektiv. De ags av en etablerad bank i Pakistan som redan har alla tillstadnd pa
plats och behdver darfor inte ansdka om separat tillstand hos SBP.

Status kund 2

Detta ar den stdrsta och mest progressiva av vara kunder. De ags av Pakistans stérsta
telekombolag och har levererat narmare 40 miljoner digitala planbocker i landet. Den tjanst vi
skapar med dem saknar motsvarighet i Europa idag, det ger stora mojligheter men kraver aven
en varsam dialog med SBP (Statebank of Pakistan) som behoéver ge sitt tillstand. Enligt de
signaler vi far fran kunden, tror vi att detta tillstand kan erhallas runt arsskiftet.

Status kund 3

Detta ar den kund vi haft dialog med langst. De har genomgatt stora férandringar i sitt utbud och
ar en digital bank i Pakistan. Fér att kunna ta emot pengar fran utlandet utan mellanhander kravs
dock ett utvidgat tillstand vilket de ansékt om hos SBP i varas.
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Vi arbetar nu med kunden fér att skicka pengar via alternativa kanaler under tiden, det &r mindre
ldbnsamt for var kund men ger en snabbare tillvaxt av marknadsandelar. Prognosen for intaktsstart
beror darmed dels pa tillstandet fran SBP, dels pa kundens vilja att etablera volym utan
ldbnsamhet under tiden.

Eget tillstand hos SBP

Vopy kommer att ansdka om eget tillstand direkt hos SBP. Ett sddant tillstdnd kommer vasentligt
férenkla och férkorta uppstartsprocessen med nya kunder i Pakistan i framtiden. Detta ar en
atgard for att underlatta framtida expansion, den har troligen liten effekt pa de tre kundprocesser
vi nu arbetar i. Vi planerar att starta denna process i oktober.

Produktutveckling

Samtidigt som vi invantar kundavtalen utvecklar vi var egen produkt. Vi har bland annat utvecklat
en funktion dar anvandarna kommer kunna skicka en Al-modifierad selfie som halsningsbild i
samband med olika hogtider. Bilden skickas till mottagaren tillsammans med sjalva dverforingen
av pengar. Baserat pa vara kundreaktioner och pa den pakistanska kulturen, tror vi att denna
funktion kraftigt kommer 6ka intresset for var produkt bland slutanvandarna framfér allt vid
hogtider.

Den bifogade bilden férestaller mig infor Eid Mubarak. Bilden ar baserad pa min profilbild pa
LinkedIn och fungerar bra som illustration av vad vi kan gora. Vi implementerar aven olika lager
av promptar som hindrar anvandarna fran att missbruka funktionen, t ex genom bilder pa andra
personer eller genom opassande motiv av olika slag.

Gensvaret fran vara kunder ar mycket positivt, en snabb visning av funktionen fér en av kunderna
resulterade i kraftigt 6kat fokus med omedelbar respons och betydligt battre styrning fran
ledningen sida.

Finansiell status

Vi ar starkt kosthadsmedvetna och vi ar valdigt férsiktiga med alla typer av kostnader. Tack vare
denna medvetenhet skapar vi den uthallighet som kravs for att fa igang vara intakter, men bade
vi och vara aktieagare behodver utrusta oss med stort tdlamod da vi med all sakerhet fortsatt
kommer uppleva langsamma processer.

Vi bygger ett stort projekt med enorm potential. Det tar tid och det behover fa ta tid. For varje dag
bygger vi en mer och mer stabil grund med starka relationer som ger oss mycket goda
forutsattningar fér en snabb tillvaxt nar vi sen kommer igang.

Hela teamet pa Vopy lagger just nu hela sitt fokus pa att komma i mal med avtal och fa igang
intakterna. Sa snart nagot signifikant finns att kommunicera lovar jag att omedelbart uppdatera er.

Med férhoppning om fortsatt fina samarbeten vill vi tacka for ditt engagemang i Vopy.

Vanliga halsningar
Sven Hattenhauer, VD i Vopy AB.
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For ytterligare information, vanligen kontakta:

Sven Hattenhauer, VD, Vopy AB (publ.)
sven@vopy.com
+46 72 303 71 00

Om Vopy

Vopy ar ett svenskt fintech bolag. Vopys produkter ger hundratals miljoner invanare i
tillvaxtlander tillgang till attraktiva internationella spar- och investeringsmaéjligheter. Vopys
kunder ar banker och digitala banker i tillvaxtlander. Med Vopys produkter kan dessa erbjuda sina
kunder attraktiva lésningar for valutasparande, internationella investeringar samt sekundsnabba
internationella pengadverféringar. Vopys produkter férpackas i kundens farg och form (white
label) dar kundens varumarke och kundunderlag lagger grunden fér tillvaxt - en B2B2C baserad
affarsmodell.

Vopy ger sina kunder verktyg som 6kar kundlojaliteten, skapar hdgre intakter och kundvarde,
utan att kunderna behéver investera i ny teknik, licenser eller expertis. Med Vopys produkter kan
foretag driva ekonomisk integration och darigenom skapa inkludering for hundratals miljoner
manniskor éver hela varlden.

Vopys huvudkontor finns i Stockholm, med narvaro i Kanada och Pakistan.

Las mer pa vopy.com

Bifogade bilder

Sven Halsar Till Eid Mubarak

Bifogade filer

Vopy héstuppdatering
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