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Rattelse: Candles Scandinavia far Private Label
order vard 12 MSEK

Korrigering - tidigare utskick av pressmeddelandet inneholl tva olika ordervarden. Ordervardet
uppgar till 12 miljoner. Informationen i pressmeddelandet ar i dvrigt densamma som tidigare
publicerats.

Candles Scandinavia har idag fatt order pa doftljus fran det danska livstilsbolaget Skandinavisk
SR ApS till ett varde av 12 MSK. Ordern kommer fran en befintlig kund som skalar upp serien till
fler artiklar, hogre volymer och lansering pa fler marknader infor nasta ar.

Under innevarande ar har Candles Scandinavia tillsammans med kunden, ett medelstort
europeiskt livsstilsvarumarke inom doft och kroppsvard, testat serien i mindre skala och i nagra av
de marknader kunden verkar inom. Tack vare de goda forsaljningsresultaten har kunden nu valt att
skala upp serien till fler artiklar samt lansering pa alla de marknader de verkar inom. Under
innevarande ar var ordervardet for denna serie ca 5 MSEK, vilket nu mer an férdubblas till ca 12
MSEK for nastkommande ar. Leverans kommer att ske under ar 2022.

Candles Scandinavia ar idag ledande inom miljovanliga doftljus i Europa och vaxer just nu mycket
kraftigt. Bolagets produktion har skalats upp i flera steg senaste tiden for att moéta den stora
efterfragan och sa sent som for bara en vecka sedan inférdes ett tredje skift i produktionen.
Bolaget planerar aven for en helt ny och modern fabrik i syfte att ytterligare 6ka kapaciteten da
efterfragan pa dess miljovanliga rapsbaserade doftljus vaxer standigt.

Vi dr mycket stolta dver samarbetet med var danska kund Skandinavisk som, likt Candles
Scandinavia, satter stort varde pa att varna om miljon samt hallbara alternativ. Varumarket saljs
idag bl a pa stora internationella lyxvaruhus och online i Europa, Asien och USA och genom deras
stora distributionsnatverk kan vi vara med och bidra till ett mer hallbart doftljusanvandande langt
utanfor Sveriges granser”, sager Viktor Garmiani, VD.
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Om Candles Scandinavia

Candles Scandinavia, med kunder som H&M, Ahléns, Lyko, Rituals med flera, ar idag en ledande
europeisk leverantdr av doftljus producerade med 100% vaxtbaserat, biologiskt nedbrytbart vax,
baserad pa svenskodlad raps. Bolaget erbjuder ett hallbart och miljovanligt alternativ till den
annars paraffindominerade ljusmarknaden dar ravaran utvinns av fossilt bransle. Bolagets styrka
ligger framst i en kostnadseffektiv metod fér storskalig produktion av kundanpassade doftljus, helt
av naturligt och miljovanligt vax.

Bolaget praglas av en stark innovationskultur och arbetar standigt med att forbattra och utveckla
dess verksamhet och produkter. Kundanpassning till hog grad i kombination med erbjudandet om
ett hallbart alternativ har visat sig vara en stor konkurrensfordel pa marknaden vilket har resulterat i
en genomsnittlig tillvaxttakt pa 50% arligen de senaste tre aren. Den starka efterfragan i
kombination med fortsatta investeringar i produktionskapacitet medfor att bolaget forvantar sig
kraftigt tillvaxttakt aven framover.

Bolagets Certified Adviser ar Amudova AB, telefon: +46 (0) 8-546 017 58, E-post: info@amudova.se

Denna information ar sadan information som Candles Scandinavia AB ar skyldigt att offentliggora
enligt EU:s marknadsmissbruksforordning. Informationen [Gmnades, genom ovanstdende
kontaktpersons forsorg, for offentliggorande den 2021-12-16 16.21 CET.
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