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Heeros Oyj:n liiketoimintakatsaus 1.1.-30.9.2024 (tilintarkastamaton):
Vahva kannattavuus ja uusmyynti, sopimusliikevaihdon kasvu +4 %.

Uusmyynnin voimakas kasvu nékyy liikevaihdossa vuoden viimeisestd

neljénneksestd eteenpadin.

Heind-syyskuu 2024 lyhyesti

+ Liikevaihto oli vertailukauden tasolla ja oli 2,8
(7- 9/2023: 2,8) miljoonaa euroa.

+ Sopimus- ja transaktioliikevaihdosta muodos-
tuva jatkuva liikevaihto oli vertailukauden tasolla
ja oli 2,7 (2,7) miljoonaa euroa. Sopimusliikevaihto
kasvoi 3 % ja oli 2,2 (2,2) miljoonaa euroa.
Transaktiovolyymit laskivat 6 % ja transaktioliike-
vaihto laski 16 % ollen 0,4 (0,5) miljoonaa euroa.

«  Kayttdkate (EBITDA) kasvoi 42 % ja oli 1,2 (0,9) mil-
joonaa euroa eli 44 % (31 %) likevaihdosta. Kayt-
tékatteeseen vaikutti positiivisesti Business Fin-
landin 0,5 miljoonan euron lainojen perimattd
jattéminen vuosina 2018-2019 toteutettuihin Tai-
mer Oy:n tuotekehityshankkeisiin liittyen.

«  Oikaistu kayttdkate (oikaistu EBITDA) laski 10 % ja
oli 0,9 (1,0) miljoonaa euroa eli 31% (35 %)
likevaihdosta.

+ Oikaistun kayttékatemarginaalin ja liikevaihdon
kasvuprosentin yhteissumma (Rule of 40, oi-
kaistu) oli 31% (41 %).

+ Uudet jatkuvat asiakastilaukset (ARR, Annual
Recurring Revenue) olivat noin 122 (130) tuhatta
euroaq.

Tammi-syyskuu 2024 lyhyesti

+ Liikevaihto oli vertailukauden tasolla ja oli 8,5
(1-9/2023: 8,5) miljoonaa euroa.

+ Sopimus- ja transaktioliikevaihdosta muodos-
tuva jatkuva liikevaihto laski 0,2 % ja oli 8,0 (8,1)
miljoonaa euroa. Sopimusliikevaihto kasvoi 4 % ja
oli 6,7 (6,4) miljoonaa euroa. Transaktiovolyymit
laskivat 7 % ja transaktioliikevaihto laski 16 % ollen
1,4 (1,7) miljoonaa euroa.

«  Kayttokate (EBITDA) kasvoi 52 % ja oli 2,6 (1,7) mil-
joonaa euroa eli 31% (20 %) liikevaihdosta.

« Oikaistu kayttokate (oikaistu EBITDA) kasvoi 26 %
ja oli 2,3 (1,9) miljoonaa euroa eli 28 % (22 %)
likevaihdosta.

+ Oikaistun kayttékatemarginaalin ja liikevaihdon
kasvuprosentin yhteissumma (Rule of 40, oi-
kaistu) oli 27 % (25 %).
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Uudet jatkuvat asiakastilaukset (ARR, Annual Recur-
ring Revenue) olivat noin 560 (480) tuhatta euroa.
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Avainluvut

Tuhatta euroa 7-9/2024 7-9/2023 1-9/2024 1-9/2023

Liikevaihto 2826 2820 0% 8 470 8 486 0% 11296

Jatkuva liikevaihto! 2 684 2695 0% 8 048 8 061 0% 10774
Sopimusliikevaihto 2243 21N 3% 6 656 6 407 4% 8578
Transaktioliikevaihto 442 524 -16 % 1392 1654 -16 % 2195

Kayttokate (EBITDA) 1242 872 42 % 2585 1697 52% 2478

Kayttokate, % liikevaihdosta 44 % 31% 31% 20 % 22 %

Oikaistu kayttdkate 2 877 973 -10 % 2331 1855 26% 2654

Oik. kayttokate, % liikevaihdosta 31% 35 % 28 % 22 % 23 %

Rule of 40, % 44 % 38% 30 % 24 % 24 %

Rule of 40, % (oik.) 2 3% N% 27 % 25 % 25 %

Watkuva likevaihto jakautuu kahteen osaan: Sopimusliikevaihto (kéyttémaksut ja palvelusopimukset) ja Transaktioliikevaihto.
2Qikaistut luvut 7-9/2024 sisdltévat 524 tuhannen euron oikaisun satunnaisista tuotoista ja 159 tuhannen euron oikaisun kerta-
luonteisista uudelleenjdrjestelykuluista. Oikaistut luvut 1-9/2024 sisdltavat 524 tuhannen euron oikaisun satunnaisista tuotoista
ja 270 tuhannen euron oikaisun kertaluonteisista uudelleenjdrjestelykuluista.
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NIKLAS LAHTI, TOIMITUSJOHTAJA

"Heeroksen kolmas neljédnnes oli odotetunlainen ja
ty6 eteni suunnitelmien mukaan. P&dasimme myyn-
titavoitteisiin, jo kannattavuus kehittyi hyvin, vaikka
transaktiovolyymien lasku painoi edelleen liikke-
vaihdon kasvua.

Tammi-syyskuun oikaistu kayttékate kasvoi yli
26%

Tammi-syyskuun oikaistu kayttékate kasvoi edellis-
vuodesta 26 % 2 331 tuhanteen euroon (1-9/2023:

1855 tuhatta euroa) ja oli 28 % (22 %) liikevaihdosta.

Heind-syyskuun oikaistu kéyttékate laski edellis-
vuodesta 10 % 877 tuhanteen euroon (7-9/2023: 973
tuhatta euroa) ja oli 31% (35 %) likevaihdosta.

Kolmannen neljéinneksen kayttdkatteen suhteelli-
seen laskuun vaikutti edellisvuotta suurempi tulos-
palkkiovaraus ja edellisvuotta pienempi lomapalk-
kavarausten purku.

Liiketoiminnan rahavirta kasvoi tammi-syyskuun
aikana 110 % 2 526 (1 206) tuhanteen euroon. Positii-
vinen kannattavuuskehitys tulee nkemyksemme
mukaan jatkumaan Iépi vuoden.

Sopimusliikevainhto kasvoi vuoden kolmannella
neljdnneksellé 3 % ja liikevaihdon pysyvyys (NRR)
s@ilyi vahvana ollen 102 % (106 %).

Lainojen anteeksiannot vahvistivat nettovelka-
asemaa

Kayttdkatteeseen vaikutti positiivisesti Business
Finlandin 524 tuhannen euron lainojen perimdttd
jattéminen vuosina 2018-2019 toteutettuihin Taimer
Oy:n tuotekehityshankkeisiin littyen. Tdmé kerta-
luontoinen erd nosti heind-syyskuun kéyttékatteen
1242 (872) tuhanteen euroon ollen 44 % (31 %) like-
vaihdosta. Lopputuloksena Heeros on nyt selkedsti
nettovelaton yritys.

Liikevaihdon kasvu realisoituu kéyttéonottojen
siirtyessd laskutusvaiheeseen loppuvuonna
Liikevaihdon kasvutrendi jatkui kolmannen neljén-
neksen aikana sopimusliikevaihdon kasvaessa 3 %
edellisvuodesta.

Taloudellinen aktiivisuus Suomessa kasvoi hieman
verrattuna enndtyksellisen heikkoon alkuvuoteen,
mutta pysyi silti vaimeana. Témaé vaikutti transak-
tiovolyymien edelleen alhaiseen tasoon
(Q3/2024:lla -6% verrattuna edellisvuoden
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vastaavaan ajanjaksoon, Q2/2024:la -6 % ja
Ql1/2024:lla -9 %). Néemme transaktiovolyymin
laskun erityisesti paperisten myyntilaskujen l&het-
témisessd@, joka toisaalta vaikuttaa kannattavuu-
teen vihemman suhteellisten korkeiden kulujen
vuoksi.

Vaikka sopimusliikevaihto kehittyikin positiivisesti,
kokonaisliikevaihto oli vuoden kolmannella neljan-
neksellét vuoden 2023 tasollg, ollen 2 826 (2 820)
tuhatta euroa transaktioliikevaihdon laskun vuoksi.
Katsauskauden lopussa jatkuvan liikevaihdon vuo-
siarvo (ARR, Annual Recurring Revenue), joka laske-
taan vuosiarvoksi muunnetun syyskuun sopimuslii-
kevaihdon ja edellisen 12 kuukauden transaktioliike-
vaihdon summana, oli 10 923 tuhatta euroa
(30.9.2023: 10 952 tuhatta euroa).

Odotetusti, vuoden toisen ja kolmannen nelj@nnek-
sen aikana voitettujen asiakkuuksien tulouttamaton
likevaihto (jonka kuukausittainen sopimusliikevain-
don arvo on 27 tuhatta euroa) nékyy arviomme
mukaan liikevaihdossa vuoden 2024 viimeisestd
neljinneksestd alkaen.

Uusasiakashankinnassa merkkejé positiivisesta
vireestd

Uusasiakastilausten mdadaré oli neljnneksen aikana
viime vuoden tasolla, saavuttaen 122 (130) tuhatta
euroa. Tammi-syyskuussa kasvu oli 16 %, ja tilaukset
nousivat 560 (480) tuhanteen euroon. Uusasiakas-
hankinnan tulos oli positiivinen huomioiden se, ettd
teimme suuria muutoksia uusmyyntitiimiin vuoden
alussa.

Myynnin positiivinen vire jatkui. Liidien, tapaamisten
ja uusien myyntialoitusten méadré nousi selkedsti
verrattuna parin viimeisen vuoden vastaavaan
ajankohtaan myés kolmannella neljénnekselld.

Tuotekehitys edistyy suunnitellusti
Vuosineljéinneksen aikana padsimme todistamaan
laajan tuoteportfoliomme ja organisaatiomme te-
hokkuutta muutoksiin reagoinnissa, kun pdivitimme
kaikki ohjelmistomme ja niihin liittyvat lukuisat eri
integraatiot kolmansien osapuolten jérjestelmiin
tukemaan uutta arvonliséverokantaa. Muutoksen
IGpivienti onkin saanut kiitosta asiakkailtamme
sekd kumppaneiltamme ja itse olemme tyytyvaisid
siihen, ettd dkillisestéd muutostarpeesta huolimatta



pystyimme edistdmadn tehokkaasti myés ennalta
suunniteltua tuotekehityksen roadmapia.

Jatkoimme asiakasléhtdistd kehitysté fokusalueil-
lamme osto- ja myyntilaskuautomaation parissa,
laajentaen mm. myyntilaskuratkaisumme integ-
rointikyvykkyyksié ja tuoden ostolaskuratkai-
suumme uuden automatisoidun toiminnon toimit-
tajien ennakonperintérekisteritarkastuksiin. PSA-
tuotteessamme olemme keskittyneet viemadn jo
entuudestaan modernia kdyttékokemusta entisté-
kin intuitiivisempaan ja helppokdayttéisempdadn
suuntaan.”

TALOUDELLINEN OHJEISTUS VUODELLE
2024 (JULKISTETTU 1.2.2024)

Heeros odottaq, ettd tilikauden 2024 liikevaihto ylit-
tdd vuoden 2023 liikevaihdon ja ettd kayttdkate pa-
ranee.

KATSAUSKAUDEN KESKEISET
TAPAHTUMAT

Katsauskaudella ei ole ollut olennaisia tapahtumia.

KATSAUSKAUDEN JALKEISET
TAPAHTUMAT

Katsauskauden jélkeen ei ole ollut olennaisia ta-
pahtumia.
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Keskeiset tunnuslukujen laskentakaavat

Kayttékate (EBITDA) = Liikevoitto + poistot
Oikaistu kayttokate = Kayttokate (EBITDA) + kertaluonteiset erdt
(oik. EBITDA)
Rule of 40, % = Kayttékatemarginaalin ja likevaihdon kasvuprosentin yhteissumma
Oikaistu Rule of 40, % = Oikaistun kdyttékatemarginaalin ja liikevaihdon kasvuprosentin yhteis-
summa
Heeros Oyj
Hallitus
Lisatietoja:

Niklas Lahti, toimitusjohtaja, puhelin 040 7741777 niklas.lahti@heeros.com
Juho Pakkanen, talousjohtaja, puhelin 040 506 9898 juho.pakkanen@heeros.com
Hyvdaksytty neuvonantaja: Aktia Alexander Corporate Finance Oy, puhelin 050 520 4098

Jakelu:

Nasdaq Helsinki

Keskeiset tiedotusvdlineet
www.heeros.com/sijoittaijille

SaaS-yritysohjelmistojen edelldkdvijdnd Heeroksen missiona on kehittéd ohjelmistoja sujuvampaan likke-
toimintaan. Heeros pyrkii vastaamaan yritys- ja talousjohdon asiakastarpeisiin tarjoamalla kéyttdajdkoke-
mukseltaan parhaan ohjelmistokokonaisuuden liketoimintakriittisten prosessien digitalisaatioon niin ta-
loushallinnon, toiminnanohjauksen kuin henkiléstéhallinnonkin saralla. Heeros perustettiin vuonna 2000 ja
yhtién osake on listattu Nasdaq Helsinki Oy.n ylldpitémdlld Nasdaq First North Growth Market Finland -
markkinapaikalla kaupankdyntitunnuksella HEEROS. www.heeros.com
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