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QBIM: RAPPORTKOMMENTAR Q3'25

QBIM redovisade totala intdkter om 1,9 MSEK (2,3), varav nettoomséttningen
uppgick till 0,7 MSEK (1,7), aktiverat arbete till 1,1 MSEK (0,6) och évriga
rorelseintakter till 0,0 MSEK (0,0). Minskningen i nettoomséttningen under kvartalet
drevs huvudsakligen av ett stérre fokus pa bolagets mjukvarulésning Q-Sales,
vilket innebar att konsultintikter tills stor del uteblev. Bruttoresultatet landande pa
0,5 MSEK (1,3), vilket motsvarade en bruttomarginal om 73,7 % (77,0). Pa
resultatniva uppgick EBITDA till -0,9 MSEK (0,3) och EBIT till -1,1 MSEK (0,2).
Periodens kassafléde uppgick till 8,4 MSEK (0,1) och kassan uppgick till 8,6 MSEK.

En stark historik underlattar Al satsning

QBIM har 6ver ett decenniums erfarenhet av att hjalpa kunder inom business intelligence, vilket
har lagt grunden for bolagets nuvarande produktportfélj och intaktsbas. Bolaget har i dagslaget
tre mjukvarulésningar med i princip obefintlig churn, kompletterat av ett Al-konsultben. De aldre
mjukvarulésningarna tillsammans med en mindre andel konsultintakter utgor for narvarande
majoriteten av intaktsbasen, men denna mix forvantas forandras i takt med att intakterna fran Q-
Sales okar. Q-Sales ar bolagets nykommersialiserade Al-drivna séljassistent, utformad for att
minska administrativt arbete och effektivisera séljarens arbetsflode, vilket skapar ett tydligt och
matbart kundvérde.

En stark forsaljningspipeline

Vid kvartalets utgdng hade QBIM 64 aktiva anvandare av Q-Sales, jamfort med omkring laga
tiotal i augusti 2025. Sarskilt anmarkningsvart ar att bolaget redan har byggt upp en
forsaljningspipeline om dver 1 000 potentiella licenser fordelat p& mer an 70 olika foretag, trots
att produkten endast varit kommersialiserad i ett fatal manader. Att ett relativt litet team pa kort
tid lyckats bade 6ka anvandarantalet och etablera en omfattande pipeline ser vi som en tydlig
indikation pa att Q-Sales adresserar ett reellt kundbehov och att bolaget uppnatt god
traffsdkerhet i sin forsaljningsprocess. QBIM avser att framdver rapportera antalet avtalade Q-
Sales-licenser den 6:e varje manad, en datapunkt vi anser bor féljas noggrant da en storre
anvandarokning kan agera katalysator for aktien.

Outlook

QBIM har goda forutsattningar att bygga en skalbar och uthalligt Ionsam affar i takt med att
anvandarbasen for Q-Sales Okar, da varje ny kund bidrar snabbt bidrar till en 6kad lbnsamhet.
Bolagets initiala kundanskaffningskostnader ar for tillfallet héga, men vi bedémer att dessa
successivt kommer att minska i takt med att Q-Sales etableras p& marknaden och
varumarkeskannedomen starks. Var bedémning ar att bolaget har en attraktiv LTV/CAC-profil,
men att detta kommer fullt realiseras forst under 2027 nar Q-Sales haft en langre
marknadsnéarvaro. Vi anser att den snabbt vaxande marknaden, en 6kad efterfragan pa Al-
saljstdd och bolagets starka férsaljningspipeline utgér gynnsamma férutséattningar for att
accelerera tillvaxten och starka marknadspositionen. Vi bedémer att QBIMs forutsattningar att
uppna uthallig Ionsamhet ar god forutsatt att bolaget kan bibehalla ett hogt pipeline-inflode,
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bevisa kundvarde och darmed realisera havstangen i den skalbara affarsmodellen. Vart
motiverade varde for 2027E uppgar till 0,51 SEK per aktie, vilket motsvarar en uppsida om 75,6
%.

Las den fullstindiga analysen har
For mer information, vanligen kontakta:
Albin Eriksson, analytiker (albin@kalqgyl.se)

Erik Lundberg, analytiker (erik.lundberg@kalqgyl.se)
Pontus Fredriksson, analytiker (pontus@kalqyl.se)

Om Kalqyl

Kalqy!l ar ett nytdnkande analysbolag med en snabbvéxande plattform och en unik rackvidd bland
nordiska investerare. Med djup expertis och fokus pa kvalitativt innehall levererar vi analyser och
intervjuer som engagerar och skapar varde.
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