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CapSeks portfoljbolag Itatake satsar brett med
unik spets pa snabbvaxande spelmarknad

Med det flerfaldigt prisbel6nta spelet Gumslinger, med 6ver tio miljoner nedladdningar, som
flaggskepp i en portfélj av flera hdgkvalitativa "casualspel” vaxlar CapSeks portfoljbolag
Itatake upp och satsar brett pa en fortsatt snabbt vaxande mobilspelmarknad. Las intervjun
med Thomas Wedin, vd Itatake.

Northern CapSek Ventures portfoljbolag Itatake ar en spelutvecklare av sa kallade "casual” och ”
hypercasual” mobilspel. Bolaget nar idag spelare 6ver hela varlden, med Kina som enda undantag.
CapSeks agarandel uppgar idag till 1,4%, men med det pagaende forvarvet av Nordic Tech Fund
CapSeks andel komma att dka till 10%.

- Det har varit en larorik och framgangsrik resa fran nar vi pa allvar drog igang 2017. Vi har vuxit fran
fem till tio personer bara senaste aret och har idag atta spel i var portfolj. Var strategi har gatt ut pa
att sprida aggen och satsa brett, men samtidigt ha unika och hégkvalitativa spel som far
anvandarna att komma tillbaka. Vi vill att de ska fa en unik upplevelse och kanna sig
omhandertagna av oss, sager Thomas Wedin, vd pa Itatake.

Just genren "casualspel” vander sig till den breda allmanheten, dar finns jattar som legat pa
topplistorna i dver fem ar med dver 100 miljoner nedladdningar, sa det galler for en spelstudio att
hitta sin egen nisch for att sla sig in pa marknaden.

- For oss har mycket handlat om att halla en hog kvalitet samtidigt som vi satsat pa att bygga ett
community. Vi har idag éver 165 000 foljare pa Instagram, och drygt 56 000 foljare pa TikTok. Vi
har aven etablerat goda relationer med bade Apple och Google eftersom det ar pa deras
plattformar vi finns, och det ar viktigt att fa bra exponering dar. Exempelvis fick vi vara med i en
acceleratorgrupp med Google, dar vi var ett av 36 bolag som valdes ut av éver 1500 sdkande.

ldag ar majoriteten av alla mobilspel gratis att ladda ned. Intdkterna kommer fran kép som gors i
spelet eller via annonsintakter som antingen ar frivilliga for att fa beloningar, eller tvingande for att
ta sig till nasta del i spelet. ltatake har provat sig fram fér att hitta den mest lbnsamma strategin,
dar det blir en balansgang for att hitta hur mycket annonser man kan trycka pa en spelare utan att
forstora spelupplevelsen.

- Branschen ar i regel valdigt driven av nyckeltal, och ett centralt sddant ar User Acquisition Cost
(UAQC), alltsa hur mycket det kostar i marknadsforing att forvarva en ny spelare. Eftersom vi vander
0ss helt mot konsumenter far vi aven in stora mangder data om hur spelarna beter sig. Hur ofta de
aterkommer och hur manga kép de gor, sdger Thomas Wedin.
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Planen framat ar att bygga en bred portfélj med manga spel, snarare an att fokusera pa enstaka
guldkorn, for att bli ett langsiktigt lbnsamt bolag. Trots den breda strategin har Itatake valt att lagga
lite extra fokus pa storsaljaren Gumslinger, da konverteringsgraden (anvandare som genomfér kép
inuti spelet) ligger pa 5-6%, vilket ar jamforelsevis hogt.

- Efter framgangarna med spelen Rest in Pieces och Gumslinger har vi lart oss valdigt mycket av
vad som funkar och gér ett bra spel. Nu lagger vi 70% av vart fokus pa att ta tillvara alla vara
erfarenheter i utvecklingen av vart nasta spel, och 30% pa att uppdatera var befintliga portfolj, just
for att konverteringsgraden anda ar sa pass bra. Vi ska ocksa bli &nnu mer aggressiva i var
marknadsforing, vilket kommer gora aterbetalningstiden for varje anskaffad kund langre pa kort
sikt, men forhoppningsvis leda till att vi kan bli en stor aktdr med en bred spelportfél som vi har
som en vision om pa nagra ars sikt, sager Thomas Wedin.

Las har https.//www.emergers.se/capsek_x/

Fér mer information, vanligen kontakta:

Johan Widmark
Analytiker och skribent
johan@emergers.se
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