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Vi har manga nya aktieagare i Enersize och jag vill beratta om vart arbete for att ni ska forsta vad vi
gor.

Under de senaste tva manaderna har Enersize satt kurs med full kraft mot det langsiktiga mal som
styrelsen och jag har stakat ut for bolaget, namligen att bygga en 6kande bas av aterkommande
intakter som ger bolaget livskraft och skapar férutsattningar for att gora Enersize till
marknadsledande leverantor av Software-as-a-Service ("SaaS") for energioptimering av industriell
tryckluft.

Kanske undrar ni varfér det har borjat ske forst nu?

Under vintern 2018/2019 genomférde jag genomgripande férandringar och bolaget fusionerades
med inkramet i LMS Nordic AB for att integrera deras mjukvarustod for lackagesokning och
atgardshantering i var SaaS-portfolj. Affarsmodellen anpassades till den nya produktportfoljen.
Bolaget tyngdes av flera projektlan och konvertibelldn, en sa kallad "doddsspiral” som drog ner
aktiekursen.

Darefter tog Enersize in kapital och lyckades som skuldfritt bolag bryta den negativa spiralen. Nar
Covid-19 slog ner som en bomb i mars fick vi tanka om kring finansiering och vi gjorde en
framgangsrik féretradesemission som overtecknades. Tyvarr ledde den till en stor utspadning,
men det var min bedémning att emissionen var nédvandig for att skapa langsiktig stabilitet. |
samband med Covid-19-pandemin blev det dock allt tydligare for mig att sattet vi arbetade med
salj- och marknadsfragor inte skulle ta oss ditt jag ville, trots att vi anstallt flera nya saljare.

| augusti gjordes en andra stérre omstrukturering. Vart davarande saljkontor i Goteborg lades ner
och verksamheten centraliserades till Lund. Enersize har sedan dess aven rekryterat en ny salj-
och marknadschef med stor erfarenhet av att bygga upp mjukvarubolag. Nu bedémer jag att vi
har bra forutsattningar och personal for att ta oss igenom omstallningen till ett renodlat
mjukvarubolag. Vi har ocksa tagit plats bland de andra tech-bolagen pa Ideon Science Park i Lund
och kanner att vi har hittat helt ratt.

Pa mindre an tva manader har vi tagit fram en ny partnermodell, uppdaterat var saljstrategi och
prismodell samt utvecklat bredare saljstdd; allt anpassat for var strategi att gora Enersize till ett
renodlat SaaS-bolag. Jag ar mer positiv till Enersize maojligheter att vaxa nu an jag nagonsin varit
och kanner mig 6dmijuk infor uppslutningen och det fokuserade arbete som utférs av mina
kollegor.

Vad ar det da konkret som hander i Enersize?

Vi har paketerat om var produktportfolj till vad vi helt enkelt kallar "Compressed Air Services”, en
SaaS-portfélj som ar unik i sitt slag med tjanster fér omedelbar genomlysning av tryckluftssystem
for att visualisera status och mojliga energioptimeringsatgarder, tjanster for [ackagesokning och -
reparation, och tjanster fér monitorering, évervakning och kontinuerlig energioptimering.
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For att kunna skala upp affaren arbetar vi med partners, bade i Sverige och internationellt. Vi har
skapat en enkel prismodell som premierar langre abonnemang pa 3 och 5 ar och som bygger pa
de stora vinster som finns att hamta da man effektiviserar tryckluft. De partners vi jobbar med kan
kanna sig trygga med enkelheten i var modell och det faktum att vi vill bli varldens framsta
leverantér av mjukvara for energioptimering av industriell tryckluft. Vara partners kan salja
pneumatik, timmar och arbeta med att pa olika satt uppgradera slutkundernas fabriker och
anvander Enersizes mjukvara och utbildning som stod.

Vitar fram ett utbildningspaket for alla vara tjanster, genomfér test av kunskaperna och certifierar
partners och gor dem "Enersized’. For att fa leverera tjanster med var mjukvara ska kvalitet
sakerstallas da det bara ar konkreta resultat som raknas for att vara partners ska fa néjda kunder
och kunna vaxa.

De partners vi vill jobba med ar framfoér allt stora bolag som har en befintlig kundkrets i industrin
och som kan ta sig an aven tryckluft med hjalp av Enersize. Dar ser jag att vi har ett arbete att géra
i vissa lander dar vara nuvarande partners ar for sma for att kunna skala upp forsaliningen.

Jag har precis rapporterat om var avsiktsforklaring med en ny partner i Marocko, SCOPP Solutions,
som amnar arbeta i Nord- och Vastafrika. Férhandlingarna mellan SCOPP Solutions och Enersize
har pagatt sedan maj 2020, men accelererade de senaste veckorna nar Enersize uppdaterade
partnermodellen fér att mojliggdra skalning baserat pa SaaS-plattformen. Det ar mycket tydligt att
enkelheten i var nya modell tilltalar partners och vi forvantar oss att fortsatta vaxa i den nya
modellen samtidigt som vi finjusterar med vaxande erfarenhet.

Parallellt med den nya affarsmodellen och arbetet med att vinna aterkommande intakter sa har vi
en bred kundbas som vi kan anvanda for att gora olika former av effektiviseringsprojekt av den
modell vid jobbat med tidigare. Vi ser att industrin fortsatter att 0ppna upp och om Covid-19 inte
blommar upp igen bor vi kunna vaxa vara intakter aven genom t ex lackagesoknings- och
reparationsprojekt, val medvetna om att det inte ar dessa som kommer att ge oss var langsiktiga
framgang.

Sammantaget ar det en mycket spannande tid av férandring for Enersize.
Anders Sjégren, VD

For mer information om Enersize, vanligen kontakta:

Anders Sjogren, VD

Telefon: +46 730 76 35 30
E-post: ir@enersize.com
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Om Enersize

Med sina patenterade, molnbaserade och automatiserade

tianster for energioptimering av industriell truckluft har Enersize en skalbar plattform for val
etablerade partners som saljer pneumatik eller underhall. Partners blir utbildade och certifierade
av Enersize och kan med Enersizes Compressed Air Services SaaS astadkomma 10-50%
energibesparingar i industriella tryckluftssystem. Enersize Compressed Air Services SaaS
innehaller tjianster for omedelbar genomlysning av tryckluftssystem, lackagekontroll och
kontinuerlig matning och dvervakning. Foretagets molntjanster sparar energi och minskar
koldioxidavirycket och betalas tillbaka inom rekordtid. Foretaget har mer an 4000 kunder globalt.
10% av branschens energiforbrukning gar till tryckluft, vilket motsvarar cirka 2% av varldens totala
elforbrukning. Foretaget har sitt huvudkontor i Lund och i koncernen ingar bolag i Finland och Kina.

Foretaget ar noterat pa Nasdaq Stockholm First North Growth Market under ticker:
ENERS. https.//enersize.com.

Certified Adviser

Mangold Fondkommission AB
E-post: ca@mangold.se
Telefon: +46 8 503 01 550

Bifogade bilder

Anders Sjogren

Bifogade filer

VD-brev i oktober 2020

Enersize Malminrinne 1 B Fl-001 80 Helsinki


https://storage.mfn.se/ed0b9e1a-7f88-4c02-a445-a2d609a0661e/anders-sjogren.jpg
https://storage.mfn.se/2ed1a6db-465a-422a-8b61-6f9c86fc49d5/vd-brev-i-oktober-2020.pdf

