Bolagsprofil

10 mars 2026
Skalbar plattform for decentraliserad
diagnostik med starka triggers 2026

Qlife utvecklar Egoo med tydligt fokus pa att |I6sa ett konkret
vardagsproblem for patienter med kroniska tillstand. | dag kraver
uppfoljningen ofta aterkommande blodtester som innebar resor,
vantetider och planering kring provtagning. Genom att flytta
testningen narmare individen kan processen bli snabbare och mer
forutsagbar, vilket minskar friktionen i vardagen och gor
kontinuerlig uppfoljning enklare.

En central milstolpe ar Egoo PHE, ett hemtest for uppfoljning av
personer med PKU. Har ar testfrekvensen hog och en forenklad
testprocess kan ge direkt varde for bade patienter och vard. Ett
regulatoriskt godkannande kan bli en tydlig kommersiell brytpunkt.
Det kan Oppna for bredare utrullning av Egoo i EU och
Storbritannien och samtidigt fungera som ett tydligt kvitto pa
plattformen, vilket kan underlatta fler indikationer med liknande
behov av regelbunden monitorering.

Under 2025 har Qlife forbattrat forutsattningarna for att ta nasta
steg. Finansieringen ar sakrad for att driva regulatorik och
forbereda kommersialisering. Kostnadskontrollen har starkts, vilket
Okar fortroendet for kapitaldisciplin och prioriteringsférmaga. Dartill
har bolaget ingatt ett strategiskt partnerskap med Hipro som
breddar erbjudandet och starker den kommersiella plattformen.
Partnerskapet kan ge snabbare vag till marknad genom en
bredare portfol], etablerade kanaler och mer kostnadseffektiv
uppskalning.

Outlook

Vi beddmer att 2026 har potential att bli ett viktigt ar for Qlife. Den
regulatoriska processen for Egoo PHE ar en tydlig trigger som kan
bli startskottet for bredare kommersialisering av Egoo. Parallellt
kan Hipro-samarbetet bidra till tidigare kommersiell traction genom
ett breddat erbjudande och etablerade kanaler. Avtalet ger
dessutom Qlife exklusiva rattigheter att salja, distribuera och
vidarelicensiera Hipros produkter inom EU och USA vilket starker
den kommersiella plattformen.

Utfallet avgors framst av tva faktorer. For det f6rsta tidsplan och
beslut | de regulatoriska processerna. FOr det andra hur snabbt
Qlife kan etablera forsaljning i prioriterade kanaler, omsatta Hipro-
samarbetet | konkret marknadsnarvaro och bygga upp
aterkommande volymer.
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Investeringsprofil Qlife Holding

Qlife erbjuder exponering mot en tydlig omstallning i varden dar fler tester och uppfdljning flyttas ndrmare
patienten. Drivkrafterna ar kapacitetsbrist, effektivare testning och ett vaxande behov av I6pande monitorering.
Investeringscaset bygger pa tre delar. Bolaget har en regulatorisk trigger som kan 6ppna for kommersiell skala.
Det finns samtidigt en partnerdriven vag till marknad som kan ge snabbare rackvidd och lagre kostnad. Den
forbattrade likviditeten ger dessutom mer tid och handlingsutrymme att genomfora planen. Utover den organiska
utvecklingen finns aven ett mojligt strukturalternativ som kan skapa extra uppsida om det realiseras.

Tydlig regulatorisk trigger som kan oppna kommersiell skala

Den regulatoriska processen ar en central vardedrivare eftersom ett godkannande kan mojliggora
kommersialisering i EU och Storbritannien. Qlife har lamnat in Egoo PHE t6r granskning enligt IVDR.
Testet ar avsett for uppfoljning av personer med PKU. Bolaget invantar nu besked, vilket gor
processen till en tydlig trigger for nasta steg i utrullningen.

Ett godkannande kan bli en tydlig startpunkt for kommersiell utrulining av Egoo och gora det mgjligt
att ga fran forberedelser till aktiv férsaljning i prioriterade marknader. Det skulle samtidigt vara en
tydlig validering av konceptet, vilket kan forenkla dialoger med partners och kunder, snabba upp
breddning till fler anvandningsomraden och lagga grunden for en vaxande installerad bas med mer
aterkommande intakter dver tid.

Partnerskapet med Hipro ger snabbare vag till marknad

Genom partnerskapet med Hipro far Qlife ratt att salja, distribuera och vidarelicensiera Hipros
produktportfolj i EU och USA. Hipro har redan produkter som ar CE markta i EU, och i USA har Hipro
ett FDA godkant HbA1c test, vilket ger en regulatorisk grund i bade Europa och USA. Var bedémning
ar att den operativa aktiviteten kopplat till detta successivt kan ta fart under 2026 i takt med att
regulatoriska steg och kommersiella férberedelser faller pa plats.

Samarbetet kan ocksa ge en mer kostnadseffektiv marknadsvag. Produktion av Egoo kan ske i Kina
via Hipro, vilket kan mojliggora hogre volymer och lagre styckkostnader. Parallellt finns mojlighet till
royaltyintakter kopplade till Hipros forsaljning i Kina. Samarbetet kan aven stddja produktutveckling
och gemensamma anpassningar av plattformen, vilket kan korta tiden fran utveckling till
kommersialisering.

Starkt finansiering och okat handlingsutrymme

Foretradesemissionen om cirka 31,4 MSEK starker bolagets likviditet och ger battre finansiell
handlingsfrinet for att driva kommersialisering och regulatoriska aktiviteter enligt plan.

Emissionen ar sakrad till cirka 82,9 procent genom tecknings- och garantiataganden, motsvarande
cirka 26,0 MSEK, vilket minskar risken avsevart. Sammantaget ger det Qlife ett tydligt storre
handlingsutrymme och minskar den kortsiktiga finansieringsrisken.

Omvant forvarv som vardetrigger

Avsiktsforklaringen med Hipro ar forlangd till 31 december 2026 och arbetet fortsatter med att hitta
en genomforbar struktur for en storre strategisk affar. | den ursprungliga avsiktsforklaringen fran juni
2025 angavs en teoretisk varderingsniva som motsvarade runt 8,55 kronor per aktie, vilket ger en
tydlig referenspunkt for potentiell uppsida om affaren realiseras. Ett omvant forvarv skulle kunna
innebara ett snabbare steg till storre skala genom en bredare kommersiell struktur, fler intaktsben
och tydligare operativ kapacitet. Det kan minska den operativa risken genom att bolaget far storre
rackvidd och battre forutsattningar for kommersialisering, samtidigt som investeraren far ett tydligt
optionsvarde utover den organiska utvecklingen.
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Framtidsutsikter Qlife Holding

Ekonomisk utsikt och marknadstrender

Efterfragan pa decentraliserad diagnostik drivs av ett tydligt kostnadstryck i varden och en strukturell
forflyttning fran sjukhus mot patienten. Vardgivare och kunder séker [6sningar som kan minska belastningen
pa Kkliniker, korta vardprocesser och majliggéra mer kontinuerlig uppfdljning av kroniska tillstand utanfor
traditionella vardmiljéer. Qlife adresserar denna utveckling genom klinisk kvalitet i hemtestning och genom att
positionera Egoo i segment dar aterkommande testfrekvens kan bli hog. Bolaget ser sarskilt mojligheter inom
Hospital at Home, apotek samt direkt till konsument, dar kombinationen av bekvamlighet och effektivitet
skapar en vaxande marknadsgrund.

Digitalisering och Al i varden

Al far en allt storre roll i varden genom att gora det lattare att tolka testresultat och ge mer enhetligt
beslutsstdod. Nar fler tester gors utanfor sjukhus Okar behovet av system som kan samla in resultat, kontrollera
kvalitet och flagga avvikelser som behover foljas upp. Al kan aven hjalpa till att se forandringar Over tid och
satta resultaten i ratt sammanhang utifran individens historik och malintervall. Qlife passar val in i denna
utveckling genom att kombinera Egoo testning med Al baserad analys och vagledning via EgooAl. Det ger
mer precisa tolkningar och en tydligare kontext kring vad resultatet betyder, vilket gor uppfoljningen enklare,
okar sannolikheten f6r regelbunden anvandning och kan starka aterkommande intakter per installerad bas
over tid.

Sjukhuskoer och kapacitetsbrist

Vardkder och brist pa personal gor att varden i allt hogre grad behdver flytta fler moment ut fran sjukhusen.
Nar diagnostik och uppféljning kan ske narmare patienten avlastas vardfléden, antalet aterbesdk kan minska
och resurser frigors till de mest komplexa fallen. Det skapar ett tydligt behov av I6sningar som fungerar
utanfor sjukhusmiljdn men anda ger snabb aterkoppling och beslutsunderlag som gar att agera pa.

| den har miljon blir vardet av kundnara testning att den kan minska belastningen i flera led. Farre fysiska
besdk kravs for rutinméssig uppfoljning, vilket frigor tid och minskar trycket pa mottagningar. For Qlife ligger
detta i linje med strategin att mojliggora testning och uppfoljning nara patienten.

Demografi och kroniska diagnoser

En vaxande och aldrande befolkning innebéar att fler manniskor lever langre med sjukdomar som kraver
|6pande vard och uppfdljning. | takt med att andelen aldre 6kar stiger ocksa forekomsten av kroniska
diagnoser, vilket driver ett hdgre och mer varaktigt tryck pa sjukvardssystemen. Det handlar inte om
tillfalliga toppar utan om en langsiktig férandring dar vardbehovet okar ar efter ar. Nar fler lever med
kroniska tillstand 6kar ocksa den totala volymen patienter som behdver aterkommande kontroller, stabil
uppfdljning och kontinuerlig kontakt med varden.

Langsiktiga utsikter

Qlife verkar i en marknad dar varden i allt hogre grad behover flytta diagnostik och uppféljning narmare
patienten for att hantera kostnadstryck, kapacitetsbrist och vaxande vardbehov. Okande vardkéer och en
storre andel patienter med kroniska tillstand skapar ett varaktigt tryck pa vardsystemen och ett langsiktigt
behov av tatare uppféljning och fler aterkommande tester. Darmed 6kar efterfragan pa ldsningar som
avlastar varden genom regelbunden uppféljning utanfér traditionella vardmiljoer. Digitalisering och en dkad
anvandning av Al starker samtidigt maéjligheten att gora vardnara testning mer effektiv. Nar testning flyttas ut
fran sjukhusen blir formagan att samla in resultat och omséatta dem till tydliga nasta steg avgérande f6r att
uppfoljningen ska fungera i storre skala. Qlife ar positionerat i denna utveckling genom att kombinera
testning med digital analys och vagledning via EgooAl, vilket kan 0ka anvandningsfrekvensen och starka
forutsattningarna for aterkommande intakter.
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Tillvaxtstrateg Qlife Holding

Stegvis expansion i tre faser

Regulatoriska godkannanden och att Uppskalning genom partnerskap Bred marknadsexpansion
etablera kommersiella kanaler och lonsam tillvaxt

Regulatoriska Partnerskap Skalbarhet Bredda
godkannanden produktportfol]

Godkannanden ar den tydligaste tillvaxtnyckeln eftersom de avgor nar och var bolaget kan salja i skala. Nar
det regulatoriska ar pa plats kan Qlife ga fran enskilda affarer till bredare utrullning, vilket 6kar bade
forsaljningshastighet och adressbar marknad. Tillvaxten drivs samtidigt av att varje nytt godkannande kan
Oppna nya anvandningsomraden och nya geografier, vilket stegvis breddar intaktsbasen utan att plattformen
behdver byggas om. Det gor ocksa att storre kunder och partners kan aktiveras mer offensivt eftersom de
ofta kraver regulatorisk klarhet for att lagga volymorder eller rulla ut i flera enheter. Bolagets fokus ar att
prioritera de regulatoriska processer som snabbast oppnar for volym och att forbereda kommersialiseringen
sa att lansering och forséljning kan skalas upp direkt nar en milstolpe nas.

Partnerskap ar en havstang for snabbare tillvaxt eftersom kommersialisering ar kostsam for ett mindre bolag
och kraver saljkanaler, lokal narvaro och I6pande kundbearbetning. Genom etablerade distributorer och
kundrelationer kan Qlife na fler kunder utan att bygga en stor egen organisation, vilket gor tillvaxten mer
kapitaleffektiv. Med ratt partners kan bolaget skala installationer snabbare, bearbeta flera marknader
parallellt och korta tiden fran lansering till aterkommande intakter fran tester och forbrukning.

Skalbarheten i Qlifes erbjudande ligger i att plattformen ar modular och kan byggas ut stegvis. Samma
grundsystem kan anvandas for flera anvandningsomraden genom att nya tester och applikationer adderas
over tid, vilket breddar marknaden utan att en helt ny produkt behover utvecklas. Det gor att varje ny modul
kan saljas in till bade nya kunder och den befintliga installerade basen, vilket dkar intdkt per kund och starker
aterkommande intakter.

Tillvaxtpotentialen ligger i att Qlifes erbjudande kan vaxa snabbt nar Hipros produkter adderas till Qlifes
produktportfdlj. Genom avtalet far Qlife ratt att salja, distribuera och vidarelicensiera Hipros produkter i EU
och USA, vilket breddar utbudet direkt. Resultatet blir ett mer komplett erbjudande av tester, vilket gor
lOsningen relevant for fler behov och darmed Okar antalet potentiella kunder och anvandningsmiljoer.
Samtidigt starker portféljikombinationen den langsiktiga uppskalningen eftersom Hipros produkter kan skapa
tidigare kommersiella mojligheter medan Egoo produkterna successivt tar storre plats nar regulatoriska
godkannanden ar pa plats.
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Bakgrund Qlife Holding

Qlife ar ett svenskt medicinteknikbolag i Géteborg som grundades hosten 2019. Bolaget startade i en tid
da varden redan hade ett vaxande behov av snabbare och mer tillganglig diagnostik, samtidigt som
manga patientgrupper foljdes upp med aterkommande blodprov som ofta kraver besdk pa vardenhet
och vantetid pa labbsvar. Det skapade en tydlig utgangspunkt for Qlife, att gbra blodbaserade matningar
enklare att genomfora, och mer praktiska att anvanda i vardagen.

Nar pandemin kom under 2020 till 2022 skapade den en ovanlig marknadssituation, men ocksa en
mojlighet att accelerera delar av bolagets aktiviteter. Qlife kunde da arbeta med covidrelaterade
testldsningar, vilket bidrog till bade momentum och relevant erfarenhet i en period dar snabbhet, kvalitet
och tydlig produktpositionering blev extra viktiga. Nar marknaden darefter normaliserades blev det
naturligt att ater samla fokus pa den langsiktiga huvudlinjen och fortsatta bygga bolaget for nasta fas.

Under 2023 och 2024 forflyttades Qlife successivt fran en renodlat utvecklingsdriven period mot ett mer
marknadsnara lage. Arbetet handlade om att tydligare definiera hur satsningen ska fungera i praktiken,
starka helheten runt erbjudandet och bygga en mer sammanhallen bas for framtida lansering och
uppskalning.

Den riktningen blev annu tydligare under 2025, da bolaget tog flera steg for att narma sig
kommersialisering och starka sin go to market. Partnerskap fick en mer central roll, bade som vag till
marknad och som ett satt att bygga rackvidd. Ett tydligt exempel var avtalet med Hipro | december 2025,
dar Qlife fick ratt att salja och distribuera Hipros produkter i EU och USA, samtidigt som ambitionen ar
att skapa en mer kompatibel bas mellan plattformarna over tid.

In i bdrjan av 2026 fortsatte Qlife att driva regulatoriska processer framat och sakra finansiering for att
kunna halla tempo i den kommersiella etableringen. Sammantaget star bolaget nu med en tydligare
marknadsinriktning an tidigare och ett dkat fokus pa att bygga narvaro, bredda samarbeten och skapa
forutsattningar for att affaren kan vaxa i takt med att fler initiativ och kommersiella mojligheter kommer
pa plats.

Thomas Warthoe,
Verkstallande direktor

“Om fa ar ar foretaget sjalvfinansierat och involverat i flera
stora partnerskap inom olika sjukdomsomraden, och vi
kommer att vara pa vagq att bli ett betydande foretag inom
decentraliserad sjukvard.”
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Teknik Qlife Holding

Egoo Health

Qlife bygger sitt erbjudande kring Egoo Health. Det ar en diagnostikplattform for blodprov i hemmet som
kombinerar ett instrument, engangskassetter och mjukvara. Testerna ar snabba blodtester dar en liten mangd
blod blandas med kemikalier i kassetten. Instrumentet |laser sedan av en signal och raknar fram ett varde pa en

viss biomarkodr | blodet.

Manga sjukdomar och tillstand lamnar spar i blodet. Genom att mata ratt biomarkdr kan man upptacka en risk
tidigt, f6lja om en behandling fungerar och se om ett tillstand ar stabilt 6ver tid eller om férandringar tyder pa att
en atgard behdvs. Syftet ar att ge ett matvarde snabbt och nara anvandaren, utan att provet behdver skickas till
ett labb. Det sparar tid och gor processen enklare. Plattformen ar tankt att fungera i flera miljéer, fran hemvard

till apotek och konsumenttester.
ﬂ E @)

Modular Robust Al-driven Anvandarvanlig

Hur det funkar i praktiken

Egoo bygger pa ett slutet provflode dar anvandaren tar en liten bloddroppe och satter den i en engangskassett.
| kassetten filtreras blodet sa att plasma kan separeras fran blodkroppar. Det ar viktigt eftersom matningen da
blir mer stabil och lattare att jamfora over tid. Darefter blandas plasman med reagens | kassetten och en kemisk
reaktion skapar en optisk signal. Instrumentet laser signalen med sin optik och omvandlar den till ett kvantitativt
varde genom kalibrering och inbyggda kontroller. Resultatet skickas vidare till appen dar analysen presenteras
och dar Egoo Al kan hjalpa till att tolka vardena, sarskilt nar flera markorer ska bedomas tillsammans.

Produktlogik

| grunden ligger en modular produktlogik. Samma typ av basinstrument kan anvandas for flera testomraden
genom att byta testkassett och tillhérande reagens. Det gor att en ny biomarkor i praktiken blir ett nytt “innehall”
pa en redan etablerad hardvarubas. En sadan arkitektur ar viktig for bolag som vill bredda sortimentet 6ver tid
utan att behéva bygga en ny produkt for varje indikation. Qlife beskriver ocksa hur plattformen samlar flera
teknikdelar i ett sammanhallet fléde, dar optik, provhantering och appbaserad analys ingar som centrala
komponenter.

En tydlig del av differentieringen ar kopplingen mellan diagnostik och mjukvara. Qlife lyfter fram Egoo Al som ett
stod for att tolka kvantitativa biomarkorvarden, sarskilt nar flera markorer behdver vagas samman. Det ar en
logisk forlangning av hemmatester, eftersom vardet av snabb data 6kar nar anvandaren ocksa far hjalp att
forsta vad resultaten betyder i praktiken. For Qlife blir detta ett satt att knyta ihop testresuliat,
anvandarupplevelse och aterkommande anvandning over tid.

v v v v
Egoo Analyzer Egoo Capsule Egoo Collect Egoo Connect/App

Ett avancerat optiskt Engangskapslar med Ett verktyg for filtrering Smartphone-styrd analys
minilaboratorium som reagens, utvecklade sa att av blod till plasma som och resultatvisning,
kan mata via absorbans, nya tester kan introduceras ersatter centrifugering och inklusive Al-driven tolkning
turbidimetri, fluorescens, snabbt utan att andra ger hogprecisionsplasma av biomarkorer (Egoo.Al).

bioluminiscens m.m. hardvaran. pa under 2 minuter.
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Operativt samarbete med Hipro Qlife Holding

Strategiskt co-utvecklings- och kommersielit avtal

Samarbetet med Hipro syftar till att paskynda uppskalningen av Egoo Health och férkorta tiden till
marknad. Partnerskapet omfattar bade kommersialisering och co-utveckling, dar malet ar att lansera
integrerade |6sningar for decentraliserad diagnostik pa flera marknader. En central del ar det exklusiva
kommersiella avtalet som signerades | december 2025, vilket ger Qlife ratt att salja, distribuera och
vidarelicensiera Hipros produktportfélj i EU och USA. Avtalet I6per i tjugo ar och forlangs automatiskt |
femarsperioder om det inte sags upp i tid.

Produktion och skalning

Produktion ar en barande del | upplagget. Egoo Health ska tillverkas i Kina av Hipro Biotechnology, vilket
ger Qlife tillgang till etablerad industriell kapacitet och en kostnadsstruktur som mojliggor
konkurrenskraftig prissattning for hemtestning. Bolaget har kommunicerat volymmal om att inom tre ar na
cirka tio miljoner tester och hundra tusen enheter, dar upplagget med extern tillverkning ar centralt for att
mojliggora en snabb uppvaxling med lagre kapitalbindning.

Test

Devices Forecasted Device and Test volumes Capsules Egoo Health produceras i Kina av
Hipro Biotechnology

500.000 100.000.000
Devices Produced -O Capsules Produced
400.000 800.000.000 10 miljoner tester och 100 000
enheter inom 3 ar. Mal 2030 ar 100
300.000 600.000.000 miljoner tester och 1 miljon
enheter.

200.000 400.000.000

Konkurrenskraftig

produktionskostnad fran start, med

10.000 O— 1.00.000.000 potential att forbattras ytterligare
4029 2027 2088 20es genom uppskalning i Kina

100.000 200.000.000

Gemensam regulatorisk utveckling

Samarbetet anvands aven for att accelerera utvecklingen av nya tester och bredda plattformens
anvandningsomraden. Qlife beskriver att bolagen under de senaste tva aren har arbetat for att géra Egoo
Q300 och Hipro A1 mer lika, med gemensam optik och reagenser, for att underlatta framtida lanseringar
nar ratt godkannanden finns. Under 2025 kommunicerade bolaget aven att tva nya tester, NT-proBNP och
kalium med fokus pa hjartsvikt, tas in i kliniska studier tillsammans med Hipro, med ambition att efter
klinisk dokumentation ansdka om godkannande i EU, Kina och USA.

Kortare vag till marknad och lagre genomforanderisk for Qlife

Upplagget ger Qlife en tydlig operativ havstang i flera led. Det langsiktiga kommersiella avtalet skapar
mojlighet att generera intakter fran etablerade produkter samtidigt som Egoo-plattformen vidareutvecklas,
vilket minskar perioden utan kommersiell aktivitet. Produktion via Hipro innebar tillgang till befintlig
industriell kapacitet och en konkurrenskraftig kostnadsstruktur utan att Qlife behover bygga egen fabrik,
vilket sanker kapitalbehovet och reducerar genomforanderisken.

Detta minskar flera typiska riskmoment i medtech, sasom oséakerhet kring produktionsuppbyggnad, lang
tid till marknad och att sta ensam i regulatoriska processer. Parallellt dkar mojligheten till shabbare
skalning, bredare marknadsrackvidd och utveckling av nya tester i flera spar. Resultatet ar en starkare
operativ genomforandefdormaga och hdgre forutsagbarhet i kommersialiseringen fran 2026 och framat.
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Strukturell integration med Hipro Qlife Holding

Strukturell integration med Hipro handlar om att samarbetet inte enbart ar ett kommersiellt avtal, utan att flera
centrala delar av Qlifes vardekedja gradvis kopplas ihop med Hipros. Pa sikt kan detta skapa en mer
sammanhallen global modell dar teknik, produktion och kommersialisering drivs med gemensamma
incitament och hogre skalbarhet.

Utvecklandet av en gemensam teknisk bas

En viktig del ar att plattformarna narmar sig varandra tekniskt. Qlife har lyft att Egoo Q300 har utvecklats for
att ligga nara Hipro A1, med gemensam optik och reagenser. Den langsiktiga ambitionen ar att bygga en
gemensam teknisk bas som kan bara flera indikationer och anvandningsmiljoer utan att nya produkter
behoéver utvecklas fran grunden varje gang. Samtidigt kan det sdnka utvecklingskostnaden per biomarkdr och
gora regulatoriska processer mer repetitiva och darmed mindre resurskravande per projekt.

Kommersiell struktur och intaktsdelning

Rollfordelningen mellan marknader forstarker bilden av en gemensam global struktur. Hipro driver Kina
medan Qlife leder kommersialiseringen i EU, UK och USA. Den langsiktiga logiken ar att bolagen tillsammans
kan tacka stora regioner med tydliga ansvarsfalt, snarare an att bada bygger fulla organisationer overallt. For
Qlife innebar det att bolaget kan fokusera resurser pa vastmarknader och samtidigt indirekt dra nytta av
Hipros position och saljkapacitet | Kina, vilket 0kar rackvidden utan motsvarande okning i fasta kostnader.

Royalty och intaktsdelning ar ytterligare en komponent som skapar strukturell koppling. Nar vardeskapandet
delas mellan parterna knyts incitamenten ihop, vilket kan minska kommersiell risk i ett tidigt skede och
underlatta marknadspenetration genom gemensam prioritering.

Omvant forvarv

Ett omvant forvarv kan vara en potentiellt vardeskapande vag genom att samla teknik, produktion och
kommersialisering i en och samma struktur. Det kan minska friktion | samarbetet, korta beslutsvagar och ge
battre kontroll over prissattning, volymer och prioriteringar. En mer integrerad struktur kan aven reducera
interna transaktioner och royaltyfloden, vilket kan starka marginalbilden och gora affarsmodellen tydligare for
marknaden. Dartill innebar det ursprungliga avtalet att Qlifes aktie varderades till 8,55 kronor i transaktionen,
vilket ger ett tydligt referensvarde for det &gande i Hipro som skulle erhallas vid ett genomférande.

Operativ framdrift parallellt med strukturarbete

Qlife har under 2025 arbetat mot ett omvant forvarv av Hipro. En avsiktsforklaring tecknades den 5 juni 2025
och darefter har bolagen drivit processen vidare med fokus pa att bygga en struktur som kan genomféras
formellt och fungera langsiktigt. Qlife har beskrivit att Hipro forst behdver etablera en utlandsk agarstruktur
och slutféra nédvandiga processer i Kina innan ett aktiedverlatelseavtal kan signeras. Efter ett sadant avtal
féljer normalt myndighetsgodkannanden i bade Sverige och Kina, samt framtagande av listhingsdokument
och sjalva listningsprocessen.

Under Q4 2025 kom en viktig uppdatering nar Nasdaq i november inte godkande den ursprungliga strukturen.
Som foljd forlangdes avsiktstorklaringen till slutet av 2026 och parterna arbetar vidare med att ta fram ett
alternativt upplagg som kan godkannas.

Kommersiell lansering och skalning fortsatter genom det exklusiva avtalet med Hipro, medan den strukturella
affaren omarbetas for att 6ka sannolikheten for ett genomforande. Det innebar att Qlife kan fortsatta bygga
marknad och volym i nartid, samtidigt som parterna parallellt arbetar {6r en mer robust och godkannbar
integrationsstruktur pa langre siki.
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Produktportfol

Chronic diseases

)

CE-IVDR self-test
approval pending

Hjartsvikt
Njursvikt
Sallsynta
sjukdomar

Hiprc:

Point-of-care

FDA 510(K) och
CE-IVDD
approved

Brett utbud av
biomarkorer

Hiprg:

Well-being

H‘
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CE-IVDD self-
test approved

Kvinnors halsa
Hormoner
Infertilitet
Diabetes
Infektioner
Vitaminer

Regulatorisk och kommersiell utvecklingsplan

Qlife Holding

Produkterna markta med egoo.health ar utvecklade av Qlife och utgor bolagets egen plattform for
decentraliserad diagnostik. Produkter markta med Hipro ar utvecklade och producerade av Hipro, medan de
som bar bada varumarkena ar resultatet av gemensam co-utveckling inom ramen for det strategiska
partnerskapet. Samarbetet kombinerar Qlifes plattform och marknadsnarvaro i EU, UK och USA med
Hipros produktion och saljorganisation i Kina . Detta ger tillgang till etablerad tillverkning, snabbare
regulatorisk progression och effektiv marknadsintroduktion i flera geografier.

Hiprg:

Critical panels

=

CE-IVDD self-
test approved

Njurpanel
Leverpanel
Blodfetter

Hiprc:
Cancers

¥

&

CE-IVDD self-
test approved

Vita blodkroppar
5-diff
Neutrofilkvot

Roadmapen fokuserar pa indikationer med tydligt medicinskt behov, hdg testfrekvens och stor adresserbar

marknad. PKU representerar en val definierad nisch med tydlig klinisk anvandning och fungerar som forsta
regulatorisk och kommersiell ingang. Hjartsvikt, kronisk njursjukdom och diabetes ar daremot stora globala
sjukdomsomraden med omfattande patientpopulationer och betydande testvolymer, vilket ger skalbarhet vid
kommersialisering. Sammantaget visar planen hog kommersiell aktivitet under 2026, med parallella
regulatoriska processer, produktlanseringar och uppskalning av produktion i flera indikationer och geografier.

Field

E Diabetes

-

[ -

Rare disease
» (PKU)

Heart- and
kidney failure

Diabetes, heart-

and kidney

failure

Timing Regulatory Partnering

2024 Hipro-A1 HbA1c On-going
approved USA

2025 Egoo-P300 submitted On-going

EU/UK
2026 Hipro-A1 multiple On-going
assays submitted USA
2026 Egoo-Q300 multiple  On-going
assays submitted
China/EU/US
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Egoo Health

)

Egoo P300 i korthet

- CE IVDR sjalvtest under
granskning.

- Total adresserbar
marknad inom PKU:
cirka USD 300 miljoner.

« Forsta hemtestet med
tydligt fokus pa PKU.

- Kan breddas till fler
tester inom kroniska
sjukdomar som hjarta
och njure, med storre
marknader

f‘
w, -

Egoo P200 i korthet

- CE IVDD sjalvtest
godkand for delar av
menyn

. Plattform for flera
biomarkorer och
valmaende

« Fler tester och fler
marknader over tid

Qlife Holding
Egoo P300

Egoo P300 ar inriktad mot kroniska sjukdomar dar patienter behover folja sina
varden regelbundet. Det fOrsta testet som Qlife driver regulatoriskt ar PKU,
dar enheten anvands for sjalvtest av Phe nivaer och uppfdljning i hemmet.
Qlife ser PKU som en bra forsta marknad eftersom malgruppen ar tydligt
avgransad, testbehovet ar frekvent och nyttan av snabb aterkoppling ar stor.
Plattformen ar utvecklad for sjalvtest nara patienten och bolaget har
kommunicerat att en CE IVDR ansoOkan for lekmannaanvandning av PKU
testet har varit under handlaggning sedan januari 2026. Malsattningen ar att
en etablering inom PKU ska fungera som en forsta kommersiell och
regulatorisk sprangbréada. Erfarenheter fran lansering och aterkommande
anvandning kan darefter anvandas for att bredda P300 mot fler kroniska
tillstand Gver tid.

Ett CE IVD-godkannande enligt IVDR innebar att produkten uppftyller EU:s
krav pa sakerhet, prestanda och kvalitet. For Qlife skulle ett godkannande for
PKU-testet innebara att P300 kan saljas i EU for sitt avsedda
anvandningsomrade, inklusive sjalvtest om det omfattas av certifieringen. |
dag anvands losningen som ett komplement till traditionell provtagning inom
varden, men vid godkannande kan testningen i storre utstrackning flyttas till
hemmet och ersatta den vanliga processen. Samtidigt ar det en tydlig
kommersiell milstolpe och ett kvalitetsbevis som starker trovardigheten aven
utanfor EU. F6r P300 innebar det bade tillgang till PKU-marknaden och en
regulatorisk validering som kan sanka troskeln for att bredda plattformen mot
fler kroniska indikationer over tid.

Egoo P200

Egoo P200 ar positionerad mot bredare segment inom valmaende och
forebyggande halsa, med fokus pa womens health, hormoner, fertilitet,
vitaminer, infektioner och metabola markorer. Enheten ar CE-IVDD-godkand
for sjalvtest och ar utformad for att kunna anvandas nara individen, utan
behov av traditionell laboratoriemiljé. Till skillnad fran P300, som inleds i en
tydligt avgransad patientgrupp, riktar sig P200 mot en storre och mer
heterogen malgrupp. Det innebar potentiellt hogre volym, men ocksa stdrre
krav pa marknadsbearbetning och konsumentacceptans. Segmentet praglas
av Okad efterfragan pa snabb tillgang till halsodata, sarskilt inom kvinnors
halsa dar kontinuerlig uppféljning av hormonella nivaer och fertilitet kan vara
central.

Strategiskt fungerar P200 aven som en kommersiell brygga. Genom att
adressera ett bredare konsumentsegment kan Qlife bygga
varumarkeskannedom och anvandarbas parallellt med att mer regulatoriskt
avancerade indikationer inom P300 utvecklas.
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Storsta adresserbara marknadema Qlife Holding

Qlife adresserar flera medicinska omraden inom decentraliserad diagnostik, men fyra marknader framstar
som sarskilt centrala for den langsiktiga strategin: PKU, hjartsvikt, kronisk njursjukdom och diabetes.
Tillsammans representerar dessa bade en tydlig initial ingangsmarknad och betydande strukturell
volympotential. PKU utgor en mer avgransad och valdefinierad startpunkt med hog testfrekvens och tydlig
patientgrupp, medan hjartsvikt, kronisk njursjukdom och diabetes representerar stora kroniska sjukdomar
dar aterkommande monitorering ar en integrerad del av varden.

§ V' e1r9 ""
Fenylketonuri (PKU) Hjartsvikt . Kr?“'Sk Diabetes
njursjukdom
Sallsynt sjukdom — Stor folksjukdom ' Stor folksjukdom
tydligt definierat behov Stor folksjukdom
@? Antal patienter globalt: @ Antal patienter globalt: @; Antal patienter globalt: @; Antal patienter globalt:
150 000 64 miljoner 80 miljoner 500 miljoner
&& Adresserbar 8& Adresserbar &% Adresserbar & Adresserbar
patientpopulation: patientpopulation: patientpopulation: patientpopulation:
150 000 12,8 miljoner 16 miljoner 100 miljoner
@ Ersattning per test: Ersattning per test: Ersattning per test: @ Ersattning per test:
25 USD 50 USD 30 USD 25 USD
TAM TAM TAM TAM

300 MusD 7,5 miljarder USD 5,8 miljarder USD 15 miljarder USD

PKU

FOr PKU ar marknadslogiken kopplad till regelbunden Phe-matning i hemmet. Den globala
patientpopulationen uppgar till omkring 150 000 personer och hela gruppen kan betraktas som
adresserbar, da behovet av kontinuerlig monitorering ar livslangt och tydligt definierat. | Europa, UK och
MellanGstern dverstiger den potentiella marknaden en miljard kronor vid aterkommande veckotestning,
med ytterligare potential i USA och Kina. En regulatorisk ansokan for Egoo PHE-hemtestsystemet ar
inlamnad, vilket utgor ett centralt steg for kommersialisering i EU och UK.

Hjartsvikt

Hjartsvikt representerar en betydligt stdrre patientbas, med cirka 64 miljoner patienter globalt. Omradet
praglas av ett vaxande behov av strukturerad hemmonitorering och det saknas | dag etablerade godkanda
sjalvtester for flera centrala biomarkorer. Utvecklingen av NT-proBNP och kalium syftar till att mojliggora
aterkommande matningar i hemmet, med ambition att efter klinisk dokumentation sbka godkannanden i
EU, Kina och USA. Marknadslogiken bygger pa hog patientvolym och behov av frekvent uppfdljning for att
forebygga forsamring och sjukhusinlaggning.

Kronisk njursjukdom

FOr kronisk njursjukdom uppskattas den globala patientpopulationen till cirka 80 miljoner, varav omkring 16
miljoner kan betraktas som adresserbara. Med en antagen erséattning om 30 USD per test uppgar den
totala adresserbara marknaden till cirka 5,8 miljarder USD. Liksom vid hjartsvikt handlar det om stora
patientgrupper dar uppfoljning kraver aterkommande méatningar 6ver tid, vilket passar en plattform inriktad
pa frekvent och tillganglig testning.

Diabetes

Diabetes ar den storsta marknaden i sammanstaliningen, med cirka 500 miljoner patienter globalt. Den
adresserbara delen uppskattas till 100 miljoner patienter och motsvarar en TAM om cirka 15 miljarder USD,
baserat pa 25 USD per test. Den bredare marknaden for diabetesmonitorering 6verstiger 30 miljarder USD,
vilket illustrerar den strukturella storleken och langsiktiga volympotentialen. Hog analytisk precision |
HbA1c-matning ar en avgorande faktor for att kunna konkurrera i detta segment.

11 av 27 CAPALISE.



Affarsmodell Qlife Holding

Qlife bygger sin affarsmodell kring att mjliggéra kliniska blodtester utanfor traditionell vardmiljo.
Erbjudandet baseras pa en produktportfdlj som kombinerar Egoo med Hipros etablerade produkter och ger
decentraliserad testning med klinisk precision inom flera sjukdomsomraden och halsorelaterade
anvandningsfall. Samtidigt ar malet att aga hela anvandarresan och relationen med anvandaren, dar data
och insikter successivt blir en storre del av vardeskapandet.

Plattformen kompletteras av Egoo Al, som pa sikt ska kombinera testresultat med personlig data for att
kunna ge mer individanpassad vagledning. Affarsmodellen handlar darmed inte enbart om forsaljning av
tester, utan om att bygga aterkommande intakter dver tid genom testforbrukning, férsaljning och en vaxande
digital intaktsbas kopplad till app, data och anvandarrelationen.

Intaktsmodeller och partnerskap

Qlife planerar att skala affarsmodellen genom partnerskap som stodjer tre kompletterande intaktsvagar. Det
ger en snabbare och mer kapitaleffektiv vag till marknad, dar bolaget kan utnyttja partners etablerade
kanaler, resurser och kundrelationer i stallet for att bygga allt i egen regi. Samtidigt ger det bredare rackvidd
och fler vagar ut pa marknaden. Affarsmodellen bygger pa tre kanaler: hemsjukvard, apotek och
vardcentraler samt hemtest direkt till konsument.

Tre huvudsakliga fokusomraden

/\' ‘@‘

Hemsjukvard Apotek och vardcentral Hemtest
Regelbunden uppfoljning | Testning nara patienten Sjalvtest i hemmet fOr
hemmet med blodtester pa med snabbare svar och tatare matningar och

klinisk niva. Kan minska enklare floden. Stodjer historik | appen. App och
aterbesdk och ge varden uppfoljning utan sjukhus data ger insikter och
snabbare beslut. Intakt via och labb. Intakt via tester guidning. Intakt via tester
enheter och aterkommande och volymer genom och partnerskap kopplade
tester. partners. till appen.

Royaltyintakter fran den kinesiska marknaden

Den har modellen galler framst vastmarknaderna. Dar fokuserar Qlife pa EU, UK och USA. Det ar ocksa dar
bolaget vill bygga relationer med partners och driva forsaljning av Egoo plattformen och tester.

Samtidigt ger det exklusiva avtalet med Hipro en indirekt vag in i Kina. Hipro star for den lokala narvaron. Det
betyder forsaljning, distribution, kundrelationer och upphandlingar. Qlife behover darfor inte bygga en egen
organisation pa plats. | stallet kan bolaget fa intakter genom royalty som kopplas till Hipros férsaljning. Pa sa
satt kan Qlife ta del av en stor marknad och en snabbare kommersiell utveckling, men med lagre kostnad och
lagre operativ risk an om de sjalva skulle etablera sig | Kina.

Ur Qlifes perspektiv blir detta ett komplement till vaststrategin. Vast ger kontroll 6ver kommersialiseringen och

mdijlighet att bygga varumérket Egoo. Kina ger skala via Hipro och ett intdktsspar som kan vaxa med
volymerna, utan att Qlife behover 6ka kostnadsbasen i samma takt.
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Konkurrenter Qlife Holding

Etablerade aktorer inom vardnara testning

Konkurrensen drivs framst av stora diagnostikbolag med etablerade plattformar for testning nara patienten.
Roche och Abbott har breda produktportféljer och stark néarvaro i vard och laboratorier, dar deras instrument
och tester ar integrerade i kliniska arbetssatt. Deras styrka ligger i skala, beprévade system och langvariga
kundrelationer, vilket ger hoga intradesbarriarer for nya aktorer via traditionella sjukhuskanaler. LumiraDx
verkar ocksa inom vardnara testning men skiljer sig genom en mer kompakt plattform med flera tester pa
samma instrument, vilket ger ett mer modulart upplagg jamfért med manga traditionella system.

Roche har flera vardnara system for snabba blodtester som anvands i klinisk milj6. Plattformarna kan bland
annat mata hjartmarkorer och markérer som anvands vid misstanke om blodpropp. Abbott har pa liknande
satt plattformar for testning nara patienten. Ett exempel ar deras handhallna system i STAT, som anvander
engangskassetter och kan, beroende pa kassett, mata blodgaser, salter och enklare klinisk kemi, samt
hjartmarkorer och koagulation.

LumiraDx — kompakt plattform inom samma segment

LumiraDx har varit en tydlig akt6r inom vardnara plattformar med ett litet instrument och flera tester pa
samma plattform. Exempel pa tester som lyfts for plattformen &r CRP f6r inflammation, HbA1c for
langtidsblodsocker samt D dimer, INR och NT proBNP. Roche har kdpt de delar av LumiraDx som ror point
of care-tekniken och affaren stangdes i juli 2024. Det innebar att en del av konkurrensen inom snabb och
avancerad testning nara patienten nu ligger hos Roche.

Qlife — positionering mot hemmet

Qlife forsoker skilja sig genom att flytta avancerad testning narmare vardagen och gora den enkel nog for
hemmabruk. Malet ar att sanka troskeln f6r anvandaren genom att testet kan goras dar personen redan ar, i
hemmet, vilket kan 6ka testfrekvensen och starka uppfdljning éver tid. Samtidigt breddas erbjudandet fran
enbart instrument och tester till en hel upplevelse dar app, guidning och insikter blir en tydlig del av vardet.

Tester av klinisk kvalitet

Lab-anvandning
CE/FDA Hemanvandning

godkind i CE/FDA-godkind

Snhabbtest
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Konkurrenssituation Qlife Holding

Konkurrenssituation

Qlifes konkurrenssituation formas av att bolaget vill flytta avancerad blodtestning fran vardmiljo till hemmet. Det
ger en tydlig mojlighet, men det staller ocksa hogre krav pa enkelhet, tillforlitlighet och att I6sningen fungerar for
vanliga anvandare. For att lyckas behdver Qlife bade visa klinisk kvalitet och ta sig igenom regulatoriska
processer, samtidigt som bolaget bygger en kommersiell vag till slutanvandaren.

Elan
N
Differentiering | Regulatorik och Go to market
anvandarupplevelse kliniska data

Differentiering | anvandarupplevelse

Merparten av de etablerade konkurrenterna ar byggda for vard och sjukhus, dar utbildad personal, fasta
rutiner och etablerade processer gor att mer komplexa testfloden fungerar i praktiken. Qlife forsoker
differentiera sig genom att utga fran hemmet och flytta testningen narmare anvandaren. Det gor att fokus
skiftar fran att bara leverera ett instrument och ett test till att bygga en hel anvandarupplevelse som ar enkel
att upprepa. Malet ar ett tydligt fldde med fa moment, snabb hantering och resultat som blir |&tta att f6lja dver
tid. Genom att aga appen och datalagret vill bolaget gora historik och uppfoljning till en del av vardet, snarare
an att testningen blir en enstaka matning.

Regulatorik och kliniska data

Det regulatoriska ar en tydlig intradesbarriar i branschen. Utan ratt godkannanden blir marknaden mindre och
det blir svart att skala forsaljning. Darfor blir kliniska studier och dokumentation en konkurrensfaktor i sig.
Qlife lyfter att deras PHE-system har skickats in for granskning under IVDR och att de har levererat teknisk
dokumentation, kliniskt underlag och kvalitetsdokumentation. Sammantaget ar markning pa Egoo Health och
framforallt PHE det som gor att Qlife pa riktigt kan konkurrera med de sjukhusnéra aktdrerna.

Utan CE-IVD-markning for PHE kan testningen i praktiken endast anvandas som ett komplement till befintlig
vard, medan en godkand markning ar en forutsattning for att resultaten ska kunna ersatta och fullt ut
jamstallas med traditionell klinisk testning.

Go to market och distribution

| den har branschen faller manga bolag inte pa tekniken utan pa kommersialisering. Att bygga upp en
fungerande marknadsorganisation kraver bred expertis inom regulatorik, produktion, logistik, marknadsforing
och forsaljning, samt betydande kapital. Har har storre konkurrenter en tydlig fordel genom etablerade
organisationer och globala distributionsnatverk.

For Qlife blir darfor partnerskap en central del av strategin. Genom att samarbeta med aktorer som redan har
produktion, distribution och marknadsnarvaro kan bolaget flytta de mest resurskravande delarna utanfor den
egna organisationen. Apotek lyfts som en skalbar och konsumentnara kanal som kan driva aterkommande
testning, samtidigt som partners inom IVD, pharma och konsumenthalsa kan bidra med rackvidd och
trovardighet. Avtalet med Hipro, som ska producera Egoo Health, ar ett konkret exempel pa hur Qlife
anvander partners for att starka kapacitet och minska operativ belastning i kommersialiseringsfasen.
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Marknadspostion Qlife Holding

Nuvarande vardflode och friktion

FOr en person med PKU ar regelbunden blodprovstagning en central del av behandlingen, med testning
veckovis. Testningen sker genom att blodprov tas och skickas till laboratorium for analys. Det innebar
aterkommande provtagning, transport av prov, vantetid pa svar och i vissa fall kontakt med varden for
uppfoljning och justering av kost. For manga familjer blir detta en aterkommande del av vardagen, dar
planering, administration och vantan tar tid och energi. Processen ar beroende av logistik, laboratoriekapacitet
och administrativa led. Aven om systemet ar etablerat innebar den tata frekvensen att en betydande del av livet
kretsar kring att planera test, invanta svar och anpassa sig efter resultaten.

Qlifes kundnara modell

Qlife adresserar detta genom att flytta testningen fran en laboratoriebunden process till en mer anvandarnara
modell. | stallet fOr att varje matning ska krava provtagning, logistik, laboratorieanalys och vantetid kan testet
goras i hemmet och ge snabb aterkoppling via app. Det gor uppfdljningen mer direkt och mer praktisk |
vardagen. Nar svaren kommer snabbt blir det lattare att agera i tid och folja utvecklingen I6pande. FOor PKU kan
det innebara ett skifte fran att planera livet runt provtagning och svarstider till att géra méatning som en naturlig
rutin.

Positionering med decentraliserad monitorering

Som exemplet med PKU visar ar dagens modell for uppfoljning ofta centraliserad och laboratoriebunden, med
aterkommande provtagning, logistik och vantetider som en naturlig del av processen. Det gor testning
modosam och tidskravande, sarskilt nar frekvensen ar hog. Qlife positionerar sig mot just den friktionen genom
att ta en mer decentraliserad och kundnara roll, dar testning flyttas narmare anvandaren och kan genomforas |
hemmet med snabb aterkoppling via app.

| praktiken innebar det att Qlife inte framst konkurrerar om sjukhusens instrumentbudget, utan om att gora
uppféljningen enklare och mojliggdra tatare och mer regelbunden testning mellan vardbesdk. Positioneringen
bygger pa att sanka troskeln for testning och skapa ett fldde som fungerar i vardagen, vilket gor att historik och
trenddata blir en storre del av vardet an enstaka provsvar. Det ger Qlife en tydlig plats i skiftet mot mer
decentraliserad monitorering, dar samma logik kan skalas fran PKU till fler kroniska tillstand dar regelbunden
uppfoljning ar central.

Drivkrafter som starker marknadspotentialen

vl

O%o
O
Decentralisering Digitalisering Kroniska sjukdomar
Mer vard flyttas fran sjukhus Varden blir allt mer Antalet personer som lever
och laboratorier till hemmet och datadriven. Uppkopplade med kroniska sjukdomar
primarvarden. Okad system, appar och digital dkar globalt. Manga av
kostnadspress och uppfoljning mojliggor dessa tillstand kraver
kapacitetsbrist driver behovet kontinuerlig monitorering i regelbunden uppféljning
av losningar som mojliggor stallet for enstaka och aterkommande
testning nara patienten. laboratorietester. matningar over tid.
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Agarforhallande Qlife Holding

Utestaende aktier Aktiekurs Borsvarde
15 679 521 2,09 32,1
Antal aktieagare Insynsagande Free float
6 813 4 184 858 aktier 73,3%

Det bekraftade insynsagandet i Qlife uppgar till 4 184 858 aktier, motsvarande cirka 26,7 procent av
bolagets utestaende aktier. Innehavet avser VD Thomas Warthoe, CSO Peter Warthoe, CFO Lars
Bangsgaard, samt styrelseledamoterna Jargen Drejer och Mikael Persson.Teckningsataganden har lamnats
av Jargen Drejer och Lars Bangsgaard och uppgar totalt till 3,5 MSEK, motsvarande 11,2 procent av
emissionen. Darutover har nyckelpersoner i ledningen stallt en top down garanti om cirka 4,5 MSEK, dar
Thomas Warthoe, Peter Warthoe och Lars Bangsgaard ar deltagare. Garantin lamnas utan ersattning och ar
avsedd att fullgbras genom kvittning av utestaende fordringar.

Totalt antal aktier Agarandel

1 Jorgen Drejer & 1 122 654 7,16%
2 The Bank of New York Mellon 1 020 737 6,51%
3 Warthoe Af 1964 ApS L 901 572 5,75%
4 Warthoe Af 1967 ApS A 893 733 5,7%
5 Altia Invest ApS & 815 335 5,2%
6 Nordnet Pensionsforsakring AB 609 933 3,89%
7 Kim Thomassen 404 531 2,58%
8 Andre Ahlard 382 580 2,44%
9 Jens-Martin Wurr 316 726 2,02%
10 Forsakringsaktiebolaget Avanza Pension 299 479 1,91%

Ovriga aktiedgare 8 912 241 56,84%

Totalt antal aktier 15 679 521

A = insynsperson Uppdaterad: 30 december 2025
Kalla: Millistream & Euroclear

Foretradesemission

FOoretradesemissionen ar utformad for att ge Qlife ett tydligt finansiellt lyft och battre handlingsutrymme i
nasta fas. Emissionen uppgar till cirka 31,4 MSEK och cirka 82,9 procent ar sékrat genom tecknings och
garantiataganden, vilket minskar genomfdéranderisken. | samma paket ingar &ven en dvertilldelningsoption,
vilket kan ge extra kapital om intresset blir hégre an vantat. Att bade ledning och nyckelpersoner deltar
genom teckningsataganden och en top down garanti utan ersattning starker bilden av ett aktivt agarstdéd och
en vilja att sakra finansieringen. Sammantaget ger emissionen bolaget battre forutsattningar att driva
planerade aktiviteter vidare och samtidigt minska osakerheten kring kortsiktig finansiering.
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Bolagsstyrming

Qlife Holding

Thomas Warthoe

VD och medgrundare till Qlife.

Utbildning och erfarenhet: Thomas ar en entreprendér med dver 20 ars
erfarenhet inom héalso- och sjukvardsbranschen pa olika nivaer inom drift,
affarsutveckling och féretagsledning. Thomas har startat flera foretag inom
branschen och har genom aren initierat och genomfért strategiska
partnerskap med globala halso- och sjukvardsforetag.

Innehav: 894 444 aktier.

Peter Warthoe

CSO och medgrundare till Qlife.

Utbildning och erfarenhet: Peter Warthoe ar biokemist fran Képenhamns
universitet. Under 1990 talet arbetade han vid Danska Cancerfonden under
cancerforskaren Michael Strauss och var meduppfinnare av Differential
Display DDRT PCR, en teknik som bidrog till utvecklingen inom
genuttrycksforskning. Darefter har han verkat som entreprenoOr |
bioteknikindustrin och byggt flera bolag, med flera publikationer och patent
som grund.

Innehav: 901 791 aktier.

Lars Bangsgaard

CFO och medgrundare till Qlife.

Utbildning och erfarenhet: Lars ar en entreprenér med Over 30 ars
erfarenhet fran halso- och sjukvardssektorn samt andra branscher. Lars
har en examen i redovisning fran Copenhagen Business School och har
arbetat som auktoriserad revisor pa Deloitte. Han har haft CFO-roller |
danska foretag som Volvo DK, Display Systems Biotech A/S och
Atonomics A/S.

Innehav: 1 015 682 aktier.

Flemming Pedersen

Styrelseordforande i Qlife sedan 2025.

Utbildning och erfarenhet: Flemming ar CFO och vice verkstallande
direktdr f6r Better Collective, en digital mediekoncern noterad pa Nasdaqg
Stockholm och Nasdaqg Kopenhamn. Flemming bidrar med gedigen
ledarskapserfarenhet. Med dver 20 ar inom lakemedelsindustrin och en
bakgrund med ledande befattningar | borsnoterade foretag tillfor han
vardefull strategisk och finansiell kompetens till Qlife.

Innehav: O aktier.
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Bolagsstyrming

Qlife Holding

Jacob Glenting

Styrelseledamot i Qlife sedan 2025

Utbildning och erfarenhet: Jacob ar expert pa kommersialisering inom
lakemedelsindustrin och har gedigen erfarenhet av FoU, foretagsforvarv,
strategiska partnerskap och marknadsexpansion. Han ar for narvarande
medlem i ALK Abellos hdgsta ledningsgrupp, dar han leder omradet
"Global Strategy and Corporate Development", och tillfér vardefull
strategisk och affarsutvecklingskompetens till Qlife.

Innehav: O aktier.

Jorgen Drejer

Styrelseledamot i Qlife sedan 2025

Utbildning och erfarenhet: Jargen har dgnat hela sin karriar at
lakemedelsindustrin och har grundat eller varit med och grundat flera
bioteknikforetag, daribland Saniona AB och NeuroSearch A/S, dar han
aven tjanstgjorde som Chief Scientific Officer. Med gedigen
styrelseerfarenhet och ett stort affarsnatverk bidrar han med djup
vetenskaplig och strategisk kompetens till Qlife.

Innehav: 1 122 369 aktier.

Lars Staal Wegner

Styrelseledamot i Qlife sedan 2023

Utbildning och erfarenhet: Lars Staal Wegner ar lakare med mer an 20
ars erfarenhet inom bioteknik- och tekniksektorn. Lars har tidigare varit
VD f6r Evaxion Biotech, ett Al-bioteknikforetag som ar noterat pa
amerikanska Nasdag. Lars har byggt upp ett flertal foretag inom
bioteknik- och teknikbranschen och ar aktiv i ett flertal styrelser. Han ar
for narvarande grundande partner i Venture-fonden, Bristlecone Pacific
Ventures, som investerar i ekosystemet av forebyggande halsa.
Innehav: O aktier.

Mikael Persson

Styrelseledamot i Qlife sedan 2021

Utbildning och erfarenhet: Mikael Persson har atta ars global
erfarenhet inom medtech-branschen i ledande befattningar inom Supply
Chain och produktutveckling, och ar for narvarande Chief Supply Chain
Officer pa Stokke. Mikael har medverkat i och drivit flera stora
produktframtagningar i samverkan med tredje part globalt och har tidigare
erfarenhet av olika befattningar inom Alfa Laval, bland annat som VP
Operations — Operations Development Manager, VP Supply Chain
ArjoHuntleigh AB samt COO Manufacturing Capital Equipment for
Getinge.

Innehav: 250 572 aktier.
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Finansiell oversikt Qlife Holding

Eget kapital Totala tillgangar Likvida medel
-7,5 MSEK 9,6 MSEK 1,4 MSEK
Eget kapital efter emission (fére e.k.)* Foretradesemission Likvida medel efter emission (fore e.k.)*
23,9 MSEK 31,4 MSEK 30,3 MSEK

*fore emissionskostnader
Vid fullt tecknad emission, fore emissionskostnader

Resultat och intaktsutveckling

Qlife befinner sig i en fas dar tyngdpunkten ligger pa regulatoriska milstolpar och en successiv
kommersialisering, vilket praglar bade intaktsniva och resultat. Under 2025 uppgick koncernens intakter till 324
KSEK, vilket ar en forbattring jamfért med 2024 men fortsatt fran en lag bas. EBITDA uppgick samtidigt till
minus 18 114 KSEK, vilket speglar kostnader kopplade till utveckling, regulatorik och uppbyggnad av
kommersiell kapacitet. | fjarde kvartalet redovisades intakter om 49 KSEK och EBITDA om minus 1 615 KSEK,
vilket indikerar en tydligt lagre kostnadsniva an motsvarande period foregaende ar och en mer stram
kostnadskontroll mot slutet av aret.

Kassaposition och pro forma efter emission

Likvida medel uppgick till 1 417 KSEK vid utgangen av 2025, vilket innebar ett begransat finansiellt
handlingsutrymme infor 2026. FOr att starka uthalligheten har styrelsen kommunicerat en féretradesemission
om cirka 31,4 MSEK. Vid full teckning uppgar pro forma-kassan till cirka 32,8 MSEK fore emissionskostnader.
Med pro forma avses att siffran ar berdknad som om emissionen redan hade genomforts, alltsa en justerad
kassa baserad pa ett antaget utfall. Beloppet ar innan hansyn tas till aterbetalning av brygglan och eventuella
ovriga regleringar. Sammantaget vantas kapitaltillskottet forbattra likviditeten vasentligt och skapa battre
forutsattningar att driva regulatorik och kommersialisering enligt plan.

Balansrakningen i helhet

Balansrakningen vid utgangen av 2025 summerade till 9 632 KSEK i totala tillgangar och speglar ett bolag i
uppbyggnadsfas dar vardena i stor utstrackning ar kopplade till utveckling och framtida kommersiell potential.
Tillgangssidan domineras av immateriella tillgangar om 4 609 KSEK samt varulager om 3 021 KSEK, medan
likvida medel uppgick till 1 417 KSEK. Finansieringsstrukturen ar samtidigt anstrangd med langfristiga skulder
om 8 549 KSEK och kortfristiga skulder om 8 591 KSEK, vilket tillsammans med ackumulerade forluster bidrar
till ett negativt eget kapital om minus 7 508 KSEK. Detta atgardas daremot genom den kommunicerade
foretradesemissionen, da nytt kapital tillférs och bolagets finansiella stallning starks genom en hogre likviditet
och en mer robust kapitalbas.

Balansrakning efter emission

Tillgangar

Immateriella
4609
Skulder och eget kapital
Langfrisitga skulder Totalt
8 579 4609

Vid fullt tecknad emission, fore emissionskostnader
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Kassaflode och finansiell stallning Qlife Holding

Kassaflodesutveckling

Under 2025 hade Qlife ett fortsatt negativt kassaflode fran den I6pande verksamheten. For helaret 2025 var
kassaflddet fran den I6pande verksamheten minus 16,8 MSEK. Som jamfdrelse var kassaflddet fran den
|6pande verksamheten minus 55,9 MSEK for helaret 2024. Det innebar en tydlig forbattring under 2025,
men kassaflodet var fortfarande negativt.

Vi estimerar att kassaflédet fran den I6pande verksamheten fortsatter i en positiv riktning framat, framst
drivet av att volymer och intakter byggs upp i Kina via Hipro samarbetet dar Qlife far intakter genom royalty
och intaktsdelning pa partnerns forsaljning. Vi beddémer ocksa att tidig kommersiell aktivitet pa vasterlandska
marknader kan bidra positivt, | takt med att bolaget etablerar kommersiella kanaler genom partners och
driver forsaljning med en utokad produktportfol;.

Starkt kapitalbas och forbattrad likviditet

Den beslutade foretradesemissionen om cirka 31,4 MSEK, som ar garanterad till cirka 83 procent, ger Qlife
ett tydligt forstarkt finansiellt utgangslage infér 2026. Med en hdg grad av genomforandesakerhet skapar
emissionen forutsattningar att aterstalla eget kapital och samtidigt bygga upp en vasentligt starkare kassa,
vilket 0kar handlingsutrymmet i kommersialiseringsfasen och minskar den kortsiktiga finansiella risken.

Utgangslaget vid arsskiftet var ett negativt eget kapital om -7,5 MSEK och en kassa om 1,4 MSEK per 31
december 2025. Emissionen adresserar dessa tva huvudutmaningar direkt och vantas ge bolaget den
finansiella kapacitet som kravs for att driva regulatoriska aktiviteter och kommersialisering vidare under
2026.

Tydligare vag mot lagre kostnader och sjalvbarande finansiering

Samarbetet med Hipro ger Qlife en mer utstakad vag framat och kan minska behovet av stora egna
utvecklings- och industrialiseringsinsatser. Hipro bidrar med en etablerad produktportfolj och industriell
kapacitet inom skala och tillverkning, vilket kan sanka genomforanderisken och gora kostnadsbasen mer
forutsagbar. Samtidigt har Qlife fatt exklusiva rattigheter att sélja Hipros produkter i EU och USA, vilket kan
skapa tidigare intaktsstrommar och bredda erbjudandet i kommersialiseringsfasen.

Vi bedOmer att kombinationen av lagre intern belastning och mojlighet till tidigare intakter kan bidra till en
mer kontrollerad kapitalforbrukning. Det kan i sin tur minska behovet av aterkommande kapitalanskaffningar,
eftersom bolaget inte behdver bara lika stor del av resan pa egen hand. Under 2026 och 2027 vantar vi oss
att fokus ligger pa att omsatta partnerskapet i faktiska volymer, bygga kommersiella kanaler och successivt
forbattra kassaflddet. Sammantaget ser vi en tydligare vag mot att Qlife pa sikt kan bli mer sjalvbarande
finansieringsmassigt.

Kassaflode fran Iopande verksamhet

® 2023 2024 2025

MSEK

-60

20 av 27 CAPALISE.



Peers Qlife Holding

Peergruppen ar sammansatt for att spegla Qlifes position inom vardnara och decentraliserad diagnostik,
men bolagen befinner sig i olika mognadsgrad och har delvis olika affarslogik. Jamforelsen ska darfor framst
ses som ett ramverk for varderingsspann, riskprofil och kommersiell logik snarare an ett forsok att hitta
identiska jamforelsebolag.

Finansiell profil aia siffror i MSEK

Bolag Notering Borsvarde = Omsiéttning (R12) EBITDA Anstalla
BioPorto Small Cap Copenhagen 687 52,26 17 38
Nightingale Health Plc Nasdaqg Helsinki 1003,82 50 119 95
Prolight Diagnostics NGM Nordic 220,2 0 -13,4 21
Boule Diagnostics Nasdaq Copenhagen 167 489,6 32 10
Median - 453,5 26,13 32 29,5
Medelvarde - 519 148 32 41
Qlife First North 31,8 0,34 -18,1 4

Kalla: Avanza

Kommersiell profil

Bolag Anvandningsomrade Affarstyp Kundgrupp
BioPorto Akut njurskada Instrument + férbrukningsvaror Sjukvard/Labb
Nightingale Health Plc Kardiometabol risk Blodanalys + platform Sjukvard/Labb
Prolight Diagnostics Hjartinfarkt och akutvard Hargvara + testkapslar Vardmottagningar/Ambulans
Boule Diagnostics Hematologi och infektion [nstrument + férbrukningsvaror Labb/Kliniker
Qlife PKU/ Kroniska sjukdomar  Hardvara + testkapslar Hem/Apotek/Hah*

*hospital -at-home

Sammantaget visar peergruppen att Qlife ar tydligt mindre i skala och tidigare i kommersiell fas an samtliga
jamforelsebolag, vilket forklarar skillnader i omsattning och resultat. Det betyder ocksa att varderingen |
hdgre grad styrs av framatblickande triggers, framforallt regulatoriska milstolpar och formagan att etablera
installerad bas | decentraliserade kanaler, snarare an historiska nyckeltal.

Darfor ar peerjamforelsen mest anvandbar for att rama in hur marknaden varderar kombinationen av
regulatorisk risk, kommersialiseringsfas och affarsmodell. Den hjalper ocksa till att tydliggdra vilka steg som
typiskt driver en omvéardering nar bolag ror sig fran tidig fas till skalbar férsaljning. Den kan aven ge en
indikation om hur Qlifes vardering kan utvecklas vid lyckade utfall, dar regulatorisk klarhet och kommersiell
traction leder till hogre fortroende, tydligare intaktsprofil och en vardering som successivt narmar sig mer
etablerade peers.

hioporto  Nightingale Health PROLIGHT

Diagnostics you can count on

Boule

i
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Estimat

Qlife Holding

Volymantagandena bygger pa en stegvis kommersiell uppskalning dar 2026 framst beddéms vara ett
etableringsar med fokus pa att bygga partnerskap och etablera saljkanaler. Mot den bakgrunden forvantas de

stdrre volymerna av Egoo-enheter ta fart forst fran och med 2027, nar utrullningen kan skalas via dessa
kanaler. Testkapslarna antas samtidigt driva en vaxande andel aterkommande intakter i takt med att den
installerade basen Okar och nyttjandegraden successivt starks.

Antal 2026

Egoo enheter 500

y-0-Y% n/a
Testkapslar 2 500
y-0-Y% n/a

2027

8 500

1600%
85 000
3 300%

2028 2029 2030 2031 2032 2033
20000 60000 102000 137700 176256 206220

135% 200% 70% 35% 28% 17%
140 000 300 000 561000 963 000 13219201 649 756

65% 114% 87% 72% 37% 25%

Intakterna drivs priméart av forsaljning av Egoo-enheter i kombination med foérbrukningsintéakter fran

testkapslar, vilket successivt forbattrar intaktsmixen. | modellen antas ett pris om 300 EUR per P300-enhet,
 per testkapsel. Fran 2026 inkluderas aven forsaljning av

250 EUR per P200-enhet samt 8 EUR

Hiproprodukter samt royaltyintakter fran den kinesiska marknaden, vilket adderar ett kompletterande
intaktsben och bidrar till tidigt tackningsbidrag.Hiproprodukterna antas ha lagre marginaler men spelar en
strategisk roll genom att bredda det kommersiella erbjudandet och underlatta marknadsetablering.

Royaltyintakterna fran Kina bidrar med kapitaleffektiva intakter utan motsvarande kostnadsbas, vilket starker

skalbarheten i modellen.

Forsaljining (KEUR) 2026
Egoo enheter 137.,5
Testkapslar 20
Hipro produkter 84

& Royalty

Omesattningen vantas 6ka fran 2,6 MSEK (2026) till cirka 763 MSEK (2033), drivet av volymuppskalning och

2027

2 337,5

680
168

2028

5 500
1120
320

2029

16 500
2 400
480

2030

28 050

4 488
720

2031

37 867,5
/77112

934

2032 2033
48 470,4 56 710,4
10 575,4 13 198

1 168 4 500

mer aterkommande intakter. EBITDA och kassafldde starks successivt och bedéms bli tydligt positiva fran

2028 nar affaren skalar.

Forsaljning (KSEK) 2026

Nettoomsattning 2 585
y-0-Y% n/a

Totala Intakter 2 585
Omkostnder 10 796
Forsaljning 1516
Rorelsekostnader 12 313
EBITDA -9 771
EBITDA-marginal -378%
FCF -9 807

2027

34 087
12 185%
34 087

19 442
16 210
35 653

-3 367
-9,9%

-3 453

2028 2029
74 254 207 360
118%  179%
74254 207 360
31152 46722
37567 109 270
68720 155 993
2567 44989
35%  21,7%
2054 35992
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2030

355 851
/2%
355 851

65 485
185 295
250 780

93 126
26,2%

74 501

2031

497 695
40%
497 695

85 070
249 447
334 518

146 629
28,7%

114 103

2032 2033
644 294 763 025
29% 18%
644 294 763 025
102 097 112 413
318 882 373 323
420 980 485 737
195 119 242 088
30,3% -31,7%
156 094 193 670

CAPALISE.



Vardering Qlife Holding

Scenarioanalys- base VARDERINGSINTERVALL
Givet att en betydande del av vardet ligger bortom
den explicita prognoshorisonten tillampar vi ett BEAR BASE BULL

terminalvarde som fangar den langsiktiga
kassaflodesgenereringen nar affaren bedéms ha natt —@—— @0 — @ —
en mer mogen och stabil fas. Terminalvardet beraknas

0gen och S12 2,7 4,3 8,9
med en langsiktig tillvaxttakt om 10 procent och

diskonteras med en ranta om 18 procent, vilket reflekterar bolagets nuvarande riskprofil och den osakerhet som
foljer av kommersialisering och genomforande.

Utover diskonteringen riskjusteras vardet genom sannolikhetsantaganden kopplade till regulatoriska
godkannanden och marknadsaccess. LOA appliceras per indikation och speglar sannolikheten att bolaget
erhaller nédvandiga regulatoriska godkannanden for respektive marknad, vilket ar en férutsattning for bredare
kommersialisering via vard, partners och etablerade kanaler. Darutdver inkluderas en operativ risk som fangar
genomforanderisk | uppskalning av forsaljning, partnerutrulining och kommersiell etablering.

PKU Hjartsvikt Kronisk njursjukdom Diabetes Operativ risk Nuvarde

LOA 75% 35% 40% 50% 30% 133,7 MSEK

Omsattningsestimat base-scenario
O Omsattning @ EBITDA

-20
2026 2027 2028

Risker
- Regulatoriska godkannanden: Forseningar kan skjuta upp lansering och intakter.

- Kommersialisering: Lagre adoption kan dampa tillvaxt och Ionsamhet.
- Finansiering: Negativt kassaflode kan krava kapital och ge utspadning.
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Vardering

BEAR

| bear-scenariot antas att regulatoriska processer fordrojs
och att marknadsgenomslaget sker langsammare an
forvantat. Forsaljningsuppbyggnaden drivs | huvudsak av

begransade volymer inom befintliga kanaler, medan bredare

kommersialisering skjuts fram i tiden. Det innebar att
skalningen av Egoo-enheter och testkapslar sker mer

gradvis, vilket paverkar omsattningstillvaxten negativt under

prognosperioden.

Kassaflodena blir svagare och materialiseras senare nar
utrullning och volymgenomslag gar langsammare an plan.
Tillsammans med LOA per indikation och operativ risk

pressar det ned det motiverade vardet till cirka 2,7 SEK per

aktie.

40

30

20

10

-10

-20

Qlife Holding

Omsattning EBITDA

2026 2027 2028

BASE

Base-scenariot utgar fran att bolaget nar fortsatt

kommersiellt genomslag i linje med modellens antaganden

och att regulatoriska processer f0r prioriterade marknader
utvecklas enligt plan. Tillvaxten drivs av en successiv
utrullning av Egoo-enheter och 6kande aterkommande
intakter fran testkapslar. Dartill vantas Hiproprodukterna
borja bidra med forsaljning under 2026, samtidigt som
royaltyintakter fran den kinesiska marknaden adderar en
kompletterande intaktsstrom.

En successiv uppbyggnad av installerad bas och okande
aterkommande intakter starker kassaflédet 6ver perioden.
Efter riskjustering via LOA per indikation och operativ risk
uppgar det motiverade vardet till cirka 4,3 SEK per aktie.

80

60

40

20

-20

Omsattning EBITDA

2026 2027 2028

BULL

Bull-scenariot forutsatter att kommersialiseringen
accelererar genom hogre konvertering |
forsaljningskanalerna och snabbare uppbyggnad av
installerad bas. Det ger ett starkare genomslag i
forbrukningsintakter och en mer gynnsam intaktsmix
tidigare i perioden. Samtidigt antas att intakter fran
kompletterande intaktsben utvecklas snabbare an |
basscenariot.

Snabbare kommersialisering och hogre konvertering ger
tidigare och starkare kassafloden samt battre
kostnadsabsorption. Med fortsatt LOA- och operativ

riskjustering ger detta ett motiverat varde om cirka 8,9 SEK

per aktie.
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Risker Qlife Holding

Regulatoriska godkannanden och validering

Qlife ar beroende av regulatoriska godkannande for sina tester och av att bolaget
kan visa att de fungerar som tankt. Om processen drar ut pa tiden kan lanseringar
forsenas och kostnaderna Oka. Egoo Phe ar inskickat for granskning och Qlife
vantar nu pa besked, vilket gor att nasta steg styrs av externa parter. Det finns
ocksa en risk att ansdkan far avslag. Da kan bolaget behdva ta fram mer data, gora
om delar av underlaget eller justera hur produkten far anvandas. Det kan gdra att
planerad forsaljning av Phe testet skjuts fram och att bolaget behover lagga mer
pengar pa extra studier och dokumentation.

Partnerskap och beroende av externa aktorer

Qlife samarbetar med externa aktorer for att utveckla, producera och salja sina
produkter. Partnerskap kan ge snabbare marknadstillgang och kompletterande
kompetens, men innebar ocksa att viktiga delar av genomfdrandet ligger utanfor
bolagets direkta kontroll. Om en partner andrar prioriteringar, tar beslut
langsammare eller inte levererar enligt plan kan Qlifes tidplan paverkas. Det kan
leda till senare lanseringar, lagre forsaljningstakt och i vissa fall hogre kostnader om
Qlife behover kompensera med egna resurser eller hitta alternativ. Om samarbetet
galler forsaljning, distribution eller produktportfol] kan ett avslutat avtal eller
forsdmrade villkor snabbt paverka Qlifes marknadsnarvaro. Da kan bolaget tappa
tempo och behova bygga nya kanaler, vilket tar tid.

Marknad och konkurrens

Qlife verkar inom diagnostik dar konkurrensen ar hog och dar storre aktorer ofta har
mer resurser, fler saljkanaler och en bredare produktportfolj. Risken ar att kunder
valjer andra I6sningar, att prispress uppstar eller att inférandet gar langsammare an
bolaget planerat. Aven om en produkt &r bra kan det ta tid att &ndra rutiner hos vard
och anvandare. Qlife namner marknad och konkurrens som riskfaktorer och det kan
paverka bade volym och marginal.

Tillverkning, inkdp och prisnivaer

Bolaget lyfter risker kopplade till tillverkning, inkdp och prissattning. Om
komponenter eller reagenser blir dyrare, eller om leverantorer far problem, kan det
paverka kostnad per test och leveransformaga. Om produktionen inte ar stabil kan
det ocksa leda till kvalitetsproblem som kraver omarbete och mer kontroll. Det kan |
sin tur férsena leveranser och sla mot bruttomarginalen. Qlife kan ocksa behdva
justera pris for att fa fart pa férsaljningen, vilket kan pressa I6nsamheten.

Likviditet och finansiering

Qlife beskriver bade likviditetsrisk och finansieringsrisk, men bolaget har samtidigt
visat att man kan genomfora finansieringslosningar nar det behovs. Genom
aterkommande planering av kassaflodet kan Qlife styra resurserna mot de aktiviteter
som ger mest effekt pa kort sikt, som partnerskap, forsaljning och regulatoriska
processer. Det syns | att bolaget genomfor en foretradesemission och tydligt kopplar
kapitalet till konkreta steg i kommersialiseringen. Om kapitaltiligangen skulle bli mer
begransad kan bolaget prioritera hardare och fasa investeringar dver tid for att
behalla kontroll dver tempot.
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Ansvarsbhegransning

Detta material har framstalits av CAPALISE | informationssyfte for allman spridning och ar inte avsett att utgora finansiell
radgivning eller en uppmaning att kdpa, sélja eller behalla finansiella instrument. Informationen bygger pa kallor, data och
uppgifter som CAPALISE beddomer som tillforitiga, men ingen garanti lamnas 10r riktighet, fullstandighet eller framtida
utfall. Prognoser, scenarier (Bear/Base/Bull) och estimat ar subjektiva beddmningar och innehaller alltid osakerhet.
Investeringsbeslut som fattas med stdd av detta material sker sjalvstandigt och pa egen risk.

Finansiella instrument kan bade dka och minska i varde. Historisk avkastning ar ingen garanti for framtida avkastning. Det
finns risk att hela eller delar av det investerade kapitalet forloras. CAPALISE atar sig inte att uppdatera, revidera eller
korrigera materialet efter publicering. CAPALISE och dess foretradare fransager sig allt ansvar for forlust eller skada, av
vilket slag det vara ma, som grundar sig pa nyttjande av detta material.

Opartiskhet och intressekonflikter

CAPALISE, eller personer med koppling till CAPALISE, ager inga aktier i det analyserade bolaget. Analysen ar framtagen
med ambitionen att vara saklig, relevant och baserad pa tillganglig information.

Detta ar en uppdragsanalys, vilket innebar att CAPALISE har erhallit ersatining fran det analyserade bolaget for att ta fram
materialet. Bolaget har faktagranskat sakuppgifter men inte haft nagon majlighet att paverka CAPALISE:s beddomningar,
slutsatser eller varderingar.

Anvandning av Al-baserat analystod

| arbetet med denna analys har CAPALISE anvant sprak- och analysverktyg baserade pa artificiell intelligens som stdd |
delar av arbetsprocessen, exempelvis vid textstrukturering och informationsbearbetning. Samtliga bedomningar, slutsatser
och varderingsantaganden har dock utformats och faststalits manuellt av CAPALISE. Al-stodet har enbart anvants for
effektivisering och har inte ersatt den professionella analysen.

Scenarier och rekommendationsram

CAPALISE anvander scenariobeskrivningar Bear / Base / Bull for att askadliggdra osékerhetsintervall och centrala
vardedrivare.

- Bear: Pessimistiskt scenario — antaganden som talar for negativ utveckling.

« Base: Huvudscenario — CAPALISE:s beddmda basantaganden.

« Bull: Optimistiskt scenario — antaganden som talar fOr positiv utveckling.
Scenarierma ar inte investeringsrekommendationer, utan analytiska verktyg fOr att belysa mojliga utfall.

Radgivningsfriskrivhing
Detta material ersatter inte en personlig behovsanalys. Lasaren uppmanas att inhamta ytterligare information, gora egen
analys och vid behov konsultera en licensierad finansiell radgivare innan investeringsbesilut.

Upphovsratt

© CAPALISE 2025. Alla rattigheter forbehalls.
Materialet &r upphovsratisligt skyddat och tillhér CAPALISE. Delning och spridning &r tillaten i oférandrad form med

angivande av kélla. Bearbetning, publicering eller kommersiell anvandning utdver detta kraver skriftligt medgivande fran
CAPALISE.

© 2026 CAPALISE. Alla rattigheter forbehallna.
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1. www.youtube.com
2. https://www.egoo.health
3. https://www.hipro.us
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