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EXECUTIVE SUMMARY

ENERSIZE UTVECKLAR OCH SALIER ONLINEMJUKVAROR FOR
FORBATTRING OCH ENERGIEFFEKTIVISERING AV INDUSTRIELLA
TRYCKUFTSSYSTEM FOR DEN GLOBALA TILLVERKNINGSINDUSTRIN

FORSALINING OCH DISTRIBUTION SKER | SAMARBETE MED
LOKALA PARTNERS INOM INDUSTRIUNDERHALL, TRYCKLUFTS-
PRODUKTER ELLER ENERGIBESPARING OCH INNEBAR ATT
ENERSIZE VIA DESSA AVEN KAN ERBJUDA SLUTKUNDER
NYCKELFARDIGA HELHETSPROJEKT
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SAMMANFATTNING AV FORSTA KVARTALET

Med ”Bolaget” eller “Enersize” avses Enersize Oyj med det finska organisationsnumret 2317518-8, Enersize Advanced
Research AB med det svenska organisationsnumret 559133-6846 eller kollektivt Enersize Group. Med “First North” avses
Nasdagq First North Growth Market i Stockholm.

Enersize Oyj avldgger harmed kvartalsredogorelse for perioden januari — mars 2021 och kan fér koncernen redovisa
forsaljning pa 72 248 EUR, att jamféra med 53 902 EUR fér motsvarande period 2020. Vanligen notera att detta inte dr en
finansiell rapport utan en sammanstallning av de mest vasentliga hindelserna under det gangna kvartalet. | enlighet med
kraven i Nasdaq Stockholm First North Growth Markets regelverk publicerar Enersize finansiella rapporter pa halv- och
helarsbasis.

Vasentliga handelser under 2021
Forsta kvartalet

e  Enersize tecknade partneravtal med den marockanska bolaget SCOPP Solutions SARLAU Capital 100.000DH
("SCOPP Solutions"). SCOPP Solutions kommer att anvanda Enersizes Compressed Air Services, vilka dr baserade
pa bolagets Software-as-a-Service (“SaaS”) -plattform, for att tillhandahalla energioptimering av industriell
tryckluft pa den Nord- och Vastafrikanska marknaden, inledningsvis med fokus pa den lokala Marockanska
marknaden.

e  Bolaget mottog inbjudan av Varldsnaturfonden (“WWF”) till att delta i deras arbete for att minska resurserna som
konsumeras av leverantorers anlaggningar i Indien. Bolaget kommer att presentera for indiska leverantérer till
H&M, som dr medlem i Climate Savers-programmet, pa ett webinarium som WWF arrangerar i mars 2021.

e  Bolaget undertecknade en avsiktsforklaring med eClouds Energy LLP (“eClouds”) i Indien. Enersize och eClouds
kommer att samarbeta for att leverera Enersize’s Compressed Air Services till slutkunder i Indien.

e  Erik Sundquist tilltrader som CFO for Enersize.

Visentliga hdndelser efter periodens utgang

e  Enersize erhdll sin forsta order fran Marocko genom den lokala partnern SCOPP Solutions, avseende det forsta
steget i bolagets trestegs-forsaljningsmodell.

e Saint Gobain Sweden AB ISOVER i Billesholm har bestallt en prenumeration pa Compressed Air Services, bolagets
SaaS-plattform, fér monitorering av sitt tryckluftssystem.

e Enersize erholl ytterligare en order fran den marockanska partnern SCOPP Solutions, avseende de forsta tva stegen
i bolagets trestegs-forsaljningsmodell.

e  Bolaget ingick avtal om en kreditram om sammanlagt 8,4 MSEK med en mindre grupp investerare. Kreditramen
sakerhetsstaller bolagets likviditetsbehov for 2021 och ger styrelsen méjlighet att aktivt utvardera olika alternativ
for bolagets langsiktiga finansiering samt mojliggér expansion av den nya SaaS-affarsmodellen.

e Bolaget avtalar om en forlangning av pagaende pilotprojekt med Scania Industrial Maintenance AB. Avtalet innebar
en forlangning av samarbetet som kan komma att innefatta olika former av utvecklingsprojekt.
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VD ANDERS SJOGREN KOMMENTERAR

T Jag oerhort stolt Over att presentera det Nya Enersize. Efter tva och ett halvt ar som VD
ar nu Enersize det bolag man pratade om redan vid bérsintroduktionen sommaren 2017;
ett "ESG-bolag” vars internationellt skalbara mjukvaror och tjanster anvands for att
astadkomma faktiska energibesparingar med oerhort snabb avkastning pa investeringen.
Tryckluft finns 6verallt, konsumerar 10% av industrins elenergi, mojliggdr avancerade
produktionsprocesser, ar icke-explosiv men rastark och anvands foér att radda liv i
sjukvarden. Dar tryckluften finns dér vill vi finnas och gora skillnad.

Vi &r i dagslaget bara 11 personer. Ar det seridst att prata om internationalisering och
uppskalning nar vi ar sa fa?

Ja, det ar det! Vi utvecklar mjukvarutjanster i molnet och dessa kan skalas upp i en internationell miljé utan att dra namnvart
mer resurser fran var sida. Affairsmodellen bygger pa att vara partners har de resurser som kravs for att leverera den faktiska
energioptimeringen hos slutkunderna baserat pa vara mjukvarustéd. Sist men inte minst arbetar vi pa Enersize med férenkling
och struktur for att kunna skapa repetitiva processer som ar enkla att folja for oss, for vara partners och vara kunder. ”We
are what we repeatedly do. Excellence, then, is not an act, but a habit”, myntades av Aristoteles redan pa 300-talet f.Kr.

Hur har det gatt till att bygga det Nya Enersize?

Den slutgiltiga och omfattande férdandringen for Enersize inleddes da vi i slutet av augusti 2020 centraliserade till Lund och
bitarna foll snabbt pa plats darefter. Produktpaketeringen, mognadsstegen och Enersize Academy, en professionell
foretagspresentation, partnermodellen och prismodellen. Allt gick pa bara nagra manader tack vare det forarbete som
gjorts i organisationen, men som dnnu inte riktigt hade hittat formen. Det har varit ett gott samarbete, men jag vill anda
lyfta fram var nya sélj- och marknadschef Anders Lif som en ledstjarna i detta arbete.

Kommer bolaget bli kassaflodespositivt under 20217

Under slutet av 2020 och bérjan av 2021 gjorde vi en betydligt snabbare omsvangning av affairsmodellen an vad vi hade
planerat tidigare. Det innebadr att intdkter inledningsvis kan bli ndgot lagre pa grund av att vi helt fokuserar pa att bygga upp
aterkommande intdkter via vara partners. Nagra nyckelkunder behalls, sdsom Scania, SKF, Grundfos och Saint-Gobain ISOVER.
| Indien kommer vi kéra nagra piloter sjélva i samverkan med Varldsnaturfonden och H&M. Trots detta kan vi meddela att
kvartalets forsaljning landade pa 72 248 EUR.

Viférvantar oss att intdkterna fran vara nyckelkunder initialt r var huvudsakliga intdktskalla, och att vara partners successivt
bygger upp sina affarer vilka kommer borja generera aterkommande intdkter for Enersize pa lite sikt.

Da vardet av abonnemangsintdkter och en fungerande partnermodell dr sa mycket hogre an enstaka projektintdkter ser vi
att bolagetskan utvecklas positivt dven om det tar langre tid att bli kassaflédespositiv.

Anders Sjogren
VD, Enersize Oyj
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DET NYA ENERSIZE

Lat oss presentera vad vi har skapat! Ni som f6ljt Enersize kommer att tydligt se forandringen. Vara mjukvarutjanster
paketeras i vad vi kallar “Compressed Air Services” som bygger pa en grund av kunskap och immaterialratt. Enersize ar nu
unikt positionerat med en sa komplett produktportfolj som kan stétta arbetet fran start till ett val underhallet
tryckluftssystem. En stor skillnad mot andra aktorer ar att vi alltid tittar pa hela tryckluftssystemet och att resultat i form av
reparerade lackage ar en del av det forvantade resultatet. Det ar svarare an det kan lata och nagot vi ar stolta 6ver!

Compressed Air Services

The Enersize Software-as-a-Service suite for energy optimization of industrial compressed air

Q+LEAQS Q+MONI
Software support Software support

Q+ZONE
Software support
for zone-based
monitoring

Q+*ENTERPRISE
Software support
for enterprise-wide
visualisation and
real-time optimization

for leakage detection for continuous
and repair monitoring
management

‘ I I
Q+XRAY - Software support for a compressed air system analysis

Q+*FOUNDATION - Our SaaS platform for energy optimization of industrial compressed air

Vi har ocksa upprattat en repetitiv 3-stegsmodell fér leveransen med kommersiell validering mellan varje steg for att
sakerstalla I6nsamhet for kunden.
1. Xray
Vi ldser och analyserar den aktuella situationen med hjélp av batteridrivna mobila sensorer for att fanga
och registrera data med 1 sekunds upplésning.
2. Xecute
Vi hittar och reparerar lackage i systemet, minskar energikostnaden for tryckluft och bekraftar
besparingarna med en andra “Xray”.
3. Xcel

Vi infor hallbar energioptimering av tryckluftssystemet. Genom att skapa kontinuerlig 6vervakning stoder
vi datadrivna beslut, haller lackage i kontroll och optimerar tryckluftssystemet ytterligare.

A 3-step process to energy excellence

Energy optimization of industrial compressed air with commercial evaluation in each step
1. Xray 2. Xecute

ot |
3.Xcel  [oon

Institute sustainable
energy optimization of the
compressed air system

Get instant insights into Detect & address leakage
the savings potential and to gain energy savings and
get a detailed action plan reduced carbon footprint

energy
cost o

Maintain the new

eenergy cost level

Q+XRAY confirms the - .or reduce
new energy cost level it even further -

time ~

"Leakage reduction” "Energy optimization”
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D3 kunskapsnivan om potentialen for energioptimering av tryckluft generellt ar 1ag inom industrin har vi skapat en
kunskapsstege som kan anvandas for att se var en kund befinner sig och utmana till 6kad forstaelse och forbattrat
underhall. Vi har dven utvecklat ett bibliotek med produktinformation, kundcase, allman information om energioptimering
av tryckluft och ett "boot camp” i form av en utbildningsmiljé med tillhérande ”quiz” for att verifiera kunskapsnivan.

The journey towards energy excellence

For most organizations the journey towards excellence is a step-by-step
process. from initial awareness of the state of the compressed air system. <10%
to becoming champions in energy excellence. Continuous monitoring to

generate facts and data driven decisions is an important step to reaching
maximum energy optimization of industrial compressed air.

20-
ADVANCED | 355

10-

AWARE | 2ga

INITIAL | 30=

40%

8 This is where most
ZERO  [>40% Jrapeiiesw today

Test your knowledge. Take the quiz here!

Bolaget nar skalbarhet genom ett starkt ekosystem for partners. Vi fokuserar pa partners som &r véletablerade som palitliga
leverantorer av tjanster och / eller komponenter till foretag som ar beroende av industriell tryckluft. Vi erbjuder vara
partners 6kad komponentforsaljning och 6kade servicetimmar till foljd av energioptimering av tryckluft. Vi erbjuder dem
ocksa aterkommande intdkter for att sakerstalla ett langsiktigt incitament.

The Enersize 3-step process
and cloud based software solutions

Customer's need for energy ‘
optimization and
no waste processes

Sustainable energy optimization
Leakage reduction of industrial compressed air at
the customer site

Vi har skapat utbildningspaket for vara partners och redan genomfért en omgang utbildning av tekniker till en partner och
fler sessioner ar planerade. Utbildningen ar helt nodvandig for att en partner ska kunna gora arbetet hos kund pa ett
effektivt sdtt med hjdlp av Enersizes Compressed Air Services.


https://enersize.com/enersize-quiz-2/
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Training, awareness & change in attitude

Q

Check ot our training courses to find out what is the best opti="_ a 3
for you and your team >

QXRAY .

TR T _ % journey to energy excellence

\maturing ladder—supporting energy optimization of compressed ai

wl e
._!!.l '

leakage level -

Faktum &r att vi borjat fundera pa partnerskap i form av sa kallad “franchising”, dvs att vi levererar ett fardigt paket for en
ny partner att komma igang; allt ifran salj- och marknadsféringsstod till vara mjukvarusystem och utbildningar. Problemen
ar desamma overallt i varlden sa en sddan modell torde kunna bli framgangsrik och dnnu mer lyfta fram det unika med vart
koncept som gor energioptimering av industriell tryckluft enkelt.

I mars borjade vi skicka ut nyhetsbrev och vi har boérjat anvdnda oss aktivt av LinkedIn for marknadsforing for att synas mer
och dra in ”leads” till oss och vara partners. Detta ser jag som ett genombrott, men det &r inte en engangshandelse utan en
del av en langsiktig strategi att synas mer. Det ska bli intressant att se hur detta faller ut, speciellt nar Covid-19 slapper sitt
grepp om varlden.

Do you want to learn more?

Visit enersize.com
Sign up for our Newsletter

Q
Newsletter . .
Join our online launch event

EEVERUER  On 11 May 2021, we will

o date launch Enersize.

gondais coming soon.

On 11 May 2021,
we will launch
Enersize.

Welcome to the new Enersize

Ene

Collaborations Lab

OF’NP,!SMG‘

Agenda is coming soon.

| det lage Enersize befinner sig ar det oerhort viktigt med referenskunder, och vi arbetar med att bygga upp ett antal sddana
som vi kan ha ett narmare samarbete med. De kan ge aterkoppling till oss och bidra till att forma var utveckling av
mjukvaror och tjanster. For att facilitera detta skapar vi ett Advisory Council dar kunder, partners och Enersize kan diskutera
mojligheter och utmaningar och dela erfarenheter.

Sedan i januari har vi skapat en grupp av produktidgare som ansvarar for prioriteringar inom utvecklingen. Denna grupp ar
en forutsattning for att metodiskt och fokuserat utveckla Enersize framover. Vi ser att vi behdver en strategisk partner inom
Operations Technology (OT) da vi ofta radfragas av kunder och partners och inte sallan séljer utrustning som klassas som
OT. Vi @mnar alltsa inte sjalva djupdyka i utmaningar inom OT utan vart arbete ar helt fokuserat pa att utveckla
mjukvarorna och IT-sidan och vi kommer att mojliggdra betydligt enklare och mer flexibla vagar till att skicka data till vart
moln.
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ALIGNMENT
STRATEGIC OPEN STANDARDS
INVESTMENT USER EXPERIENCE

THEMES  AUTOMATED
GLOBAL BUSINESS

Vart fokus framdover ar att avsluta affarer pa den nya affarsmodellen och dra sa manga kunder som majligt till steg 3, Xcel,
dar vi far aterkommande intdkter och kunden kan utveckla sitt underhall av tryckluft langsiktigt. Det vi kan saga sakert ar att
underhallet aldrig tar slut!

Den 11 maj genomfdrde vi ett "Spring Launch”; ett event som sker i samband med flera andra spdnnande aktiviteter, sasom
forsta motet av Advisory Council och ett antal marknadsaktiveter.

Vialkomna till det Nya Enersize!

Team Enersize


https://youtu.be/X8XjnpQ6IMg

ererslz

Enersize delivers smart software, tools and services for energy optimization of industrial compressed air.
Resulting from the merger of three Nordic companies, Enersize customers benefit from the heritage and experience of over 7000 projects.
Our expertise and the commitment of our people has made us a recognized global leader in compressed air efficiency software.
The company is listed on Nasdaq Stockholm First North Growth Market under the ticker: ENERS

For more information visit enersize.com



https://enersize.com/

