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QBIM: RAPPORTKOMMENTAR Q2'26

QBIM redovisade totala intdkter om 3,4 MSEK (2,6), varav nettoomsaéttningen
uppgick till 2,3 MSEK (1,3), aktiverat arbete for egen rdkning till 1,1 MSEK (1,3) och
ovriga rorelseintédkter till 0,0 MSEK (0,0). Nettoomséttningen dkade darmed med
75,0 %, dock frdn mycket laga nivaer. Bruttoresultatet 6kade till 1,9 MSEK (0,6),
motsvarande en bruttomarginal om 82,1 % (47,6), dir de direkta kostnaderna
minskade till 0,4 MSEK (0,7). Pa resultatniva férbattrades EBITDA till -0,2 MSEK
(-1,0), EBITDAC till -1,3 MSEK (-2,3) medan EBIT uppgick till -0,6 MSEK (-1,2).
Periodens kassafléde uppgick till -2,1 MSEK (0,1) och vid utgangen av kvartalet
uppgick kassan till 0,1 MSEK. Efter kvartalets utgang har QBIM slutfért den
foretradesemission som beslutades under Q2, vilket tillférde bolaget cirka 5,9
MSEK.

Ett kvartal i réatt riktning

Under kvartalet forbattrade QBIM den underliggande I6nsamheten, drivet av hdgre intakter, en
starkt bruttomarginal och en lagre kostnadsbas. Enligt ledningen inneholl kvartalets intdkter aven
konsultintakter kopplade till integrationer av Q-Sales. Vi bedomer déarfor att delar av
intaktsokningen ar av mer projektbaserad karaktar och inte bor extrapoleras som aterkommande
licensintakter. Den bedomningen far aven visst stod av utvecklingen i anvandarbasen, som inte
okat i motsvarande takt, samt av att kundfordringarna steg fran 0,2 MSEK vid arsskiftet till 1,5
MSEK vid utgangen av Q2. Om konsultintakterna ar kopplade till implementation och integration
av Q-Sales ser vi dock positivt pa utvecklingen. Djupare integrationer i kundernas befintliga
system kan O0ka produktens betydelse i det dagliga arbetet och bér &ven kunna bidra till hogre
kundlojalitet och lagre churn 6ver tid.

Kommersiella aktiviteter

Under kvartalet fortsatte QBIM utvecklingen av Q-Sales, som med tiden breddats fran en
motesassistent och ett coachingsverktyg till ett mer heltackande Al-drivet séljstéd. Bolaget har
bland annat utvecklat funktionalitet for att analysera affars- och orderdata samt integrera Q-Sales
med kunders ERP-data, med malet att automatisera delar av det administrativa CRM-arbetet.
Efter kvartalets utgang har QBIM aven tagit ytterligare steg i kommersialiseringen av Q-Meet
genom ett samarbete med United Spaces, dar produkten gors till standard i dess konferensrum.
Q-Meet riktar sig till en bredare malgrupp 4n Q-Sales och ger darmed QBIM mdjlighet att
adressera fler anvandningsomraden och kundgrupper. Vid utgangen av Q2’26 uppgick antalet
aktiva Q-Sales-anvandare till 182, jamfort med 131 vid utgangen av Q1’26, motsvarande en
okning om cirka 39 %. Vid utgangen av juli hade antalet 6kat ytterligare till 186 aktiva anvandare.
En bredare konvertering av bolagets pipeline, framfér allt genom stérre utrullningar hos befintliga
och potentiella kunder, skulle kunna ge ett stort tillskott till de aterkommande intéakterna och i
vissa fall aven generera konsultintakter kopplade till implementation och kundanpassningar.
QBIM rapporterar antalet avtalade Q-Sales-licenser den 6:e varje manad, en datapunkt vi anser
att investerare bor folja noggrant da en storre anvandarokning kan agera katalysator for aktien.
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Outlook

Efter rapporten har vi reviderat vara estimat till fljd av ett lagre inflode av Q-Sales-licenser &n
tidigare estimerat, men en starkare forsaljning under Q2 an vantat. Vi hojer nettoomséttningen for
2026E med 13,2 %, men sanker for 2027E med 16,8 %. Motsvarande férandring spiller éver pa
resultatet, da vi hojer EBIT med +0,7MSEK fér 2026E men minskar EBIT med -0,5 MSEK under
2027E. Bolaget beskriver sig i dagslaget ha en omfattande forséaljningspipeline och for successivt
dialoger med storre organisationer, vilket vid bredare konvertering kan bidra till 6kade intakter
och forbattrad lonsamhet. Efter emissionen ar QBIMs finansiella situation forbattrad, men
fortfarande anstrangd da likviderna sannolikt inte racker langre an nagra kvartal utan betydande
intaktsokning. Osakerheten i estimaten ar fortsatt mycket hog, da Q-Sales annu inte bevisat sig i
storre skala. Vart huvudscenario utgar fran att QBIM accelererar inflodet av anvandare i Q-Sales
och nar omkring 1 100 anvandare vid utgdngen av 2027, detta att jamféra med nuvarande 186
anvandare. Om QBIM levererar enligt vara prognoser ser vi ett motiverat varde pa 0,31 SEK per
aktie for 2027E, vilket motsvarar en uppsida om 15,8 %.

Las hela analysen har
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Om Kalqyl

Kalqyl ar ett nytankande analysbolag med en snabbvéaxande plattform och en unik rackvidd bland
nordiska investerare. Med djup expertis och fokus pa kvalitativt innehall levererar vi analyser och
intervjuer som engagerar och skapar varde.
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