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2025 i backspegeln och viagen framat

Investerarbrevet innehaller Kéra aktieégare
bland annat: ’

. Uppnadda milstolpar under 2025 Nar vi nu inleder 2026 vill jag summera ett ar som inneburit en tydlig

+ Hur kund- och partnersamarbeten forflyttning for Lumito.

el gKiats Under 2025 har bolaget tagit flera viktiga steg inom marknadsintroduktion

; fE}aE'efade St_flf_ktufer och arbetssatt och kommersialisering. Vi har metodiskt byggt insikter, relationer, strukturer
ket i A och processer — allt detta kravs for att verkligen na marknaden med

- Lumitos positionsforflyttning SCIZYS.

- Prioriterade fok ad d : .
2822 e, Var produkt bygger pa en stark och patenterad teknologi. Under aret har

vi systematiskt fordjupat och validerat var och hur
var produkt SCIZYS skapar storst varde. Vi har
Hall dig uppdaterad tydliggjort vara mest attraktiva kundsegment och
: % _ vart erbjudande utifran konkreta behov inom
Wl iedia VAl egF i Iopande? forskning, lakemedelsutveckling och diagnostik
Prenumerera pa Lumitos nyheter, Y. . . .
pressmeddelanden och finansiella — genom att ga pa djupet i hur vara kunder och

rapporter sa far du information direkt anvandare arbetar, tanker och fattar beslut.
nar vi publicerar den.

Sanna Wallenborg,

Tryck pa eller VD for Lumito

scanna QR-koden
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https://lumito.se/sv/
https://www.linkedin.com/company/lumito/?viewAsMember=true
https://www.facebook.com/LumitoAB
https://lumito.se/sv/pressmeddelanden/

Fordjupad forstaelse for kund, erbjudande och anviandning

En central del av arbetet har varit att tydliggora vart produkterbjudande,
vara unique selling points (USP:ar) samt att vassa var kommunikation runt
de unika styrkor vi erbjuder med SCIZYS. Genom strukturerade dialoger
med CRO-bolag, forskare, lakemedelsbolag, vetenskapliga radgivare samt
aktdrer inom vavnadsanalys har vi ytterligare fordjupat var narvaro och
forstaelse hos anvandare i de segment dar SCIZYS skapar storst varde.

Med ett tydligare datadrivet fokus kommunicerar viidag SCIZYS styrkor
genom kvantitativa resultat som visar hur plattformen overtraffar befintliga
metoder. Detta genomsyrar all var externa kommunikation, sdsom
presentationer, kundmaoten och marknadsmaterial.

Vi har aven pabdrjat resan mot att annu tydligare koppla SCIZYS styrkor till
anvandares problemstallningar, projekt och efterfragade beslutsunderlag.
Denna utgangspunkt ar viktig att ha nar vi gar in i 2026, och den mdjliggors
och accelereras i takt med den 6kade mangd dialoger vi har med
potentiella kunder.

For att attrahera fler kunder, partners och andra intressenter forklarar

vi tydligt vardet av var teknik i termer som anvandarna k&nner igen och
relaterar till, och visar konkret hur den kan anvandas for att 16sa verkliga
problem. Darfor har vi ocksa under aret starkt och fortsatter att starka
bolaget med djup anvandar- och applikationskompetens, vilket ytterligare
forbattrar var formaga att moéta marknaden med ett erbjudande som talar
kundens sprak.

Vetenskaplig expertis och radgivning

Etableringen av vart vetenskapliga rad med internationella experter inom
lakemedelsutveckling, patologi och onkologi har varit ett viktigt steg pa
var resa. Genom att arbeta tatt med ledande experter har vi fortydligat
vart budskap, prioriterat anvandningsomraden samt starkt var formaga
att presentera vart erbjudande och att fora mer relevanta dialoger med
potentiella anvandare och partners.

Grund for kommersiell skalbarhet

Parallellt har vi byggt upp ett strukturerat arbetssatt fér marknads-
bearbetning och forsaljning, inklusive verktyg for kundrelationer (CRM),
tydliga segmenterings- och affarsmodeller samt systematiskt arbete med
leads och uppfoljningar.

Fran att ha haft en begransad marknadsnéarvaro vid arets borjan har vinu
flera pagaende dialoger, uppfdljningsmaoten och konkreta samarbeten inom
CRO, akademi, lakemedelsbolag och andra strategiska partners. Denna
forandring skapar forutsattningar for skalbarhet framat. Dialogerna pa
exempelvis kongresser och konferenser ger ringar pa vattnet och resulterar
i leads som i sin tur resulterar i upprepade méten med intresserade

parter, samarbeten, partnerskap. Vi ser att de anstrangningar vi gjort

under 2025 ger utdelning i form av fler och mer intensiva dialoger med
potentiella kunder och forutspar att det har bara ar borjan pa intresset och
mojligheterna for SCIZYS.
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Hog kanslighet

SCIZYS identifierar enstaka
nanopartiklar vilket gor att enstaka
biomarkdrer potentiellt kan identifieras
pa nivaer som tidigare varit svara att
detektera.

02

Brett dynamiskt omfang

Den hoga kansligheten och breda
dynamisk omfanget majliggdr matning
och kvantifiering av biomarkdrernas
uttryck med hég upplosning, vilket ar en
stor fordel vid utveckling av till exempel
biologiska lakemedel.

03
Separat bildlager for biomarkoren

SCIZYS skapar tva helt separata lager

i samma bild som gor det mgjligt att
studera biomarkoren och cellstrukturen
frén samma prov, samtidigt eller var for

sig.

Delar av Lumitos
vetenskapliga rad

Paul Waring, Director, Translational
Pathology Consultation Services
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Pascal Bamford, tidigare Chief Clinical
Officer, Akoya Biosciences
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"Lumito’s technology introduces
a fundamentally new approach to
quantitative pathology, advancing the field
well beyond the current state of the art.
With the growing emphasis on precision
and digital diagnostics, their innovation
arrives at exactly the right moment.”

- Pascal Bamford

Las mer om det vetenskapliga radet har!
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https://lumito.se/sv/om-lumito/radgivare/

Langsiktiga samarbeten i en komplex marknad Scan-as-a-Service

Marknaderna vi adresserar praglas av langa besluts- och inforande-

processer. Darfor har var Scan-as-a-Service-modell blivit central: potentiella

kunder kan bade testa och anvanda SCIZYS i skarpa projekt innan de tar

beslut om att investera i en scanner. For bolaget ar en av de viktigaste

parametrarna hur manga tester som gors pa var scanner SCIZYS (dvs

hur manga vavnadsprover som analyseras), inte om scanner star hos Vivnadsprover férbereds med
anvandaren eller om Scan-as-a-Service nyttjas. Med denna modell sanker Lumitos specialanpassade
vi trésklar, skapar tidig nytta och bygger fértroende infor langsiktiga LIS
samarbeten. oz

Fran dialog till samarbete — bade inom forskning Vavnadsproverna skickas
os . till Lumito for scanning
och lakemedelsutveckling

Tva ledande CRO-bolag, Concept Life Sciences och Truly Labs AB, har
inkluderat SCIZYS i sitt tjansteutbud. Pilotprojekt visar att teknologin inte
bara ar tekniskt relevant utan dven enkelt kan integreras i etablerade
arbetsfléden. Parallellt har vi fordjupat relationer inom forskningsvarlden

och inlett dialoger med flertalet forskare som soker nya losningar till foljd Proverna scannas med den

av begransningar i dagens metoder. Det som ar extra spannande ar att avancerade SCIZYS-scannern

vi for dialoger inom en rad olika forskningsomraden. Detta mojliggors 04

av att SCIZYS utgor en oppen plattform, vilket medger anvandning

inom flera forskningsomraden samt for olika vavnadstyper och |:l
biomarkaorer. Konkreta exempel ar att SCIZYS med hog precision kan

anvandas for bade visualisering och kvantifiering av mycket laga nivaer r——

av bréstcancermarkoren HER2 samt av celltyper som férekommer i De firdiga bilderna gors tillgzingliga
mycket sma mangder i olika vavnader. Att se och méata dessa laga nivéer via en moinplattform, dér de kan ses,

. . A .. .. .. o analyseras och laddas ner
i olika typer av vavnadsmaterial ar avgdérande for att forsta komplexa

sjukdomsmekanismer, vilket ar centralt for utvecklingen av riktade terapier
och precisionsmedicin.

En stabil grund infor nasta fas

Sammantaget har 2025 varit ett ar av transformation. Vi har forbattrat kostnadsstrukturen, anpassat
organisationen och starkt var anvandar- och affarskompetensen. Tillsammans med interna processer och ett mer
marknadsnara arbetssatt ger detta Lumito en god grund infor 2026, dar vi star battre rustade — organisatoriskt,
kommersiellt och strategiskt — for nasta steg i bolagets utveckling.
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Fokusomraden 2026 och anvandning av
emissionskapital

| oktober genomforde vi en foretradesemission och i samband med det
presenterade vi hur det tillforda kapitalet ska anvandas for att starka
Lumitos position och skapa langsiktigt varde. Under 2026 fokuserar vi pa
tva huvudomraden: att accelerera kommersialiseringen av SCIZYS i Europa
och att anpassa vart produkterbjudande. Detta hade inte varit mojligt om vi
inte lagt den grund vi gjort under 2025 med ett starkt produktbudskap samt
att metodiskt ha byggt strukturer och processer for att nd marknaden med
SCIZYS.

Pa den kommersiella sidan innebar detta att vi etablerar fler kontakter

med CRO-bolag, lakemedels- och diagnostikforetag, utdkar natverk

inom forskningsvarlden och starker samarbeten som kan leda bade till
pilotprojekt och intdktsgenererande aktiviteter. Genom att ha blivit utvalda
att fa ta del av Business Swedens Catalyst-program har vi nu personer med
relevant kompetens pa plats i Storbritannien som jobbar for Lumito for att
skapa sa manga nya dialoger med potentiella nya partners och kunder
som mdjligt. Vart mal med detta projekt &r glasklart — vi vill addera SCIZYS-
anvandare och kunder i Storbritannien.

Samtidigt anpassar vi SCIZYS ytterligare genom projekt for detektion

av flera biomarkorer i samma vavnadsprov och forbattrade
kvantifieringsfunktioner. Kvantifiering ar det som verkligen sarskiljer oss
och vi kommer att fortsatta bygga vart varumarke runt detta. Det finns

ett stort behov av att kunna méata och kvantifiera biomarkérer i vavnad
inom forskning, lakemedelsutveckling och diagnostik. Det ar ocksa inom
kvantifiering som vart partnerskap med Katana Labs kommer in. Vi kommer
att integrera Lumitos marknings- och skanningsteknologi med Katana
Labs Al-drivna plattform for bildanalys med det tydliga malet att kunna
erbjuda en helhetslésning for att tillforlitligt kunna kvantifiera biomarkarer i
vavnadsprover.

Vart andra initiativ — att erbjuda matning av flera biomarkorer i

samma vavnadsprov — ger anvandaren en mer effektiv, och samtidigt
overgripande, insikt i vavnadens komplexitet, vilket starker formagan att
utveckla nasta generations riktade Iakemedel och behandlingar.

lllustrationen till hdger sammanfattar vara fokusomraden for 2026 och visar
hur emissionskapitalet konkret anvands for att driva Bolaget framat.

Genom att kombinera ett tydligt kommersiellt fokus med fortsatt
anpassning och forfining av vart produkterbjudande starker vi var position
som en innovativ aktdr inom digital vavnadsanalys. Var ambition och vart
fokus ar att skapa langsiktigt varde for aktieagare och kunder, samtidigt
som vi bidrar till effektivare och sakrare lakemedel for kritiskt sjuka
patienter.

Vi tackar for ert fortsatta fortroende och ser fram emot att I6pande
uppdatera er om bolagets framsteg under 2026.

Sanna Wallenborg,
VD Lumito AB
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SCIZYS Erbium Kit och SCIZYS
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Accelerera kommersialisering
med fokus pa Europa

Intiktsgenerering

fran befintliga CRO-partners,
dar Lumitos teknik redan
anvands i deras erbjudande
till slutkunder.

Etablering av nya partners
inom vavnadsanalys, med
fokus pa CRO-, lakemedels-
och diagnostikbolag.

Utoka akademiska samarbe-
ten for 0kad kunskap om
anvandningsomraden, hogre
synlighet pa kongresser och i
vetenskapliga tidskrifter,
starkt vetenskaplig trovardig-
het och generering av intakter.

Oka nirvaron vid relevanta
massor och konferenser
for att na fler anvandare,
kunder och partners.

Samarbeta med
lakemedels- och/eller
diagnostikbolag, med mal-
sattning att integrera SCIZYS
i lakemedelsutveckling
och/eller att mojlig gora
signifikanta partnerskap.

Oka synligheten och
etablera kundkontakter i
Storbritannien med stdd fran
Business Sweden

Stirka produkterbjudandet
genom kundnira dialoger

Erbjuda detektion av flera
biomarkorer i samma
vavnadsprov.

Utokad funktionalitet inom
kvantitativ vdvnadsanalys.

Initiera forberedelser for en
klinisk produkt genom
fordjupad forstaelse for den
regulatoriska resan och olika
alternativa vagar.
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