Heliospectra AB (publ) offentliggor kvartalsrapport for jan-sep
2025

(Goteborg, Sverige, 24:e oktober 2025, kl 08:30 CET) - Heliospectra AB (publ) (First
North Growth Market: HELIO), ledande inom intelligent belysningsteknik for
vaxthus och kontrollerade odlingsmiljoer, presenterar idag sin kvartalsrapport for
perioden januari till september 2025.

Fullstandig rapport ar bifogad detta pressmeddelande och aven uppladdad
pa https://heliospectra.com/sv-investerarrelationer/financial-reports-
documents/rapporter/

SAMMANFATTNING AV RAPPORT
Finansiella resultat for perioden juli till september 2025
e Orderingdng under perioden uppgick till 4 652 (3 704) KSEK.
e Nettoomsattningen under perioden uppgick till 7 635 (14 330) KSEK.
o Rorelseresultatet under perioden uppgick till -7 967 (-4 678) KSEK.
o Resultatet efter skatt under perioden var -7 969 (-4 680) KSEK.

Finansiella resultat for perioden januari - september 2025

Orderingang under perioden uppgick till 18 431 (38 608) KSEK.

Nettoomsattningen under perioden uppgick till 16 825 (25 930) KSEK.

Rorelseresultatet under perioden uppgick till -25 564 (-9 184) KSEK.

Resultatet efter skatt under perioden var -25 882 (-9 188) KSEK.

Under forsta halvan av 2025 mottogs bekraftelse av ordrar fran tva kanadensiska kunder
till ett totalt varde pa 8 827 TSEK. Dessa ar inte synliga i orderingdngen for 2025 da de
annonserades under forsta kvartalet 2024.

Kassaflode for perioden januari — september 2025
e Rorelsens kassaflode var 582 (-454) KSEK.
o Totalt kassafléode under perioden uppgick till 10 511 (-1 261) KSEK.

e Likvida medel vid periodens slut uppgick till 11 944 (7 231) KSEK.

VD:S KOMMENTAR
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Kara aktieagare i Heliospectra AB (publ),

Nar vi nu avslutar det tredje kvartalet 2025 fortsatter Heliospectra att driva sin
strategiska agenda framat och lagga grunden for framtida tillvaxt och langsiktig
konkurrenskraft. Aven om forsaljningen pa kort sikt &r lagre n férvantat gor vi
betydande framsteg pa nyckelmarknader, starker vart ledarskapsteam och positionerar
bolaget for att vinna och hantera storre projekt under 2026 och framat.

Forsta referensinstallationen i Leamington, Kanada

En viktig milstolpe under kvartalet ar produktion och leverans av vart belysningssystem
till var forsta installation i Leamington, Kanada — en av landets mest betydande
vaxthusregioner. Projektet representerar mer an en order; det etablerar en viktig
referensanlaggning i Nordamerika och visar vardet av Heliospectras ldsningari en
mycket konkurrensutsatt och strategiskt viktig marknad. Installationen av vart
dynamiska flerkanaliga belysningssystem ar planerad till fjarde kvartalet och vi ser fram
emot att se detta projekt ta form. Referensprojekt som detta —i en marknad dar
rekommendationer och natverk ar avgdrande — spelar en central roll for att bygga
marknadsfortroende och paskynda framtida projektkonverteringar.

Starkning av ledarskapsteamet

| bérjan av juni valkomnade vi Denis Dullemans som Lead Global Greenhouse Sales.
Med 6ver 23 ars erfarenhet av global forsaljning av vaxthusbelysning tillfér Denis
omfattande branschkunskap och ett starkt natverk. Under kvartalet hade vi ocksa
gladjen att tillkdnnage Rebecca Nordin som ny CFO. Rebecca har varit en del av
Heliospectra i dver tolv ar och haft flera nyckelroller, bland annat som Marketing
Manager, Head of helioCARE och Chief Commercial Officer. Hon har dessutom haft en
central roll inom investerarrelationer och finansiell kommunikation. Vilket har gett
henne en djup forstaelse for vart bolag, vara marknader och vara intressenter.

Bada dessa rekryteringar starker vart ledarskap och ger oss mojlighet att driva och vinna
stdrre globala projekt under en viktig fas av tillvaxt och omstallning.

Marknadslage och utsikter

Marknaden ar fortsatt forsiktig, sarskilt inom vaxthussegmentet dér beslutsprocesserna
for storre projekt ar langre an tidigare. Detta beror till stor del av oro pa marknaden och
osakerheter kring importtullar. Vilket har paverkat var forsaljningsutveckling under aret.
Samtidigt vaxer var forsaljningspipeline och vart forstarkta saljteam baserat i
Nederlanderna lamnar redan offerter pa storre vaxthusprojekt planerade for 2026. Detta
ar en tydlig signal om ett 6kande intresse och vaxande fortroende for var teknik och vara
lBsningar.

Aven om Agtech-segmentet paverkas till viss del av minskat statligt stéd i USA &r det en
fortsatt stabilt. Aven har ser vi storre projekt vaxa fram nar vi férdjupar vra samarbeten



med strategiska odlare, forskningsorganisationer och partners globalt. Vart fokus ligger
fortsatt pa att bygga fortroende, visa varde och positionera Heliospectra som en
foredragen partner inom forskning och kontrollerad odling.

Innovation & Utveckling

Innovation ar en central del av Heliospectras strategi. | oktober introducerade vi var nya
“peak-prediction”-funktion pa Canadian Greenhouse Conference i Niagara Falls.
Funktionen gor det mojligt for odlare att integrera realtidspriser pa el och prognostisera
energitoppar direkt i helioCORE™-plattformen och klimatdatorn. Resultatet r en
smartare och mer dynamisk energihantering som sanker kostnaderna utan att
kompromissa med odlingsresultaten. Mottagandet pa konferensen var mycket positivt
och starkte ytterligare var synlighet och narvaro pa den nordamerikanska marknaden,
dar energitoppar kan innebéra tusentals dollar i extra kostnader per ar.

Vi forbereder ocksa den kommersiella lanseringen av helioSENSE under Q2 2026.
Testinstallationer med nyckelodlare i Europa och Nordamerika pagar redan och ger
vardefull data och validering av denna nasta generations fluorescenssensor.
helioSENSE ar skyddat av flera patent och vi kommer att fortsatta utvardera
konkurrerande lOsningar for att starka var position och skydda var unika teknologi. Da
denna produkt dr en hornsten i var vaxtdrivna odlingsstrategi.

Finansiella atgarder for att stédja tillvaxt

For att stodja var strategi och starka bolagets finansiella stallning har styrelsen — under
forutsattning av godkdnnande vid en extra bolagsstamma den 30 oktober — beslutat att
genomfora en foretradesemission om cirka 49,5 MSEK fore emissionskostnader.
Heliospectras storsta dgare, Weland Stal AB, har redan atagit sig att teckna aktier for 30
MSEK, motsvarande cirka 60,6 procent av emissionen.

Dessa atgarder kommer att starka vart kassaflode, mojliggora fortsatta investeringar i
kommersiell tillvaxt och ge den finansiella flexibilitet som kravs for att ta tillvara
framtida affarsmojligheter. De visar ocksd Welands engagemang och starka stod for det
nya teamet och var strategi.

Framatblick

Aven om 2025 har inneburit vissa motvindar ar de strategiska byggstenarna p4 plats: en
vaxande pipeline av storre vaxthusprojekt, en viktig nordamerikansk
referensanlaggning, ett forstarkt ledarskapsteam och en starkt balansrakning.
Tillsammans utgor dessa faktorer en solid grund for hallbar tillvaxt.

Jag vill rikta ett varmt tack till vara aktieagare for ert fortsatta stod och fortroende. Vi ar
overtygade om att var strategi, i kombination med engagemanget fran vart team och
vara partners, kommer att gora det mojligt for Heliospectra att leverera starkare resultat
och vardeskapande under de kommande aren.



Bonny Heeren
VD Heliospectra



