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1.INTRODUKTION

IMPALA NORDIC

Impala Nordic slépper en uppdaterad analys av ChargePanel AB (publ) ("ChargePanel”
eller "Bolaget”) till f&ljd av Bolagets senaste framgéngar.

I januari annonserade ChargePanel att avtal ingdtts med KG Knutsson, Bolagets stérsta
aktieéigare, om att ta éver Eways laddpunkter. Avtalet kan medféra upp till 4,2 MSEK i
okade drliga dterkommande intdkter fér ChargePanel, vilket signifikant ékar andelen
dterkommande intakter. Ddrtill har Bolaget sdkrat sitt enskilt storsta avtal inom
fordonshantering, vart uppskattningsvis flera miljoner SEK drligen, som omfattar
hanteringen av Arvals svenska fordonsflotta av leasingbilar.

Med Eways och Arval i bagaget estimerar vi att I6nsamhet kan uppnds pd I6pande
basis under Q1 2026. Sammantaget gér ChargePanel mot full effekt.

e ChargePanel ér ett GreenTech-féretag som erbjuder innovativa B2B-1ésningar inom
e-mobilitet. Bolagets kdrnerbjudande &r en white label SaaS-plattform fér drift och
hantering av laddnétverk fér eldrivna fordon. Plattformen ger elbilsférare tillgdng till
en tjanst for laddning och &r oberoende av bdde elbolag och tillverkare av
laddinfrastruktur.

e ChargePanels tjanst anvdnds av flertalet valkénda féretag, ddribland Securitas,
Assemblin, Postnord, Porsche, Volvo med flera.

¢ SaaS-modellen skapar potential foér skalbara intékter och kréaver relativt laga
investeringar i verksamheten. En stor del av den férvéintade omsattningstillvéixten
kan ddrmed falla direkt ned pd resultatraden.

e Impala Nordic estimerar betydande tillvéxt de kommande dren. | vart
grundscenario estimerar vi en nettoomséttning pé 24,9 MSEK under 2026e, med ett
justerat rorelseresultat pé 4,9 MSEK.

Bolagsodversikt

TICKET e CHARGE
[HES] o R First North Stockholm
Aktiekurs .....evveeveevienn. 1,45 SEK
Antal aktier.......... 37105 484
Borsvarde ......neneene. 54 MSEK
L7/ Peter Persson
Agarlista

Andel Stérsta agare
30 % e KG Knutsson AB

20,4 %...... Peter Persson med bolag
53 % Exelity

4,2 % Nordnet Pensionsférsakring

.................................... Peter ElImvik

... Bo Stefan Hansson

Victor Thorsell

2,7 %o eeeereerereeriererenns Sarah Lindberg
2,3 %o oeeerrreeririeneireeeirneinn Jan Berggren
1,6 % v Avanza pension

Kursutveckling

SEK

2024-11-14 2025-01-14 2025-03-14 2025-05-14

Analytiker

Vilhelm Ruhr
vilhelm@impalanordic.se
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Starkt momentum i verksamheten

ChargePanel har under 2025 ingdtt flera stérre avtal, dar avtalen med Eways och Arval sticker ut sdrskilt.
Enbart avtalet med Eways estimerar vi kommer att leda till &terkommande intdkter motsvarande 3—4 MSEK,
vilket starker resultatet vdsentligt. Avtalet med Arval beddmer vi likasd kommer att generera drliga
&terkommande intdkter pd flera miljoner SEK. Dessutom finns en option pd att avtalet med Arval utdkas till
att dven omfatta évriga Norden, vilket vi bedémer hade kunnat tredubbla avtalets vérde. D& ChargePanel
redovisade en nettoomsdttning om cirka 2,2 MSEK under det férsta kvartalet 2025, &r dessa avtal av
signifikant karaktdr.

Skalbar afférsmodell

ChargePanels ambition &r att vara ett SaaS-bolag, det vill séiga generera dterkommande intdkter fran
mjukvara med héga bruttomarginaler. | nuldget ér majoriteten av Bolagets intdkter dterkommande, och vi
beddébmer att andelen fortsatt kommer att éka, drivet bland annat av laddpunkter och hantering av
fordonsflottor.

N&r ChargePanel vdl blir Ibnsamt beddmer vi att det finns mycket goda mdjligheter att relativt snabbt dven
férbattra rérelsemarginalen, tack vare Bolagets héga bruttomarginaler. Dérefter bér marknadens vilja att
uppvdrdera Bolaget ocksd 6ka vdsentligt. Generellt sett vdrderas SaaS-bolag mycket hogt, ddr budet pd
Fortnox dr ett farskt exempel.

Lonsamhet i sikte

De priméra faktorerna som kommer att driva Bolaget mot I6nsamhet ér avtalen med Eways och Arval.
Bolaget har tidigare indikerat att Idnsamhet kan uppnds pd ménadsbasis i slutet av 2025, vilket vi tror ar
mojligt, dven om vi estimerar att det sker forst i inledningen av 2026. Faktorer som kan pdverka ar
driftsattningen av Bolagets nyligen ingdngna stora avtal och om ytterligare betydande avtal ingds. Vidare
bedémer Impala Nordic att det finns mojligheter till mindre kostnadsbesparingar, vilket kan pdskynda
vdagen till lIbnsamhet.

Andelen dterkommande intékter 6kar

| dagslaget ar den stérsta andelen av Bolagets intdkter dterkommande, och vi réiknar med att andelen
kommer att éka i takt med att avtalen med Eways och Arval &r fullt driftsatta. De intdkter som inte &r
&terkommande utgérs framfér allt av uppstartsavgifter for Bolagets Enterprise-kunder. | takt med att de
aterkommande intékterna ndrmar sig 6éver 90 procent beddémer vi att caset kommer att bli lattare att rakna
pd, vilket kan locka investerare som soker forutségbarhet och tillvéxt.

Stark égarbild

| dagslaget kontrolleras éver 50 procent av Bolaget av VD och en industriell aktér. VD och grundare, Peter
Persson, innehar 23 procent av aktierna, medan KG Knutsson, ett svenskt grossistféretag inom
fordonsindustrin, édger 30 procent. Bédde VD och KG Knutsson har kontinuerligt stéttat med kapital under
resans géng, vilket vi ser som ett stort styrketecken. Senast vid inlésen av teckningsoptioner i mars 2025
tecknade VD aktier fér drygt 1 MSEK, medan KG Knutsson tecknade for cirka 2 MSEK. Dartill finns institutionellt
kapital p& agarlistan, séisom Exelity, som dr tredje stérsta dgare med cirka 5,3 procent.

Strukturell medvind

Marknaden fér mjukvara inom elbilsladdning drivs av flera starka strukturella trender som talar for
I&ngsiktig tillvéixt. Den globala elektrifieringen av transportsektorn och den snabba utbyggnaden av
laddinfrastruktur skapar ett véxande behov av mjukvarulésningar fér laddhantering. Samtidigt skérps de
regulatoriska kraven gdllande funktionalitet och tillforlitlighet, vilket gynnar etablerade aktérer med
vélutvecklad teknik.
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Risker
Olonsamt
ChargePanel dar i dagsléget oldnsamt, vilket medfér sedvanliga risker kopplade till externt

finansieringsbehov. Samtidigt visar Bolaget tydliga tecken pd att ett positivt resultat ér inom réickhdll, vilket
starker caset. Aven om Bolaget &r i behov av 16pande finansiering utgér den nuvarande dgarbasen ett
styrketecken, dé& Bolaget har lyckats genomféra kapitalanskaffningar till férhallandevis goda villkor.

Konkurrens

Likt andra snabbvdéxande branscher finns det i stort sett alltid en uppsjé av konkurrenter, vilket stdller héga
krav pd produktutbudet. Impala Nordic anser att ChargePanel har bevisat sig konkurrenskraftiga genom de
avtal som ingdtts, dar bland annat Arval ér en mycket prestigefylld kund enligt vér bedémning. Med det
sagt kvarstdr konkurrenssituationen, vilket vi framfér allt ser som en risk ur ett internationellt perspektiv. |
Sverige och Norden beddmer vi att ChargePanels lokala nérvaro &r en stor férdel.

Ett fatal kunder har stor betydelse

Med de ingdngna avtalen med Eways och Arval ékar kundkoncentrationen ganska kraftigt enligt vér
beddémning, vilkket medfér en 6kad risk. Samtidigt ser vi tydliga “inl@sningseffekter” i ChargePanels
erbjudande, vilket enligt var uppfattning goér det onédigt kostsamt och tidskrédvande fér en kund som Arval
att byta mjukvaruleverantér. Att ChargePanel helt plétsligt skulle tappa en stor kund ser vi darfér som
relativt osannolikt, &ven om risken bér tas i beaktande.
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Produkt

ChargePanel sdljer en white label SaaS-plattform som ger laddstationséigare méjlighet att hantera sina
laddndatverk samt féretag mojlighet att hantera sina elbilsflottor. Att plattformen &r "white label” innebdr att
kunden kan utforma den som sin egen. Genom plattformen kan all form av administration skétas, samtidigt
som elbilsférare fér tillgéing till en app som kan anvéndas vid laddning.

ChargePanels plattform mojliggdér en "allt i ett”-16sning, ddér alla typer av betalningslésningar och
branschprotokoll kan hanteras under ett och samma varumadarke.

Tre huvuddelar:

e ChargePanel Enterprise - Plattformens centrala
system, ddr hela infrastrukturen av laddpunkter
hanteras. Har ges en tydlig éverblick éver anslutna
laddare och elbilskunder.

e ChargePanel Cloud - Sjélva d&garsystemet, det vill
séiga den operativa delen som anvénds av
laddstationségare eller féretag fér att styra och
6vervaka laddinfrastrukturen.

e ChargePanel Connect — Férarappen som anvdnds av
elbilsférare foér att starta laddningen och hantera
betalning.

Utover detta har ChargePanel lanserat tvé tillaggstjénster:
EV Fleet Management och e-Roaming.

ChargePanel Enterprise

ChargePanel Enterprise dr kérnan i Bolagets erbjudande och utgér SaaS-plattformen som hanterar
laddnétverk och ger anvéndaren administrativ kontroll éver en rad olika funktioner. Eftersom Enterprise &r
en white label-produkt designar kunderna sjdlva plattformen och kan sétta sin egen préagel pd utseendet.
Tack vare detta star kundens varumadrke i centrum, medan ChargePanel verkar i bakgrunden.

Enterprise sdljs framfér allt till operatérer av laddstationer och serviceleverantérer inom e-mobilitet. Att
mjukvaran ér white label bedéms vara en av Bolagets frémsta konkurrensférdelar, d& ménga andra aktérer
p& marknaden erbjuder I16sningar under sitt eget varumdrke.

ChargePanel Cloud

ChargePanel Cloud utgdr sjdlva dagarsystemet i Enterprise-erbjudandet. Cloud mdjliggér operativ
anvdndning fér laddstationsdgare eller féretag som vill kunna styra och évervaka sin laddinfrastruktur.

ChargePanel Connect

ChargePanel Connect dr den del av Enterprise-erbjudandet som riktar sig till slutanvéndare av
laddpunkterna. Med hjdlp av Connect kan elbilsférare initiera laddning och samtidigt hantera bdde
laddningsprocessen och betalningar. Tjéinsten fungerar oavsett om bilen laddas hemma eller vid en publik
laddstation. Connect erbjuds som en mobilapplikation och finns tillganglig for bade iOS och Android.

EV Fleet Management

EV Fleet Management dr en tilldggstjénst som ChargePanel har lanserat for att mojliggoéra fér féretag att
hantera laddningen av sina fordonsflottor och férenkla processer sésom erséttning till anstdllda vid
laddning. Tjansten &r sdrskilt anvéndbar i situationer dér anstdlida laddar féretagsbilar i hemmet och
behover ersattning for elférbrukningen.

Sammanfattningsvis mojliggoér verktyget hantering av ersattning vid laddning i hemmet, pd arbetsplatsen
och vid publika laddstationer. Tjéinsten &r anpassad fér olika typer av fordon, inklusive servicefordon,
leasingfordon, leveransfordon, férmdansbilar, féretagsbilar och privata fordon som anvénds i tjéinsten.
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e-Roaming

Utdver tilldggstjansten Fleet Management erbjuder ChargePanel dven tjdnsten e-Roaming. E-Roaming ger
slutanvéndaren tillgéng till en karta éver tillgéingliga laddpunkter och anvénds via en white label-app, likt
Fleet Management-funktionen. Genom tjénsten slipper anvéndaren véxla mellan olika appar for att hitta
tillgéngliga laddpunkter.

Namnet “e-Roaming” syftar pd att laddning éver flera olika nétverk méjliggérs inom samma tjénst. Detta

okar interoperabiliteten avsevart — likt hur mobilanvéndare kan surfa utomlands genom en annan
operatérs natverk, kan elbilsférare hitta och anvénda laddpunkter frdn olika ndatverk i en gemensam
|6sning.

e
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Affadrsmodell — tre olika ben

Engdngsintdkt och prenumerationsintékter fér Enterprise-plattformen

Bolaget erhdller en engdngsintdkt frén kunder som tecknar ChargePanel Enterprise, vilken estimeras uppgd
till cirka 100000—-300000 SEK beroende pd& kundens omfattning och behov. Utéver denna initiala intékt
genererar ChargePanel dven I6pande prenumerationsintdkter fréin Enterprise, vilka utgdrs av en mindre
mdanatlig avgift.

Intakter frdn anslutna laddpunkter

Bolagets frémsta drivkraft fér dterkommande intékter ér antalet laddpunkter som ér anslutna till Bolagets
plattform. | dagsldget uppskattar vi att antalet anslutna laddpunkter uppgdr till cirka 20000, vilket enligt
Bolagets prognos forvantas oka till 45000 vid drets slut. P& sida 16 estimerar vi vad detta innebar i form av
dterkommande intdkter.

For ndrvarande uppskattas snittintdkten per laddpunkt till cirka 25 SEK per mdnad, beroende pd kundens
storlek. Under 2025 beddms den ddremot minska ndgot, till féljd av en stor tillstrémning av laddpunkter via
avtalet med Eways. P& langre sikt beddéms det finnas god potential att 6ka snittintékten genom utdkad
funktionalitet och fler integrationer, exempelvis den befintliga kopplingen till NordPool.

Intakter fran tilldggstjéinster

EV Fleet Management dr en tillggstj@nst som ChargePanel har lanserat fér att méjliggéra fér féretag att
hantera laddningen av sina fordonsflottor och férenkla processer s@som ersdttning till anstdllda vid
laddning. ChargePanel genererar intdkter genom en fast ménadsavgift per fordon, vilken vi estimerar ligger
ndgot hogre dn snittintéikten per laddpunkt. Bolaget har inte kommunicerat négon prisbild, vilket vi
beddmer beror pd konkurrensskdl.

e-Roaming dr ytterligare en tilléiggstjanst som ChargePanel erbjuder. Tjéinsten ger slutanvéndaren tillgéing
till en karta oéver tillgdngliga laddpunkter, och ChargePanel erhdller en mindre intékt per genomférd
laddning.

Intéktsférdelning i dagslaget

ChargePanel kommunicerar inte ndgon offentlig intaktsférdelning, men den centrala intéktskdllan i Bolaget
utgérs av mdnatliga intdkter fréin anslutna laddpunkter. Detta dr ocksd den intdktskdlla som foérvantas
fortsétta vara den primdra drivkraften fér Bolagets tillvéxt.

Vi bedémer att engdngsintékter, sdsom uppstartsavgifter frén Enterprise-avtal, successivt kommer att
minska som andel av Bolagets totala intékter i takt med att de &terkommande intékterna véixer. Som vi
estimerar pd sida 16 férvantas de dterkommande intékterna frén laddpunkter uppgé till minst cirka 10 MSEK
drligen i bérjan av 2026.

v
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Avtal med Arval — dotterbolag till BNP Paribas

Arval dr marknadsledande inom fullserviceleasing av fordon och specialiserade pd mobilitetslésningar.
Féretaget grundades 1989 och &gs av BNP Paribas, inom divisionen Commercial, Personal Banking &
Services. Vid slutet av 2024 leasade Arval néstan 1,8 miljoner fordon globalt. | Sverige finansierar Arval i
dagsléget cirka 13000 bilar, varav 8 000 &r elektrifierade och dérmed kan anslutas till tjéinsten.

= ARVAL

O BNP PARIBAS GROUP

Avtalets omfattning

Arval blir den férsta kunden till ChargePanel som erbjuds ett omfattande avtal fér att tillhandahdlla en
helhetslosning for elbilsladdning till leasingkunder i Sverige. Arvals leasingkunder fér tillgéng till ett
rikstdckande och globalt natverk av publika laddstationer, ddr de kan ansluta bdde kontors- och
hemmaladdare till tjénsten, vilket samlar all administration och fakturering av laddning i en enda plattform.
Ambitionen &r dessutom att utéka samarbetet till dvriga nordiska I&inder, vilket gér potentialen stor.

Finansiell pdverkan — dterkommmande intékter starks kraftigt

Avtalet véntas ge ett tydligt positivt bidrag till rérelseresultatet redan frdn start, med intdkter frén
plattformslicenser, ersattningshantering, roaming och évriga transaktionsbaserade tjéinster. Med 8000
elektrifierade bilar i Sverige som kan anslutas till tjiéinsten ékar antalet anslutna bilar till 9000 fréin dagens
1000. Darmed stdrks ChargePanels &terkommande intékter signifikant, vilket ér positivt och i linje med
Bolagets strategi att vara ett SaaS-bolag.

Baserat pd att ChargePanel genererar en intakt pd drygt 20 SEK per laddpunkt uppskattar vi att intékten per
ansluten elbil i Arval-avtalet ligger hégre. Om denna uppskattning stdmmer kommer avtalet att leda till
okade drliga intdkter pd flera miljoner SEK. Bruttomarginalen beddéms dessutom vara mycket hog, vilket
innebdr att nastintill hela intdkten faller ner pd resultatraden.

Impala Nordic ser avtalet som en bekréftelse pd att momentumet i verksamheten dar starkt, vilket avtalen
med Arval och Eways vittnar om. Vi férvantar oss att detta borjar synas i siffrorna under dret, och att
I6nsamhet p&d mdanadsbasis uppnds i slutet av 2025, enligt tidigare kommunicerat mdl. Utéver de 8000
elbilarna i Sverige dr ambitionen att utéka samarbetet till évriga nordiska ldnder, vilket enligt vér
uppskattning av Arvals nérvaro i regionen innebdr att intéikterna frén avtalet har potential att bli tvé till tre
gdnger storre.
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Miljonavtal med KG Knutsson (Eways)

Bolaget tecknade i januari 2025 ett tillggsavtal med KG Knutsson AB (Bolagets stérsta aktiedgare), som
omfattar 24000 laddpunkter och dr vart uppemot 4,2 MSEK drligen. KG Knutsson ar sedan tidigare kund till
ChargePanel, och tilldggsavtalet dr ett resultat av att KG Knutsson férvérvat det konkursade Eways, vilket
lett till ett utékat samarbete med ChargePanel.

Avtalsdetaljer

ChargePanel kommer successivt att éverféra Eways kundstock om 24000 laddpunkter till ChargePanels
plattform, med full effekt under fjérde kvartalet 2025. Bolaget har rdknat med visst bortfall av laddpunkter
och estimerar att nettomigreringen kommer att uppgda till 18000 laddpunkter. Vid full migrering uppskattas
dterkommande ménatliga intdkter uppgé till uppemot 350000 SEK, vilket dock blir négot Iéigre om endast
18000 laddpunkter migreras.

Med tanke pd skalbarheten i ChargePanels affdrsmodell innebdr de 6kade intdkterna en stor positiv effekt
pd resultatet. Avtalet innebdr dessutom att ChargePanel blir en av de stérsta systemleverantérerna fér
laddinfrastruktur i Sverige och Norden.

Bakgrund Eways

Eways dr ett svenskt féretag som specialiserar sig pd laddiésningar for elfordon. Féretaget grundades 2015
och erbjuder helhetslésningar foér laddstationer, inklusive installation, drift och service. | augusti 2024
ansokte Eways om foretagsrekonstruktion pd grund av ekonomiska svdrigheter, inklusive skulder pé oéver
150 miljoner kronor. Trots férsék att stabilisera verksamheten férsattes féretaget i konkurs den 19 december
2024. Dérefter férvérvade KG Knutsson konkursboet.

Plugsurfing — tillgdng till 1 miljon laddpunkter

Den 18 juni ingick ChargePanel ett avtal med Plugsurfing GmbH, en ledande aktér inom laddning av elbilar.
Det strategiska partnerskapet ger ChargePanel tillgdng till en av Europas storsta leverantorer av
laddningstjanster for elbilar, vilket i sin tur ger ChargePanels kunder tillgéing till ett omfattande natverk med
ndstan 1 miljon laddpunkter i 28 Iander.

Samarbetet skapar en lattillganglig laddningslésning for elfordonsférare kopplade till ChargePanel i Europa
och drar nytta av Plugsurfings aggregerade nétverk, som fér nérvarande téicker den stora majoriteten av
Europas offentliga laddningsinfrastruktur.

Genom avtalet kan ChargePanels kunder utnyttja realtidsdata om stationstillgénglighet, priser,
laddningseffekt och navigering till nérmaste laddpunkt. Den monetdra effekten fér ChargePanel bedéms
initialt vara begrdnsad, men med god potential pd langre sikt. Intdktsmodellen fér avtalet bestér av
engdngsintakter per utford laddning som sker av ChargePanels anvéandare. Aven om intékten per laddning
ar en mindre summa, kan avtalet éver tid innebdra betydande intdkter. ChargePanel kommer dédrmed
aven gynnas ytterligare desto fler anvandare som finns pd Bolagets plattform.
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Foga férvéinande dr USA den stdrsta marknaden ndr det gdller elfordon och dérmed dven infrastrukturen
for laddning. Med det sagt @r USA inte den enda viktiga marknaden - ChargePanel har ett tydligt fokus pd
att véxa globalt. | dagsldget &r ChargePanel verksamt internationellt, och Bolaget har etablerat en
tillvaxtstrategi som syftar till att vara ndrvarande i alla varldsdelar. Samtidigt finns det en logik i att vara
sarskilt aktiv pé& sin hemmamarknad, vilket bland annat avtalen med Eways och Arval tydligt signalerar.

Strukturell medvind

ChargePanel har férmdénen att vara verksamma inom en bransch med stark medvind i ryggen, vilket ér en
stark underliggande drivare for tillvéxt. | takt med att vdrlden stéller om nuvarande fordonsflottan sé
kommer efterfrdgan pd smarta och anvéndbara I6sningar fér laddinfrastruktur att 6ka lavinartat.

Vaxande antal laddpunkter globalt

Enligt Internationella energirédet (IEA) s& uppgick antalet publika laddpunkter i vérlden till éver 5 miljoner i
utgéngen av 2024[1]. | maj 2025 fanns cirka 60 000 laddpunkter i Sverige, enligt Mobility Sweden[2]. Aven
om antalet anslutna laddpunkter inte dr Bolagets enda intdktsben, illustrerar detta vilken enorm potential
som finns i att bygga internationella kundrelationer. Det &r dérfér mycket uppmuntrande att se framstegen
i ChargePanels expansion utomlands, och att antalet kunder och samarbeten fortsétter att éka.

Att ChargePanel har moéjlighet att vara exponerat mot en marknad som vdxer strukturellt, likt
elbilsmarknaden, innebdr en betydande affarsméjlighet. Samtidigt ér det viktigare én nagonsin att vara
konkurrenskraftig och inte enbart férlita sig pd den underliggande marknadstillvéxten. Det dar darfor
betryggande att se det stora antalet nya avtal och samarbeten som ChargePanel kommunicerar — ndgot
som enligt vér beddémning vittnar om faktiska konkurrensférdelar.

B Laddbara bilar i Sverige (Power Circle)
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Figur 1: Tabell med férvéntad tillvéixt av laddbara bilar i Sverige, frédn Bolaget.

[1] Eco movement, https://www.eco-movement.com/eco-movement-supports-powers-the-ieas-global-ev-outlook-
2025-with-public-charging-data

[2] Mobility Sweden, https://mobilitysweden.se/statistik/Nyregistreringar _per_manad _1/nyregistreringar-
2025/laddhybriderna-driver-pa-elektrifieringen-i-en-svag-aterhamtning-av-marknaden
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7. REGULATORISKA DRIVKRAFTER

IMPALA NORDIC

Klimatmal

Nettonollutsiéipp 2050 och Fit for 55 krdver 55 % utsldppsminskning till 2030. CO2-krav pd biltillverkare
tvingar fram 6kad andel elbilar, vilket i sin tur kréver laddinfrastruktur. ChargePanel spelar en viktig roll i
denna véardekedja.

AFIR — EU:s nya tvingande férordning

Alternative Fuels Infrastructure Regulation (AFIR) trédde i kraft 2023, vilket tvingar medlemslénder att ha en
viss tathet av laddare Iéings vagar, i stader, vid fastigheter etc. Det stdller i sin tur krav pd driftstillgéinglighet,
betalningsmajligheter och transparens. Fér ChargePanel medfér detta okad efterfrégan pd plattformar
som hanterar stora natverk av laddpunkter. Regulatoriska krav om tillgéinglighetsdata, prisinformation och
betalmetoder mdste efterlevas via mjukvara.

Nationella lagar

Flera EU-lander har satt slutdatum fér férsdljning av bensin- och dieselbilar (t.ex. Sverige 2035, Norge redan
2025). Stéder infér @ven lagutsl@ppszoner dér endast elfordon tilldts, vilket i sin tur dkar behovet av
mjukvara. Framférallt innebdr dkningen av laddpunkter ett behov av skalbar mjukvara fér administration.

Initiativ fér att stédja smart laddning, nétintegration och energistyrning

stéd ges ofta till laddsystem som har smart styrning, lokal energiproduktion (sol/vind) och lagring. Vissa
marknader sdtter exempelvis krav pd& att laddsystem ska vara kompatibla med aggregerad
elmarknadshandel. Detta blir en mojlighet fér bolag likt ChargePanel, som har tjanster fér intelligent
energihantering: t.ex. optimering baserat pd elpriser eller ndtbelastning.
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8. KONKURRENTER IMPALA NORDIC

Monta

En av de mest jamférbara konkurrenterna ér danska Monta, som likt ChargePanel erbjuder mjukvara for
hantering av laddnétverk. En tydlig skillnad ér att Monta tillhandahdller sin 16sning under eget varumadrke,
till skillnad frdn ChargePanels white label-I6sning.

Detta ger ChargePanel en potentiell férdel, d& kunderna ges méjlighet att sjélva designa plattformen
utifrén sitt eget varumarke och behov. Montas afférsmodell skiljer sig dessutom ndgot, eftersom de inte
enbart fokuserar pé& B2B-segmentet utan erbjuder ett mer heltdckande utbud av tjéinster.

En nackdel ur jamférelsesynpunkt dr att Monta inte ér bérsnoterat, vilket gor det svérare att genomféra en
direkt finansiell benchmarking.

MONTA

Greenflux @r ett bolag grundat i Nederlénderna 2011, som driver en plattform fér e-mobilitet med liknande
funktionalitet som ChargePanel. Greenflux plattform omfattar I6sningar sésom laddpunktshantering,
hantering av elbilsflottor, betalningshantering samt en férarapp - tjéinster som i stort speglar det
ChargePanel erbjuder.

greenflux”

Virta

Virta ér ett finskt bolag som erbjuder ett brett utbud av smarta I16sningar fér elbilsladdning. Bolaget har
utvecklat en digital laddningsplattform som i dag anvdnds av éver 1000 olika féretag. Virta erbjuder flera
tjéinster, inklusive allt-i-ett-16sningar fér operatérer av laddndétverk, betalningslésningar, tjénster for
elbilsférare, smart energihantering samt roamingtjéinster.

Virta dr ett relativt stort bolag med cirka 200 anstdllda, verksamhet i dver 35 Iéinder och ett roamingndtverk
som omfattar mer én 550000 laddpunkter. Bolag som Virta illustrerar den enorma tillvéxtpotential som
finns inom branschen — en potential ChargePanel har goda méjligheter att ta del av med sitt unika white
label-erbjudande.

Irirl
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9. FINANSIELL OVERSIKT

IMPALA NORDIC

Historik — dndrade redovisningsrutiner

ChargePanel bytte redovisningsmetod fér nettoomséttningen i samband med rapporten fér Q1 2025. Detta
medfér att de redovisade siffrorna framstér som svagare én de faktiskt dr. | realiteten uppgick justerad
nettoomsattning fér Q1 2024 till 1,9 MSEK, vilket innebdr att ChargePanel véxte med dver 15 procent y-o-y
under Q1 2025.

For heldret 2024 uppgick den justerade nettoomsdttningen till 7,6 MSEK, jamfért med en redovisad
nettoomsdttning om 12,6 MSEK.

Anledningen till dindrad redovisningsrutin

Andringen av redovisningsrutin syftar till att ge en mer réttvisande bild av Bolagets tillvaxt och spegla
ambitionen att betraktas som ett SaaS-bolag med dterkommande intékter. Tidigare redovisades de
belopp som genererades ndr Fleet-kunder laddade sina elbilar som intékter, vilket &r missvisande eftersom
dessa inte har ndgon faktisk resultatpéverkan.

Det ror sig i praktiken om ett sd& kallat ett-till-ett-férhéllande, dar intékt och kostnad balanserar varandra
fullt ut. Redovisningsrutinerna éindrades i november 2024 for att battre dterspegla afférsmodellens karaktdr
och den underliggande Ibnsamheten.
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9. FINANSIELL OVERSIKT IMPALA NORDIC

Balansrdkning

Vid utgdngen av QI 2025 hade ChargePanel 7,6 MSEK i likvida medel. Den 17 juni meddelade Bolaget att det
utestéende konvertibelldnet om 6 MSEK har omférhandlats och férlangts till och med juni 2026. Givet
nuvarande burn rate kan det antas att ytterligare kapitalanskaffning kan bli aktuell under 2025, dven om
det operativa kassafldédet beddoms férbattras successivt under dret.

Konvertibelldn

Det konvertibla I&net om totalt 6 MSEK I16per med en rdnta om 1,25 procent per pdboérjad mdanad, med start
frén juli 2025. L&net kan konverteras till aktier under perioden fram till férfallodagen den 30 juni 2026, till en
konverteringskurs om 1,39 SEK per aktie. Utéver réintan tilkommer en uppléggningsavgift motsvarande fem
procent av det totala I&nebeloppet.

Langivare

-Exelity AB (publ)
-Myacom Investment AB
-Experienza AB
-Exanimo Capital AB
-Stefan Hansson

Utestdende teckningsoptioner
TO 3 - kan sdkra upp till 3,2 MSEK

ChargePanel har 2000000 utestdende teckningsoptioner av serie TO 3, med teckningsperiod mellan den 1
och 15 oktober 2025. Teckningskursen uppgdrr till 1,60 SEK per aktie, vilket innebdr att Bolaget potentiellt kan
tillféras upp till 3,2 MSEK fore emissionskostnader. Optionerna dr inte foremal for handel pd marknaden, da
de emitterades som ett komplement till en tidigare riktad nyemission.

TO 4 - kan sdkra upp till 6,3 MSEK

I samband med omférhandlingen av det konvertibla I&net den 17 juni emitterades 3000000
teckningsoptioner av serie TO 4 till IGngivarna. Optionerna emitterades vederlagsfritt som ett komplement
till konvertibeln och kommer inte att tas upp till handel p& ndgon marknadsplats.

Varje teckningsoption ger ratt att teckna en (1) aktie till en teckningskurs motsvarande 70 procent av den
volymvdégda genomsnittskursen fér Bolagets aktie under perioden 14-28 november 2025, dock I&gst aktiens
kvotvérde och hégst 2,09 SEK. Teckning av aktier kan ske under perioden 1-15 december 2025.

Vid fullteckning till maxkursen om 2,09 SEK kan Bolaget tillféras upp till cirka 6,3 MSEK. Baserat pé dagens
aktiekurs om cirka 1,50 SEK skulle en fullteckning av optionerna innebdra ett kapitaltillskott p& drygt 3 MSEK.
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10. ESTIMERINGAR OCH TILLVAXTSCENARIER

IMPALA NORDIC

Intakter frdn laddpunkter

ChargePanel prognostiserar att n& 45000 uppkopplade laddpunkter vid utgéingen av 2025. Nar Bolaget gér
in i 2026 forvantas de rullande mdanadsintdkterna frdn dessa laddpunkter uppgd till minst 900000 SEK,
baserat pd en genomsnittlig intékt om 20 SEK per laddpunkt.

Vi beddémer att intékterna per laddpunkt fréin Eways ér ndgot Iégre én évrig kundstock, vilket gér att det
totala snittet dras ned ndgot. Fér évriga laddpunkter estimerar vi intdkter inom spannet 20-40 SEK, med ett
nuvarande snitt omkring 25 SEK.

Estimering for laddpunkter 2025 maj juni juli augusti september oktober november december
Totala laddpunkter 20 000 22 500 24 000 27 000 30 500 35 000 40 000 45 000
Adderade laddpunkter organiskt 1000 500 500 1000 1500 1500 2000 2000
Adderade laddpunkter Eways 2000 2000 1000 2000 2000 3000 3000 3000
Manatliga &terkommande intékter frin laddpunkter (SEK)
Snittintékt per laddpunkt 20 000 22 500 24 000 27 000 30500 35 000 40 000 45 000
20 SEK 400 000 450 000 480 000 540000 610 000 700 000 800 000 900 000
21 SEK 420000 472500 504000 567000 640 500 735 000 840000 945 000
22 SEK 440000 495000 528000 594000 671000 770 000 880000 990 000
23 SEK 460000 517500 552000 621000 701500 805000 920000 1035 000
24 S5EK 480 000 540 000 576 000 648 000 732 000 840 000 960 000 1080 000
25 SEK 500 000 562 500 600 000 675000 762 500 875000 1 000 000 1125000
Framétblickande intdkter frdn laddpunkter pa drsbasis (SEK)
Snittintdkt per laddpunkt 20 000 22 500 24 000 27 000 30500 35 000 40 000 45 000
20 SEK 4800000 5400000 5760000 6480000 7320000 38400000 9 600 000 10 800 000
21 SEK 5040000 5670000 6048000 6804000 7686000 8820000 10080000 11 340000
22 SEK 5280000 5940000 6336000 7128000 8052000 9240000 10560000 11880000
23 SEK 5520000 6210000 6624000 7452000 8418000 9660000 11040000 12420000
24 SEK 5760000 6480000 6912000 7776000 8784000 10080000 11520000 12960000
25 SEK 6000000 6750000 7200000 8100000 9150000 10500000 12000000 13500000
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10. ESTIMERINGAR OCH TILLVAXTSCENARIER IMPALA NORDIC

Estimerade intdkter fran Arval-avtalet

Arval-avtalet véntas ge ett tydligt positivt bidrag till rérelseresultatet redan frén start, med intdkter frén
plattformslicenser, ersdttningshantering, roaming och &évriga transaktionsbaserade tjéinster. Med 8 000
elektrifierade bilar i Sverige som kan anslutas till tjéinsten kommer ChargePanel att 6ka antalet anslutna
bilar till 9 000 frédn dagens 1 000. Dérmed stdrks ChargePanels dterkommande intékter signifikant. Utéver
potentialen i Sverige bedémer vi att det finns goda méjligheter att successivt utdéka avtalet till évriga
Norden, ddr Arval har verksamhet.

Baserat pd att ChargePanel i dag genererar en intdkt pé& i genomsnitt 20-25 SEK per laddpunkt uppskattar
vi att intékten per ansluten elbil i Arval-avtalet sannolikt ligger hégre. Om denna uppskattning &r korrekt
kommer avtalet att leda till 6kade drliga intdkter pd flera miljoner SEK. Bruttomarginalen bedéms dessutom
vara mycket hég, vilket innebdr att néstintill hela intékten faller ner pd resultatraden.

Arval-avtalets virde pa manadsbasis (SEK) Sverige Potential i Norden
Antal bilar
Intdkt per ansluten leasingbil 8 000 16 000 24000

25 SEK 200 000 400 000 600 000

30 SEK 240 000 480 000 720000

35 SEK 280 000 560 000 840000
40 SEK 320 000 640 000 960 000

45 SEK 360 000 720000 1 080 000
50 SEK 400 000 800 000 1200 000
55 SEK 440 000 880 000 1320000
60 SEK 480 000 960 000 1 440 000

Arval-avtalets virde pa arsbasis (SEK) Sverige Potential i Norden
Antal bilar
Intdkt per ansluten leasingbil 8 000 16 000 24000

25 SEK 2400000 |4800000 7200000
30 SEK 2880000 |5760000 8640000
35 SEK 3360000 |6720000 10080000
40 SEK 3840000 |7680000 11520000
45 SEK 4320000 (8640000 12960000
50 SEK 4800000 (9600000 14 400000
55 SEK 5280000 [10560000 15840000
60 SEK 5760000 |11520000 17280000

Tillvéxtscenarier

Vi har estimerat tre tillvéixtscenarier fér perioden 2025-2027, dér vi bland annat inkluderar de férvéntade
effekterna av avtalen med Eways och Arval. Gemensamt fér samtliga antaganden dr att avtalet med Eways
far full effekt frén och med bérjan av 2026, vilket férvéntas bidra med 3—-4 MSEK i &rliga intdkter. Samtidigt
vantas Arval-avtalet f& betydande genomslag under samma dr.

Vidare réaknar vi med mycket begréinsade kostnadsékningar, vilket resulterar i en stark positiv effekt pé& EBIT

under 2026-2027e. | samtliga scenarier antar vi att Bolaget ndr totalt 45000 laddpunkter vid utgdngen av
2025e. Slutligen har vi dven antagit vissa mindre kostnadsbesparingar under 2026e.
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10. ESTIMERINGAR OCH TILLVAXTSCENARIER IMPALA NORDIC

Grundscenario

I vért grundscenario estimerar vi att Bolaget adderar 1000 laddpunkter organiskt per ménad under hela
estimatperioden. Under 2025e foérvantas viss effekt frén avtalen med Arval och Eways, med full effekt under
2026e.

Utdver detta raknar vi med att Bolaget ingdr ytterligare ett par stérre avtal under de kommande dren, vilket
stdrker intéktsbasen fér bdde 2026e och 2027e. Fér 2027e antar vi dven att Arval-avtalet utékas till att
omfatta fler delar av Norden, vilket medfér att det totala avtalsvardet stiger till cirka 10 MSEK &rligen.

MSEK 2025e 2026e 2027e
Nettoomsattning 12,5 24,9 324
Varu- och materialkostnader -4 -4 -5
Bruttomarginal %

Personalkostnader -9 -9 -10
Ovriga kostnader -8 -7 -8
Av-/och nedskrivningar 0 0 0
Rérelseresultat (EBIT)* -8,5 4,9 9,4

Rorelsemarginal %
*Exkluderat for aktiverat arbete och CAPEX

MSEK
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30 24,9

20
12,5
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10. ESTIMERINGAR OCH TILLVAXTSCENARIER

IMPALA NORDIC

Optimistiskt scenario

I vart optimistiska scenario estimeras en tillvéxt om 1500 laddpunkter per ménad under 2026e och 2027e.

Likt grundscenariot forvéintas viss effekt frén avtalen med Arval och Eways under 2025e, med full effekt fréin
och med 2026e.

Vidare antar vi att Arval-avtalet successivt utdkas till dvriga Norden under 2026e och 2027e, vilket medfor
betydande tillvéxt. Vi estimerar ocksd att 6vrig verksamhet bibehdller ett starkt momentum, vilket
ytterligare bidrar till 5kad omséttning och férbdttrat resultat under perioden 2026e—-2027e.

MSEK 2025e 2026e 2027e
Nettoomsattning 13 32,4 449
Varu- och materialkostnader -4 -5 -7
Bruttomarginal %

Personalkostnader -9 -9 -11
Ovriga kostnader -8 -7 -8
Av-/och nedskrivningar 0 0 0
Rérelseresultat (EBIT)* -8 11,4 18,9

Rorelsemarginal %
*Exkluderat for aktiverat arbete och CAPEX
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10. ESTIMERINGAR OCH TILLVAXTSCENARIER

IMPALA NORDIC

Pessimistiskt scenario

I vért pessimistiska scenario antar vi en légre tillvéxttakt, dér antalet laddpunkter 6kar med 500 per ménad
under 2026e och 2027e. Vi férvéntar oss begrénsad effekt frén avtalen med Arval och Eways under 2025e,
med full effekt férst under 2026e.

Vidare vdljer vi att vara férsiktiga i véra antaganden kring ytterligare avtal, vilket innebdr en modest tillvéxt
for 2027e. Det sammantagna utfallet i detta scenario innebdar en mer forsiktig utveckling av bdde
omsattning och resultat.

MSEK 2025e 2026e 2027e
Nettoomsattning 12 18,7 23,1
Varu- och materialkostnader -4 -4 -5
Bruttomarginal %

Personalkostnader -9 -9 -10
Ovriga kostnader -8 -7 -8
Av-/och nedskrivningar 0 0 0
Rérelseresultat (EBIT)* -9 -1,3 0,1

Rérelsemarginal %
*Exkluderat for aktiverat arbete och CAPEX
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1. VARDEDRIVARE & RISKER IMPALA NORDIC

Vdardedrivare

De primdra vardedrivarna fér ChargePanel framover dr, enligt var bedémning, att avtalen med Eways och
Arval bérjar avspeglas i Bolagets rapporter samt att ett positivt resultat uppnds under 2026. Nér Bolaget vdl
blir kassaflédespositivt minskar dessutom beroendet av kapitalmarknaden. Vi bedémer att en ny kategori
investerare kommer att f& upp égonen fér Bolaget ndr svarta siffror borjar presenteras. Om Bolaget
dessutom kan fortsdtta pd den inslagna véigen och sékra nya rekordavtal finns det betydande potential for
uppvardering.

Risker

Bland de risker vi ser dr att positivt kassafléde dréjer och att ytterligare kapitalanskaffningar kan bli
noédvéndiga. En annan risk dr att avtalen med Eways och Arval inte ndr den férvantade potentialen, vilket
skulle leda till ldgre omsdattningstillvéixt och mindre resultatférbéttring. Eftersom en stor del av intdkterna
koncentreras till nadgra fé& avtal finns dven en generell kundrisk som boér beaktas.

Strengths Weaknesses
e Skalbarhet tack vare SaaS-modellen ¢ Negativt kassafléde
e Oberoende och flexibel plattform e Rorelsekapitalet behdéver sannolikt stérkas
e Minimal churn historiskt ytterligare under H2 2025
e Stark dgarbas e Begrdnsade resurser som litet bolag

(— — ,

5 i |
Opportunities O T Threats
{ uly | ,
e Oka andelen &dterkommande intékter e Konkurrenter
ytterligare * Att signerade avtal inte uppndr estimerad
e Foérbdttra marginaler potential
¢ Nya avtal och samarbeten e Att det tar l&ngre tid an vantat att forbattra
¢ Nya storavtal kassaflédet och resultatet

e Ytterligare kapitalanskaffningar som féljd

av fordréjda finansiella mal
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12. FORETAGSSTYRNING IMPALA NORDIC

Ledning

Peter Persson - VD
Aktiv sedan 2014

Peter har studerat vid IHM Business School, &r medgrundare till
Socialmedialab Nordic AB och har erfarenhet av styrelsearbete i sévdl
noterade som onoterade bolag.

Ovriga nuvarande uppdrag: Styrelseledamot i Skandnet Group AB,
Skandnet Media AB, Skandnet Kapital AB, Telelo AB, La Lumiére Invest AB,
Kenzan Travel AB och Kenzan Travel Group AB.

Innehav i Bolaget: Peter éger 8 551 707 aktier privat och genom Skandnet
Group.

Nedim Efendic - CFO
Aktiv sedan 2023

Nedim har examen frédn Handelshoégskolan i Stockholm och éver 20 drs
erfarenhet av arbete inom redovisning och finans. Han har tidigare arbetat
At bl.a. MTI Investment AB, Raiffeisen Investment, KPMG och UBS.

Ovriga nuvarande uppdrag: Styrelseledamot i Observatory Partners AB och
East African Food AB.

Innehav i Bolaget: Inget innehav

Victor Thorsell - CTO

Aktiv sedan 2014

Victor har éver 18 drs erfarenhet av innovation- och produktprojekt. Bred
kunskap inom att ta fram arkitekturen for system pd stor skala, med fokus
pd nyckelegenskaper sdsom sdkerhet, anvdandarupplevelse och
funktionalitet.

Innehav i Bolaget: Victor &ger 1 000 000 aktier och 35 000
teckningsoptioner.
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12. FORETAGSSTYRNING IMPALA NORDIC

Styrelse

Anders JOonsson - Ordférande
Aktiv sedan 2025

Bakgrund: Anders dr utbildad civilingenjér i industriell ekonomi frén
Linképings universitet och arbetar som Chief Information Officer med
koncernansvar for IT pd KG Knutsson AB. Han har tidigare arbetet som
Chief Technology Officer pé& Enklare Ekonomi AB.

Ovriga nuvarande uppdrag: Styrelseordférande | Uppsala Brygghus AB
och styrelseordférande och VD i Fér Fulla Segel Sverige AB.

Innehav i Bolaget: Anders dger 10 000 aktier i bolaget.

Per Holmstedt - Ledamot

Bakgrund: Per ar utbildad civilekonom och har under 12 &r varit verksam
som VD, och har erfarenhet frén styrelsearbete d& han, utéver nuvarande
uppdrag enligt nedan, varit ledamot i Garo AB under perioden 1998-2020.

Ovriga nuvarande uppdrag: Styrelseordférande i Ahlins i Habo AB och
styrelseledamot i JS Security Technologies Group AB.

Innehav i Bolaget: Per dger 10 000 aktier i Bolaget. Innehar 40 000
teckningsoptioner.

Robert Carlén - Ledamot
Aktiv sedan 2023

Bakgrund: Robert d&r utbildad civilekonom och har en bakgrund som
tidigare CFO, CEO samt Digital Transformation Lead Hd&stens group, samt
CFO Bergendahls Group, CFO Biltema Group, samt Corporate Finance och
Asset Finance inom Tetra Laval Group. 35-drs erfarenhet av ledande
finans- och bolagsfunktioner internationellt samt omfattande erfarenhet
av ERP installationer pé bestdllarsidan.

Ovriga nuvarande uppdrag: -

Innehav i Bolaget: Robert dger inga aktier i bolaget.

Jens Holmstrém - Ledamot
Aktiv sedan 2024

Bakgrund: Jens har i grunden en el-teknisk utbildning samt examen i
product management pé& Berghs school of communication. Jens har
sedan 2005 var verksam i den stérre nordisk/baltiska koncernen KG
Knutsson AB med flera ledande roller inom bdde product management
och férsdljning. Han ar nu Afférsenhetschef hos KG Knutsson AB. Jens har
over tio ars erfarenhet inom affdrsomrddet E-mobility.

Ovriga nuvarande uppdrag: Inga évriga nuvarande uppdrag.

Innehav i Bolaget: Jens éger 7 080 aktier i Bolaget.
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13.

SLUTORD

IMPALA NORDIC

Impala Nordic har slutordet

ChargePanel befinner sig i ett mycket intressant skede, ddr stark intdktstillvéxt och
resultatférbattring férvéntas under 2025. Samtidigt handlas aktien kring historiskt l&dga
nivéer, vilket enligt var bedémning skapar ett attraktivt ldge i aktien. Vi anser att
marknaden till stor del underskattar betydelsen av avtalen med Arval och Eways, samtidigt
som intdkterna frén dessa sannolikt inte kommer att synas fullt ut férrén i bérjan av 2026 —
ndgot som kan férklara varfoér vissa investerare vdljer att avvakta.

Med det nuvarande momentumet ser vi goda mojligheter fér ChargePanel att ingd
ytterligare stérre avtal, vilket tillsammans med Arval- och Eways-avtalen bdaddar fér ett
starkt 2026. Vi bedémer dven att Bolaget har god potential att uppvisa positivt resultat
redan under Q1 2026.

Vi ser dessutom Bolagets éigarbas som en betryggande faktor. VD dger cirka 23 procent av
aktierna och KG Knutsson knappt 30 procent. Att det finns starka och I&ngsiktiga
huvuddgare ar, enligt vér mening, sdarskilt viktigt i bolag i tillvéxtfas som fortfarande ar
beroende av externt kapital. Utan den nuvarande dgarbasen hade kapitalanskaffningarna
troligtvis behdévt ske till betydligt mindre férdelaktiga villkor.

Ser vi framdat estimerar vi i vart grundscenario att Bolaget redovisar en nettoomsattning pd
24,9 MSEK under 2026e, med ett justerat rérelseresultat pd 4,9 MSEK. Under 2027e beddémer
vi att affdrsmodellens skalbarhet kommer att bli dn mer synlig, med en estimerad
nettoomsattning pd 32,4 MSEK och ett justerat rérelseresultat pd 9,4 MSEK.
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14. DISCLAIMER IMPALA NORDIC

© 2025 Impala Nordic. All rights reserved.

Materialet och informationen som uppréttats av Impala Nordic dr inte att betrakta som investeringsrddgivning av ndgot slag.
Varje investeringsbeslut fattas sjélvstéindigt och tas pd egen risk. Finansiella instrument kan béde 6ka och minska i vérde, och
det finns en risk att du inte fér tilloaka investerat kapital. Impala Nordic eller personer bakom Impala Nordic éger aktier i
Bolaget.

Denna analys dr oberoende men finansierad. Detta innebdr att Impala Nordic har erhdllit betalning frdn Bolaget for att
upprdatta materialet. Impala Nordic reserverar sig fér eventuella faktafel, felskrivningar och feltolkningar.

Intressekonflikt
Analytiker dger aktier i Bolaget: Nej

Impala Nordic eller personer bakom
Impala Nordic dger aktier i Bolaget: Ja
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