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Basta aktieagare,

| detta investerarbrev har vi valt att besvara aktuella fragor rérande Prolights pagaende
partnerdiskussioner och styrelsens forslag till beslut pa extra bolagsstamman att genomféra en
omvand split.

PAGAENDE PARTNERDISKUSSIONER

Inledningsvis vill vi betona att vara partnerdiskussioner fors under sekretessavtal (NDA). Av
forklarliga skal kan vi darfor inte avsldja nagra detaljer vilka dess bolag ar. Daremot kan vi
forklara hur processen kring partnerdialogerna gaér till, varfor det tar tid och var vi befinner oss.
Varje enskild partnerdiskussion innebar en lang process med flera olika faser.

Inledningsvis kartlade vi de bolag runt om i varlden som kunde vara intresserade av Prolights
patientnara analyssystem. Hos dessa bolag forsokte vi identifiera vem/vilka som var besluts-
fattare pa globalniva. Darefter forsokte vi nd dessa personer och fé till stdnd ett introduktions-
mote, vilket tog lang tid, inte minst d& dessa individer standigt blir kontaktade av ménga andra
externa bolag och att de redan har manga pagaende strategiska diskussioner och fulltecknade
kalendrar.

Nar val kontakt etablerats och dmsesidigt intresse finns att féra dialogen vidare maste Prolight
och respektive bolag enas om utformningen av ett sekretessavtal (NDA). Denna enskilda legala
process kan ta lang tid innan respektive bolagsjurister &r éverens. Denna kontaktfas har Prolight
passerat hos samtliga parter som vi idag fér diskussioner med.

| n&sta steg har Prolight, under NDA, kunnat ge detaljerade presentationer och éppet kunna
diskutera exempelvis teknikens uppbyggnad, patentskydd, studieresultat, uppnadda och
framtida milstolpar, likviditet, produktionsanl&aggningar, tillverkningskostnader mm. Denna
utvarderingsfas ar en utstrackt process som innebar manga moéten som i sin tur genererar ett
stort antal fragor att besvara under kommande méten.

Under denna utvarderingsfas involveras flera funktioner pa respektive bolag for att pa olika satt
jamfoéra vart system och dess framtida potential med manga andra bolags, saval inom som
utanfér patientnara analyssystem. En positiv samsyn mellan alla dessa funktioner ar nédvandigt
for att diskussionen ska féras vidare hos den potentiella partnern.

| denna fas faller m&nga bolag bort da de inte kan infria de strategiska méal som den potentiella
partnern satt upp. Prolight finns dock fortsatt med i samtliga diskussioner vi fér. De framsta
skalen ar bolagets unika IP-skyddade teknik som uppfattas som mycket positiv och innovativ,
likval som den snabba och framgéangsrika utvecklingstakten, de konkurrensmassiga tillverknings-
kostnaderna, och inte minst att bolaget &r valkapitaliserat tack vare en framgangsrik emission
tidigare i &r. Allt detta forstarktes da vi under den stora internationella kongressen ADLM i USA
kunde visa upp en fullt fungerande prototyp, saval fér de bolag vi redan fér diskussioner med,
som foér nya bolag som uppsokte oss under kongressen.

Baserat pa ovanstaende exempel framgar att utvarderingsfasen ar en process som kraver manga
moten och som av naturliga skél tar 1ang tid att genomféra. Dessutom &r det en tajming fraga.
Den potentiella partnern kan redan vara fullt upptagen med att utvardera andra strategiska
samarbeten och strukturaffarer som deras ledning har beslutat om att slutféra.



Det vill s&ga, trots att intresset fér Prolights produkter &r fortsatt mycket hégt hos den potentiella
partnern kan det finnas andra arenden pa deras bord som har hégre prioritet vilket gor att
utvarderingsprocessen tar tid. Dessvarre kan vi inte paverka respektive bolags interna processer
och an mindre ge svar pa hur lang tid det kommer att ta.

Vad galler typ av avtal med en potentiell partner haller vi dérrarna dppna fér saval licensavtal,
distributionsavtal som foérvarv och gemensam utveckling av nya biomarkoérer. Var malsattning ar
att Prolights banbrytande patientnéra analyssystem ska kommersialiseras av en eller flera aktorer
som har de bésta forutsattningar att na kommersiell framgang i olika regioner.

Sammanfattningsvis har Prolights diskussioner med potentiella partners varit mycket positiva. Vi
har passerat kontaktfasen och kommit mycket langt i utvarderingsfasen hos manga
internationella bolag. S& snart vi har mer information att dela kommer vi sjalvklart att informera dig
som aktiedgare.

Parallellt med ovanstédende partnerdialoger arbetar vi fortsatt vidare mot de milstolpar vi redan
har kommunicerat med syfte att kunna erbjuda varden den framsta patientnéra analysplattformen
som marknaden efterfragar.

OMVAND SPLIT

Vad galler styrelsens forslag till beslut pa extra bolagsstamman att genomféra en omvand split &r
det ett strategiskt steg i var fortsatta utveckling.

Syftet &r att skapa en mer andamalsenlig aktiestruktur som kan ge battre férutsattningar for en
langsiktigt stabil och attraktiv handel i aktien.

Det &r ocksa ett viktigt steg for att bredda investerarbasen och 6ka intresset fran institutionella
investerare och strategiska partners, bade i Sverige och internationellt. Manga av dessa har
uttryckt att de vill se att aktiekursen uppgar till atminstone ett par Euro/Dollar.

Den omvanda spliten férandrar inte bolagets varde, men den skapar en mer andamalsenlig
grund for var fortsatta tillvaxt och de dialoger vi fér med potentiella partners.

Vi tackar alla vara aktieagare for ert fértroende och énskar er en fortsatt trevlig host!
Ulf Bladin

vd Prolight Diagnostics



