Delarsrapport

Tillvéixt, lonsamhet Juli - september
och kassafloden «  Nettoomsdttning 353,7 mkr (240,6)

«  Bruttoresultat 66,4 mkr (41,8)
«  EBITA 24,4 mkr (11,0)

Nettoomsdttning - Justerat nettoresultat 18,9 mkr (8,5)
+  Kassafléde (I6pande verksamheten) 11,2 mkr (7,8)
353,7 MKR (+47 %)
Januari - september
EBITA +  Nettoomsdattning 9692 mkr (659,7)

+  Bruttoresultat 1779 mkr (115,9)

«  EBITA 49,0 mkr (27,6)
° I 1
24'4 MKR (+122 /°) «  Justerat nettoresultat 37,1 mkr (20,6)

+  Kassafléde (Ibpande verksamheten) 32,0 mkr (9,2)
Kassafléde
Viktiga handelser under perioden

11,2 MKR

Inga viktiga handelser har gt rum under perioden.

Bruttoresultat & EBITA R12
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Affarsmodell

Adtraction driver en digital marknadsplats dér képsidan utgdrs av annonsérer och sdljsidan av partners.
Annonsoérer samarbetar med partners for att marknadsféra sina produkter eller tjanster online, och
betalar provision via Adtraction nér detta ger upphov till férsaljning.

Partners, till exempel influencers, appar
och digitala magasin, marknadsfér
produkter eller tjénster frén annonséren
med hjdlp av annonser eller lankar.

o,

En annonsér, till exempel en e-handlare,
ansluter sig till Adtractions plattform och
fér tillgang till partners som marknadsfér
annonsoérens produkter och tjénster.

Riskfri betalningsmodell

Affarsmodellen dar prestationsbaserad, vilket in-
nebdr att en annonsér endast betalar ersattning
till en partner nar en faktisk transaktion, det vill
sdga ett kdp eller annan vardeskapande héndelse,
har férmedlats. Detta kallas ofta CPA (Cost Per Ac-
tion) och skiljer sig fr&n traditionell marknadsféring
dar annonsdéren oftast tar risk genom fasta avgifter
och utan garanterat resultat.

Adtraction tar i regel inga fasta avgifter sGsom
anslutnings- eller licensavgifter. Det ar alltsé
mojligt for en annonsér att marknadsféra sina
produkter eller tjanster via Adtraction och endast
betala efter att detta har resulterat i bekraftad
férsaljning.

Adtractions intdkter genereras ur den provision
som annonsérer betalar partners via bolagets
plattform.
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Annonséren betalar, via Adtraction,
provision per transaktion till den partner
som formedlat képet. Adtractions intakter
utgdrs av en andel av provisionen.

En besékare klickar pd en annons
eller lank och genomfér ett kdp
pé& annonsdrens webbplats, vilket
spdras av Adtraction.

Intdktsmodellen skapar en gemensam
incitamentsstruktur  for samtliga
parter. Sdledes har Adtraction starka incitament
att stdndigt skapa maximalt vdrde for sévdl
annonsérer som partners, vilket ger upphov till
starka natverkseffekter.

plattformens

Transaktioner

A

ADTRACTION

Annonsérer

Plattformsavgift

.. (bruttoresultat)
Provision



VD-ord

Adtractions nettoomsdttning véxte med 470 %
under det tredje kvartalet och bruttoresultatet
med 58,8 %. EBITA 6kade med 122,2 % till 24,4 mkr.
Det innebdr att EBITA-marginalen var 69 % och vi
ndrmar oss vart mal pd 7 %. Kassaflédet frdn den
I6pande verksamheten uppgick till 11,2 mkr. P&
rullande tolv mé&nader vaxte kassaflodet med 74 %
i Grstakt.

Adtraction levererade alltsa tillvéxt, [Gnsamhet och
starka kassafléden under kvartalet.

Va&ra annonsérer (kunder) betalar enbart fér faktiska
ordrar och kundanskaffningskostnaden via Partner
Marketing ar normalt sett ldg jamfért med andra
marknadsférings- och forsaljningskanaler. Partner
Marketing dr alltid ett tryggt val fér annonsérer och
extra uppskattat i osdkra tider.

Finansiella mal
Adtractions finansiella mal lyder

Nettoomsdttningstillvéixt

Arlig nettoomsattningstillvéxt om éver 20 procent
pd& medelldng sikt, genom en kombination av
organisk tillvéxt och férvérv.

Lénsamhetsmdal

Uppnd en EBITA-marginal om minst 7 procent
P& medelldng sikt. Bolaget prioriterar emellertid
tillvéixt framfér Ibnsamhet.

Tillvaxt
Adtractions tillvaxtstrategi bygger pa tre delar:

Tillvéxt p& befintliga marknader

Under det tredje kvartalet uppgick den organiska
omsdattningstillvaixten for Adtraction till 1,3 %. Det &r
inget att skriva hem om, men jag kan konstatera att
vi faktiskt véixer organiskt pd nio av tolv marknader.
Den totala organiska tillvéixten bromsades av
en negativ utveckling pd vissa nyckelmarknader
(Sverige och Spanien, mer om detta nedan). Vi har
dock fortsatt att vinna marknadsandelar.

Adtractions bruttoresultat véxte organiskt med 15,2
%. Den hogre tillvaxten for bruttoresultatet forklaras

bl.a. av att en stérre andel av bruttoresultatet kom
frdn e-handel som har hoégre bruttomarginal én
finans, en annan geografisk mix och Adservices
bidrag till Adtractions affar.

Férvéarv
Nio av tolv marknader véxte organiskt under
kvartalet, men netto var den organiska

forsaljningstillvéxten endast 1,3 %. Trots detta
vAxte nettoomsdttningen med 47 %. Skillnaden
mellan rapporterad tillvéixt och organisk tillvéxt ar
hanforlig till forvarvet av Adservice.

Adservices organiska  forsdljningstillvéxt  var
-8,0 % och bruttoresultattillvéxten var - 2,3 %. Den
negativa tillvaxten férklaras huvudsakligen av en
utmanande marknad fér konsumentkrediter och
ett starkt jamforelsekvartal i det tredje kvartalet
2022 dar augusti var en exceptionellt bra ménad
fér Adservice. Trots dessa utmaningar bidrar
Adservice mycket till Adtractions totala tillvéixt och
[6nsamhet.

Geografisk expansion

Vi har inga planer pd& att etablera ytterligare
marknader under de ndrmaste kvartalen. Vart
fokus ar istallet att fortsatt leverera stark tillvéxt
och |dnsamhet i befintliga marknader.

Lénsamhet

EBITA uppgick till 24,4 mkr vilket motsvarar en
marginal om 69 % under kvartalet. | relation till
bruttoresultatet uppgick EBITA till 36,7 %. EBITA
6kade under perioden med 122,2 %.

Adtractions EBITA-marginal uppgick till 5,7 % och
Adservices till 9,5 %.

Den 6kade marginalen indikerar skalférdelerna i
Adtractions affarsmodell.

Kassafléden

Vi fortsatter att fokusera p& att generera goda
kassafloden. Kassafléde frdn den I6pande
verksamheten uppgick till 11,2 mkr under det
tredje kvartalet. P& rullande tolv md&nader vaxte
kassaflodet med 74 % i &rstakt.



Det fjGrde kvartalet, Black Friday och

julhandeln

Fram till hoésten 2021 var aktiemarknadens
allménna uppfattning att tillvaxt ar viktigare an
I6nsamhet. Nu ar den allménna uppfattningen att
bolag huvudsakligen ska fokusera pd& I6nsamhet
och kassafléden. Vi baserar inte var strategi pd
den allmdnna uppfattningen utan pd& vad vi sjalva
tycker ar ratt. Vi fokuserar pd tillvaxt, Idnsamhet
och kassafléoden och vi har gjort det varje &r sedan
vi startade bolaget 2007.

Vianser vidare att férvarv ska integreras. Vi tror inte
pd att samla olika bolag utan synergier under ett
dagarbolag. Det dr utmanande att integrera bolag,

men det ar ladngsiktigt den ratta strategin for
Adtraction.

Vi fokuserar mycket pd integrationen av Adservice
och vi @r mycket optimistiska kring det projektet.
Enligt min uppfattning d&r grunden for en
framgdngsrik integration en tydlig organisation,
gemensamma mal och en stark kultur. Vi arbetar
for att sakerstdlla att allt detta ar pd plats. En
viktig del i det arbetet ar att vi traffas, utbyter
erfarenheter och gor saker tillsammans. | september
traffades alla anstdllda i Stockholm och den

sammankomsten dvertraffade mina férvéntningar.
Alla som var dar larde sig ndgot, larde kénna nya
kollegor, diskuterade vart Adtraction &r p& vag och
hade férhoppningsvis skoj!




Vi ser positiv tillvéxt i Norge, Finland, Danmark,
Tyskland, Schweiz, Storbritannien, Nederldnderng,
Frankrike och Italien. Vi vinner marknadsandelar
i samtliga dessa lénder och i de flesta fall ar den
underliggande marknadstillvéxten positiv. Vi véxer
inte i Spanien, Polen och Sverige.

Vi radknar med en liknande utveckling under det
fiarde kvartalet. Fin tillvaxt p& de flesta marknader,
men inte i Sverige, Spanien och Polen.

Sammantaget ser vi en liknande bild i bérjan av
det fjarde kvartalet som under det andra och
tredje kvartalet, dvs en kraftig forvarvad tillvéxt
och en svagt positiv organisk tillvéxt. Fér Adservice
ser vi en liknande utveckling i bérjan av det fjarde
kvartalet som under det tredje kvartalet.

Det fjarde kvartalet har historiskt varit det
starkaste for Adtraction tack vare Black Friday och
julhandeln som forstas ar viktiga for Adtractions
e-handelskunder. Vi férvéntar oss samma
s@isongsmonster 2023.

Simon Gustafson
VD & Grundare

Den stora frdgan nu ar forstds, hur blir det for
figrde kvartalet fér e-handeln? Okar eller minskar
handelns omsdattning? Adtraction f&r en viss
indikation genom att géra kampanjbokningar. Jag
bedémer att bokningslaget i skrivande stund ser
ut ungefdr som det gjorde vid samma tidpunkt
2022, men det behover forstds inte innebdra att
e-handelns omsdttning blir lika stor eller storre.

Adservice har en lagre andel intakter frén
e-handelskunder och har darfér mindre uttalade
sdsongsvariationer.

Vi ser inga stora 6kningar av kostnadsmassan
under det fjarde kvartalet och om vi lyckas 6ka
bruttoresultatet s& borde EBITA 6ka jamfért med
samma period férra dret.

Det var det hela. Vi ser fram emot att avsluta 2023
starkt och hoppas pd& en bra marknad fér véra
kunder under 2024.



Kommentarer till rapporten

Nettoomsdéttning

Nettoomsdattningen under det tredje kvartalet
uppgick till 353,7 mkr (240,6), vilket motsvarar en
okning pd& 47 %. Adtractions organiska omsdttning
vaxte med 1 % samtidigt som Adservice minskade
sin omsattning med 8 %. Sammantaget innebdr det
1% organisk och 46 % forvarvad tillvaxt i kvartalet.

Bruttoresultat

Bruttoresultatet uppgick till 66,4 mkr (41,8), en
o6kning med 59 %. Bruttoresultatet foérdelas pd
E-handel 339 mkr (24,2), Finans 279 mkr (15,1),
resterande ar hanfoérlig till 6vrig verksamhet
4,5 mkr (2,5). Bruttomarginalen var 18,8 % (17.4).
Bruttoresultatet vaxer snabbare dn omsdattningen,
det beror framforallt pd att e-handel och
ovrig verksamhet stér for en hogre andel av
bruttoresultatet i Adtraction men ocksd& en nagot
forbattrad marginal i b&de e-handel och finans
under kvartalet.

Resultat

EBITA uppgick till 24,4 mkr (11,0), en ékning med
122 %. Marginalen dkade till 69 % (4,6 %) vilket ar
ndra bolagets [6nsamhetsmal pé 7 %, EBITA genom
bruttoresultat blev 36,7 % vilket ar det hogsta
koncernen redovisat. Under kvartalet finns en
positivengdngspost pd ca. 2 mkriform av minskning
av semesterldneskuld, den &r dock dterkommande
varje &r men innebdr ocksd motsvarande hogre
personalkostnad under Q4 &r att vanta.

Kassafléde

Kassaflodet frdn den I6pande verksamheten
var 11,2 mkr (78). Inga stérre investeringar eller
finansieringsaktiviteter har agt rum i kvartalet.
Likvideringen av Adtractions bolag i Osterrike har
slutférts, darav den mindre negativa posten dar
minoritetens andel av kassan i bolaget betalats
ut. Det totala kassaflédet for kvartalet uppgdr till
11,0 mkr (-12,6). Nettokassan uppgick vid kvartalets
utgdnag till 86,3 mkr.

Konsolidering

Adservice forvarvades den sista januari och
konsolideras in i Adtraction Groups resultatrékning
frdn den forsta februari. Adservice ar ddrmed
helt konsoliderat i kvartalet. Fér jamférelsesiffror
hanvisar vi till proformaredovisningen.

Forvarvsanalys

Den upprattade foérvarvsanalysen som ligger
till grund for foérdelningen mellan Goodwill
och immateriella anlaggningstillgdngar samt
avskrivningarna pd dessa skall tills vidare ses som
prelimindr. Den slutgiltiga fordelningen kommer att
faststdllas ett &r efter att forvarvet slutfordes.

Viktiga hdndelser under perioden
Inga viktiga handelser har gt rum under perioden.

Viktiga hdndelser efter periodens slut
Inga viktiga héndelser har gt rum efter periodens

slut.

Specifikation av resultat och minoritetens andel av resultatet, mkr

Jan-sep 2023 Jan-sep 2023

EBIT -0,5
Avskrivningar avseende goodwill och IM 495
EBITA 49,0
EBIT fér minoritet -0,3
EBITA f6r koncernen exkl minoritet 48,7

Nettoresultat A
Avskrivningar avseende goodwill och IM 495
Uppskjuten skatt avseende kundrelationer frén forvary -53
Justerat nettoresultat 371
Nettoresultat fér minoritet -0,3
Justerat nettoresultat for Koncernen exkl minoritet 36,8



Verksamhetens utveckling

Plattform

Under det tredje kvartalet 2023 hade Adtractions plattform cirka 1850 aktiva annonsérer och cirka 7600
aktiva partners. Totalt férmedlades narmare 1,8 miljoner transaktioner, vilket &r en ékning med éver 15 %
j@mfért med samma period 2022.

Observera att siffrorna ovan endast dr frdn Adtractions plattform. | Adservice plattform finns cirka 400
annonsdrer och cirka 1200 partners. Det ar ett dverlapp mellan plattformarna dér en del annonsérer och
partners finns i bagge plattformar.

Personal

Som arbetsgivare dnskar Adtraction att erbjuda en arbetsplats som praglas av jamstdalldhet, méngfald
och respekt for den enskilde medarbetaren. For att framja méangfald, foljer vi upp férdelningen mellan
kvinnor och mdn, nationaliteter representerade och dldersintervall bland féretagets anstallda.

Under tredje kvartalet minskade personalstyrkan frén 132 till totalt 127 anstdllda, ett genomsnitt pd 130
heltidstjanster. Detta dr i linje med vArt beslut att minska pd rekryteringstakten. Vi har tillrdckligt med
personal for att hantera nuvarande affdrsvolymer och @r installda pd& att rekrytera mer ndr vi ser en
starkare underliggande marknad fér véra kunder.

«  Kvinnor: 37 % av det totala antalet anstdllda

«  Man: 63 % av det totala antalet anstallda

+ 18 nationaliteter

+  Aldersintervall p& 19-57 &r med en snittélder p& 33 &r

37 %

Kvinnor
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Resultatrékning

Jan-sep 2023 Jan-sep 2022  Jul-sep 2023 Jul-sep 2022

Nettoomsattning 969 163 659 666 353 693 240 593 925 660
Ovriga rérelseintakter 3877 1812 1437 674 2713
973 040 661479 355130 241268 928 374

Rérelsens kostnader

Handelsvaror -787 286 -539 231 -286 051 -197 285 -753 807
Ovriga externa kostnader -31137 -23 534 -10 508 -8 206 -33 384
Personalkostnader -100 128 -70 535 -33145 -24 678 -100 286

Avskrivningar av materiella och immateriella

N AT -49 631 -11652 -18 490 -3984 -15 681
anléggninstillgéngar
Ovriga rorelsekostnader -5325 -468 -994 -67 -573
-973 507 -645 420 -349 187 -234 220 -903 730
Rorelseresultat -466 16 059 5943 7 047 24 643
Resultat fran finansiella poster
Resultat frén andelar i koncernféretag -100 0 -100 0 0
Resu!tct frén 6\/“r|ga vf':rdepappgr ?ch 0 277 0 0 277
fordringar som &r anldggningstillgéngar
Ovriga rénteintakter och liknande 272 2% 190 0 28
resultatposter
Rantekostnader och liknande resultatposter -1284 -500 -195 -30 -516
-113 =751 -105 -20 -754
Resultat efter finansiella poster -1579 15308 5838 7 027 23 889
Resultat fére skatt -1579 15308 5838 7 027 23 889
Skatt pd periodens resultat -10 810 -6 213 -5 362 -2 484 -6 228
Uppskjuten skatt 5271 1217 1962 408 1445
Periodens resultat -718 10 312 2439 4950 19106
Hanforligt till moderforetagets aktiedgare -6 399 11083 2652 5207 20 020
Hanforligt till innehav utan bestdmmande 719 7 214 257 014

inflytande
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Balansrdkning

LGS 30 sep 2023 30 sep 2022 31 dec 2022
TILLGANGAR
Anléggningstillgéngar

Immateriella anléggningstillgéngar

Immateriella tillgéngar, kundrelationer 149 996 31267 29582
Goodwill 135195 27 363 25348
285190 58 630 54930

Materiella anléggningstillgangar
Inventarier 600 372 339
600 372 339

Finansiella anléggningstiligdngar

Andra l&ngfristiga fordringar 903 857 870
903 857 870
Summa anléggningstillgéngar 286 694 59 859 56138

Omséttningstillgéngar

Kortfristiga fordringar

Kundfordringar 97 636 49 448 75271
Aktuella skattefordringar 4228 3386 4 516
Ovriga fordringar 5717 6590 5060
Férutbetalda kostnader och upplupna intakter 105 212 102 150 98 279

212792 161574 183 126
Kassa och bank 86 322 12 761 141981
Summa omséttningstillgangar 299 113 274 335 325107
SUMMA TILLGANGAR 585 807 334194 381245
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Balansrdakning

TKR

EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital

Eget kapital hanférligt till moderféretagets aktiedgare
Aktiekapital

Ovrigt tillskjutet kapital

Reserver

Annat eget kapital inklusive periodens resultat

Eget kapital hanférligt till moderféretagets aktieGgare

Innehav utan bestémmande inflytande

Innehav utan bestédmmande inflytande

Eget kapital hanférligt till minoritetsintresset

Summa eget kapital

Avséttningar

Avsattningar fér uppskjuten skatt

Kortfristiga skulder
Forskott fréin kunder
Leverantdrsskulder
Aktuella skatteskulder
Ovriga skulder

Upplupna kostnader och férutbetalda intdkter

SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER

30 sep 2023

830
264774
6421
43 552
315 577

3760

3760
319 337

32188
32188

3922
4339
8864
1627
205 531
234 283

585 807

30 sep 2022

588
100 017
6 685
34 062
141 352

4956

4 956
146 308

7 543
7543

4084
5322
5474

11260

154 203
180 343

334194

31 dec 2022

588
100 017
7281
42 998
150 884

4813

4813
155 697

7382
7382

4342
3675
6238
19 441
184 470
218 166

381245
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| Koncern |
Kassafléodesanalys

Jan-sep 2023 Jan-sep 2022 Jul-sep 2023  Jul-sep 2022

Resultat fore finansiella poster -466 16 059 5943 7 047 24 643
;:::2:2%2; fr‘zfr?s"e' som inte ingdr 49 631 1652 18 490 3984 15 681
Betald skatt 4949 -8 357 121 -3 467 -8738
Réntor -3 087 =474 -2 079 -20 -478
ﬁ:f‘;‘;::::‘;;:i’; 'iﬂ:ﬂ::;’;:':“mhe‘e“ 41130 18 880 23565 7545 31109
Kassafléde fran féréndringar i rérelsekapital

Forandring l&ngfristiga fordringar 29 -262 15 -88 -275
Foréndring kundfordringar 35282 -2 052 -M 242 -1307 -27 875
Férandring av kortfristiga fordringar -5846 =14 690 -3790 -8 891 -9140
Forandring leverantérsskulder 442 372 1389 3657 -1276
Férandring av kortfristiga skulder -39 0M 6952 1250 6886 45 658
Kassafléde frdn den I6pande verksamheten 32026 9 200 11189 7 801 38 202
Investeringsverksamheten

Forvarv av dotterforetag -173 834 -5 057 0 0 -5205
Foérsaljning av dotterféretag -63 0 -63 0 0
Kassafléde frén investeringsverksamheten =174 163 -5287 =147 =143 =5 447
Finansieringsverksamheten

Nyemission 100 000 0 0 0 0
Erhdlina aktiedgartillskott 0 43 0 0 43
Upptagna l&n 60 000 0 0 0 0
Amortering av l&n -60 000 -25 278 0 -20 278 -25278
Utbetald utdelning -9 391 -993 0 0 -993
Kapitalanskaffningskostnad -5000 -7793 0 0 -7793
Kassafléde frén finansieringsverksamheten 85 609 =34 021 (o] -20 278 =34 021
Periodens kassafléde -56 527 -30108 11042 -12 619 -1266
Likvida medel vid periodens bérjan

Likvida medel vid periodens bérjan 141981 140 894 75 912 124 591 140 894
Kursdifferens i likvida medel

Kursdifferens i likvida medel 868 1975 -633 789 2353
Likvida medel vid periodens slut 86 322 12761 86 322 112 761 141 981

n
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Fordndring eget kapital

Annat eget

Aktie- Ovrigt R Minoritets-
. - . Reserver kapital inkl. arets .
kapital tillskjutet kapital intresse
resultat

Eget kapital 2021-12-31 588 100 017 1467 23116 6 648 131835
Bolagsbildning 72 72
Fc?rvqrque aktier frén 548 -548
minoritet

Utdelning -993 -993
Volutc:c{lff vid omrdkning av utl. 5814 410 6224
Dotterféretag

Periodens resultat 20 020 -914 19106
Eget kapital 2022-12-31 588 100 017 7 281 42998 4813 155 697
Nyemission 243 169 757 170 000
Kapitalanskaffningskostnad -5000 -5000
Utdelning -289 -289
Volutc:c{lff vid omrakning av utl. 860 6953 45 6047
Dotterféretag

Periodens resultat -6 399 -79 -7118
Eget kapital 2023-09-30 830 264774 6 421 43 552 3760 319 338

12



| Koncern
Nyckeltal

MKR

Nettoomsdattning
Nettoomsattningstillvaxt, %
Bruttoresultat

Bruttomarginal, %

Tillvéxt bruttoresultat, %
Bruttoresultat, e-handel

Tillvéxt bruttoresultat, e-handel, %
Bruttoresultat, finans

Tillvéxt bruttoresultat, finans, %
Bruttoresultat, 6vrigt

Tillvéixt bruttoresultat, dvrigt, %
EBITA

EBITA / Bruttoresultat
EBITA-marginal, %

Justerat nettoresultat

Justerat nettoresultat, %

Justerat nettoresultat per aktie, SEK
Nettoresultat per aktie
Nettoresultat per aktie efter utsp&adning

Antal aktier vid periodens utgdng (miljoner)

Genomsnittligt antal aktier under perioden
(miljoner)

Kassafléde frén den Idpande verksamheten
Nettokassa(+)/Nettoskuld(-)

Rantebdrande skulder

Geografisk fordelning av bruttoresultat

Jan-sep 2023 Jan-sep 2022  Jul-sep 2023  Jul-sep 2022 2022

969,2 6597 353,7 240,6 925,7
4L69% 373% 470% 42,0% 32,6%
1779 n59 66,4 41,8 165,7
18,4% 17,6% 18,8% 17,4% 179%
53,5% 36,5% 58,8% 34,8% 32,6%
93,5 675 339 24,2 999
38,5% 392% 40,3% 54,1% 35,3%
74,0 41,7 279 15,1 55,1
77,4% 25,2% 85,0% 21,8% 23,0%
10,5 6,7 45 2,5 10,7
56,5% N/A 80,1% -13,2% N/A
49,0 27,6 24,4 10 40,2
27,5% 23,8% 36,7% 26,2% 24,2%
51% 4,2% 69% 4,6% 4,3%
371 20,6 189 8,5 33,0
3,8% 31% 53% 3.5% 3,6%
2,29 1,76 114 0,72 2,81
-0,44 0,88 0,15 0,42 1,63
-0,44 0,88 0,15 0,42 1,63
16,61 1,75 16,61 1,75 1,75
16,21 1,75 16,61 1,75 1,75
32,0 92 12 78 38,2
86,3 12,8 86,3 12,8 142,0
0,0 0,0 0,0 0,0 0,0

Jan-sep 2023 Jan-sep 2022  Jul-sep 2023  Jul-sep 2022 2022

Norden

Ovriga Europa

133,8 86,4 51,5 34 124,3
44,2 295 149 10,4 K4

13



Resultatrdkning

Jan-sep 2023 Jan-sep 2022 Jul-sep 2023 Jul-sep 2022

Rorelsens intdkter

Nettoomsd&ttning 2050 1170 880 390 1560
Ovriga rorelseintakter 134 0 134 0 0
2184 1170 1014 390 1560

Rérelsens kostnader

Ovriga externa kostnader -1531 -865 -667 =177 -1291
Personalkostnader -1781 -1286 -495 -430 -1703
Ovriga rérelsekostnader -513 all -513 0 -1

-3 826 -2151 -1675 -607 -2996
Rérelseresultat -1642 -981 -661 =217 -1436

Resultat frén andelar i

. 20 805 0 20 805 0 0]
koncernféretag
Qvngo rénteintdkter och 17 0 17 0 0
liknande resultatposter
erlga réintekostnader och 537 0 537 0 0
liknande resultatposter
20 285 (o} 20 285 0 0
Resultat efter finansiella poster 18 642 -981 19 623 =217 -1435
Bokslutsdispositioner 0 0 (0] 0 12 867
Resultat fére skatt 18 642 -981 19 623 -217 1432
Skatt p& periodens resultat 446 202 244 45 0
Periodens resultat 19 088 =779 19 867 -172 1432
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Balansrékning

TKR 30 sep 2023 30 sep 2022 31 dec 2022

TILLGANGAR
Anléggningstillgangar

Finansiella anléggningstillgangar

Andelar i koncernféretag 338 976 71598 71598
338 976 71598 71598
Summa anléggningstillgangar 338 976 71598 71598

Omséttningstillgéngar

Korfristiga fordringar

Fordringar hos koncernféretag 0 20 000 32 867
Aktuella skattefordringar 446 202 0
Ovriga fordringar 4 430 185
Férutbetalda kostnader och upplupna intakter 184 19 61

634 20 751 3314
Kassa och bank 1621 32774 32709
Summa omséttningstillgdngar 2255 53 525 65 823
SUMMA TILLGANGAR 341231 125123 137 422
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Balansrékning

TKR 30 sep 2023 30 sep 2022 2022

EGET KAPITAL OCH SKULDER

Bundet eget kapital

Aktiekapital 830 588 588
830 588 588

Fritt eget kapital

Fri dverkursfond 264 670 99 913 99 913
Balanserad vinst eller forlust 36 598 25166 25166
Periodens resultat 19 088 =779 1432

320 356 124 300 136 511
Summa eget kapital 321186 124 887 137 098

Kortfristiga skulder

Leverantdrsskulder 135 45 78
Skulder till koncernféretag 19 355 0 0
Ovriga skulder 300 7 132
Upplupna kostnader och férutbetalda intakter 255 20 n3
Summa kortfristiga skulder 20 044 236 323
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 341231 125123 137 422
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Kassaflédesanalys

TKR Jan-sep 2023 Jan-sep 2022  Jul-sep 2023  Jul-sep 2022 2022

Den I6pande verksamheten

Resultat fore finansiella poster -1642 -981 =334 =217 -1436
Rantor -520 0 1 0 0
K"assa"flcfde f.ran den Ic{pande ve.rksamheten 2163 -981 333 217 -1435
fore forandringar av rérelsekapital

Kassafléde fran féréndringar i rérelsekapital

Férandring av kortfristiga fordringar 32926 -20157 231 -19 599 -19 855
Férandring av leverantérsskulder 57 -1622 89 -10 -1589
Férandring av kortfristiga skulder 19 664 -1955 n9 51 -1901
Kassafléde fran den I6pande verksamheten 50 484 -24715 106 -19 776 -24780
Investeringsverksamheten

Forvarv av dotterféretag -197 378

Kassafléde frén investeringsverksamheten -197 378 (o} (o} (o} (o}
Finansieringsverksamheten

Nyemission 100 000 0 0] 0 0
Upptagna lan 30000 0 0 0 0
Amortering av l&n -30 000 0 0] 0 0
Erhdllen utdelning 20 805 0 0] 0 0
Kapitalanskaffningskostnad -5000 -7793 0 0 -7793
Kassafléde frén finansieringsverksamheten 115 805 -7793 (o} (o} -7793
Periodens kassafléde -31089 -32508 106 -19776 -32572
Likvida medel vid periodens bérjan

Likvida medel vid periodens bérjan 32709 65 281 1514 52 549 65 281
Likvida medel vid periodens slut 1621 32774 1621 32774 32709

17



Moderbolag

Fordandring eget kapital

TKR

Eget kapital 2021-12-31
Periodens resultat

Eget kapital 2022-12-31
Nyemission
Kapitalanskaffningskostnad
Periodens resultat

Eget kapital 2023-09-30

Aktiekapital

588

588
243

830

Overkursfond Balanserat resultat Totalt
99 913 25166 125 666

1432 1432

99 913 36 598 137 098

169 757 170 000
-5000 -5000

19 088 19 088

264 670 55 686 321186
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Ovrig information

Redovisningsprinciper

Del&rsrapporten har upprattats i enlighet med Arsredovisningslagen. Tillampade redovisnings-
och varderingsprinciper overensstdmmer med K3-regelverket och &r oféréndrade jamfoért med
senast avlamnade dArsredovisning samt Bokféringsndmndens allménna r&dd BFNAR 2012:1. Bolagets
redovisningsprinciper finns beskrivna i den senast avgivna arsredovisningen.

Vasentliga riskfaktorer
Adtraction ser en lI&ngsiktig strukturell tillvéixt for E-handel. Kortsiktigt kan tillvéixt begrdnsas till foljd av
det allménna varldslaget och konjukturutveckling.

Under 2023 har inflationen 6kat pd mdnga av Adtractions marknader. Adtractions rorelsekostnader,
t.ex. l6ner, forvantas 6ka som ett resultat av detta. Inflation kan dven leda till hogre kostnader och
laégre marginaler for Adtractions kunder vilket kan p&verka investeringsviljan vad gdaller marknadsféring
och foérsaljning. Réntorna hdjs i Europa for att bekémpa inflation. Detta leder till hogre kostnader for
konsumentkrediter och sannolikt péfoljande lagre efterfrdgan. Hogre rdntor leder normalt sett till mer
restriktiv kreditgivning och sdledes finns en risk dven for minskat utbud av krediter.

Narstdendetransaktioner
Inga narst@endetransaktioner har skett under kvartalet.
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Definition av alternativa nyckeltal

Nyckeltal Definition

Nettoomsattningstillvaxt, %

EBITA / bruttoresultat

Bruttoresultat

Bruttomarginal, %

Tillvaxt bruttoresultat, %

Bruttoresultat, e-handel

Tillvaxt bruttoresultat, e-handel, %

Bruttoresultat, finans

Tillvéxt bruttoresultat, finans, %
Bruttoresultat, 6vrigt

Tillvaixt bruttoresultat, dvrigt, %
EBITA

EBITA-marginal, %

Justerat nettoresultat

Justerat nettoresultat, %

Justerat nettoresultat per aktie, SEK

Nettokassa(+)/Nettoskuld(-)

Nettoomsattningen i relation till foregdende period

EBITA i forhdllande till bruttoresultatet

Nettoomsattning med avdrag av handelsvaror samt delar av personalkostnader
Nyckeltalet beskriver Bolagets vinstmarginal efter kostnad sélda tjanster
Bruttoresultat i relation till féreg&ende period

Bruttoresultat hanforlig till affarsomrddet e-handel

Bruttoresultat inom affarsomrédet e-handel i relation till féreg&ende period
Bruttoresultat hanforlig till affarsomrédet finans

Bruttoresultat inom affdrsomrddet finans i relation till féreg&ende period
Bruttoresultat ej hanforlig till e-handel eller finans

Bruttoresultat ej hanférlig till e-handel eller finans i relation till foreg&ende period
Rorelseresultat med &terlagg av férvérvade dvervarden

EBITA i forhdllande till nettoomsattningen

Nettoresultat med &terladgg av férvarvade dvervarden

Justerat nettoresultat i férhallande till nettoomsattningen

Justerat nettoresultat i férhdllande till genomsnittligt antal aktier under perioden

Rantebarande tillgéngar och likvida medel minus rantebdrande skulder
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Finansiell kalender

Bokslutskommuniké - 22 februari 2024

Granskning av revisorer

Den har deldrsrapporten har inte granskats av bolagets revisorer.

Kontaktinformation

Andreas Hagstrom
CFO

+46 73 823 03 32
ir@adtraction.com
www.adtraction.com/se

Certified Adviser
Svensk Kapitalmarknadsgranskning AB

Denna information dr sddan som Adtraction Group AB dr skyldigt att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning (EU nr 596/2014). Informationen ldmnades, genom ovanstéende
kontaktpersoners férsorg, for offentliggérande den 3 november 2023, kl. 08:00 CET.

Mer om Adtraction:
www.adtraction.com




Stockholm
den dag som framgdr av var digitala underskrift

Styrelsen och verkstdllande direktoéren forsakrar hdrmed att deldrsrapporten for januari — september 2023
utgdr en rattvisande bild av koncernens och moderbolagets verksamhet, dess ekonomiska stéllning och
resultat och att den beskriver de vasentliga risker och osékerheter som moderbolaget och dotterbolagen
stalls infor.
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