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Candles Scandinavia tecknar nytt 5-arigt
ramavtal med en av sina storre kunder, starker
langsiktig planering och forutsagbarhet

Candles Scandinavia AB (publ) har tecknat ett nytt 5-arigt ramavtal med en av bolagets stérre
kunder. Avtalet loper fran 2026 till och med 2030 och starker bolagets langsiktiga
planeringsforutsattningar, kapacitetsutnyttjande och kommersiella stabilitet.

Avtalet omfattar ett overenskommet sortiment med lasta prisnivaer samt en volymbaserad
rabattmodell, vilket skapar incitament for dkade volymer och forbattrade marginaler over tid.
Kunden har inte l@mnat volymgarantier per ar, utan avrop sker baserat pa kundens efterfragan och
férsaljningsutveckling.

Det indikativa avtalsvardet beddms, baserat pd historiska avrop och nuvarande antaganden, uppga
till cirka 150-200 MSEK under avtalets loptid. Utfallet kan komma att avvika, da avrop sker utan
volymgarantier.

"Det nya avtalet ger oss dkad visibilitet, battre kapacitetsutnyttiande och tydliga méjligheter till
skalbar tillvaxt. Nar okade volymer fran vara befintliga kunder kombineras med de signifikanta
volymer som tillkommer fran det forvarvade tyska bolaget HashtagYou, som fran och med
sommaren 2026 forvantas vara fullt integrerat i var egen fabrik, ser vi mycket goda forutsattningar
for en kraftig forbattring av lonsamheten. Integrationen innebar att HashtagYou fran denna
tidpunkt levererar sina volymer fullt ut fran var egen fabrik, med en direkt 6vergang dar tidigare
lager fasas ut och ersatts av produkter tillverkade av Candles Scandinavia. Effekten pa
lbnsamheten beddms darmed uppsta i sin helhet direkt fran lanseringen sommaren 2026, dock
utan nagon paverkan dessforinnan’, sager Viktor Garmiani, VD for Candles Scandinavia AB.

Mycket starkt utgangslage infér 2026
Infér 2026 beddémer Candles Scandinavia att bolaget star val positionerat genom:

e Forstarkta planeringsforutsattningar genom nytt 5-arigt ramavtal

e Okade order fran flera private label-kunder

e Fran sommaren 2026 tillkommer mycket stora produktionsvolymer fran det nyligen
féorvarvade bolaget i Tyskland, vilket starker kapacitet och marginaler

Bolaget beddmer att huvuddelen av tillvaxten, lonsamhetsforbattringen och det positiva
kassaflodet kommer att realiseras under Q3 och Q4 2026.

Byte till kalenderar

Fran och med 1 januari 2026 byter Candles Scandinavia till kalenderar som rakenskapsar. Det
innebar att Q3 och efterféljande kvartal fran 2026 inte ar direkt jamforbara med tidigare perioder,
da bolaget tidigare haft brutet rakenskapsar.
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Kontakt

Viktor Garmiani
VD & Grundare

+46 (0) 73 519 39 99
vga@candles.se

Martin Fredell
CFO/CQQ, vice VD
+46 (0) 76 110 31 00
mfr@candles.se
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Om Candles Scandinavia

Candles Scandinavia AB (publ) &r idag en ledande europeisk aktér inom hallbara doftprodukter for
hemmet och verkar inom 2 affarsomraden: Private Label och D2C. Inom Private Label utvecklar
och tillverkar bolaget miljovanliga doftprodukter for externa varumarken, med tyngdpunkt pa
doftljus men aven rumsdofter och doftspray. Produkterna bygger pa naturliga och hallbara ravaror,
dar bolagets doftljus produceras med 100 % vaxtbaserat, biologiskt nedbrytbart vax, baserat pa
svenskodlad raps, och rumsdofter med 100 % biologiskt nedbrytbara formuleringar. Candles
Scandinavia erbjuder darmed ett tydligt miljévanligare alternativ till en annars paraffindominerad
marknad, dar ravaran utvinns ur fossila branslen.

Bolagets styrka ligger i en kostnadseffektiv metod for storskalig produktion av miljovanliga
produkter, i premiumkvalitet, kombinerat med hég grad av kundanpassning och en stark
innovationskultur dar utveckling av material, processer och sortiment sker kontinuerligt. For att
mota den 6kade efterfragan och mojliggora fortsatt expansion har bolaget genomfort en
omfattande satsning pa dkad kapacitet och hogre automation i produktionen, inklusive moderna
losningar for automatiserad/robotiserad packning och effektivare floden genom fabriken.
Investeringarna starker leveransférmaga, kvalitet och kostnadsposition och skapar férutsattningar
for lonsam tillvaxt over tid.

Inom D2C saljer Candles Scandinavia, via sitt tyska dotterbolag HastagYou, sina miljovanliga
produkter direkt till konsument under de tva egna varumarkena AVA & MAY och Club Noég, framst
genom digitala kanaler och influencerdriven marknadsforing. Varumarkena har en stark position
och hog kundlojalitet med cirka 75 % aterkommande kunder, och en vaxande kundbas pa flera av
Europas storsta marknader, daribland Tyskland, Frankrike och Italien.

Candles Scandinavia omsatter cirka 500 MSEK och har sitt huvudkontor i Orebro, samt saljkontor |
Berlin och inkdpskontor i Chongaging, Kina.

Bolagets Certified Adviser ar Amudova AB, telefon: +46 (0) 8-546 017 58, E-post: info@amudova.se
Candles Scandinavia AB (publ) Org. nummer 556791-4147 ar listat pa Nasdag First North Growth

Market. Mer information finns pa www.candles.se

Denna information dr sadan information som Candles Scandinavia AB dr skyldigt att offentliggora
enligt EU:s marknadsmissbruksforordning. Informationen l[amnades, genom ovanstdende
kontaktpersoners forsorg, for offentliggérande den 2026-02-09 11:08 CET.
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