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Investment highlights

Klinisk evidens som driver kommersialisering
,‘%@ Vetenskapligt stdd och kliniska resultat stérker produkten i dialogen med medicinska team och underlattar
breddad utrullning i fler organisationer och sporter.

Snabbt vixande adoption i professionell idrott
Dﬂ Bolaget har etablerat sig hos ledande ligor och klubbar, vilket bekréftar stark efterfragan och
att PolarCap® é&r pa vag att bli en ny standard inom idrottsmedicin.

Marknadsledande 16sning fér hjdrnskakning

PolarCap® adresserar ett av idrottens mest prioriterade medicinska problem med
en unik, evidensbaserad kylbehandling som kan forbéttra aterhdmtning och
minska risken for langvariga kosekvenser.

Expansion i Nordamerika ndrmar sig genombrott
Bolaget néarmar sig lansering i Nordamerika och star infor ett potentiellt

avgoérande genombrott. En lansering i USA och Kanada skulle markera
starten pa en ny fas i bolagets utveckling. Sarskilt USA representerar en
unik marknadsméjlighet med stor kommersiell potential.

Okat fokus pa spelarsékerhet globalt skapar starka
férutsattningar fér expansion i fler marknader och
sportsegment, med mdjlighet till snabbare volymtillvéxt nar
etableringen skalar.

Tydlig internationell expansionspotential
)

Var bedémning

CAPALISE beddmer att PolarCool befinner sig i ett tydligt kommersiellt
genombrottsskede dar bolaget successivt etablerar PolarCap® som en ny
standard fér akut behandling av hjarnskakningar inom professionell idrott. Den
vaxande installerade basen, tillsammans med aterkommande anvandning hos
ledande klubbar och ligor, bekréaftar att produkten har stark produkt-marknad-fit
och att affairsmodellen med aterkommande intakter fungerar i praktiken.

Den kliniska evidensen fran bland annat den feméariga SHL-studien utgér enligt
CAPALISE en central kommersiell katalysator. Resultaten, som visar tydligt snabbare
atergang till spel for behandlade idrottare, starker PolarCaps medicinska trovardighet och
underléattar inférande i fler ligor och sporter. Detta bedéms vara en avgérande
konkurrensférdel i dialogen med medicinska team och beslutsfattare inom elitidrotten.

PolarCools position starks av ett tydligt skifte dar hjarnskakningar prioriteras hdgre och kraven pa
evidensbaserade metoder 6kar. Med begrénsad direkt konkurrens, starka referenskunder och en
skalbar intdktsmodell bedémer CAPALISE att férutséttningarna &r goda for fortsatt internationell
expansion nar fler ligor och klubbar integrerar PolarCap® i sina medicinska protokoll.

CAPALISE ser positivt pa PolarCools utveckling. Den véxande installerade basen, den kliniska valideringen
och den sakrade finansieringen ger bolaget en stark utgangspunkt for nésta steg. Om bolaget fortsatter att
vinna nya ligor och klubbar kan intakterna ta fart snabbt, vilket enligt var beddmning kan driva en tydlig
omvardering nar marknaden far bevis pa skala i affaren.



PolarCool mojliggor evidensbaserad behandling

Introduktion till bolaget

PolarCool &r ett medicinteknikbolag som utvecklar,
séljer och hyr ut PolarCap®, ett kylsystem for akut
behandling av hjérnskakningar inom professionell
idrott. L&sningen anvénds av medicinska team i direkt
anslutning till skadetillfallet och ar utformad for att
snabbt sdnka hjarnans temperatur, vilket kan minska
risken for langvariga symptom och paskynda
aterhamtning. Bolaget adresserar darmed ett véaxande
behov av evidensbaserade, snabbinsatta
behandlingsmetoder inom idrottsmedicin, dar krav pa
spelarsékerhet och atergang i spel driver efterfragan.

Affarsmodellen bygger pa att varje ny installation
skapar en langsiktig kundrelation dar anvandningen
6kar dver tid. PolarCool arbetar néra medicinska team
och ligor for att integrera PolarCap® i befintliga
vardprotokoll, vilket driver regelbunden anvandning
under hela s&songer. Denna modell ger en tydlig
kombination av engangsintéakter fran systemforsaljning
och ldpande intakter fran férbrukning, med god
operativ havstang nar den installerade basen véxer.

Den kommersiella utvecklingen bekréftas av stark
produkt—marknad-fit. PolarCool har etablerat
PolarCap® i europeiska toppmiljoer med avtal i
engelsk elitfotboll, d&r Premier League-klubben
Sunderland AFC kompletteras av Championship-
klubbar som Southampton FC och Ipswich Town FC.
Dartill har bolaget sékrat ett ligavtal med tjeckiska
Extraliga fran sésongen 2025/26, samt expanderat
inom ishockey med avtal i brittiska EIHL med Sheffield
Steelers och Cardiff Devils och ett férsta avtal i fransk
elitishockey med Rouen.

Bolaget gynnas av ett strukturellt skifte dar
hjarnskakningar prioriteras hdgre, med skérpta
protokoll och 6kade krav pa evidensbaserade
behandlingar. PolarCap® stdds av klinisk evidens och
ar en av fa kommersiella I6sningar som kan anvéndas
direkt vid skadetillfallet, vilket ger PolarCool en stark
position nar fler ligor och klubbar stérker sina rutiner
for spelarsakerhet.

Kortsiktiga malsattningar

Uppna positivt kassaflode
Mal att uppna positivt kassafléde genom 6kad
anvandning och skalning.

Lansering i Nordamerika
Marknadsintrade genom regulatoriska
godkénnanden, partnerskap och referensklubbar.

Stérka klinisk evidens
Fler publicerade studier och bredare medicinsk
acceptans globalt.

Teknik och innovation

PolarCools tekniska plattform bygger pa PolarCap®, ett
medicintekniskt kylsystem fér akut behandling av
hjarnskakningar inom professionell idrott. Systemet
bestar av en patenterad headcap som kopplas till en
portabel kontrollenhet som mojliggér snabb och
kontrollerad nedkylning direkt vid sidlinjen, utan behov av
sjukhusmiljé eller avancerad utrustning.

Karnan i tekniken ar en evidensbaserad metod for att
sanka hjarnans temperatur och darigenom minska
biologiska skadeprocesser som kan leda till langvariga
symptom efter hjarnskada. Klinisk evidens fran en
femarig studie i svensk elitishockey (SHL) visar en tydlig
effekt pa aterhamtning, dar andelen spelare som fortsatt
var borta fran spel efter tre veckor var 7 procent vid
behandling med PolarCap® jamfért med 30 procent utan
behandling. Efter 30 dagar respektive 100 dagar var
andelen franvarande som inte blivit behandlade fortsatt
hég medan alla som behandlats med PolarCap® kunnat
atervanda till spel.

Case

Investerarcaset i PolarCool drivs av ett tydligt
kommersiellt momentum dar fler avtal och en vaxande
installerad bas i professionell idrott 6kar bade forsaljning
av PolarCap®-system och aterkommande intakter genom
anvandning av férbrukningsartiklar. Varje ny férsaljning
stérker intéktsbasen och bidrar till 6kad skalbarhet i
affarsmodellen. Bolagets attraktiva hyresmodell ger
aterkommande intakter som tillsammans med
engangsintakter fran férbrukningsvaror skapar ett stabilt
intéktsflode i takt med att kundbasen véxer.

En central katalysator &r den kliniska evidensen som
starker efterfragan. Den feméariga SHL-studien indikerar
tydligt snabbare atergang till spel for behandlade spelare,
vilket ger PolarCap® en stark medicinsk trovérdighet och
underlattar fortsatt utrullning i fler ligor och sporter.

Med skarpta protokoll kring hjarnskakningar och ett
vaxande globalt fokus pa spelarsékerhet adresserar
PolarCool en strukturellt vdxande marknad. | kombination
med begréansad direkt konkurrens skapar detta goda
férutsattningar for fortsatt expansion och tydlig uppsida
nar volymerna skalar.

Langsiktiga malsattningar
Etablera global standard

Positionera PolarCap som férstahandsval vid
hjarnskakning inom idrott.

Bredda anvandningsomraden
\é@ Expandera till nya segment sdsom ungdomsidrott
£

och andra relevanta miljéer.

skalbarhet och I6nsamhet.

Utveckla néasta generation
Fortsatt produktutveckling fér 6kad effektivitet,




behandlad med PolarCap®

Aterkommande intékter och tydlig skalbarhet i

professionell idrott

Affarsmodell

PolarCools affarsmodell &r uppbyggd for att skapa
langsiktig och skalbar intjaning genom att géra
PolarCap® till en integrerad del av medicinska rutiner
inom professionell idrott. Intdkterna genereras i flera
steg, dar initial férséljning eller uthyrning av system
skapar en installerad bas som darefter driver
aterkommande intékter fran forbrukningsmaterial.
Modellen kombinerar darmed engangsintakter med
en vaxande andel I6pande intakter.

Kommersialiseringen sker primart genom avtal med
elitklubbar, ligor och medicinska organisationer.
Beslutsprocesserna &r ofta centraliserade och
protokollstyrda, vilket gor att ett enskilt avtal kan fa
bred effekt och omfatta flera lag eller hela ligor. Detta
ger PolarCool en effektiv forsaljningsstruktur dar varje
nytt avtal har potential att generera betydande
volymer Over flera sdsonger.

Modellen har dessutom tydliga natverkseffekter.
Referenskunder och ligainféranden sanker tréskeln
for fortsatt expansion, bade inom samma sport och till
nya geografiska marknader. Varje ny installation 6kar
PolarCools narvaro och trovardighet, vilket underlattar
framtida affarer och driver ytterligare adoption.

Nar volymerna vaxer skapas tydlig operativ havstang,
dar fasta kostnader kan férdelas &ver fler kunder
samtidigt som andelen aterkommande intékter okar.
Kombinationen av klinisk relevans, véxande
installerad bas och férutsagbar anvandning ger en
modell dér fortsatt kommersiell expansion kan fa ett
starkt genomslag pa bade omséattning och I6nsamhet.

Kunder och marknad

PolarCool har primért fokuserat pa professionell idrott
dér hjarnskakningar blivit en prioriterad medicinsk
fraga.

Kunderna ar framst elitklubbar, ligor och medicinska
organisationer inom kontaktsporter som fotboll,
ishockey och rugby.

Beslutsfattandet sker ofta pa flera nivaer dar
medicinska team driver implementeringen, medan
ligor och férbund satter riktlinjer och protokoll. Det gor
att PolarCool kan arbeta bade med klubbavtal och
ligaldsningar med bred effekt.

PolarCool har etablerat narvaro i flera europeiska
nyckelmarknader och breddar kundbasen inom fotboll
och ishockey. Starka referenser, aterkommande
anvandning och begransad direkt konkurrens ger
goda férutséattningar for fortsatt expansion.

Tillvaxt

PolarCools tillvaxtstrategi bygger pa att bredda den
installerade basen och 6ka anvéndningen hos
befintliga kunder. Fokus idag ligger férutom 6kad
forsaljning i Europa framfor allt pa att lansera
produkten i USA. Den nordamerikanska bedéms av
bolaget vara ytterst attraktiv och ett genombrott dar
kommer sannolikt innebéra att évriga marknader
kommer félja efter.

Expansionen drivs bade geografiskt och
sportspecifikt. Genom att etablera PolarCap® som
standardiésning i nyckelmarknader och stérre ligor
kan bolaget skala med begransad 6kning av fasta
kostnader, samtidigt som anvandningen kan breddas
till fler sporter och medicinska tillampningar dar
hjérnskakningar ar ett aterkommande problem.

Klinisk evidens och 6kade krav pa spelarsakerhet
forstarker efterfragan. Kombinationen av fler
installationer, hdgre anvandning per kund och fortsatt
internationell expansion utgdr grunden for fortsatt
kommersiell utveckling.
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minskad risk for
langtidsfranvaro om

miljoner
hjarnskakningar per ar i
USA inom idrott

aktiva system installerade
hos klubbar och ligor



Finansierad for nasta tillvaxtfas med engagerad
ledning

Finansiell 6versikt

PolarCool befinner sig i ett tidigt skede av
kommersialiseringen dar omséttningen
successivt byggs i takt med att fler klubbar
och ligor implementerar PolarCap® i sina
medicinska rutiner. Under tredje kvartalet
2025 uppgick nettoomsattningen till cirka
0,4 MSEK.

Roérelseresultatet for det tredje kvartalet
uppgick till cirka —4,1 MSEK, vilket speglar
bolagets satsningar pa utdkad
saljorganisation, marknadsféring samt
regulatoriska processer infér lansering i
Nordamerika.

For att starka den finansiella positionen
och mdjliggéra nasta expansionsfas
genomférde PolarCool under december
2025 en fullt garanterad
foretradesemission om cirka 12 MSEK fére
emissionskostnader. Emissionslikviden ar
avsedd att accelerera férséljningen i
Europa samt férbereda och genomféra
marknadslansering i Kanada och USA.

Ledning och agarstruktur

PolarCool leds av VD Erik Andersson, med styrelsen
ledd av ordférande Jonas Hagberg. Ledning och styrelse
ar sammansatta for att driva bolagets fortsatta
kommersialisering inom professionell idrott och
medicinteknik, med kompetens inom férséljning,
affarsutveckling och regulatoriska fragor.

Insynségandet i PolarCool ar tydligt, dar flera
nyckelpersoner i bade styrelse och ledning &r betydande
aktiedgare och darmed har starka incitament att bidra till
bolagets langsiktiga utveckling. Grundare och tidiga
investerare finns fortsatt representerade i agarlistan,
vilket skapar kontinuitet och stabilitet i bolagets
strategiska riktning.

Bolaget har historiskt finansierats genom ett antal
riktade emissioner och féretradesemissioner dar
insynspersoner aterkommande deltagit. Detta signalerar
fértroende fér teknologin PolarCap® och dess
kommersiella potential. Agarstrukturen praglas av en
kombination av entreprendriella huvudégare och
langsiktiga privata investerare, vilket ger férutsattningar
for fortsatt fokuserad expansion pa prioriterade
marknader.

POLARCAP®




