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Heeros Oyj:n liiketoimintakatsaus 1.1.—-31.3.2023 (tilintarkastamaton):
Fokus kannattavuuden parantamisessa - kdyttokate kasvoi 69 % vertailukaudesta.

Sopimusliikevaihto kasvoi 8 % vertailukaudesta ja ERP Cloud - ratkaisut vetavat hyvin.

Tammi-maaliskuun 2023 yhteenveto sopimusliikevaihto, 1 000 euroa
o Kayttokateprosentin ja liikkevaihdon kasvupro- 137 %
sentin yhteissumma (Rule of 40) oli 18 % (1- S 85
3/2022: 34 %). Vuoden 2022 liikevaihdon kas- .
vuprosentti sisaltda Taimer Oy:n epdorgaanisen
vaikutuksen. e
. . . . . 1932 2088
o Liikevaihto kasvoi 3 % vertailukaudesta ja oli
2,81 (2,73) miljoonaa euroa. - -
e Jatkuva liikevaihto kasvoi 4 % ja oli 2,65 (2,54) 2021 2022 1-3/22 1-3/23
miljoonaa euroa.
e Sopimusliikevaihto kasvoi 8 % ja oli 2,09 (1,93) EBITDA, 1 000 euroa
miljoonaa euroa. 0%
e Kéayttokate (EBITDA) oli 0,43 (0,25) miljoonaa
euroa. 1990 1997
e Jatkuvien asiakastilausten arvo (ARR, Annual 69 %
Recurring Revenue) oli 210 (235) tuhatta euroa. 254 428
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Avainluvut
Tuhatta euroa Q1/ Q1/ Muutos, Tilikausi
2023 2022 % 2022
Rule of 40, %* 18 % 34 % 39%
Liikevaihto 2 807 2734 3% 11083
Jatkuva liikevaihto? 2 645 2 540 4% 10332
Kayttokate (EBITDA) 428 254 69 % 1997
Kayttokate, % liikevaihdosta 15 % 9% 18 %

1 Vuoden 2022 liikevaihdon kasvuprosentti sisaltda Taimer Oy:n epdorgaanisen vaikutuksen.
2 Jatkuva lilkevaihto jakautuu kahteen osaan: Sopimusliikevaihto (kdyttémaksut ja palvelusopimukset) ja Transaktioliikevaihto.
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TOIMITUSJOHTAJA MIKKO PILKAMA:

”Vuosi 2023 alkoi varsin epdvarmoissa makrotalou-
dellisissa tunnelmissa, ja taloudessa tunnutaankin siir-
tyvan yhdesta kriisistd toiseen. Korkojen nousu ja ra-
hoituksen saatavuus aiheuttaa nyt haasteita pk-yritys-
kentalld, mika voi vaikuttaa kasvuhalukkaiden yritys-
ten liiketoimintaan. Heeroksen skaalautuva ja kannat-
tava liiketoimintamalli on osoittautunut sopeutuvaksi
erilaisiin olosuhteisiin, ja olemme pystyneet nosta-
maan kannattavuuttamme merkittavasti viime vuo-
desta.

Olemme kaikki ohjelmistoalalla merkittavdn osaajapu-
lan edessa. Siksi on hienoa, ettd myos tietotekniikan
alalla saavutettiin sovinto ja valtettiin tydmarkkinatais-
telut, jotta yritykset voivat keskittya liiketoimintansa
kehittamiseen. Heeroksella piddmme osaajistamme
huolta, jotta tdndkin vuonna onnistumme yhdessa ta-
voitteidemme saavuttamisessa. Olen erityisen tyytyvai-
nen siihen, ettd nyt kaikista Heeroslaisista tulee osak-
keenomistajia henkiléstorahaston (Heeros personnel
fund) kautta.

Tavoitteena merkittava kannattavuuden nosta-
minen vuoden aikana

Kayttokatteemme (EBITDA) nousi selkeasti, +69 %, ver-
tailukaudesta 0,43 miljoonaan euroon. Taimerin integ-
raation hyodyt on nyt nahtavissad, ja ne tukevat Heeros-
konsernin kannattavuuden paranemista. Keskitymme
tand vuonna kannattavuuden jatkuvaan parantamiseen
toiminnassamme. Vuoden ensimmadisen neljanneksen
kayttokatteeseemme vaikuttaa liiketoiminnallemme
tyypillinen syklisyys: ensimmainen neljannes on tyypilli-
sesti koko vuoden heikoin neljannes, ja vuoden toinen
puolisko on alkuvuotta selkedsti parempi.

Kuten totesimme tilinpaatostiedotteessa (1.2.2023),
Heeroksen asiakkaiden varovaisuus investoida auto-
maatioon ja digitalisaatioon lisdantyi viime vuoden lop-
pua kohti, ja tdma nakyi asiakastilauksissamme syksyn
aikana. Heeroksen koko liikevaihdon kasvua hidasti
tdsta johtuva vdhainen projektilaskutus (Q1/23 162 vrt.
Q1/22 194 tuhatta euroa). Talla oli noin yhden prosent-
tiyksikon vaikutus liikevaihdon kasvuprosenttiin.

Kevaan aikana nakyvyys tilauksiin on parantunut. On-
nistuimme alkuvuoden aikana jo paremmin jatkuvien
asiakastilausten arvon kehittymisessa (ARR, Annual
Recurring Revenue), joka oli 210 tuhatta euroa. Vaikka
tilaukset jaivatkin edellisvuoden tasosta, on etenkin
uusasiakashankinnassa kddnne parempaan suuntaan jo
tapahtunut ja ERP Cloud-ratkaisumme vetavat hyvin.
Lisdksi kansainvalisessa myynnissa olemme saaneet hy-
vin onnistumisia alkuvuoden aikana. Taman takia kat-
somme nyt jo luottavaisemmin myos loppuvuoden
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myynnissa onnistumiseen ja liikevaihdon kehittymi-
seen. Maaliskuun lopussa sopimusliikevaihto, MRR
(Monthly Recurring Revenue), oli 693 (647) tuhatta eu-
roa, kasvua joulukuuhun 2022 verrattuna oli +7 %.

Heeroksen ratkaisut tukemaan keskikokoisten
yritysten automaatioasteen nostamista

Jatkoimme vauhdikasta portfoliomme taydentamista
sekd olemassa olevien ratkaisujen parantamista alku-
vuoden aikana. Toimme markkinoille uuden Heeros
ERP Connector -palvelun, jolla varmistetaan automati-
soitu tietojen siirtyminen ja kustannustehokkaat integ-
raatioprojektit Heeros Taloushallinnon ja eri ERP-jarjes-
telmien valilla. Tama on erityisen tarkea yritysjohdolle,
jotta luotettava nakyma yrityksen liiketoimintadataan
varmistetaan muutoshankkeen aikana.

Paransimme lisaksi nykyisten Heeros Kirjanpidon ja
Heeros Mobiilin kdytettavyyttd. Toimme asiakkaiden
pyynnosta uusia verolomakkeita ja rajapintoja verora-
portointiin seka yrityksille etta tilitoimistoille. N&illa
helpotetaan ja digitalisoidaan yritysten tilinpaatosten
laatimista.

Joulukuussa 2022 lanseerattu HSI, Heeros myyntilaskut
-ratkaisu, sai ensimmaiset asiakkaansa myds kansainva-
lisesti. Jatkamme kehitystyota kohti keskikokoiselle yri-
tykselle parasta, rajat ylittavaa myyntilaskuratkaisua.

Al, eli tekoaly, hiipii myds taloushallintoon automatisoi-
maan laskutusprosesseja. Viime vuodesta lahtien Al on
ollut meilld kdytdssa Heeros Ostolaskut -ratkaisussa ja
tastd on nopeasti tulossa uusi keihdankarkiratkai-
summe laskujen tilidintiin.

Heeroksen hallitus vaihtui yhtidkokouksessa 21.3.2023.
Jatkamme seuraavan strategiakauden tavoitteiden kir-
kastamista yhdessa uuden hallituksen kanssa.”

TALOUDELLINEN OHJEISTUS VUODELLE 2023
(JULKISTETTU 1.2.2023)

Heeros arvioi, ettad kayttokateprosentin (EBITDA, %:a
liikevaihdosta) ja liikevaihdon kasvuprosentin yhteis-
summa (Rule of 40) on 30 %:in tasolla tilikaudella 2023.

Olemme arvioineet, ettd makrotalouden hidastuminen
vaikuttaa etenkin ensimmaiselld vuosipuoliskolla hei-
kentadvasti lilkevaihtomme kasvuun. Toisaalta ar-
vioimme, ettd markkina vahvistuu toisella vuosipuolis-
kolla kiihdyttaen liikevaihdon kasvua. Tulemme keskit-
tymaan kannattavan kasvun varmistamiseen vuoden
2023 aikana.



KESKEISIA TAPAHTUMIA KATSAUSKAUDELLA

e Heeros tiedotti ERP Connector -palvelun lansee-
rauksesta 1.2.2023.

e Heeros Oyj:n vuoden 2022 tilinpdatos ja toiminta-
kertomus julkaistiin 1.2.203

e  Katariina Telkkad nimitettiin 22.2.2023 Heeroksen
johtoryhmaan CMO-rooliin (Chief Marketing Offi-
cer) vastaamaan markkinoinnista ja viestinnasta.
Han raportoi suoraan Heeroksen toimitusjohtajalle
Mikko Pilkamalle.

e Heeros Oyj:n varsinainen yhtiokokous pidettiin
21.3.2023 Helsingissa. Varsinaisen yhtiokokouksen
ja sen jalkeen pidetyn hallituksen jarjestaytymisko-
kouksen paatoksistd on tiedotettu yhtittiedot-
teella 21.3.2023.

e Heeros tiedotti 28.3.2023, ettd Heeros Oyj:n uusi
hallitus paatti kokouksessaan nimittaa Eirik Hjel-
melandin ja Axel Medefelt-Westphalenin hallituk-
sen tarkkailijajaseniksi.

KATSAUSKAUDEN JALKEISET TAPAHTUMAT

e 12.4.2023 Heeros tiedotti, ettd Heeroksen toimi-
tusjohtaja Mikko Pilkama on irtisanoutunut, ja etta
Heeroksen hallituksen jasen Niklas Lahti on nimi-
tetty Heeroksen valiaikaiseksi toimitusjohtajaksi
24.4.2023 alkaen.

TALOUDELLINEN TIEDOTTAMINEN

Heeros Oyj julkistaa vuoden 2023 aikana seuraavat talou-

delliset tiedotteet:

13.7.2023 - Puolivuosikatsaus tammi-kesakuu 2023
12.10.2023 — Liiketoimintakatsaus tammi-syyskuu 2023

Heeros Oyj
Hallitus

Toimitusjohtaja Mikko Pilkama
puhelin 040 828 3717
mikko.pilkama@heeros.com

Talousjohtaja Juho Pakkanen
puhelin 040 506 9898
juho.pakkanen@heeros.com
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Hyvaksytty neuvonantaja:
Aktia Alexander Corporate Finance Oy
puhelin 050 520 4098

Jakelu:

Nasdaq Helsinki

Keskeiset tiedotusvalineet
www.heeros.com/sijoittajille

SaaS-yritysohjelmistojen edelldkdvijind Heeroksen mis-
siona on kehittdd ohjelmistoja sujuvampaan liiketoi-
mintaan. Heeros perustettiin vuonna 2000 ja yhtién
osake on listattu Nasdaq Helsinki Oy:n ylldpitémdlld
Nasdagq First North Growth Market Finland -markkina-
paikalla kaupankdyntitunnuksella HEEROS.
www.heeros.com
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