——

ARI - SEPTEMBER 2021

40
60
35
50
30
o
&
s 40
% 25 55
= g
<t [a
2} o
= 20 30<
o
=
=
15
20
10
10
5
0 0

Q1Q2Q3Q4Q1Q2Q3Q4Q1Q2Q3Q04Q1Q2Q3Q4Q1Q2Q3Q4Q1Q2Q3
2016 2017 2018 2019 2020 2021




VERTISEIT AB (PUBL) - DELARSRAPPORT JANUARI - SEPTEMBER 2021 VERTISEIT AB (PUBL) — DELARSRAPPORT JANUARI - SEPTEMBER 2021

Delérsrapport KONCERNENS NYCKELTAL o

2021-07-01 2020-07-01  2021-01-01  2020-01-01  2020-10-01  2020-01-01
2021-09-30  2020-09-30  2021-09-30 2020-09-30 2021-09-30  2020-12-31

j a D.U. a r j. - S epte mb e r 2 O 2 ]_ Nettoomsattning, KSEK 39198 14598 84823 57277 104232 76686

Varav aterkommande intakter (SaaS), KSEK 18 990 7661 40 617 23193 48 679 31255

Annual Recurring Revenue (ARR), KSEK 65 942 31760 65 942 31760 65942 32967

Resultat fore avskrivningar (EBITDA), KSEK 4095 3247 8636 9 861 10 630 11 855

KV A RT A L E T J U L | s E P T E M B E R 2 0 2 1 Rérelseresultat (EBIT), KSEK 1019 1900 2663 6003 3384 6814
Periodens resultat efter skatt, KSEK 221 1519 1526 4498 1686 4658

Aterkommande intakter (SaaS) 6kade med 11,3 MSEX till 19,0 MSEXK (7,8) jamfort med Resultat per aktie fore utspédning, SEK 008 012 017 034 017 034
motsvarande perlod foregaende ar Resultat per aktie efter utspadning, SEK 0,07 0,11 0,15 0,31 0,16 0,30
Vid utgadngen av perioden uppgick de arligen aterkommande intédkterna (ARR — Annual Bruttomarginal 66,2% 67,5% 67,4% 60,2% 66,4% 60,7%
Recurring Revenue) till 65,9 MSEK (31,8), en 6kning med 107,6 procent EBITDA-marginal 10,4% 22,2% 102% 17.2% 10,2% 155%
De arligen aterkommande intakterna (ARR) vaxte sekventiellt med 6,2 procent (1,3) jamfért Rorelsemarginal 2/6% 13,0% 31% 10,6% 3.2% 89%
med foregaende kvartal Vinstmarginal 0,6% 10,4% 18% 7,9% 1,6% 6,1%
Soliditet 34,2% 51,4% 34,2% 51,4% 34,2% 41,0%

Justerat for forvarv okade de arligen aterkommande intakterna (ARR) organiskt med 18,6
procent jamfort med foregdende ar.

Nettoomsattningen ékade med 168,5 procent till 39,2 MSEK (14,6)
Resultat fore avskrivningar (EBITDA) uppgick till 4,1 MSEK (3,2), och EBITDA-marginalen

uppgick till 10,4 procent (22,2) N ETTO 0 M SATT N I N G
Resultat efter skatt uppgick till 0,2 MSEK (1,5) Q 3 2 0 2 1 ’ M S E K

Resultat per aktie fore och efter utspadning uppgick till 0,08 SEK respektive 0,07 SEK (0,12

respektive 0,11)
PERIODEN JANUARI-SEPTEMBER 2021 RESULTAT (EBITDA)
Aterkommande intékter (SaaS) ékade med 17,4 MSEX till 40,6 MSEX (23,2) Q 32021 MSEK

Nettoomsattningen ckade med 48,1 procent till 84,8 MSEK (57,3)

Resultat fore avskrivningar (EBITDA) uppgick till 8,6 MSEK (9,9), och EBITDA-marginalen till
10,2 procent (17,2)

Resultat efter skatt uppgick till 1,5 MSEK (4,5)
Resultat per aktie fore och efter utspadning uppgick till 0,17 SEK respektive 0,15 SEK (0,34

respektive 0,31) N ETTO 0 M SATT N I N G

.. .. JAN-SEP 2021, MSEK
VASENTLIGA HANDELSER UNDER
OCH EFTER KVARTALET

Vertiseit tecknade under det tredje kvartalet avtal med Svenska Massan Gothia Towers
avseende ett helhetsdtagande for den digitala kundupplevelsen i koncernens verksamheter R E S U LT AT (E B IT D A)

Den 5 oktober presenterade Vertiseit, vid bolagets kapitalmarknadsdag, en ny strategi for 8
global tillvaxt, samt nya l&ngsiktiga och finansiella méal J A N S E P 2 0 2 1 ) M S E K

Den 21 oktober beslutade Vertiseits extra bolagsstamma bland annat om genomférandet av en
riktad nyemission till institutionella och professionella investerare, vilket tillfor bolaget
100 MSEK fore emissionskostnader
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KOMMENTAR FRAN VD

Y J{wdrzﬂ(, for glolml killvaxt

Under det tredje kvartalet genomforde vi bolagets forsta kapitalmarknadsdag
dar vi presenterade var uppdaterade strategi for global tillvaxt tillsammans med
nya langsiktiga och finansiella mal. Den 21 oktober fattade en extrastamma
beslut om en riktad nyemission, vilket tillfor bolaget saval kapital som en

starkt agarbas. Med ny strategi och en stark balansrakning star vi val rustade
att fortsatta var tillvaxtresa med malet att na 200 miljoner kronor i ARR

2024 och bli det varldsledande plattformsbolaget inom Digital In-store.

De arligen aterkommande SaaS-intakterna (ARR) passerade vid utgangen av det tredje kvartalet
65 miljoner kronor, en ckning med 108 procent jamfort med foregdende &r och en sekventiell
tillvaxt om 6,2 procent jamfort med foregdende kvartal. Intakterna under kvartalet uppgick till
39,2 miljoner kronor, vilket ar en 6kning med 169 procent jamfort med samma period foregaende
ar, och EBITDA-resultatet okade till 4,1 miljoner kronor. Justerat for forvarvet av Grassfish vaxte
vi organiskt inom samtliga verksamhetsomraden, och vi ser en fortsatt tilltagande aktivitet pa
marknaden.

Ny koncernstruktur

[ koncernens nya struktur som implementeras efter arsskiftet blir moderbolaget Vertiseit AB (publ)
ett renodlat holdingbolag inom Retail Tech med syfte att forvarva och utveckla SaaS-bolag inom
Digital Signage med fokus pa Digital In-store. Vertiseits nuvarande operativa verksamhet kommer
att integreras med dotterbolaget Grassfish och overga till att bedrivas under varumarket Grassfish.
Dise kommer fortsatt att vara ett 1angsiktigt dotterbolag till Vertiseit. Genom dessa forandringar
kommer vi inom koncernen att kunna uppratthéalla en hog forvarvstakt genom saval fristdende
som kompletterande forvarv till bAde Grassfish och Dise. Under kvartalet har vi paborjat arbetet
med en ny varumarkesplattform for Grassfish som kommer att lanseras under forsta kvartalet
2022.

Riktad nyemission

Vi ar bade glada och stolta Over det stora intresse som visades Vertiseit i samband med den
marknadssondering bland institutionella och professionella investerare som genomfordes under
oktober. Emissionen tillfor bolaget 100 miljoner kronor fore emissionskostnader, vilket starker
vara mojligheter att vara fortsatt aktiva pa forvarvsmarknaden. Ett viktigt steg i att accelerera
tillvaxttakten for att nd vart mal att bli det varldsledande plattformsbolaget inom Digital In-store.
Samtidigt ar det gladjande att vi starker agarbasen med flera valrenommerade institutionella och
professionella agare.

Var nya strategi for global tillvaxt

I maj 2021 uppnadde vi, med god marginal, de l1angsiktiga mal som sattes i samband med Vertiseits
notering pa Nasdaq First North Growth Market varen 2019. Efter forvarvet av Grassfish ar vi det
marknadsledande plattformsbolaget inom Retail Digital Signage i Europa och redo att ta ytterligare
steg i var tillvaxtresa.

Ilinje med den uppdaterade strategin gar koncernen nu fran att vara en regional helhetsleverantor
i Norden till att bli ett globalt plattformsbolag inom Digital Signage. Syftet ar att mota behoven

hos globala varumarken, dar plattformen ar en strategisk och integrerad del i kundernas digitala
ekosystem.
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Den nya inriktningen innebar samtidigt en storre tillvaxtpotential, som mojliggors av en globalt
skalbar affarsmodell bestdende av SaaS-intakter och relaterade konsulttjanster. Framat bedoms
SaaS-intakterna komma att utgora den storsta delen av koncernens intakter i takt med att
hardvara och infrastruktur i allt storre omfattning kommer att hanteras av partners.

Nya langsiktiga mal
Stark och stabil tillvaxt av aterkommande SaaS-intakter kommer aven fortsatt att vara var hogsta

prioritet pa resan mot att bli det varldsledande plattformsbolaget inom Digital In-store, vilket
aterspeglas i koncernens nya langsiktiga mal:

Koncernens arligen aterkommande intakter (ARR) ska uppga till minst 200 miljoner kronor vid
utgangen av 2024

#1 Global Digital In-store software company vid utgdngen av 2026, matt som aktiva SaaS-
licenser

Sammantaget har vi under kvartalet tagit stora kliv i bolagets utveckling bade i den dagliga
verksamheten och i den strategiska riktningen. Aktiviteten p& marknaden fortsatter att stiga och
vi ser verkligen fram emot att till fullo utnyttja var starka position och leverera pa koncernens nya
mal.

Johan Lind, VD



Ny strategi 2022
for global tillvaxt

Marknaden for Digital In-store ar i stark tillvaxt och genomgar stora
forandringar. | likhet med andra branscher som mognar sker nu en tilltagande
konsolidering och specialisering i branschen. Vart mal ar att bli det
varldsledande plattformsbolaget inom Digital In-store och var nya strategi

ar utformad for att skapa basta maojliga forutsattningar att na detta mal.

Specialisering i vardekedjan

Fram tills idag har marknaden for Digital Signage dominerats av nationella och regionala
helhetsleverantorer. I takt med att Digital In-store blir mer affarskritiskt och en del av
kundernas digitala ekosystem, haller detta pa att forandras. Hos globala varumarken och
retailers sker nu en tydlig forflyttning och ett strategiskifte. Digital In-store-plattformen
utgor nu en vital del av det digitala ekosystemet pa samma satt som plattformar for
produktinformation, marknadskommunikation, CRM och e-handel. Med en plattform for
Digital In-store som en global resurs skapas forutsattningar for digitala team och byraer
att skapa, utveckla och forvalta tillampningar tillsammans. Samma logik och skalfordelar
uppnas i relationen till integratorer pa respektive geografisk marknad som ansvarar for
installation och drift av den fysiska infrastrukturen i form av displayer och teknik.

Plattformsvinnare

I likhet med andra branscher som genomgatt motsvarande utveckling ar var bedomning att det
aven inom Digital In-store kommer att utkristallisera sig tydliga plattformsvinnare. Exempel pa
detta ar marknaden for e-handelsplattformar, som idag domineras av ett fatal aktorer. De tidigare
helhetsleverantorerna i denna bransch ar idag i allt storre omfattning konsulter och integratorer av
de dominerande plattformarna. Forklaringen till detta ar att integratorer och helhetsleverantorer

i allmanhet har svart att halla jamna steg med renodlade plattformsbolag, som kan lagga storre
resurser och hela sitt fokus pa produktutveckling.

Personaliserat och datadrivet

Kundernas forandrade beteenden och forvantningar pa kundupplevelsen staller nya krav. For
varumarken och retailers blir behovet av en enhetlig varumarkesupplevelse och en sammanhallen
kundresa mellan online och in-person central. Tiden da Digital Signage var ett slutet system for
att schemalagga innehall pa digitala displayer ar forbi. FOr att mota dagens behov och utmaningar
behover Digital In-store-plattformen vara en integrerad del av det digitala ekosystemet for att
kunna dela data, innehall och formagor mellan kanaler. Allt for att skapa mer personaliserade och
relevanta upplevelser.

Plattform fore tillampningar

Utvecklingen pa marknaden gar fran ett 1age dar konceptet och kundupplevelsen har kravstallt
valet av plattform i varje enskild 10sning, med bristande skalbarhet som foljd, till att plattformen
nu valjs som en central resurs i ett forsta steg. Genom att nyttja en enhetlig plattform for att bara
ut olika koncept och tillampningar skapas vasentliga skalfordelar och helt nya forutsattningar att
skapa, vidareutveckla och forvalta losningar over tid.

NY AFFARSMODELL

CONSULTING

Strategy and platform integration

Overordnat i Vertiseits strategi ar tillvaxt av aterkommande intakter (SaaS). SaaS-intakterna
genereras fran licensiering och support av bolagets mjukvaruplattformar. Tillvaxt av SaaS-intakter
mojliggor stabila forutsagbara intaktsfloden som vaxer i takt med kundernas 6kade anvandning
Inom Consulting laggs grunden for ett langsiktigt vardeskapande for bolagets kunder genom
strategi, konceptutveckling och forvaltning.

NYA LANGSIKTIGA MAL

NYA FINANSIELLA MAL

TILLVAXT

267

Genomsnittlig arlig ARR-tillvaxt
(CAGR) om minst 25 procent for

perioden 2022-2024




Ny koncernstruktur

| den nya koncernstrukturen som kommer att implementeras fran och
med 2022 ar Vertiseit ett renodlat holdingbolag inom Retail Tech med
syfte att forvarva och utveckla SaaS-bolag inom Digital Signage med
fokus pa Digital In-store. Strukturen maojliggor en hog forvarvstakt av
saval fristdende som kompletterande forvarv till Grassfish och Dise.

b |
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TILLVAXTSTRATEGI

Vertiseit har sedan 2012 framgangsrikt forvarvat och integrerat ett flertal bolag, och samtidigt haft
en stark organisk tillvaxt. Koncernens nya strategi innefattar en accellererad forvarvsagenda och
innebar att en betydande del av framtida tillvaxt kommer att genereras fran forvarv.

Forvarvsdriven tillvaxt Organisk tillvaxt

Vertiseit ska fortsatta att genomfora Koncernen ska vaxa organiskt under
noga utvalda forvarv. Dessa kan vara lonsamhet. Pa befintliga kunder sker denna
saval kompletterande, som tillfoér kunder tillvaxt genom att addera fler tillampningar
och marknad till Grassfish och Dise, och att sakerstalla fullskalig utrullning
som strategiska forvarv som adderar av konceptet i kundernas verksamheter.
fristdende verksamheter vilka kompletterar Avseende nya kunder soker vi primart
koncernens erbjudande. globala varumarken och ledande nationella
retailers med en potential overstigande
1000 system.




Dise SaaS Metrics

Dise International AB &r ett helagt dotterbolag till Vertiseit och ett renodlat SaaS-bolag
som erbjuder en ledande In-store Experience Platform med global férsaljning genom
partners. Mot bakgrund av bolagets starka utveckling sarredovisas Dise SaaS-specifika
nyckeltal. Detta for att skapa 6kad transparens och tillgodose aktieagarnas 6kade intresse
for bolagets utveckling.

Dise storsta partner pa den nordiska marknaden ar Vertiseit, som idag star for omkring en
tredjedel av Dise totala intakter. Denna andel minskar successivt i takt med Dise internatio-
nella expansion och att fler partners tillkommer. Dise utgdr en mindre andel av koncernens
totala SaaS-intakter.

Vision
The core of every retail success story

Mission

To enhance the customer experience in-store

Business idea

Dise offers the leading Digital In-store experience platform through a global partner
community

ARR Development Q3 2021
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Annual Recurring Revenue (MSEK)

Growth, Churn and Net growth during the quarter (%)

Q32021 Q/Q YoY
ARR 18,1 MSEK +6,6% +39%
Annual Recurring Revenue
CAC 1137 SEK +63% 11%
Customer Acquisition Cost, License
CAC Ratio 0,94 SEK +36% -34%
CAC per new ARR SEK
Growth Rate 2,42% -0,3pp +0,7pp
Monthly license growth
Churn Rate 0,27% -06pp  +/-Opp
Monthly share of licenses discontinued
LTV 17,5 KSEK +11% +14%
Life Time Value per license
LTV/CAC 15,4x -32% +16%
Acquisition cost payback ratio
Months to recover CAC 12,6x +60% +/-0%
Months to recover license acquisition cost
ARPA 31,6 KSEK +6,2% +37%
Average yearly revenue per Brand
NRR 104% +1,3pp +1,4pp
Net Revenue Retention
SaaS Gross Margin 85% +1,1pp +1,1pp

Profit margin on Saas revenue

Q/Q (Quarter over Quarter), YoY (Year over Year), pp (Percentage Points), Brand (end-customer)

18

MSEK Q3

Annual Recurring Revenue (ARR)

ARR Growth

O

Year over Year

9%
YoY
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KONCERNENS UTVECKLING UNDER 2021 KONCERNENS UTVECKLING UNDER 2021

Finansiell oversikt Finansiell oversikt
juli-september 2021 Januari-september 2021

OMSATTNING OCH RESULTAT OMSATTNING OCH RESULTAT

Under det tredje kvartalet 2021, det forsta hela kvartalet med Grassfish konsoliderat i koncernens Under arets forsta nio ménader, varav fyra ménader med Grassfish konsoliderat i koncernens
resultatrakning, okade nettoomsattningen med 168,5 procent jamfort med foregdende ar. Rensat resultatrakning, ckade nettoomsattningen med 48,1 procent jamfort med samma period

for forvarv uppgick okningen till 37,6 procent och harror framst fran den gradvisa atergang till foregdende ar. Rensat for forvarv uppgick okningen till 12,7 procent. Aterkommande SaaS-intékter
normala forsaljningsvolymer inom Systems som fortfarande pagar. De arligen dterkommande under perioden okade med 75,1 procent. Koncernens resultat fore avskrivningar (EBITDA) for
intakterna (ARR) vid periodens slut steg till 65,9 MSEK (31,8), en 6kning med 107,6 procent och perioden uppgick till 8,6 MSEK (9,9) och paverkas negativt med 2,0 MSEK hanforliga till forvarvet
det 39:e kvartalet i rad med ARR-tillvaxt. Rensat for forvarv ckade ARR med 18,6 procent jamfort av Grassfish, samt av det faktum att forsaljningsnivderna annu inte normaliserats efter nedgangen
med motsvarande tidpunkt foregaende ar. Koncernens resultat fore avskrivningar (EBITDA) for under coronapandemin. EBITDA-marginalen uppgick till 10,2 procent (17,2).

perioden uppgick till 4,1 MSEK (3,2) och EBITDA-marginalen uppgick till 10,4 procent (22,2).

KASSAFLODE OCH LIKVIDA MEDEL KASSAFLODE OCH LIKVIDA MEDEL

Kassaflodet fran den lopande verksamheten fore forandring av rorelsekapital uppgick under

Kassaflodet fran den lopande verksamheten fore forandring av rorelsekapital uppgick under perioden till 5,1 MSEK (3,9). Kassaflodet fran investeringsverksamheten under perioden uppgick till
kvartalet till 2,2 MSEK (1,8). Kassaflodet fran investeringsverksamheten under perioden uppgick till -86,2 MSEK (-3,4), och framst paverkat av forvarv av dotterbolag. Periodens kassaflode uppgick till
-1,1 MSEK (-0,3). Periodens kassaflode uppgick till -5,5 MSEK (-4,5). -31,5 MSEK (-5,2), och likvida medel per den 30 september 2021 till 17,8 MSEK (28,6).

FINANSIELL STALLNING

Koncernens balansomslutning uppgick per den 30 september 2021 till 239,7 MSEK (85,7) varav
anlaggningstillgangar uppgick till 189,5 MSEK (42,7) och omsattningstillgadngar till 50,3 MSEK
(43,3). Koncernens kortfristiga skulder uppgick per den 30 september 2021 till 49,6 MSEK (30,1)
och de langfristiga skulderna till 108,1 MSEK (11,6). Langfristiga och kortfristiga rantebarande
skulder uppgick till 92,0 MSEK (6,6) respektive 12,6 MSEK (2,5). Det egna kapitalet uppgick till 82,1
MSEK (44,1) och soliditeten till 34,2 procent (51,4). Koncernens tillgangliga likviditet, inklusive
kreditfaciliteter, uppgick per balansdagen till 17,8 MSEK (39,1).

MODERBOLAGET

Overvagande delen av koncernens verksamhet bedrivs i moderbolaget varfor koncernens

finansiella 6versikt bedoms representativ aven for moderbolaget.
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Ovriga upplysningar

REDOVISNINGSPRINCIPER

Bolaget tillampar IFRS. Delarsrapporten har upprattats i enlighet med IAS 34 och
arsredovisningslagen. Redovisning av finansiella instrument sker till approximationer av
verkligt varde, med undantag av tillaggskopeskillingar vilka redovisas till verkligt varde.
Redovisningsprinciperna ar oférandrade jamfort med arsredovisningen for 2020. Vasentliga
upplysningar kan finnas i hela dokumentet och inte endast i de formella finansiella rapporterna.

TILLAGGSUPPLYSNINGAR

Foreliggande delarsrapport har inte varit foremal for granskning av bolagets revisorer. Bolaget
ar ett moderbolag, och i koncernen ingar dotterbolagen Grassfish AB med organisationsnummer
559340-6019, DISE International AB med organisationsnummer 556643-1150, Digital Signage
Solutions Sweden AB med organisationsnummer 559072-2756, InStoreMedia AB med
organisationsnummer 556666-9080, In-store Experiences AB med organisationsnummer 559316-
7355, Dise International Ltd. med organisationsnummer 09360529 och Grassfish Marketing
Technologies GmbH med registreringsnummer F 270120 k.

ORGANISATION OCH MEDARBETARE

Antalet heltidsanstallda i koncernen uppgick vid periodens utgang till 122 medarbetare (56), varav
87 man (42) och 35 kvinnor (14).

ARSSTAMMA

Vertiseits arsstamma kommer att hallas pa Varbergs Stadshotell, Kungsgatan 24, Varberg, den

27 april 2022 klockan 18:00. Aktiedgare som vill f4 ett arende behandlat pa arsstamman ska
inkomma med detta till styrelsens ordforande senast den 9 mars 2022 via e-post info@vertiseit.se
alternativt genom brev till: Vertiseit AB (publ), Att: Styrelsen, Kyrkogatan 7, 432 41 Varberg.

Arsstamman 2021 holls p& Varbergs Stadshotell, Kungsgatan 24, Varberg, den 27 april 2021 klockan
18:00. Stammoprotokoll och arsredovisning aterfinns pa bolagets webbplats corporate.vertiseit.se.

Vertiseits drsredovisning for 2021 beraknas finnas tillganglig for nedladdning pa bolagets
webbplats corporate.vertiseit.se den 6 april 2022.

VASENTLIGA RISKER OCH OSAKERHETSFAKTORER

Riskerna i koncernens verksamhet kan generellt delas in i risker relaterade till marknaden och
omvarlden, finansiella risker och risker relaterade till verksamheten. Ingen avgorande forandring
av vasentliga risker eller osakerhetsfaktorer har skett under perioden. En detaljerad redovisning
av risker, osdakerhetsfaktorer samt hantering av desamma aterfinns i Vertiseits arsredovisning for
verksamhetsaret 2020. De vasentliga risker och osakerhetsfaktorer som beskrivs for koncernen ar
aven tillampliga pa moderbolaget.

HANDELSER EFTER BALANSDAGEN

Den 21 oktober beslutade Vertiseit vid en extra bolagsstamma att genomfora en riktad nyemission
till utvalda institutionella och professionella investerare. Emissionen kommer att slutféras under
november 2021 och vantas tillféra bolaget 100 miljoner kronor fore emissionskostnader.

NARSTAENDETRANSAKTIONER

Under perioden har inga transaktioner med narstdende skett i koncernen eller i moderbolaget,
utover utgivande av teckningsoptioner till anstallda och ledande befattningshavare enligt beslut
vid arsstamman.
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Finansiella rapporter TALLNING FOR KONCERNEN

Q32021 Q32020 Helar 2020
KONCERNENS RAPPORT OVER TOTALRESULTATET — A 2 e
Tillgangar
Q32021 Q32020 Ack 2021 Ack 2020 RI2mén  Helér 2020 Immateriella anlaggningstillgangar 181225 31315 31429
2021-07-01 2020-07-01  2021-01-01 2020-01-01  2020-10-01 2020-01-01 Materiella anlaggningstillgangar 1134 407 337
KSEK 2021-09-30 2020-09-30 2021-09-30 2020-09-30 2021-09-30  2020-12-31
— Leasingtillgdngar 3331 6817 6 086
Nettoomsattning 39198 14 598 84 823 57 277 104 232 76 686
L . o Uppskjutna skattefordringar 3496 4203 3905
Ovriga rorelseintakter 1 546 18 1019 -380 621
. o Finansiella anldaggningstillgangar 291 - -
Summa rorelsens intakter 39199 15144 84 841 58 296 103 852 77307
Summa anlaggningstillgangar 189 477 42742 41757
Varu- och tjanstekostnader -13 233 -4747 -27 621 -22°777 -35019 -30175
. Varulager 2087 1108 726
Ovriga externa kostnader -3402 -1463 -10 274 -71083 -14 017 -10 846
Avtalstillgangar - - -
Personalkostnader -18 469 -5 516 -38 310 -18 155 -44. 586 -24 431
L . Kundfordringar 22958 10 086 10 713
Ovriga rorelsekostnader - -171 - -400 400 -
- — Forubetalda kostnader och upplupna intakter 1889 3125 4547
Resultat fore avskrivningar (EBITDA) 4095 3247 8636 9 861 10 630 11 855 B
o ) Ovriga fordringar 5541 61 573
Av- och nedskrivning av materiella och
immateriella anlaggningstillgangar -3076 -1347 -5973 -3768 -7 246 -5 041 Kassa och bank 17775 28623 49238
Rorelseresultat (EBIT) 1019 1900 2663 6093 3384 6814 Summa omsittningstillgdngar 50 250 43003 65797
Finansiella intakter - B - 6 19 25 Summa tillgangar 239 727 85745 107 554
Finansiella kostnader -705 -84 -957 -305 -1031 -379
Valutakursférandringar -114 - 243 -166 -409 Eget kapital och skulder
Finansnetto -819 -84 -714 -299 -1178 -763 Eget kapital
Aktiekapital 719 638 638
Resultat fore skatt 200 1816 1949 5794 2206 6 051 Ovrigt tillskjutet kapital 63993 28335 28335
Skatt 21 -297 -423 -1296 -520 -1393 Reserver 419 -181 -310
Periodens resultat 221 1519 1526 4 498 1686 4 658 Balanserade vinstmedel inklusive periodens resultat 16 968 15 281 15 441
Eget kapital hanforligt till moderbolagets dgare 82099 44073 44104
Ovrigt totalresultat
Omrékningsdifferenser vid omréakning Summa eget kapital 82099 44073 44104
av utlandska verksamheter 981 11 762 -181 633 -310
Periodens totalresultat 1202 1530 2288 4317 2319 4348 Skulder
Langfristiga rantebarande skulder 91988 6629 5997
Periodens resultat hanforligt till: Langfristiga leasingskulder 1283 4387 3778
Moderbolagets aktieagare 221 1519 1526 4498 1686 4658 Avsattningar 9632 . 6812
Periodens resultat 221 1519 1526 4498 1686 4658 Uppskjutna skatteskulder 5157 602 548
Summa langfristiga skulder 108 060 11 618 17135
Periodens totalresultat hanforligt till:
Moderbolagets aktieagare 1202 1530 2288 4317 2319 4348 Kortfristiga rantebérande skulder 12.570 2526 22,526
Periodens totalresultat 1202 1530 2288 4317 2319 4348 Kortfristiga leasingskulder 2 454 2659 2 564
Leverantorsskulder 9915 4183 6953
Periodens resultat per aktie Avtalsskulder 4821 5494 3329
Fore utspadning (SEK) 0,08 0,12 017 0,34 0,17 0,34 Skatteskulder . 404 .
Efter utspadning (SEK) 0,07 0,11 0,15 0,31 0,16 0,30 Ovriga skulder 7310 9 449 2080
Upplupna kostnader och forutbetalda intakter 12 497 5319 8863
Antal utestaende aktier vid -
periodens utgang (st) 14386872 12757140 14386872 12757140 14386872 12757140 Summa kortfristiga skulder 49 567 30054 46315
Antal utestaende aktier vid periodens
utgang efter utspadning (st) 16 266 872 13997 140 16 266 872 13997 140 16 266 872 14 597 140 Summa skulder 157 627 41672 63 450
Genomsnittligt antal aktier
fore utspadning (st) 14 386 872 12 757 140 13 512 089 12757 140 13321278 12 757 140 Summa eget kapital och skulder 239726 85745 107 554

Genomsnittligt antal aktier
efter utspadning (st) 16 266 872 13997140 15096207 13722854 14 818 421 14 404 811
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KONCERNENS RAPPORT OVER KASSAFLODEN
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Ovrigt Balanserade

tillskjutet = Omréaknings- vinstmedel Totalt
KSEK Aktiekapital kapital reserv  inkl arets res eget kapital
Ingaende eget kapital 2021-01-01 638 28335 -310 15 441 44104
Periodens totalresultat
Periodens totalresultat - - 762 1526 2288
Transaktioner med koncernens dgare
Nyemmission 8l 33890
Aktieoptioner - 1736 - - 1736
Utgaende eget kapital 2021-09-30 719 63 961 452 16 967 82099

Ovrigt Balanserade

tillskjutet = Omraknings- vinstmedel Totalt
KSEK Aktiekapital kapital reserv  inkl arets res eget kapital
Ingaende eget kapital 2020-01-01 638 28155 - 10 783 39 576
Periodens totalresultat
Periodens totalresultat = - -181 4498 4317
Transaktioner med koncernens dgare
Lamnade utdelningar - - - - -
Nyemission - - - - -
Aktieoptioner - 180 - - 180
Utgaende eget kapital 2020-09-30 638 28 335 -181 15281 44073

Q32021 Q32020 Ack 2021 Ack 2020 R12man Helar 2020

2021-07-01 2020-07-01  2021-01-01  2020-01-01  2020-10-01  2020-01-01
KSEK 2021-09-30 2020-09-30  2021-09-30 2020-09-30 2021-09-30  2020-12-31
Den I6pande verksamheten
Resultat efter finansnetto 200 2020 1949 5795 4231 6 051
Justering for av- och nedskrivningar 3077 1347 5973 3768 6771 5041
Ovriga poster som inte ingar i kassaflddet -1031 -909 -2787 -3114 -3367 -3245
Betald inkomstskatt 8 -659 - -2 547 -2.460 -3122
Okning (-)/Minskning (+) av varulager -1072 598 -1191 172 -1116 554
Okning (-)/Minskning (+)
av rorelsefordringar 405 -531 -4 058 5258 5504 4568
Okning (+)/Minskning (-)
av rorelseskulder -4 981 -4425 -15 845 -9 687 -8210 -7 654
Kassaflode fran den 16pande
verksamheten -3399 -2559 -15 959 -355 1353 2193
Investeringsverksamheten
Forvarv av immateriella
anlaggningstillgangar =773 -537 -11775 -2.558 -3 378 -3142
Forvarv av materiella
anlaggningstillgangar -331 195 -331 - -529 -3
Forvarv av dotterforetag/rorelse,
netto likviditetspaverkan -24 - -84 115 -854 -889 -865
Kassaflode fran
investeringsverksamheten -1128 -342 -86 221 -3412 -4796 -4 010
Finansieringsverksamheten
Nyemission - - - - - -
Emissionskostnader - - - - = -
Likvid teckningsoptioner - - 1736 180 180 180
Upptagna lan 38 -56 99 968 3350 23444 23350
Amortering av lan -378 -632 -28 523 -2.921 -3299 -3553
Amortering av leasingskuld -620 -909 -2464 -2.053 -2 467 -2.756
Utbetald utdelning till - - - - - -
moderbolagets aktiedgare
Kassaflode fran
finansieringsverksamheten -960 -1597 70 717 -1444 17 858 17 221
Periodens kassaflode -5 487 -4 498 -31463 -5211 14 415 15 404
Likvida medel vid periodens bdrjan 23262 33121 49 238 33834 28 623 33834
Likvida medel vid periodens slut 17775 28 623 17775 28 623 17775 49 238
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MODERBOLAGETS RESULTATRAKNING
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MODERBOLAGETS BALANSRAKNING

Q32021 Q32020 Ack 2021 Ack 2020 R12man Helar 2020
2021-07-01  2020-07-01 2021-01-01 2020-01-01 2020-10-01  2020-01-01
KSEK 2021-09-30  2020-09-30  2021-09-30 2020-09-30  2021-09-30  2020-12-31
Nettoomsattning 13538 11521 42 371 48 880 57983 64 492
Ovriga rérelseintékter - 118 2 347 -340 5
Summa omséttning 13538 11639 42 373 49 227 57 643 64 497
Varu- och tjanstekostnader -5 369 -5384 -18 561 -23 668 -25 878 -30985
Ovriga externa kostnader -3275 -1966 -9 541 -7 272 -12.020 -9751
Personalkostnader -5 537 -4374 -18 256 -15 602 -23 029 -20 375
Ovriga rérelsekostnader o -116 o -253 253 -
Resultat fére avskrivningar (EBITDA) -643 -200 -3985 2432 -3 031 3386
Av- och nedskrivning av materiella och
immateriella anlaggningstillgdngar -489 -459 -1470 -1378 -1929 -1837
Rorelseresultat (EBIT) -1132 -659 -5 455 1054 -4 960 1549
Finansiella intakter - 3 19 22
Finansiella kostnader -571 -32 -723 -117 =758 -147
Valutakursforandringar -30 - -66 - -27 39
Finansnetto -601 -32 -789 -114 -761 -86
Resultat fore skatt -1733 -691 -6 244 940 -5721 1463
Skatt 85/ 63 1286 -454 1025 -715
Periodens resultat -1376 -628 -4 958 486 -4 696 748

Inga 6vriga belopp finns att redovisa i Ovrigt totalresultat, varfér Periodens resultat sammanfaller med Periodens totalresultat

Q32021 Q32020 Helar 2020
KSEK 2021-09-30 2020-09-30 2020-12-31
Tillgangar
Immateriella anlaggningstillgangar 4134 5647 5165
Materiella anldggningstillgangar 11 356 293
Andelar i koncernforetag 144 365 8817 8817
Summa anléggningstillgangar 148 610 14720 14 265
Varulager 1078 942, 564
Kundfordringar 7098 7098 6926
Fordringar hos koncernféretag 15111 5593 36 272
Ovriga fordringar 5600 607 944
Forutbetalda kostnader och upplupna intakter 1384 3017 4444
Kassa och bank 7720 22600 12 986
Summa omséttningstillgangar 37991 39 857 62136
Summa tillgangar 186 601 54 577 76 401
Eget kapital och skulder
Eget kapital
Aktiekapital 719 638 638
Overkursfond 60186 26 296 26 296
Balanserat resultat 14298 12148 11 065
Periodens resultat -4 958 -628 748
Summa eget kapital 70 245 38454 38747
Skulder
Skulder till kreditinstitut 98 468 4112 Bl6/E
Summa langfristiga skulder 98 468 4112 3673
Skulder till kreditinsitut 1500 1756 21756
Forskott fran kunder 130 - =
Leverantorsskulder 5545 3718 4304
Aktuella skatteskulder = - =
Ovriga skulder 4707 1568 1419
Upplupna kostnader och forutbetalda intakter 6 006 4969 6502
Summa kortfristiga skulder 17 888 12 011 33981
Summa skulder 116 356 16123 37654
Summa eget kapital och skulder 186 601 54 577 76 401
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RORELSESEGMENT OCH FORDELNING AV INTAKTER

Koncernens rorelsesegment motsvarar de verksamhetsomraden som tillsammans utgor foretagets
affarsmodell. Segmenten bestar av Aterkommande licensintakter ("SaaS"), Byratjanster ("Agency")
och Hardvaruforsaljning ("Systems").

FORVARV AV RORELSE

Den 27 maj 2021 forvarvade koncernen 100% av aktierna i Grassfish Marketing Technologies GmbH
for cirka 136,9 MSEK. Betalningen erlades genom kontant betalning vid tilltradet om cirka 102,9
MSEK och resterande, i form av riktad nyemission till senior management i det forvarvade bolaget
om cirka 34,0 MSEK. Bolaget ar ett plattformsbolag med vid forvarvstillfallet 55 anstallda med
huvudkontor i Wien, Osterrike. Forvarvet tillforde en stark marknadsnarvaro i DACH-regionen och
ett starkt globalt erbjudande, samt ckade de dterkommande intakterna i koncernen med omkring
26 MSEK pé arsbasis. Forvarvet forvantas ha en positiv paverkan pa koncernens vinst per aktie
under verksamhetsaret 2021. Forvarvsrelaterade utgifter kopplade till forvarvet uppgick till 2,0
MSEK och belastade koncernens resultat for det andra kvartalet 2021.

[ rorelsesegmentens resultat, tillgdngar och skulder har inkluderats direkt hanforbara poster samt
poster som kan fordelas pa segmenten pa ett rimligt och tillforlitligt satt. De redovisade posterna

i rorelsesegmentens resultat, tillgdngar och skulder ar varderade i enlighet med de resultat,
tillgangar och skulder som foretagets verkstallande ledning foljer upp.

Internpris mellan koncernens olika rorelsesegment ar satta utifrdn marknadsmassiga priser.

Koncernens rorelsesegment

Effekter av forvarv 2021

Kvartalet 1 juli - 30 september SaaS Agency Systems Summa
KSEK Grassfish Marketing
KSEK 2021 2020 2021 2020 2021 2020 2021 2020 Technologies GmbH
Nettoomsattning 18 990 7661 5542 980 14 665 5957 39197 14 598
Varu- och tjanstekostnader 1119 550 1449 151 10664 4046 13232 4747 Det forvérvade foretagets nettotillgangar vid forvarvstidpunkten:
Bruttoresultat 17871 7111 4093 820 4001 1911 25965 985l Immateriella tillgangar 33708
Materiella anlaggningstillgangar 671
. . . Varulager 170
Perioden 1 januari - 30 september SaaS Agency Systems Summa } o )
KSEK 2021 2020 2021 2020 2021 2020 2021 2020 K_um%fordnngar och ovriga fordringar 10785
Nettoomséttning 40617 23193 10709 3635 33496 30449 84822 57277 Lllkmda"medel 17462
Varu- och tjanstekostnader 2237 1725 1972 Bl 23411 20541 27620 22777 Rantebarande skulder 4568
Bruttoresultat 38380 21468 8737 3124 10085 9908 57202 34500 Ovriga avsattningar 5924
Leverantorsskulder och ovriga rorelseskulder -28948
Uppskjuten skatteskuld -4 808
Netto identifierbara tillgangar och skulder 18 554
Koncernens fordelning av intakter Koncerngoodwill 116 970
Kvartalet 1 juli - 30 september SaaS Agency Systems Summa Overford ersittning 135524
KSEK 2021 2020 2021 2020 2021 2020 2021 2020
Tidpunkt for intaktsredovisning G 00 dW | | |
Intakter som redovisas vid e . o .. . . . .
en given tidpunkt : } } . 14665 5057 14665 5057 I goodw111va;det ingar vardet av en installerad bgs av system, marknadsnar\{arq, organisation och
Intékter som redovisas dver tid 18990 7661 5542 980 . . o45m 8641 br"anﬁchspeciﬁk know-how. .I.ngen Slel av1 gopdwlllelrll l1;orvlzintas vara ;ka(;[tem§18131g';1 avdrdagsglll.
Summa intékter fran avtal med kunder 18 990 7661 5542 980 14 665 5957 39197 14598 Foryarvsana yser} som upprattats ar preliminar oc an komma att andras till och me
delarsrapporten for det forsta kvartalet 2022.
Perioden 1 januari - 30 september SaaS Agency Systems Summa
KSEK 2021 2020 2021 2020 2021 2020 2021 2020 Overférd ersittning
Tidpunkt for intaktsredovisning KSEK Grassfish Marketing
Intakter som redovisas vid Technologies GmbH
en given tidpunkt - - - - 33 496 30449 33 496 30 449
. . . . Likvida medel 101 553
Intakter som redovisas over tid 40 617 23193 10709 3635 - - 51326 26 828
. N Nyemission 33971
Summa intékter fran avtal med kunder 40 617 23193 10 709 3635 33496 30 449 84 822 57 277
Total verford ersattning 135524
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CERTIFIED ADVISER

Redeye AB (telefon +46 8 121 57 690 / certifiedadviser@redeye.se / www.redeye.se) ar bolagets
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KONTAKTINFORMATION

Johan Lind Jonas Lagerqgvist

CEO / Mediakontakt Deputy CEO / CFO / IR-kontakt
johan.lind@vertiseit.se jonas.lagerqgvist@vertiseit.se
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ALTERNATIVA NYCKELTAL

Vertiseitkoncernens rapportering innehaller ett antal nyckeltal, vilka anvands for att beskriva
verksamheten och 6ka jamforbarheten mellan perioder. Dessa nyckeltal ar inte definierade utifrdn
IFRS regelverk, men overensstammer med hur koncernledning och styrelse mater och foljer upp
bolagets utveckling.

Nyckeltal

Definition

Motivering

ARR (Annual Recurring Revenue)

Aterkommande intikter (SaaS)

Resultat fore avskrivningar (EBITDA)

Rorelseresultat (EBIT)

EBITDA-marginal

EBIT-marginal

Bruttomarginal

Soliditet

Churn Rate

CAC (Customer Acquisition Cost)

CAC Ratio

Growth Rate

LTV (Lifetime Value per license)

LTV/CAC

Months to recover CAC

ARPA (Average Revenue per Brand)

NRR (Net Revenue Retention)

SaaS Gross Margin

Periodens sista manads aterkommande
SaaS-intakter omraknade till 12 manader

Intakter av aterkommande karaktar
fran licens support av mjukvara
(Software as a Service)

Rorelseresultat exklusive av- och
nedskrivningar pa immateriella och
materiella anlaggningstillgangar

Periodens resultat fore finansiella
poster och skatt

EBITDA irelation till nettoomsattningen

EBIT i relation till nettoomsattningen

Nettoomsattning med avdrag for
kostnad for Varu- och tjanstekostnader
irelation till Nettoomsattning

Eget kapital i relation till Summa
tillgangar

Kundbortfall uttryckt som
tappade licensintakter i relation
till totala licensintakter

Forsaljnings- och
marknadsforingskostnader per ny licens

Forsaljnings- och
marknadsfoéringskostnad i
relation till ny ARR-intakt

Nettoforandring av ARR

Genomsnittlig intakt per licens
multiplicerat med forvantad
livslangd av densamma

Forvantad framtida intakt per
licens i relation till CAC

Antal manader for en licens
nettointakt att motsvara CAC

Genomsnittlig arlig intékt per slutkund

Nettoforandring av ARR fran
befintliga slutkunder

ARR med avdrag for relaterade Varu- och
tjanstekostnader i relation till ARR

Nyckeltalet indikerar forvantade
aterkommande SaaS-intakter
under kommande 12 manader
och ar ett vasentligt nyckeltal
for branschjamforelse

Nyckeltalet bedoms relevant
da intakterna harror fran det
verksamhetsomrade som ar

overordnat i bolagets strategi

Nyckeltalet bedoms relevant
for att utvardera resultatet fran
den l6pande verksamheten

Nyckeltalet bedoms relevant for att
utvardera bolagets 1onsamhet, oberoende
av hur verksamheten finansierats

Nyckeltalet bedoms relevant
for att utvardera marginalen i
den l6pande verksamheten

Nyckeltalet bedoms relevant for att
utvardera marginalen verksambheten,
oberoende av hur den finansierats

Relevant nyckeltal for att utvardera
bruttoresultatet i verksamheten

Relevant nyckeltal for att bedoma
bolagets formaga att uppfylla
sina finansiella ataganden, samt
mojlighetern till strategiska
investeringar och utdelning

Relevant nyckeltal for att bedoma
verksamhetens mojligheter till tillvaxt

Nyckeltalet underlattar att
beddma kostnaden for tillvaxt
avseende nya licenser

Nyckeltalet ar relevant for att
beddma mojligheterna till tillvaxt
avseende nya licenser

Nyckeltalet bedoms relevant bolaghets
utveckling da det avspeglar den
samlade nettoforandringen av ARR

Nyckeltalet bedoms relevant for att
beddma bolagets framtida intaktpotential

Nyckeltalet underlattar jamforelse
med andra bolag med likartad
karaktar pa intakter

Relevant nyckeltal for att bedéma
bolagets tillvaxtmojligheter

Nyckeltalet bedoms relevant for
att bedoma hur licensintakterna
per kund forandras

Nyckeltalet bidrar till att utvardera
hur licensintakterna utvecklas
fran befintliga kunder, utan hansyn
till nytillkomna kunder

Relevant nyckeltal for att
utvardera bruttoresultatet fran
bolagets SaaS-intakter







