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ACUVI: RAPPORTKOMMENTAR Q3'25

Acuvi redovisade 6kad nettoomséttning och EBIT i det tredje kvartalet.
Nettoomsattningen uppgick till 52,2 MSEK (43,7), en tillvaxt pa 19,3 %.
Bruttoresultatet uppgick till 32,8 MSEK (25,5), med en bruttomarginal pa 62,9 %
(58,4). Vidare uppgick EBIT till 5,5 MSEK (5,3), vilket motsvarade en EBIT-marginal
om 10,6 % (12,1). Periodens kassafléde uppgick till 32,0 MSEK (9,4), vilket innebar
att kassan uppgick till 41,1 MSEK (13,6) vid utgangen av kvartalet.

Hogsta forsaljningsékningen pa flera ar

Nettoomsattningen 6kade med 19,3 % till 52,2 MSEK (43,7), drivet av 6kad forsaljning inom OEM-
kundanpassade produkter. Férsaljningen 6kade med 8,4 MSEK i absoluta tal, vilket var den
hogsta forsaljningsokningen pa flera ar. Bruttomarginalen forbattrades till 62,9 % (58,4) och
visade pa skalfordelar i produktionen. Rorelsekostnaderna okade i samma takt som
omsattningen, vilket begransade den operativa havstangen. EBITDA-marginalen starktes till 21,0
% (17,9), medan EBIT-marginalen minskade nagot till 10,6 % (12,1) till f6ljd av hogre
avskrivningar. Sammantaget overtraffade Acuvi vara prognoser pa forsaljningen, men
rapporterade nagot lagre I6nsamhet &n estimerat.

Ny vd ska driva nasta tillvaxtfas

Efter kvartalets utgang meddelades ett vd-byte, dar Nils Sjoholm tilltratt som ny vd. Sjéholm har
en bakgrund som kombinerar teknisk kompetens med lang erfarenhet av internationell férséljning
och ledarskap, bland annat frdn Siemens och Cellab Nordia. Vi bedomer att vd-bytet ar ett steg i
arbetet med att starka Acuvis kommersiella genomférandekraft och skapa battre forutsattningar
for skalbar tillvaxt. Tyngdpunkten framét vantas ligga pa att 6ka kundnarheten, utveckla
samarbeten med befintliga kunder och driva en mer proaktiv saljorganisation. Det ligger i linje
med bolagets strategiska plan att accelerera tillvaxten och 6ka ld6nsamheten genom ett
effektivare resursutnyttjande.

Outlook

Vi bedomer att Acuvi gar in i Q4 med goda forutsattningar for ett starkt avslut pa aret, drivet av
fortsatt forsaljningsmomentum, ett starkt orderlage, positiva sasongseffekter, nya
produktlanseringar och pagaende expansionsinitiativ. Frdn och med 2026 vantas bolagets fokus
pa direktforsaljning pa nyckelmarknader och en mer strategisk produktstrategi 6ka Il6nsamheten i
affaren. Expansionen och uppskalningen av befintliga kundprojekt stodjer vara
forsaljningsestimat. Vart motiverade varde for 2027E uppgar till 35,5 SEK, en uppsida pa 50,7 %,
vilket inkluderar justeringar i estimaten samt en hogre varderingsniva hos peers.
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For mer information, vanligen kontakta:

Albin Eriksson, analytiker (albin@kalqyl.se)
Erik Lundberg, analytiker (erik.lundberg@kalqgyl.se)
Pontus Fredriksson, analytiker (pontus@kalqyl.se)

Om Kalqyl

Kalqgyl ar ett nytankande analysbolag med en snabbvéaxande plattform och en unik rackvidd bland
nordiska investerare. Med djup expertis och fokus pa kvalitativt innehall levererar vi analyser och
intervjuer som engagerar och skapar varde.
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