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ACENTA GROUP: RAPPORTKOMMENTAR Q1'26

Nettoomsattningen under Q1'26 uppgick till 6,7 MSEK (6,3). EBITDA uppgick till
-4,7 MSEK (-17,5) medan EBIT uppgick till -4,9 MSEK (-17,5). Resultatet belastades
av lagerrelaterade justeringar dar bolaget skrev ned och omvérderade delar av
varulagret for att béattre spegla aktuella marknadsvéarden. Likvida medel uppgick
vid kvartalets utgang till 0,1 MSEK (0,1). Givet den begriansade kassan och
bolagets ambition att skala upp leveranserna beddmer vi att behovet av
rorelsekapital och extern finansiering kommer att vara hogt.

Forsta stegen i leasingmodellen

Kvartalet praglades av fortsatt exekvering pa tidigare tecknade avtal. Installationer genomfordes
inom ramen fér Padel 100-avtalet i Irland, vilket innebéar att leasingmodellen successivt borjar
generera intékter. Under perioden tecknade bolaget dven ett femarigt globalt distributionsavtal
med Padel Galis samt ett exklusivt distributionsavtal med Court Culture i Australien, Nya Zeeland
och Oceanien. Avtalen breddar Acentas geografiska rackvidd och starker distributionsplattformen
utan motsvarande investeringar i egen lokal organisation. Efter kvartalets utgadng uttkades
dessutom NXPadel-avtalet till att omfatta Sri Lanka, dar den lokala partnern Court Culture har en
ambition om minst 100 banor under de kommande fem aren. Bolaget fortsatte dven arbetet med
finansieringslésningar for leasingaffaren och forstarkte organisationen genom rekryteringen av en
ny Head of Sales.

Leveranskapaciteten begridnsas av finansieringshehov

Det ar tydligt att efterfrdgan pa Acentas erbjudande fortsatt ar stark. Vid utgangen av Q1’26
uppgick Acentas bekréaftade order backlog till cirka 28 banor inom leasingmodellen, samtidigt
som bolaget hade exklusiva ramavtal omfattande hela 120 banor inom direktférséljning och
leasing. Detta indikerar att efterfrdgan pa bolagets helhetslosning ar fortsatt stark pa flera
marknader. Den storsta utmaningen framat ar daremot finansiering och rérelsekapital. Acenta
binder fortsatt mycket kapital i varulager och projekt, samtidigt som bolagets nuvarande
finansieringskapacitet begransar mojligheten att exekvera fullt ut pa befintliga ramavtal och
leasingaffarer. For att kunna leverera i stérre skala pa den befintliga pipelinen bedémer vi att
bolaget behover sakra en mer langsiktig och skalbar finansieringslésning.

Outlook

Acenta har under det senaste aret byggt upp en stor projektpipeline med bade bekraftade
leasingaffarer och exklusiva ramavtal pa flera geografiska marknader. Detta ger goda majligheter
till fortsatt tillvaxt under kommande ar, vilket begransas av bolagets kapitalbehov. De
finansieringsldsningar som etablerats i Storbritannien och DACH-regionen ar ett steg i ratt
riktning, men vi bedémer att ytterligare finansieringskapacitet kommer kravas for att kunna
exekvera pa den befintliga pipelinen. Balansrakningen ar fortsatt pressad med hog
kapitalbindning i lager och projekt, samtidigt som kassan ar begransad. Var bedomning ar darfor
att en mer langsiktig och skalbar finansieringslésning blir den enskilt viktigaste faktorn for att
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Acenta ska kunna realisera sin tillvaxtpotential och leverera pa de ramavtal som redan finns pa
plats.

Las hela analysen héar

For mer information, védnligen kontakta:

Mattias Folkesson, vd (mattias.folkesson@fairvalue.se)
Albin Eriksson, analytiker (albin@kalqyl.se)

Erik Lundberg, analytiker (erik.lundberg@kalqyl.se)
Gustav Gabinus, analytiker (gustav@kalqyl.se)

Pontus Fredriksson, analytiker (pontus@kalqyl.se)

Om Kalqyl

Kalgyl ar ett nytankande analysbolag med en snabbvaxande plattform och en unik rackvidd bland
nordiska investerare. Med djup expertis och fokus pa kvalitativt innehall levererar vi analyser och
intervjuer som engagerar och skapar varde.
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