Investerarbrev oktober 2026

Det tredje kvartalet har praglats av tydliga framsteg i arbetet med de mal som kommunicerades i
samband med sommarens foretradesemission. Vi har fortsatt att omsatta det kommersiella
momentum som Lumito byggt upp i 6kad marknadsnarvaro, fler affarsmajligheter och ett
snabbare kommersiellt genomslag for SCIZYS i Europa.

| detta investerarbrev vill jag ge en uppdatering om de viktigaste framstegen under kvartalet och
hur de starker Lumitos position infor nasta fas av var kommersiella utveckling och bidrar till
langsiktigt vardeskapande.

Pilotprojekt som drivkraft for kommersiell validering

En viktig del av var kommersialiseringsstrategi ar att lata potentiella kunder och
samarbetspartners testa SCIZYS i praktiken. Genom pilotprojekt och Scan-as-a-Service sanker
vi troskeln for utvardering av tekniken, samtidigt som vi bygger det evidensunderlag som kravs
for bredare kommersiell adoption. Pilotprojekten ger oss dessutom majlighet att demonstrera
SCIZYS varde i kundernas faktiska arbetsfloden och darmed minska vagen till kommersiella
beslut.

Under kvartalet har vi darfor fortsatt att driva och folja upp pilotprojekt med aktorer inom bade
forskning och CRO-segmentet. Arbetet tillsammans med Offspring Biosciences och OracleBio
har varit en viktig del av denna satsning. Malet har varit att utvardera SCIZYS i relevanta

arbetsfloden, skapa referensdata och skapa underlag for framtida kommersiella samarbeten.

Pilotprojektet med Offspring Biosciences, som har varit ett av vara hogst prioriterade
pilotprojekt, fortsatter att utvecklas positivt. Under perioden har vi uppnatt resultat som visar
god kompatibilitet med en standardlosning fran Roche, vilket starker forutsattningarna for
integration i befintliga laboratoriearbetsfloden och gor det enklare for laboratorier att ta SCIZYS i
bruk utan att férédndra etablerade processer. Detta utgdr en viktig milstolpe i arbetet mot en
integrerad l6sning mellan SCIZYS och Roche Ventanas Discovery Ultra-plattform. Pilotprojektet
ar inne i slutfasen och endast den slutgiltiga valideringen kvarstar.

Pilotprojektet med OracleBio har utvecklats val under perioden, dven om vissa
metodanpassningar har tagit nagot langre tid an initialt planerat. Projektet har samtidigt
genererat vardefulla erfarenheter som redan idag bidrar till det evidensunderlag vi anvander i
dialoger med potentiella kunder, CRO-bolag och andra aktorer inom vavnadsanalys.

Var ambition &r att positiva pilotresultat ska omsattas i kommersiella samarbeten. Sarskilt
viktigt ar att CRO-bolag ser mojligheten att integrera SCIZYS i sina egna kunderbjudanden. En
sadan utveckling skapar inte bara konkreta anvandningsfall for teknologin utan ger oss dven
tillgang till etablerade kommersiella kanaler och skapar darigenom en skalbar vag till
marknaden.

Utover pilotprojekten med Offspring Biosciences och OracleBio for vi djupgaende dialoger med
flera CRO-bolag med malsattningen att fa ytterligare CRO-bolag att integrera SCIZYS i sina
tjdnsteerbjudanden. En viktig l&rdom ar att den héar typen av partnerskapsdialoger ofta har
langre besluts- och implementeringsprocesser an vi initialt bedomt. Samtidigt har dialogen gett
oss en okad forstaelse for CRO-bolagens beslutsvagar, prioriteringar och inforandeprocesser.
Trots de langre ledtiderna ser vi fortsatt ett starkt intresse for SCIZYS. De pagaende dialogerna
starker var forstaelse for hur CRO-segmentet kan fungera som en kommersiell kanal och ger oss
majligheter att successivt etablera nya samarbeten och anvandare av teknologin.



Kvartalet har ddrmed starkt bade vart kommersiella evidensunderlag och vara relationer med
viktiga marknadsaktdrer. Det minskar den kommersiella och operativa risken i den fortsatta
marknadsintroduktionen och forbattrar forutsattningarna for att omsatta SCIZYS i konkreta
kund- och partneraffarer.

Fordjupning inom prostatacancerforskning

Vi har fortsatt att utveckla vara forskningsrelaterade samarbeten. Pilotprojektet tillsammans
med professor Anders Bjartell inom prostatacancerforskning ar ett viktigt inslag i detta arbete.
Som kommunicerades genom pressmeddelande den 20 juli 2026 var de initiala resultaten
mycket lovande och visade potential att identifiera biomarkérer som uttrycks i mycket laga
nivaer i vavnadsprover, vilket kan skapa forutsattningar for att upptacka tidig spridning av
prostatacancer.

Arbetet ar nu inne i en andra fas dar ytterligare vavnadsprover och biomarkdrspecifika reagens
utvarderas. Resultaten fran denna fas forvantas ge ytterligare kunskap om SCIZYS mojligheter
inom avancerad biomarkoranalys och bidra till det vetenskapliga underlag som kravs for
framtida kommersiella tilldmpningar. Vi ser lovande preliminara resultat och ser fram emot att
kunna kommunicera ytterligare resultat och slutsatser.

Arbetet tillsammans med Anders Bjartell har tagit nagot langre tid an ursprungligen planerat,
framst till foljd av den logistik och koordinering som kravs nar flera parter ar inblandade. Det har
dock gett oss vardefulla insikter om de ledtider som ofta &r forknippade med
forskningssamarbeten. Resultaten kommer inte bara att vara viktiga for det aktuella projektet
utan ocksa bidra till det vaxande evidensunderlag vi bygger upp kring SCIZYS inom hogkanslig
biomarkoéranalys.

Forskningssamarbeten ar strategiskt viktiga for Lumito eftersom de hjalper oss att bade validera
SCIZYS tekniska mojligheter och identifiera nya anvandningsomraden. Samtidigt bidrar de till
den vetenskapliga dokumentation som kravs for att bygga fortroende hos framtida kunder och
partners och andra beslutsfattare inom life science-sektorn. Det ar kombinationen av teknisk
prestanda, vetenskaplig relevans och konkreta anvandningsfall som vi ser som avgdrande for att
accelerera kommersialiseringen och genomslaget pa marknaden.

Utover de projekt som ar direkt kopplade till vara kommunicerade mal har vi under kvartalet
aven haft god framdrift i flera andra teknikintegreringsprojekt och forskningssamarbeten.
Tillsammans med CliniSciences har vi visat en framgangsrik integration av SCIZYS i ytterligare
ett automatiserat laboratorieflode och i pilotprojektet med Navinci Diagnostics har vi genererat
lovande initiala resultat for kombinerad anvdndning av respektive bolags teknologi. Parallellt har
en extern studie tillsammans med Malmo universitet visat nya tilldmpningsomraden for SCIZYS
inom immunologisk forskning.

Dessa aktiviteter starker det vetenskapliga och kommersiella evidensunderlaget for SCIZYS,
breddar teknikens potentiella anvandningsomraden och 6ppnar nya mojligheter i vara dialoger
med kunder och samarbetspartners. For oss innebar det samtidigt att den tekniska och
vetenskapliga risken successivt minskar.

European Congress of Pathology — en viktig motesplats

Under det tredje kvartalet har Lumito stallt ut och presenterat tva vetenskapliga posters pa
European Congress of Pathology (ECP), som i ar samlade cirka 5 900 deltagare fran 100 lander
och darmed utgor en av varldens storsta internationella motesplatser inom patologi.
Kongressen samlar forskare, kliniker och aktorer fran industrin fran hela varlden och ar darfér en



viktig arena for att demonstrera SCIZYS mojligheter, presentera ny data, etablera nya relationer
och 6ka kdnnedomen om teknologin bland potentiella kunder, samarbetspartners och andra
nyckelaktorer inom internationell patologi och vavnadsanalys.

Diskussionerna under kongressen bekraftade det vaxande intresset for avancerad
vavnadsanalys och det blev tydligt att manga aktoérer fokuserar pa analys, Al och tolkning av
data. | detta sammanhang blir kvaliteten pa den underliggande vavnadsdata allt viktigare for att
fullt ut kunna dra nytta av dess majligheter. Har har SCIZYS en tydlig roll genom att mojliggora
mer kanslig och kvantitativ avbildning av vavnadsprover, ndgot som vackte bade nyfikenhet och
intresse bland forskare, kliniker och industriella aktorer.

Att mota anvandare och beslutsfattare i deras egen professionella miljo ar en viktig del av var
kommersiella strategi. Vi har under lang tid arbetat med att tydligare beskriva SCIZYS utifran de
problem vi loser snarare dn enbart utifrdn den underliggande tekniken. ECP gav oss mojlighet att
omsatta detta arbete i konkreta moéten och diskussioner med potentiella kunder och
samarbetspartners. Kongressen gav oss aven vardefulla insikter om marknadens prioriteringar
och aktuella utvecklingstrender, vilket starker vart fortsatta arbete med positionering och
kommersialisering. De dialoger som initierades under kongressen foljer vi nu upp med
malsattningen att omséatta intresset i konkreta nasta steg.

ECP bekraftade den 6kande betydelsen av hogkvalitativ vavnadsdata i framtidens
patologilosningar. Samtidigt starkte kongressen var marknadsnérvaro, breddade vart kontaktnat
och genererade ett stort antal nya majligheter till kommersiella dialoger och samarbeten.

Var investering i kommersiell narvaro pa en central branschplattform har ddrmed gett tydliga
resultat: omkring 20 kvalificerade affars- och samarbetsdialoger har initierats, vilket ger oss ett
konkret underlag for fortsatt kommersiell bearbetning.

Fran méten till nya affarsdialoger
En av vara konkreta malsattningar for det tredje kvartalet var att initiera minst fem nya
affarsdialoger eller samarbetsdiskussioneri samband med ECP.

ECP blev var hittills mest framgéngsrika kongress. Jamfort med vart deltagande for tva ar sedan
sag vi ett tydligt Okat intresse for bade Lumito och SCIZYS. Vi motte marknaden med ett
betydligt mer moget och kundanpassat erbjudande, en djupare forstaelse for anvandarnas
arbetsfloden och fler konkreta exempel pa hur SCIZYS kan l6sa relevanta utmaningar inom
vavnadsanalys. Detta aterspeglades tydligt i bade antalet och kvaliteten pa de dialoger som
initierades under kongressen.

Under kongressen initierade vi flera affars- och samarbetsdialoger, vilket innebéar att vi med god
marginal 6vertraffade var malsattning om minst fem nya affars- eller samarbetsdiskussioner.
Kontakterna omfattar saval forskningsledare och sjukhusbaserade forskare som aktérer inom
diagnostik, digital patologi, lAkemedelsutveckling och kompletterande analysteknologier.

Flera av dialogerna ligger vali linje med var strategi att bredda anvandningen av SCIZYS,
etablera nya kommersiella samarbeten och identifiera framtida pilotprojekt. Intresset har
dessutom kommit fran ett flertal geografiska marknader, vilket breddar vara mojligheter att na
nya kunder och partners.

Da var kommersiella process ofta stracker sig 6ver flera steg ar ett forsta mote borjan pé en
relation snarare an slutmalet. Vart fokus ligger nu pé att systematiskt folja upp och prioritera de



mojligheter dar vi beddmer att potentialen for ett pilotprojekt, partnerskap eller annan affar pa
kort till medellang sikt ar storst.

Utfallet fran ECP visar att vart arbete med positionering, kommunikation och kommersiell
narvaro ger resultat. Kongressen har starkt var pipeline, breddat vart natverk av potentiella
kunder och partners och gett oss ett konkret underlag for fortsatt kommersiell bearbetning.

Nasta steg ar nu att prioritera de mest attraktiva mojligheterna och omsatta dialogerna i
pilotprojekt, partnerskap och andra konkreta affarer.

En tydligare kommersiell riktning
Arbetet under 2026 handlar om mer an att 6ka antalet kundkontakter. Vi bygger steg for steg en
skalbar kommersiell modell.

SCIZYS sarskiljer sig genom mojligheten att med hog kanslighet och precision bade visualisera
och kvantifiera biomarkérer i vavnad. Det ar denna férmaga som vi fortsatter att bygga vart
erbjudande och var positionering kring.

Samtidigt fortsatter vi att visa hur SCIZYS kan anvandas for att mota viktiga behov inom
vavnadsanalys. Mojligheten att analysera flera biomarkdrer i samma prov ar ett omrade som har
stor betydelse for manga tilldmpningar inom forskning och lakemedelsutveckling. Under
perioden har vi visat att SCIZYS kan kombineras med etablerade vavnadsanalysmetoder for att
mojliggora analys av tva biomarkdrer i samma vavnadsprov. Detta 6ppnar for nya
anvandningsomraden och starker SCIZYS position som ett verktyg for avancerad och hogkanslig
vavnadsanalys.

Vart partnerskap med Katana Labs, som inleddes for omkring ett ar sedan, ar en del avdenna
utveckling. Vi ser en tydlig potential i att kombinera Lumitos teknologi med Katanas Al-baserade
bildanalys och haridag en nara dialog dar vi aktivt inkluderar varandras lésningar i relevanta
kund- och partnerdiskussioner. Bada bolagen fokuserar for narvarande pd kommersialisering av
de egna erbjudandena, vilket innebar att ggmensam produktutveckling inte star hogst pa
agendan.

Vi fortsatter att starka SCIZYS kommersiella position genom att bygga vetenskaplig evidens och
utveckla samarbeten som kan bidra till bredare anvandning. Kombinationen av hogkanslig
biomarkoranalys, nya tillampningsomraden och strategiska partnerskap skapar en bredare bas
for framtida kommersiella mojligheter och minskar successivt beroendet av enskilda
anvandningsomraden eller marknadskanaler.

Uppfoljning av vara mal

Nar vi summerar det tredje kvartalet vill vi folja upp de malsattningar som kommunicerades i
samband med foretrddesemissionen och redovisa de framsteg som gjorts under perioden.
Malsattningarna ska inte ses som enskilda aktiviteter utan som delar aven sammanhéngande
strategi for att starka Lumitos kommersiella position. Genom pilotprojekt, vetenskaplig
validering, nya kunddialoger och breddning av SCIZYS anvandningsomraden

bygger vi stegvis de forutsattningar som kravs for en skalbar och langsiktigt hallbar kommersiell
verksambhet.

Malséattning Kategori Status
Slutfora pilotprojekt med CRO-bolag och forskare Nagot forsenat med
OracleBio och Offspring anledning av arbete med

Biosciences metodanpassning




Malséattning Kategori Status

respektive slutlig
validering.
Bed6ms uppnés under
oktober 2026.
Vid positiva resultat ska CRO-bolag och forskare Nagot forsenat med
minst ett CRO-bolag paborja anledning av snav tidsplan.
integration av SCIZYS i sitt
kunderbjudande Bed6ms uppnéas under
oktober 2026.
Slutfora pilotprojekt CRO-bolag och forskare Nagot forsenat med
tillsammans med professor anledning av logistik och
Anders Bjartell koordinering som kravs
mellan flera parter.
Bedoms uppnéas under
oktober 2026.
Presentera resultat och CRO-bolag och forskare

teknik vid ECP genom monter
och vetenskapliga postrar

Initiera minst fem nya CRO-bolag och forskare,
affarsdialoger eller Lakemedelsbolag och Big
samarbetsdiskussioner i Pharma,

samband med ECP Partnerskap med aktorer inom

vavnadsanalys och
vavnadsdiagnostik.

Utfallet visar att merparten av de aktiviteter som kommunicerades i samband med
foretradesemissionen ar genomforda eller befinner sig i slutfasen. Det viktiga framat ar att
fortsatta omsatta dessa aktiviteter i konkreta kommersiella mdjligheter, partnerskap och
intdktsgenererande samarbeten.

Nasta steg
Vigarnuiniarets sista kvartal med en tydligare bild av hur SCIZYS skapar varde och vilka typer
av samarbeten som har storst potential att utvecklas kommersiellt.

Vart fokus nu och framat ar att konvertera fler av de dialoger och pilotprojekt vi initierat till
langsiktiga samarbeten och intaktsgenererande aktiviteter samt att stérka var bas av evidens
och att initiera samarbete med minst ett lakemedelsbolag.

Det arbete vi har gjort under de senaste aren har handlat om att bygga en stabil grund - tekniskt,
vetenskapligt, kommersiellt och organisatoriskt. Minst lika viktigt har varit att skapa kannedom
om Lumito och SCIZYS pa marknaden, bygga relationer, initiera dialoger och etablera en narvaro
bland de aktorer som formar framtidens vavnadsanalys. Nu handlar nasta fas om att omsatta
denna grund i 6kad anvandning av SCIZYS och konkreta kommersiella resultat.

Vi ar fortsatt dvertygade om att behovet av mer precis, kvantitativ och effektiv vavnadsanalys ar
stort. Var uppgift ar att visa, i allt fler konkreta projekt och samarbeten, hur SCIZYS moéter detta
behov.



Vigariniarets avslutande kvartal med en starkare kommersiell position, ett vaxande
evidensunderlag och fler aktiva dialoger an vid arets borjan. Vart fokus ar nu att fortsatta
omsétta detta momentum i konkreta affarsmojligheter och langsiktigt vardeskapande.

Jagvill tacka er aktiedgare for ert fortsatta fortroende och ser fram emot att fortsatta uppdatera
er om Lumitos utveckling under arets avslutande manader.

Sanna Wallenborg, VD Lumito AB



