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Prebona — Rapportkommentar Q2

Impala Nordic kommenterar delarsrapporten for Prebona AB (publ) (”Prebona”

eller "Bolaget”) avseende det andra kvartalet 2026. Nettoomsattningen steg 5 Ticker PREBON
procent till 0,71 MSEK och rorelseforlusten minskade till 1,44 MSEK. Kvartalet Lista Spotlight
rymmer fler kommersiella steg dn nagot tidigare, med nya distributorsavtal i Aktiekurs 0,54 SEK
Turkiet och Italien, beviljade grundpatent i Europa och Kanada samt en forsta
o o Antal aktier 40403 603

order fran en brittisk e-handlare.

Borsvarde 22 MSEK

VD Christian Ostberg
Kvartalet i korthet

Ordférande Claes de Geer
Rorelseresultatet forbattrades till -1 438 tkr i kvartalet och -2 764 tkr for halvaret, mot
-4 030 tkr foregdende ar, i allt vasentligt genom lagre kostnader. Ovriga extema HQ Simrishamn, Sverige
kostnader sjonk 22 procent under halvaret. Q3 Rapport 27 nov

Nyckeltal (tkr)

Nyckeltal Q2 2026 Q2 2025 H12026 H12025 Aktiekurs utveckling (SEK)

Nettoomsattning 708 674 1485 1133

40
Roérelseresultat (1438) (1565) (2 764) (4 030)

3,0
Kassafléde, |6pande (1 468) (1366) (1714) (3794)

2,0
Kassa vid periodslut na. n.a. 2 036 905

1,0
Soliditet* n.a. na. 13,8% 11,5%

2024 2025 2026

Veckoslutkurser till och med 27 augusti 2026. Kalla Trading View.
Kommersiell utveckling

Textil ar Bolagets prioriterade tillvaxtomrade och star enligt Bolaget for under halften av Agarstruktur (killa: Q2-rapporten)
halvarets omsattning. Under kvartalet tecknades distributorsavtal i Turkiet och Italien,

efter periodens utgang dven med en internationell aterforsaljare for Europa och delar av

. . 8 ; . Christian & Jessica Ostberg 18,84%
Asien. Samma morgon som rapporten meddelades ett dterkop om cirka 300 tkr frdn en
befintlig textilkund, motsvarande 42 procent av kvartalets nettoomséattning. En andra Tagehus Holding AB 9,38%
order av den storleken bekréaftar att materialet fungerar i kundens egen produktion. Bo Tillman 6,04%
Bolaget framhaller att samtliga affirsomraden rymmer kunder med potential om flera Claes De Geer 4,73%
miljoner kronor per ar, och att kunder som Gyeon och Jape redan har kdpt for 6ver en Nordnet Pensionsfé rsiki 2 66%
L . ) ordnet Pensionsfé rsakrin ,
miljon kronor. Inom ytskydd har WoodinHaus i Sydkorea lagt en ny order av DuraClean I '8 ’
for statliga byggnadsverk, samtidigt som ett par lanseringar i Sverige forsenats. Enligt S-Bolagen AB 3,76%
Bolaget innehaller OdorControl ingen biocid och faller utanfor EU-forordningen om Avanza Pension 3,06%
biocidprodukter, vilket ar en fordel nar textilindustrin soker alternativ till silver.
Lars-Ove Sandberg 2,58%
Finansiell stillning Mats Rosén 2,05%
Kassan uppgick till 2 036 tkr vid halvarsskiftet mot 627 tkr vid arsskiftet. Arets tva riktade Ovriga aktieagare 44,90%
emissioner har tillfort cirka 4,4 MSEK. Teckningsoptionerna av serie 2026 ersattes i juni
av en riktad emission om 2,1 MSEK till i allt vdsentligt samma tecknare, vilket innebar att
kapitalet tillférdes som planerat. Kundfordringarna om 3 263 tkr ar den post som
betyder mest for likviditeten framat.
Utsikter
Med 74 procents bruttomarginal och en fast kostnadsmassa kring 8,8 MSEK pa arsbasis
kravs enligt var bedémning omkring 10 MSEK i arsomsdattning for ett positivt
rorelseresultat och kring 9 MSEK for ett positivt kassaflode efter rantor. Vid 0,54 kr
uppgar borsvardet till cirka 22 MSEK.
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Nasta hallpunkt &r Q3-rapporten den 27 november, dir omsattningsraden blir det forsta
egentliga testet pa om arets avtal konverterar till volym.
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Intervju med VD Christian Ostberg

Impala Nordic har stdllt sex fragor till Prebonas verkstdllande direktér i anslutning till rapporten.

Kan du sammanfatta rapporten, vad dr du mest tillfreds med och vad har varit utmanande?

Q2 2026 praglades av bred kommersiell aktivitet. Inom textil, vart prioriterade tillvaxtomrade, tecknade vi
distributérsavtal med partners i Turkiet och Italien, bada med dedikerade séljresurser, och inledde ett samarbete
med en e-handelsaktor i Storbritannien for OdorControl Spray och HygieneControl. Vi rér oss dessutom konkret

framdt i ett antal potentiellt vardeskapande affarer inom segmentet.

Christian Ostberg, VD

Internationellt erholl vi en aterbestélining fran den sydkoreanska kunden WoodinHaus foér ytskyddsprodukten DuraClean till statliga
byggnadsprojekt, och vi ingick ett nytt samarbete med en nordisk aktor inom tak- och fasadbeldggningar. Inom HealthCare fortsatter vi
med Bemer som partner i Sverige och Finland och fér dialoger om expansion utanfér Norden. Kvartalet avslutades med besked om att
patent beviljas av det europeiska och kanadensiska patentverket, ett viktigt steg for att starka skyddet kring var teknologiplattform.

Vi dr mest ndjda med bredden och kvaliteten i det kommersiella flodet. Antalet kvalificerade kontakter, testprojekt och aktiva
distributorsrelationer ar pa den hogsta nivan vi hittills sett. Dessutom drivs affarerna av oerhort proffsiga kolleger med lang erfarenhet fran
branschen. Det som har varit utmanande &r den svenska ytskyddsmarknaden, dar planerade partnerlanseringar forsenats och paverkat
omsdttningen negativt.

Hur ska aktiedgarna férsta skillnaden mellan ”"den hégsta aktiviteten ndgonsin” och en omséattningstillvixt pa 5 procent?

Det &r en legitim fraga. Var affarsprocess innehaller typiskt en testfas innan kunden fattar ett kopbeslut, vilket & normen nar man
introducerar en ny produkt inom vara branscher. En kvalificerad dialog idag leder alltsa normalt till en order ldngre fram. Dartill tar det tid
att etablera nya distributérer, de behdver utbildning och egna testcykler innan de kan sdlja aktivt. Vi har nu ett globalt natverk av
aterforséljare val positionerade for att konvertera den pagaende aktiviteten till omséattning, och vi ser den breda pipeline vi byggt som ett
tydligt substansvarde i bolaget.

Hur stor andel av halvarets cirka 1,5 MSEK kom fran textilsegmentet, och hur manga av de nya distributérerna sedan 2025 har lagt en
andra order?

Under hélften av omséttningen harror fran textilsektorn, vilket speglar att det ar det segment dar efterfragedrivkraften &r starkast just nu.
Vad géller aterkop fran kunder som tillkommit under 2025 kan vi konstatera att ett par av dem redan har lagt ytterligare ordrar, ett tidigt
tecken pa att produkten levererar det kunderna férvantar sig.

Vad dr”nya ataganden” konkret, belopp, motpart, och ar de bindande?

Vi valjer att inte specificera det av affarsmassiga skdl. Styrelsens beddmning om finansiering tolv manader framat grundar sig pa en samlad
bild av bolagets kassaflode, befintliga likvida medel och de ataganden som &r kanda vid rapporttillfillet. Materiella handelser
kommuniceras i enlighet med var informationsplikt.

Vilket biocidregelverk avses, och krévs godkdnnande under EU-forordningen om biocidprodukter for att sdlja er behandling med
antibakteriella eller luktreducerande pastaenden?

EU:s biocidférordning (BPR, 528/2012) reglerar alla produkter som verkar biocidalt, inklusive textilbehandlingar. Att registrera en ny
biocidsubstans under BPR ar forknippat med mangmiljonkostnader och processer som kan ta fem till tio ar, en stor intradesbarriar for
branschen.

Det centrala for Prebona &r att OdorControl inte innehaller nagon biocid. Produkten verkar mekaniskt och fangar och bryter ned svavel-
och kvéavehaltiga molekyler, de féreningar som dr den dominerande kallan till oonskad lukt. Eftersom verkningsmekanismen &r fysikalisk-
kemisk snarare d@n biocidal faller produkten utanfér BPR:s tillimpningsomrade. Det innebar att vi kan sdlja den utan den regulatoriska
kostnad och tidplan som biocidregistrering kraver, en konkret fordel nar textilindustrin aktivt soker miljévanliga och BPR-kompatibla

alternativ.

Hur viktig dr en order om 300 000 SEK, och kan ni sdga mer om kunden?

En order av den storleken &r viktig for oss, dels som intdkt, dels som affarsvalidering. Kunden &r en etablerad aktor vars produkter
distribueras pa en bred internationell marknad, vilket innebar att ett lyckat samarbete kan ge ytterligare volymokning over tid. Vi kan av
hansyn till kunden inte specificera namn eller marknad, men vi ser relationen som langsiktig och vardefull.
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© 2026 Impala Nordic. All rights reserved.

Detta material har upprattats av Impala Nordic AB och &r avsett som allman information
och analys, inte som investeringsradgivning, erbjudande eller rekommendation att
kopa, sdlja eller behalla finansiella instrument. Varje investeringsbeslut fattas
sjdlvstandigt och tas pa egen risk. Finansiella instrument kan bade 6ka och minska i
vérde, och det finns enrisk att du inte far tillbaka investerat kapital.

Denna bevakning ar finansierad. Detta innebér att Impala Nordic har erhallit betalning
frdn Bolaget for att uppratta bevakningen. Detta utgor en potentiell intressekonflikt. Las
mer om intressekonflikt nedan ”Intressekonflikt”. Impala Nordic reserverar sig for
eventuella faktafel, felskrivningar och feltolkningar i bevakningskommentaren.

Vissa uppgifter utgdr Impala Nordics egna berdkningar, déribland soliditet, nivaerna for
break-even och rorelsevarde. Uppgifter lamnade av Bolaget har inte verifierats av
Impala Nordic.

Bevakningskommentaren adr framtagen inom ramen for Impala Nordics verksamhet och
ramar, och ska inte tolkas som analytikerns personliga radgivning.
Bevakningskommentaren  representerar  Impala Nordics bedomning  vid
publiceringstillfallet. Det finns ingen garanti for att antaganden, prognoser eller
framatblickande uttalanden kommer att infrias.

Intressekonflikt

Analytikern ager aktier i bolaget: Ja

Impala Nordiceller personer bakom Impala Nordic dger aktier ibolaget:Ja

Analytiker

Ylber Rexhepi
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