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VUXEN GROUP: RAPPORTKOMMENTAR Q2'25/26

Nettoomsattningen uppgick till 57,6 MSEK (53,1) i det andra kvartalet (augusti-
oktober) i Vuxen Groups brutna rakenskapsar 2025/26, vilket motsvarade en tillvaxt
om 8,4 % jamfort med samma kvartal foregaende ar. Detta var den hégsta
nettoomsittningen for ett andra kvartal sedan bolaget noterades pa borsen.
Bruttomarginalen starktes till 61,7 % (59,2), klart hogre an foregaende ar och dver
vara estimat. EBITDA 6kade till 5,9 MSEK (3,2), motsvarande en EBITDA-marginal
om 10,3 % (5,9). Bade tillvaxt och l6nsamhet 6vertraffade vara férvantningar tydligt
och bekraftar att den strategiska inriktningen nu ger konkret genomslag.

Strategisk renodling med tydligt genomslag i Ionsamheten

Det strategiska arbete som initierades under det férsta kvartalet med att renodla koncernen
fortskrider. Vuxen Group har medvetet omallokerat resurser fran mindre l6nsamma
affarsomraden till karnsegmentet sexuell halsa, som star for cirka 90 % av omsattningen och
uppvisar bade hogre tillvaxt och battre marginaler. Detta har inneburit att omsattningen inom
ovriga segment minskat, men att koncernen som helhet anda vaxer med forbattrad [6nsamhet.
Fokus pa karnaffaren har bidragit till en starkt bruttomarginal, samtidigt som fortsatt
kostnadsdisciplin och en mer gynnsam valutautveckling jamfort med foregadende ar haft en positiv
effekt pa resultatet. Arbetet med att se 6ver koncernstrukturen fortsatter parallellt, dar ytterligare
renodling och potentiella avyttringar kan ske for att frigora kapital och resurser.

Geografisk expansion den stora tillvaxtoptionen

VD Fransson beskriver att den geografiska expansionen leder till bade tillvaxt och
riskdiversifiering. Genom bolagets Direct-to-Consumer-struktur ar butikerna i praktiken dppna for
hela EU, samtidigt som marknadsfdringsinsatser och investeringar koncentreras till utvalda
karnmarknader dar l6nsamhet och skalbarhet bedémts vara bast. Denna flexibilitet mojliggor
I6pande resursallokering till de marknader och kanaler som utvecklas starkast nar efterfradgan
varierar mellan lander. Efter tva starka kvartal i rad gar bolaget in i det tredje kvartalet med gott
momentum. Enligt Fransson har Black Week och 6vriga kampanjperioder inletts lovande,
samtidigt som den egna lager- och logistikstrukturen fortsatt effektiviserats for att hantera 6kade
volymer utan motsvarande kostnadsdkningar. Sammantaget bedémer vi att kombinationen av
stark kassagenerering och balansrakning samt ett fokus pa karnsegmentet skapar goda
forutsattningar for fortsatt Ionsam tillvaxt.

Outlook

Vuxen Group har nu levererat tva starka kvartal i foljd, dar bade tillvaxt och lonsamhet utvecklats
battre an forvantat. Den strategiska renodlingen mot sexuell hadlsa vantas fortsatta starka
marginalerna, samtidigt som bolagets geografiska narvaro och skalbara DTC-modell ger
forutsattningar for successiv internationell tillvaxt. Med fortsatt kostnadsdisciplin, 6kande andel
egna varumarken och en stark finansiell stallning ser vi goda mdjligheter till ytterligare
[6nsamhetsforbattringar framover. Var uppdaterade vardering indikerar en uppsida om cirka 100
% pé& estimaten for 2026/27E, givet fortsatt genomslag av den strategiska renodlingen och
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selektiv expansion pa internationella marknader. Ytterligare uppsida kan realiseras vid
accelererad tillvaxt utanfér Sverige eller genom vardeskapande forvarv inom kdrnsegmentet
sexuell halsa.

Las hela analysen har!
For mer information, vanligen kontakta:
Albin Eriksson, analytiker (albin@kalqgyl.se)

Erik Lundberg, analytiker (erik.lundberg@kalqgyl.se)
Pontus Fredriksson, analytiker (pontus@kalqyl.se)

Om Kalqyl

Kalqy!l ar ett nytdnkande analysbolag med en snabbvéxande plattform och en unik rackvidd bland
nordiska investerare. Med djup expertis och fokus pa kvalitativt innehall levererar vi analyser och
intervjuer som engagerar och skapar varde.
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