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INTERVJU MED FPS

FPS Food Process Solutions ("FPS") har ingatt ett globalt exklusivt licensavtal med
OptiCept Technologies for pulserande elektriska faltsystem (PEF) inom utvalda
livsmedelssegment, inklusive vegetabiliska oljor, frukt- och gronsaksjuicer, vin,
potatis och andra fasta livsmedel. | denna forsta intervju pratar vi med Jeffrey Chang,
VD fér FPS, om den strategiska motiveringen bakom partnerskapet, vad det innebar
for livsmedelsproducenter och hur FPS planerar att skala upp kommersialiseringen
globalt.

F1: Vad fick FPS att besluta sig for att inga ett globalt exklusivt licensavtal med OptiCept?

Vi anser att PEF ar en av de mest lovande teknologierna inom livsmedelstillverkning eftersom
den kan forbattra effektiviteten, oka utbytet och forbattra produktkvaliteten. Utover dessa
omedelbara fordelar ser vi ocksd mycket outnyttjat varde i plattformen, med potentiella
tillampningar som med tiden kan stracka sig bortom livsmedelsbearbetning.

OptiCepts CEPT/PEF-plattform utmarkte sig for oss eftersom den &r tekniskt stark och redan
beprovad i industriella miljoer, inklusive fast livsmedel och torkningsrelaterade applikationer. For
FPS ar detta en naturlig matchning: vi har redan en stark position inom pommes frites-
bearbetning, dar PEF &r mycket relevant, och vi utékar var roll som nyckelfardig
|6sningsleverantor bortom frysning.

En annan viktig faktor var var globala férsaljnings- och serviceinfrastruktur. Vi har redan
etablerade team och supportnatverk runt om i varlden, vilket innebar att vi kan lansera denna
teknik snabbare och ge kunderna fortroende for att lokal delar, installation och service kommer
att finnas tillganglig.

Avtalets exklusivitet spelar ocksa roll. Det ger FPS ett tydligt mandat att investera i plattformen
och skala den 6ver var globala kundbas med fullt engagemang.

F1.1: Utvarderade ni nagra andra PEF-tillverkare, och varfér valde ni OptiCept?

Vi har pratat med flera PEF-leverantorer i branschen, och vara kunder anvander andra marken av
PEF. Det som skiljde OptiCept at for oss var kombinationen av teknisk styrka, battre prestanda
och en etablerad narvaro inom olivoljesektorn, samt en stark vilja att samarbeta tatt.

Den samarbetsinriktade installningen ar viktig i ett partnerskap som detta. Vi sdg ocksa verklig
differentiering i OptiCepts formaga att hjalpa till att minska energianvéandningen vid
processarbete, vilket blir allt viktigare for kunder som vill forbattra effektiviteten och minska
resursforbrukningen.
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F2: Hur starker detta avtal FPS:s erbjudande till livsmedelsproducenter globalt?

Avtalet tillfor kraftfull ny teknologi till FPS:s befintliga I6sningar inom bearbetning och frysning.
Genom att integrera PEF i vara sortiment kan vi hjalpa kunder att forbattra avkastningen, minska
bearbetningstiden, forbattra produktens textur och kvalitet samt sanka energiforbrukningen.

For livsmedelsproducenter kan det hogre kvantitet av saljbara produkter fran samma ramaterial,
battre extraktion i applikationer som oljor och juicer, samt forbattrade bearbetningsresultat i
produkter som potatis. Den stédjer ocksa hallbarhetsmal genom att minska avfall och
energianvandning, vilket blir allt viktigare for bade kunder och aterforsaljare.

F3: Kan du kort beskriva rollfordelningen mellan FPS och OptiCept i detta partnerskap?

Fran och med 1 april 2026 far FPS en global exklusiv licensen att tillverka OptiCepts PEF-
system. FPS far ocksa den globala exklusiva licensen att kommersialisera dessa system inom alla
relevanta industrier for pumpbara och fasta livsmedel.

| praktiken kommer FPS att ansvara for tillverkning, forsaljning, distribution, installation och
service varlden over. Befintliga OptiCept-férsaljnings- och agentrelationer kommer att 6verga till
FPS:s globala forsaljningsnatverk.

OptiCept behaller alla immateriella rattigheter och fortsatta fokusera pa teknologisk utveckling,
innovation och vidare utveckling av PEF-plattformen. Denna struktur gér det maojligt for bada
foretagen att utnyttja sina styrkor: OptiCept pa teknik, och FPS pa industriell skala och global
kommersialisering.

F4: Vilka viktiga tillampningsomraden ingar i avtalet idag, och varfor ar dessa segment
attraktiva?

Avtalet omfattar flera viktiga tillampningsomraden, inklusive vegetabiliska oljor, frukt- och
gronsaksjuicer, vin, potatis och andra fasta livsmedel. Vi kommer att ga in pa var och en av dessa
segment mer i detalj inom en snar framtid, eftersom varje segment har sina egna
marknadsdynamiker och mojligheter.

F5: Vilka fordelar kan kunder forvanta sig nar de anvander FPS-linjer utrustade med
OptiCepts PEF-teknik?

Kunder kan férvanta sig fordelar inom fyra huvudomraden: produktkvalitet, avkastning,
effektivitet och hallbarhet.

Nar det galler kvalitet kan PEF hjalpa till att forbattra textur, farg, smak och konsistens i
slutprodukten. Nar det galler avkastning kan det forbattra extraktionen i oljor och juicer samt
minska brott och produktforlust i fasta livsmedel som potatis.
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Ur ett effektivitetsperspektiv kan PEF forkorta torknings- eller frystiderna och stodja hogre
genomstromning pa befintliga linjer. Och ur ett hallbarhetsperspektiv hjalper mindre avfall och
lagre energianvandning kunder att mota bade kommersiella och regulatoriska férvantningar.

Vi har redan sett starka resultat fran tidiga installationer i Europa och Nordamerika, inklusive
betydande forbattringar i avkastning, effektivitet och energiprestanda.

F6: Hur kommer FPS att 6ka kommersialiseringen praktiskt — forsaljningsmetod,
servicenatverk och tillverkningsupptrappning?

FPS ar val positionerat for att skala upp denna teknik globalt eftersom vi redan har forsaljnings-
och serviceteam i Nordamerika, Latinamerika, Brasilien, Europa, Mellandstern och Afrika, Indien,
Kina, Japan och Sydostasien. | manga av dessa regioner har vi dven service- och
reservdelscenter, vilket innebar att vi snabbt och palitligt kan stédja kunder, dven pa marknader
med korta behandlingssasonger.

Vi ser tre huvudsakliga forsaljningsvagar for PEF. Forst, fristdende enskilda enheter. For det
andra, PEF-processlosningar som inkluderar uppstroms och nedstréms bearbetning, dar vart
processapplikationsteam kan utforma ratt |6sning for varje kund. For det tredje, kompletta
nyckelfardiga projekt dar PEF integreras i en fullstandig end-to-end-processlinje.

Vi tillverkar redan PFF-system for fast foda, sa vi bygger fran en befintlig bas istallet for att borja
fran noll. Nar efterfragan 6kar kommer vi att utoka tillverkningskapaciteten med hjalp av
modulara designprinciper och standardiserade plattformar. Lika viktigt ar att vi kommer att stodja
kunder genom hela livscykeln, fran genomférbarhet och tester till installation, utbildning och
langsiktig service.

F7: Vad ar den forvantade tidsplanen for en bredare utrullning 6ver regioner och
produktkategorier?

P3a kort sikt fokuserar vi pa pommes frites och potatisapplikationer, samt ananas och olivolja.
Marknaden for iberisk olivolja &r sarskilt viktig med tanke pa OptiCepts viktiga installationer dar
2025.

Pa medellang sikt férvantar vi oss att expandera till en bredare kundbas inom oljor, juicer och
proteinrelaterade applikationer, sarskilt i frukt- och gronsaksforadlingsregioner dar FPS redan
har en stark narvaro, till exempel Sydamerika, Afrika och Sydostasien.

P3a langre sikt ar vart mal kontinuerlig expansion genom att referensinstallationer bygger
fortroende och PEF blir en standarddel av FPS-utbudet. Bada féretagen ar mycket fokuserade pa
att leverera kortsiktig effekt samtidigt som de lagger grunden for bredare anvandning.
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F8: Vilka tillampningsomraden ser du som de stérsta tillvaxtméjligheterna for PEF inom FPS:s
kundbas?

Vi ser stark tillvaxtpotential inom potatis och pommes frites, oljor och extrakt, juicer och
proteinapplikationer. Var och en av dessa segment har en tydlig marknadsdrivkraft bakom sig,
vare sig det ar konsumenternas efterfragan pa battre kvalitet, press att minska kostnader eller
behovet av att forbattra hallbarhet och resurseffektivitet.

Detta ar ocksad omraden dar PEF relativt snabbt kan skapa méatbart varde for kunderna. Med
tiden forvantar vi oss att dela mer detaljerade insikter om varje vertikal i en serie
applikationsspecifika fragor och svar.

F9: Vilka forvantade forsaljningsvolymer forvantas du ha for PEF-utrustning under de
kommande 18-24 manaderna?

Vi ar optimistiska infér de kommande 18 till 24 manaderna och forvantar oss kommersiell
framgang inom flera prioriterade segment. De starkaste kortsiktiga méjligheterna finns inom
potatis, pommes frites, torkning, juice och olivolja, medan vissa ytterligare applikationer
naturligtvis tar langre tid att utveckla, men vi uppskattar att det kommer att finnas minst tva nya
applikationssegment under perioden.

Istallet for att fokusera pa ett estimat i siffror tycker vi att det viktigaste ar att den totala
adresserbara marknaden ar betydande, och FPS har nu plattformen for att levera till detta i stor
skala. Nar fler installationer slutfors och kundreferenser vaxer forvantar vi oss att anvandningen
kommer att accelerera. Det ar for tidigt att ga in pa uppskattningar. Idag har vi en
produktionskapacitet pa 500 enheter per ar, och vi planerar att férdubbla denna kapacitet.

Vi har ett langsiktigt mal att géra PEF-enheter till standard inom livsmedelsbearbetning, inte
bara for de nuvarande tillampningarna utan aven fér manga nya tilldmpningar.

Avslutande uttalande

Genom att kombinera OptiCepts ledande PEF-teknologi med FPS:s globala industriella plattform
kan vi skapa genomgripande forbattringar i kvalitet, effektivitet och hallbarhet for
livsmedelsproducenter varlden over. PEF kommer att bli en standardlosning inom
livsmedelsbearbetning och tillsammans med OptiCept kommer vi att bli marknadsledare inom
PEF-l6sningar.

Vi ser fram emot att dela mer om varje applikationsomrade i kommande fragestunder.
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Kontakter

For ytterligare information, vanligen kontakta:

Henrik Nettersand, Tf. VD/CFO
henrik.nettersand@opticept.se

Om oss

OptiCept Technologies AB (publ), 556844-3914 forser livsmedels-och vaxtindustrin med
hogteknologiska I6sningar som bidrar till en mer hallbar varld och méjliggor klimatsmart
ekonomisk tillvaxt. OptiCept optimerar biologiska processer - Okad extraktion ur rdvaran,
forlangd hallbarhet, minskat avfall och forbattrad kvalitet (smak, doft, farg, néringsinnehall) hos
slutprodukten. Teknologins positiva effekter ger saval ekonomiska fordelar for kunden, battre
produkter for konsumenten och mindre paverkan pa var miljo.

Genom patenterad teknologi inom PEF (pulsed electric field) och VI (Vacuum Infusion), 6ppnar vi
upp nya affarsmojligheter for livsmedels- och vaxtforokningsindustrin 6ver hela varlden.
OptiCepts vision ar att bidra till en mer hallbar varld genom banbrytande teknologi for
livsmedels- och vaxtindustrin.

Foretaget finns i Lund och aktien handlas pa Nasdaq First North Growth Market (kortnamn:
OPTI). Bolagets Certified Adviser ar Tapper Partners AB.

For ytterligare information:
OptiCept Technologies officiell hemsida
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