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Framgang over forvantan i Pakistan -
Marknadsuppdatering fran Vopys VD

| férra veckans var Vopys ledning i Pakistan for att traffa tre digitala banker, varav tva tidigare
kontakter och en helt ny kontakt. Resultat blev langt éver var férvantan.

Affarskulturen i Pakistan ar sadan att fysiska moten och personliga relationer nastan ar en
forutsattning for att gora affar. Efter flera ar av modten och férhandlingar online, blev dessa fysiska
moten forlésande och dppnade upp fér en snabbare affarsprocess.

| samtliga moten deltog fyra-fem personer fran kundens sida med VD, affarsomradeschef och
ansvariga for teknik, affarsutveckling, marknad och produkt. Attityden vi métte hos kunderna var
férvantansfull, de var otaliga att komma igang och agerade valdigt losningsinriktat. Kunderna var
val palasta och inspelade i vara férhandlingar, vilket bidrog till effektiva méten dar vi kunde ga
direkt pa sak; ndmligen "Hur snabbt vi kan kdra igang och till vilka villkor",

De tva foretag vi haft kontakt med tidigare; Easypaisa och Jazzcash ar direkta konkurrenter till
varandra, anda "foljer" de varandra och affarsrelationen dem emellan ar god. De slass om férsta
platsen pa marknaden och ar jdmnstora, bada havdar att de ar den stérsta digitala banken i
Pakistan. Tillsammans har de dver 80 miljoner kunder i Pakistan. Jazzcash ags dessutom av Jazz
som ar Pakistans storsta telekombolag med éver 100 miljoner abonnenter. Detta ar synnerligen
ldbnsamma aktérer med mellan 3 000 och 5 000 anstallda vardera.

Bolagen foljer aven efter varandras marknadsinitiativ vilket ar till var fordel. Bada ar nu angelagna
om att vara foérst med att lansera sin tjanst fér Remittance i Storbritannien och bada har tillfort
ideer om vardefulla funktioner som vi enkelt kan implementera och som markbart kommer oka
var konkurrenskraft. De bada kommer ldgga stora marknadsresurser pa att marknadsféra
tjansterna.

Bada féretagen har sedan tidigare erhallit fardiga avtal av oss, de hade under vara moten inga
invandningar mot affarsvillkor, leveransomfattning eller annat praktiskt utan vi avvaktar nu
aterkoppling fran deras legala avdelning kring rena avtalsformuleringar. Sakerligen kommer vi fa
smarre andringsforslag avseende olika formuleringar men i évrigt ar var bedémning att avtalen
kommer hanteras snabbt och effektivt av kunderna.

Bada féretagen anser att Vopys lagda prognoser for kommande tillvaxt ar blygsamma och infor
den kommande "proof of concept/test-perioden” tror de pa betydligt hogre nivaer an vad vi
prognostiserat, vilket saklart ar positivt for oss.

Bada féretagen har fragat "Hur snabbt kan vi vara igang? - dar estimerar vi cirka en manad fran nu
vilket bada har funnit som positivt. Vi arbetar pa daglig basis med dessa tva féretag fér att snabbt
komma i mal med alla detaljer. Vi sitter inte och vantar pa att avtalen ska signeras utan det
arbetet skoéts parallellt av respektive jurister medan vi slutfér de aterstaende tekniska detaljerna.
Vi jobbar for att minst ett av dessa féretag ska hinna komma igang under maj manad, majligen
bada tva.
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Jag har gjort manga resor och manga kundbesdk genom aren. Det &r dock sallan jag varit med
om ett sa lyckat utfall som under denna resa. Varje besdk i sig, var vart resan. Min kansla ar att
alla dorrar nu har dppnats hos kunderna och deras attityd ar enormt framatlutad och
lésningsorienterad. Jag ar helt klart imponerad av genomférandekraften och affarsviljan dessa
foretag besitter. Jag ser fram emot kommande tid.

Sven Hattenhauer, VD fér Vopy AB.
For ytterligare information, vanligen kontakta:
Sven Hattenhauer, VD, Vopy AB (publ.)

sven@vopy.com
+46 72 303 71 00

Om Vopy

Vopy ar ett svenskt fintech bolag. Vopys produkter ger hundratals miljoner invanare i
tillvaxtlander tillgang till attraktiva internationella spar- och investeringsmaéjligheter. Vopys
kunder ar banker och digitala banker i tillvaxtlander. Med Vopys produkter kan dessa erbjuda sina
kunder attraktiva lésningar for valutasparande, internationella investeringar samt sekundsnabba
internationella pengadverféringar. Vopys produkter férpackas i kundens farg och form (white
label) dar kundens varumarke och kundunderlag lagger grunden for tillvaxt - en B2B2C baserad
affarsmodell.

Vopy ger sina kunder verktyg som okar kundlojaliteten, skapar hégre intakter och kundvarde,
utan att kunderna behéver investera i ny teknik, licenser eller expertis. Med Vopys produkter kan
foretag driva ekonomisk integration och darigenom skapa inkludering for hundratals miljoner
manniskor éver hela varlden.

Vopys huvudkontor finns i Stockholm, med narvaro i Kanada och Pakistan.
Las mer pa vopy.com
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