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MEKO starker satsningen pa egna
varumarken - skapar ny division

MEKO utokar satsningen pa egna varumarken inom reservdelar och tillbehor for verkstader och
bildgare. En ny division skapas med malet att stirka erbjudandet pa koncernens samtliga
marknader. For att leda den nya organisationen rekryteras Henrik Pettersson, en erfaren ledare
med djup insikt i fordonseftermarknaden och expert inom produktutveckling.

MEKO har sedan manga ar egna varumarken for reservdelar och biltillbehdr som bade gor affaren mer
framgangsrik for verkstadskunder, och billivet mer prisvart for privatpersoner. Bland floran av egna
varumarken marks exempelvis Promeister, Carwise och Kraft.

Genom att 6ka satsningen pa egna varumarken och skapa en ny division kommer kunderna att
erbjudas ett annu mer attraktivt utbud pa de atta marknader dar MEKO verkar idag.

"Det ar ingen slump att vi tar detta steg nu utan ett direkt svar pa verkligheten ute i verkstader och
butiker. Det finns en vaxande efterfragan pa vara varumarken och vi vill finnas dar fér vara kunder,
oavsett deras behov. Samtidigt ar egna varumarken ett tydligt tillvaxtomrade dar vi foljer var langsiktiga
strategi att bygga ett starkare féretag. Henrik Pettersson ar med sin gedigna bakgrund helt ratt person
att leda denna satsning”, sager Pehr Oscarson, vd och koncernchef pa MEKO.

Henrik Pettersson ar idag chef fér produktavdelningen i MEKO:s svenska verksamhet, en position han
haft sedan 2018. | rollen har han lett arbetet med att utveckla och férse verkstadskedjor som MECA och
Mekonomen med réatt produkter i Sverige, Norge och Finland. Dessférinnan var han bland annat
operativ chef pd TOOLS Sverige, en ledande leverantér av produkter som verktyg, maskiner och
arbetsplatsutrustning riktade till professionella anvandare.

"MEKO:s egna produkter har en stark stallning, men det finns ocksa utrymme att vaxa inom manga fler
kategorier. Vi ska bli en annu mer attraktiv partner for vara kunder dar vi vet att vara egna produkter
Okar verkstadernas intékter éver tid. Jag ser fram emot att vassa vart utbud och 6ka tempot i
utvecklingen tillsammans med MEKO-kollegor runt om pa vara marknader”, séger Henrik Pettersson.
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Om MEKO

MEKOQ:s vision ar att méjliggdra mobilitet — idag, imorgon och i framtiden. Vart mal ar att vara den mest
heltdckande partnern for alla som kor, reparerar och underhaller fordon i norra Europa. Vi ar
marknadsledande med narvaro i atta lander, 600 butikslager och 20 000 verkstadskunder, dar 4 500
verkstader bedriver verksamhet under vara egna varumarken. Bland vara grossist- och
verkstadsvarumarken finns Mekonomen, MECA, BaltiAutoosad, BilXtra, FTZ, Fixus, Inter-Team,
Sagrensen og Balchen — bland manga andra.

1(1)


mailto:anders.oxelstrom@meko.com

	MEKO stärker satsningen på egna varumärken – skapar ny division
	Om MEKO


