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Skandia Greenpower («SGP») er et konsern som eier og
drifter ulike merkevarer som leverer stram og relaterte
tjenester til det norske sluttbrukermarkedet. Under SGP-
konsernet finner du Skandia Energi, Saga Energi, Motkraft,
elKompis og vart programvareselskap Skandia Smarthus.

G .
30 482 NOK 9,2m elkompis
kunder ved utgangen av i EBITDA i H1 2024 skandia
H1 2024 smarthus
200 957 MWh NOK 2,3m
levert i H1 2024 i netto resultat i H1 2024




Oppsummering — H1 2024

HOYDEPUNKTER Status 30.06.2024

Antall kunder pr 30.06.2024

SGP har gjennomfort en betydelig snuoperasjon i 2023 gjennom
kostbesparende tiltak, og gar inn i 2024 med gode utsikter til

bade vekst og lannsomhet. 3 O 4 8 2

* Ved inngangen til 2023 stod konsernet i en kritisk stilling med
store lgpende tap gjennom drift. | februar 2023 ble det tilfort
friske midler i en emisjon, selskapet fikk nytt styre, ny ledelse og
ny strategi.

EBITDA H12024"
« 1 Q3 2023 var malet om lgnnsom drift realisert og i Q4 har

konsernet lykkes med & inngd to viktige transaksjoner, som
ytterligere styrker konsernets stilling. 9 2 I\/I N O K
b/

e SGP har i H1 2024 oppnddd god kundeutvikling og lennsomhet.

« SGP har ogsd inngdtt en avtale om kjgp av Motkraft som vil
tilfare konsernet ytterligere 28 500 kunder ved overtagelse,

antatt | september 2024 Netto resultat H1 2024!

SKANDIA
GREENPOWER e 1) Kundeportefgljen til Agva Kraft har hatt delvis effekt i H1 og vil ha full effekt i H2. Oppkjgpet av Motkraft har ingen effekt i p& H1, men delvis effekt i H2 2024.
- Selskapspresentasjon H1 2024 DLSIEL AR SIS ¢ pRIER ¢ P



Selskapets finansielle malsettinger

HVOR VI SKAL FREMOVER 3 FINANSIELLE MAL 2026

Antall kunder 1. Vekst: A g3 fra 30 482 kunder i 2024 til 100 000 i 2026.
g
| utgangen av Juni 2024 har SGP en kundemasse pa 30 482 kunder, og ved
overtagelse av Motkraft har SGP ca. 60 000 kunder. SGP sikter mot en 2. Lonnsom vekst: At veksten SGP legger til rette for ogsa skal veere
kundeportefalje pa 100 000 kunder innen 2026. lennsom og pavirke EBITDA positivt.
100 000
-.e 3. Utbytte: Det forventede positive resultat i 2024 vil styrke selskapets
_,-—"— finansielle stilling og arbeidskapital ytterligere. For periodene 2025 og
e 2026 tar selskapet sikte pa & distribuere 90% av netto resultat.
e e Utbytter vil finne sted halvarlig, ferstegang i H2-25, basert péa resultat i
.._—"' H1-25. Betydelige avskrivninger vil likevel sikre at SGP har tilstrekkelig
gkning i likviditet for eventuelle oppkjgp i samme periode.
30.06.2024 31.12.2026
EBITDA & Netto resultat RAPPORTERING FREMOVER

SGP har en EBITDA-guiding i 2024 pa NOK 24,5m med malsetning pa 54,6m i
utgangen av 2026. SGP har som malsetning & nd 34,9m i Netto resultat i 2026. .
+ Selskapet har, som meldt den 14.06.2024, besluttet a rapportere enkelte

ngkkeltall hyppigere, og vil fremover komme med en oppdatering én gang
i kvartalet.

HEBITDA Netto resultat 54,6

41,5

34,9 + Fglgende vil rapporteres i oppdateringene etter utlgp av Q1 og Q3 (farste

24,5 gang etter Q3-24): Utvikling i kundemassen, EBITDA for perioden, EBT for
17,2 perioden, samt Andre vesentlige hendelser.

6,5 * Resultatfremleggelse for Q3-24 vil publiseres den 31.10.2024

2024 2025 2026

SKANDIA
GREENPOWER e 1) Kundeportefgljen til Agva Kraft har hatt delvis effekt i H1 og vil ha full effekt i H2. Oppkjgpet av Motkraft har ingen effekt i p& H1, men delvis effekt i H2 2024.
- Selskapspresentasjon H1 2024 DLSIEL AR SIS ¢ pRIER ¢ P
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Tidslinje som illustrerer var historie

EURONEXT

SGP blir notert pa
Euronext growth den 21.
Februar 2021.

SGP satte mal om

oppskalering og SGP inntok en heldigital alternativer for selskapet.
lanserte ((NordiC Next forretrnngsmodell Og Det var usikkert hVOI’Vidt
Generation brand». introduserte Elkompis. det var mulig a sikre

\"elKompis

aksjoneerenes verdier.

SGP vurderte strategiske

247
V‘ | EVENDO INVEST

SGP utfgrte en
rettet emisjon hvor
Evendo Invest ble
majoritetseier.

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

| O Nytt styre ble valgt.
i Ny daglig leder og

| gkonomidirektar

i tiltradte i selskapet,
i og en ny retning for
! SGP ble satt.

Klarkraft.no

\"elKompis

SGP’s datterselskap
Elkompis inngikk en avtale
om a selge majoriteten av
sin kundeportefglje til
Klarkraft.

Agva kundeportefglje

@ Saga Energi

®, SGP kjgpte 100% av O
aksjene i Saga Energi, samt
en kundeportefalje pa
inntil 15.000 kunder fra
Agva Kraft, noe som
styrket selskapets
kundeportefglje.

Motkraft

SGP har inngatt en avtale
om kjop av Motkraft AS.
Overtagelse er planlagt i
September, og oppgjoret
skjer i form av kontanter.

Selskapspresentasjon H1 2024



Skandia Greenpower fikk ny majoritetseier i februar 2023 og det ble umiddelbart
implementert kostnadsbesparende tiltak

UTVIKLING I DRIFTSKOSTNADER KOSTNADSBESPARENDE TILTAK

B Driftskostnader (NOKm) |
143,9 Q1 Ny majoritetseier inn i SGP og hvor ledelsen og styret

2023 blir endret og det foretas kostnadsbesparende tiltak

i SGP opplevde for i N

. forste gang i

. lennsomhet i Q3 : Reduksjon av administrasjonskostnader

| 2023 i

60,5 T v
50,4 Mg Reforhandling av leverandgravtaler og avslutning
44,3 ulannsomme avtaler
17,1 N
. Optimalisering av produkttilbud og styring

2020 2021 2022 2023 H12024 [

. Investering i nye ressurser pa tvers i salg og administrasjon
» Etter snuoperasjonen som ble innledet i februar 2023 har SGP na en av de giny . gog !

mest effektive driftsoperasjonene i bransjen. n -

+ Dette gjgr at SGP kan oppna bedre lannsomhet, samt konkurrere i SKANDIA
lavprissegmentet. GREENPOWER| ) snnsomt selskap rigget for videre vekst

Selskapspresentasjon H1 2024



Skandia Greenpower dobler kundebasen gjennom oppkjop av

Motkraft AS

OPPKJOPET AV MOTKRAFT

Om Motkraft

* Motkraft ble etablert i juni 2021 som en protest mot en gammeldags
strembransje, og har i de siste arene klart & bygge et stremselskap med en
solid merkevare.

* Motkraft har 28,500 abonnenter og solgte stream i det norske markedet for
ca. 375 mill. kr i 2023. Selskapets driftsresultat samme ar var -15,6 mill. kr.

Oppkjop av Motkraft
« SGP har inngatt en avtale om kjgp av Motkraft AS, for 36,5 millioner
kroner.

* Overtagelse er planlagt i september, og oppgjaret skjer i form av kontanter.

Kundene fra Motkraft vil vaere lonnsom fra overtakelse

* Under SGP’s rigg beregnes kundene fra Motkraft til & veere lannsomme for
SGP fra forste dag.

Andre kommentarer

« SGP kommer til & viderefgre Motkraft som egen merkevare og et rimelig
utfordrerselskap i privatmarkedet.

« Kundene vil ikke oppleve endringer i pris eller vilkar som fglge av oppkjgpet,
og SGP har garantert dagens kunder uendret pris og vilkar i hele 2 &r fra
transaksjonen ble offentligjort.

Selskapspresentasjon H1 2024

SKANDIA
GREENPOWER

Motkraft

ANTALL KUNDER ETTER OPPKJOPET

Antall kunder
Motkraft sin portefelje bestar av 28,500 abonnementer, og SGP vil derfor etter
oppkj@pet besitte en portefglje pad ~60,000 abonnementer.

mSGP & Motkraft AS

58 982

SGP Motkraft AS Konsolidert
30.06.2024 30.09.2024
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Investment Highlights

Skandia Greenpower er en nasjonal leverandgr av elektrisitet,

norske forbrukermarkedet.

skandia
Motkraft. energi

@ Saga Energi

\"elkompis

skandia:
smarthus

Differensiert portefolje

av merkevarer

SGP har gjennom sine

merkevarer et omfattende

produkttilbud og en
differensiert
produktportefglje som

appellerer til et mangfold

av kundegrupper.

Rigget for videre
vekst

Etter snuoperasjonen som
ble innledet i februar 2023,
er SGP blitt en lennsom
akter i bransjen som na
har tilstrekkelige ressurser
til & finansiere ytterligere

oppkjap.

Marked med stabil
vekst og ettersporsel

SGP opererer i et attraktivt
norsk marked for salg av
strem med stabil
ettersporsel og
vekstmuligheter som fglge
av gkt elektrifisering.

Kostnadseffektiv
drift

SGP har en slank
kostnadsstruktur der
administrasjonskostnadene
holdes pa et minimum,
med fokus pa
kostnadskontroll og
lannsomhet.

som via sine datterselskap leverer strgm i det

Gode utsikter for
fremtidig konsolidering

Norge er ett av
landene med flest
stremleverandgrer og star
overfor en konsolidering
med betydelig
vekstpotensial giennom
M&A.

SKANDIA
GREENPOWER

Selskapspresentasjon H1 2024



Skandia Greenpower leverer gjiennom sine datterselskap strom i

det norske forbrukermarkedet

skandia
energi

Skandia Energi er en
nasjonal leverandgr av
strgm til
konkurransedyktige
priser.

25 218

Kunder ved
utgangen av H1

144 200 MWh

levert i H1 2024

SGP har som forretningsmodell & administrere sine merkevarer og portefaljeselskaper med hgy kostnadseffektivitet. Selskapet vil prgve & na ut til flere kundegrupper og
nisjemarkeder for sikre en bredere dekning av det totale markedet. Dette innebaerer en strategi hvor man prgve & minimere administrasjonskostnader samtidig som man har
tilpassede tjenester og priser for ulike segmenter i markedet.

SKANDIA

@ Saga Energi

Saga Energi er en
strgm-leverandgr og
fokuserer pa digitale

lgsninger, gunstige
avtaler, og utmerket

kundeservice.

5 264

Kunder ved
utgangen av H1

56 800 MWh

levert i H1 2024

GREENPOWER SelskapspresentaSJon H1 2024

Motkraft

Motkraft fokuserer pa
a tilby enkle, rimelige
og rettferdige
strgmavtaler uten
skjulte kostnader.

28 500

Kunder ved
annonsering

Overtagelse
i September

SKANDIA
GREENPOWER

skandia

\"elKompis smarthus

Skandia Smarthus er
programvare-
selskapet til SGP.

Elkompis fungerer
idag som et
holdingselskap som
eier 16% av Klarkraft.

Strgmsparende
tjenester leveres
giennom appteknologi
utviklet av Skandia
Smarthus

Selskapet har et
fremfarbart
underskudd som
forventes a realiseres
i de kommende arene

Gjennom Skandia Smarthus
ivaretas app-teknologien pa
tvers av portefolje-
selskapene

«Rebranding» forventes
a bli annonsert i lapet
av naermere fremtid.



Skandia Energi er en nasjonal leverandgr av strom med en skandia
premium merkevare og et bredt produktspekter energl

KORT OM SELSKAPET

Skandia Energi er en nasjonal leverandgr av stregm til
konkurransedyktige priser.

Skandia Energi er det stgrste selskapet i SGP sin portefglje,
med ca. 25 000 kunder.

Skandia Energi etablerte i juni 2023 en ny forenklet
produktstruktur. Eldre avtaletyper ble avviklet, og majoriteten
av vare kunder ble flyttet over til nye tariffer.

* DB per kunde for 2024 estimeres til 1825 kr.

UTVIKLING | KUNDER

W Antall kunder
30 000

25 000
20 000
15 000
10 000
5 000

0 IR

N N

53

Selskapspresentasjon H1 2024
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~25 000 s BREDT SPEKTER

#« | ® AV TILLEGS-
AUIDER PRODUKTER

POSISJONERING OG TJENESTETILBUD

% Premium merkevare
Skandia Energi er en premium merkevare med
grann profil.

¥ Bredt produktspekter
Skandia Energi har et bredt spekter av

tilleggsprodukter og muligheter for kundene,
som blant annet opprinnelsesgarantier.

Gjennomsnittlig dekningsbidrag per kunde (estimat i 2024)

1825

900
693

Skandia Energi Saga Energi Motkraft




Saga Energi er en stromleverandor med fokus pa digitale @ Saga Energi
lesninger

KORT OM SELSKAPET HOYDEPUNKTER

« Saga Energi er en stram-leverandgr og fokuserer pa digitale

lgsninger, gunstige avtaler, og utmerket kundeservice. ¢

¥ ETT
| “HOVED-
PRODUKT

~6 000 DIGITAL ™

« | desember 2023 ble det inngatt avtale om kjgp av 100% av
aksjene i Saga Energi AS. KUNDER PROFIL:

* Saga Energi hadde positivt driftsresultat i 2023 og det
forventes positiv drift ogséa videre.

. . . POSISJONERING OG TJENESTETILBUD
* En vesentlig andel av portefgljen er kampanjeprodukter med

konvertering til ordinaere produkter i lgpet av 2024.
€ P P % Enkel verdiforslag

* Saga Energi har derfor opplevd vesentlig churn i 2024 som Saga Energi er en merkevare med ett

forventet. hovedprodukt og verdiforslag til kundene.
o Standardisert produkt m

UL S UL Saga Energi er for kunder som gnsker det enkelt,
B Antall kunder og hvor alle kundene tilbys det samme tilbudet
med fa tilleggsprodukter.

9 000
8 000

Gjennomsnittlig dekningsbidrag per kunde (estimat i 2024)

7 000
6 000 1825
5 000
4 000
3 000 . 693
2 000
1000
0

jan. 24 feb. 24 mar. 24 apr. 24 mai. 24 jun. 24 Skandia Energi Saga Energi Motkraft

Selskapspresentasjon H1 2024



Motkraft er en nasjonal stromleverandor som ble etablert i Motkraft
2021 med 28 500 kunder

KORT OM SELSKAPET HOYDEPUNKTER
* Motkraft ble etablert i juni 2021 som en protest mot en gammeldags = , :
strembransje som i arevis har utnyttet forbrukernes tillit med DIGIﬁL - e
lokketilbud, uvarslede prisgkninger og aggressivt telefonsalg. ~28 500 oo ™ LAVPRIS-
PROFIL OG* .| & :
* Motkraft har 28 500 abonnenter og solgte stream i det norske KUNDER KUNDESERVI ‘E UTFORDRER
markedet for ca. 375 mill. kr i 2023. Selskapets driftsresultat i e
samme ar var -15,6 mill. kr. *

SGP har inngatt en avtale om kjgp av Motkraft AS, for 36,5 millioner POSISJONERING OG TJENESTETILBUD
kroner med overtagelse i september.

SGP kommer til & viderefgre Motkraft som egen merkevare og et

Merkevare i lavprissegmentet
rimelig utfordrerselskap i privatmarkedet.

Motkraft er en sterk merkevare og
prisutfordrer i lavprissegmentet.

Digital kundeservice
UTVIKLING I KUNDER Motkraft har digital kundeservice med rask
Antall kunder responstid-
40 000
35000 Gjennomsnittlig dekningsbidrag per kunde (estimat i 2024)
30 000
25 000 1825
20 000
15 000
10 000 900 I
5 000
) T o AN A AN AN AN AN AN N AN NN ANOO OO OO MmO MO MmO MMmMmom
YPPgadaadaadgdadgdddddddadqdoqqA
C O % “ g €= Wao+ > n c oL £ o = wWwWao + >u
R AN g & £322252298 0 g & £323¢5%28 Skandia Energi Saga Energi Motkraft

Selskapspresentasjon H1 2024




gkt kundemasse, EBITDA og dekningsbidrag per kunde i H2 2024 |creenec

GREENPOWER

UTVIKLING | EBITDA KOMMENTARER
M EBITDA . . .
& 000 000 * SGP har sett en stigende trend i EBITDA siden februar 2023.
4 500 000 * EBITDA har gkt delvis som fglge av oppkjgp (Saga Energi og Agva
2088 888 portefglje), og delvis grunnet gkte paslag.

5
3 000 000 * Majoriteten av kundeportefgljen til ELKompis ble solgt i sep. 23 til
2 500 000 Klarkraft.
2 000 000 .
1500 000 * SGP har sett en generell gkning i paslagene fra en rekke etablerte
1000 000 I aktgrer i bransjen og denne utviklingen har fortsatt videre i 2024.

500 000

} * Mulighetene for fortsatt positiv utvikling i egne marginer den
I N S A T S kommende tiden vurderes derfor som gode.
«@ (({b' ’bQ <(\(b’ -\\}(\ \\) ,b‘\)éo ‘.OQ;Q o\l‘ (\O 6@ \fbo KQ\;Q ((\’b' ’bQ ((\rb' \)0

UTVIKLING | ANTALL KUNDER UTVIKLING | DEKNINGSBIDRAG PER KUNDE '

m Skandia Energi mElkompis BSaga Energi M Arlig DB per kunde

35 000 1421
30 000
25 000
1328

20 000
15 000
10 000 1255
5 000

0

NN A A L I I I I R B B B IR B B A A A A

AN AN AN AN NN NN NN N NN NN NN N NN NN NN

€ 5 W g ¥ 2 9 c 8 5 5 g c 35 WAL s o 5 5 g C

253 886238 LLEgTeE2>3 85238 EFeE 2

2022 2023 2024

SKANDIA .
SelskapspresentaSJon H1 2024 1) Tallet for 2024 er et estimat fra SGP.




Strategien fremover er a oppna organisk vekst, samt evaluere nye muligheter
for M&A

VIDERE FOKUS | 2024 OG 2025 M&A AMBISJONER VIDERE
+ SGP skal ha et fokus fremover & danne et attraktiv SISTE OPPKJOP
c selskap som eier en differensiert portefalje av

Organisk vekst N

merkevarer som dekker ulike nisjer og kundegrupper. SagaE i
Gjennom utvalgte volum-kanaler og styrkning av salgsavdeling er formalet er o ) ) g . ) g PP @ aga Enerel
8 oppné en stgrre kundeinngang enn lopende kundeavgang, slik at SGP * SGP har tydelig signalisert til markedet at vi vil Deler av
totalt sett oppnar organisk vekst i 2024. fortsette a gjgre strategiske oppkjgp. M&A ambisjonene kundeportefaljen

fremover vil dermed veere & se etter muligheter som av Agva Kraft

kan passe inn i var M&A-strategi og portefglje.

. o . Motkraft
e SGP har i H1 2024 fatt inn et nytt styremedlem for a
a styrke M&A-kompetansen fremover.
Se etter og vurdere M&A muligheter Y P
Parallelt med igangsatte tiltak for organisk vekst vil SGP stadig sondere
mulighetene for oppkjap. NOEN M&A KRITERIER
Strategisk fit Volumpotensiale
SKANDIA VEKSTAMBISJON MOT 2026 000
GREENPOWER (| 100 000 kunder. fmlm
Salgskostnad per kunde Lonnsomhet

Selskapspresentasjon H1 2024



Skandia Greenpower skal gjennom sin paraply-modell posisjonere seg for a treffe godt
i ulike salgskanaler

MARKEDSSTRATEGI NYE SALGSKANALER
Markedsposisjonering og strategi Oppkjopet av Motkraft
SGP har en paraply-modell med ulike merkevarer, hvor den overordnede markedsstrategien Med oppkjgpet av Motkraft, s& beveger SGP seg inn i digital markedsfgring som er en
er & treffe ulike kundegrupper giennom ulike salgskanaler som dgrsalg, messer og digital ny salgskanal. Dette er | trdd med overordnet markedsstrategi som skal & vaere & na
markedsfgring. Dette skal sikre at SGP nar ulike kunder til en fornuftig pris. kunder i forskjellige segmenter og markedskanaler med spesialiserte merkevarer.
Interne ressurser og kompetanse Nytt brand kommer ilgpet av 2024
SGP har interne salgsressurser og kompetanse pa salgskanalene. Dette sikrer at | lgpet av 2024 skal SGP annonsere en ny merkevare under ElKompis og skal
SGP har kontroll p& hele verdikjeden som sikrer etterrettelighet. hovedsakelig nd kunder gjennom gratis digitale kanaler.

DIREKTE SALGSKANALER DIGITALE SALGSKANALER

Denne salgsmetoden innebaerer at selgere fra
stremselskaper gar fra dar til dgr for & tilby kunder nye
strgmavtaler eller for & fa dem til & bytte
stremleverandgr.

Betalt digital markedsfgring inkluderer
sgkemotorannonsering (SEM) for & vises i Google-
sok, sosiale medier-annonser etc. Motkraft har
veert sterk i denne salgskanalen og planen er &

skandia bygge videre pé det.
Motkraft

energi

Messer, eller handelsmesser, er store arrangementer Denne salgskanalen bestar av pris-

. . . App Store ; o . . .
hvor bedrifter kan vise frem sine produkter og unes store " _ sammenligningsider og tilstedeveerelse i sosiale

tjenester. Messe gir ogsa bred eksponering pa kort tid

' medier.
og muligheten til & vise frem produkter i praksis eller ’ |

treffe kunden i person. st gnapchat
tagre .o o *A 8
Seandia L < elKompis 1A ..
Gratis digitale kanaler




Teknologi og innovasjon

TEKNOLOGI OG INNOVASJON

SGP har i tidligere ar brukt betydelige ressurser pa a utvikle en
egen app-plattform under merkevaren elKompis. Denne
applikasjonen har senere blitt tilgjengelig for andre kunder i SGP-
konsernet.

Dette har fort til en kraftig gkning i antall brukere av selskapets
app-teknologi, samt et bedret tjenestetilbud for Skandia Energi
og Saga Energi sine kunder.

Gjennom aret er det gjort en rekke forbedringer i
brukeropplevelsen, samtidig som driftskostnadene er holdt pa et

sveert lavt niva.

ANTALL UNIKE BRUKERE

W Antall unike brukere

13 000
7 000
1500
2022 2023 30.06.2024

Selskapspresentasjon H1 2024

MOBIL APPLIKASJON

Oversikt over
stromforbruk
og pris

Funksjon hvor
brukere kan
spare energi og
penger.

Sjekk forbruk og pris i appe:

Andre funksjoner
som elbillading

Appen kan brukes pa tvers av alle selskapene

| juni 2023 ble appen ogsa tilgjengeliggjort for kundene under merkevaren Skandia Energi.
Etter oppkjgpet av Saga Energi, ble appen ogsa gjort tilgiengelig for kundene under
merkevaren Saga Energi.

Teknologisk kompetanse muliggjor en «lean» topporganisasjon
SGP har intern teknologi-ekspertise som legger til rette for en slank toppledelse
med lave driftskostnader.

SKANDIA
GREENPOWER
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Skandia Greenpower opererer som en aktor i en omfattende verdikjede innen
energisektoren, med spesialisering i salg av elektrisitet

Kraftprodusenter Systemoperatorer Distribusjonsoperatorer Stromleverandorer Sluttbrukermarked

Kraftprodusenter Systemoperatorer Distribusjonsoperatorer Stromleverandorer

1
1 1
Kraftprodusenter selger kraft TSO star for «Transmission Distribusjons- | Stremleverandgrene opererer | En sluttbruker er en
til store kunder og til System Operator» og er systemoperatgrene er de som |  som et mellomledd mellom |  privatkunde eller bedriftskunde
strgmleverandgrer. Det meste ansvarlig for systemet i det drifter stremnettet i de ulike | produsenter og kunder. De | pa et malepunkt, og vil enten
av kraftproduksjonen i Norge norske kraftsystemet. | Norge regionene i landet. . kigper MWh i engros- I forbruke eller produsere strem.
skjer i selskaper eiet av er Statnett ansvarlig og Eksempler er Elvia, BKK Nett, i markedet og selger kWh til i
norske kommuner eller i koordinerer driften av Lyse Elnett. : kundene sine i :
Statkraft SF, som eies av kraftsystemet, fastsetter : sluttbrukermarkedet (privat :
staten. kapasitet til markedet, og [ eller bedriftskunder). :
driver handel med andre : :
land. ) :
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Skandia Greenpower opererer i et ikke-syklisk marked med stabil underliggende vekst
og fremtidsutsikter

Ikke-syklisk ettersporsel for elektrisitet’ Vekstutsikter for volum i Norge?
Norsk elektrisitetsforbruk i TWh m Husholdninger ®Industri Tjenesteytende tjenester B Antall TWh
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* Norge har opplevd en stabil vekst i elektrisitetsforbruket siden 1993. | 2023 * SGP opererer i et marked som har historisk veert ganske stabilt med
nadde elektrisitetsforbruket omtrent 140 TWh, som reflekterer en kontinuerlig arlig gkende vekst med 1-2%.
gkning i energibehovet over flere tiar. + Det forventes videre at til 2030 skal det forbrukes ca. 178 TWh som
+ Denne gkningen skyldes faktorer som befolkningsvekst, urbanisering, industriell tilsvarer en arlig vekstrate pé 3.6% fra 2023.

utvikling, elektrifisering av transport, teknologisk innovasjon, hayere
levestandard, og en sterk satsing pa fornybar energi, seerlig vannkraft.

* Norge skiller seg ut i Europa med sitt heoye elektrisitetsforbruk per innbygger,
stottet av politisk og skonomisk stabilitet som muliggjer investeringer i
ngdvendig infrastruktur.
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2) Kilde: Statnett 2023, «Forbruksutvikling i Norge 2022-2050»



Norge er et konkurransepreget marked med et betydelig antall aktgrer sammenlignet
med andre europeiske land, samt hgy «markedsdrevet churn»

Norge er et kompetitivt i forhold til resten av Europa’

Markedskonkurranse (ARCI-score)
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Norge er et land med historisk hoy «markedsdrevet churn» 2
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Kilder: SSB, NVE, Statnett, ACER Montoring report 2015
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Kommentarer

Norge er et konkurransepreget marked med et betydelig antall aktgrer
sammenlignet med andre europeiske land.

| 2024 var det anslatt at det finnes totalt 80 stremleverandgrer, en
nedgang pa 20 leverandgrer for to ar siden.

Selv om antallet stremleverandgrer i privatmarkedet fortsatt er hgyt,
er det en nedadgéende trend.

Det store antallet aktgrer bidrar til hgy markedsdrevet churn, noe som
forer til at mange kunder hyppig bytter stremleverandgr i Norge.

Antall stromleverandgrer har sett nedgang pa 20% pa fire ar3
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1) ARCI Score: ACERs definisjon av konkurranseevne i sluttmarkedene bestar av ni underindikatorer (markedsstruktur, antall bytter,, kundetilfredshet, giennomsnittlige paslag og lignende).

2), 3) Tall hentet fra SSB.
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Organisasjon, ledelse og styret

SKANDIA
GREENPOWER

LEDELSE OG ORGANISASJON

Tommie Rudi
Daglig leder - CEO

Tommie er CEO i Skandia og har bred kommersiell erfaring i innen salg av
strgm. De siste to arene har han veert daglig leder i Saga Energi. Han eier og
leder Evendo Invest AS, som bl.a. er sterste aksjonazer i SGP.

Lars Gunnar Abusdal
@konomidirektesr - CFO

Lars Gunnar er sivilskonom fra Universitetet i Agder. Abusdal har bred bakgrunn
fra ulike roller i gkonomifunksjoner, og var gkonomiansvarlig i Effera AS fgr han
begynte i SGP.

Trond Arild Wahlstrem
Teknologidirektgr - CTO

Trond er utdannet ved Universitetet i Agder og Hagskolen i Trgndelag. Han har
hatt ulike roller som ingenigr og IT-manager i NorgesEnergi. | september 2021
tiltradte han stillingen som CTO i Skandia Energi.
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STYRET

Odd Henning Dypvik
Styreleder

Styreleder i SGP. Ingenigr og bedriftsskonom, samt studier i ledelse
og strategi p& master-niva. Toppleder- og styreerfaring fra et bredt
spekter av bransjer, blant annet energi, IT, skonomi og regnskap,
boligutvikling, boligforvaltning, eiendomsmegling, restaurant,
neeringsmiddelproduksjon og kommunal sektor.

Lars Erik Dypvik
Styremedlem

Lars Erik kom inn som COO i Evendo invest fra 01.08.2024.

Han har bred erfaring fra salg, ledelse og forretningsutvikling.

Han kom fra en stilling i selskapet Awaze hvor han jobbet som VP
business development Norway and Sweden.

Iselin Tenfjord
Styremedlem
Iselin er sivilskonom fra Norges Handelshgyskole i Bergen. Iselin er

direktgr for M&A i Hydro ASA, eier av Scandi Partners og har en
rekke andre styreverv innen akvakultur og mekanisk industri.
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Selskapsstruktur og eierskap

ORGANISASJONSSTRUKTUR AKSJONZRLISTE

Aksjonaerer Antall aksjer i %
SKANDIA 1 Evendo Invest As 57 636 285 47,9 %
GREENPOWER 2 Agva Kraft As 41 412 404 34,4 %

3 Nordnet Livsforsikring As 2 400 663 2,0 %

4 Led Holding As 1770 000 1,5 %

5 Lars Gunnar Abusdal 1131 901 0,9 %

6 Andersen Holding As 1000 000 0,8 %

7 As Clipper 822 368 0,7 %

Skandla 8 Bard Aske Jacobsen 802 028 0,7 %
energl 9 Jesper Haegeland 795 000 0,7 %
10 Trond Arild Wahlstrgm 615 390 0,5 %

1 Yared Tsegaye Mamo 600 000 0,5 %

12 Bjgrn Herness 497 068 0,4 %

Motkraft \'elKom piS 13 Gekko As 461667 0,4 %
14 Skeie Alpha Venture As 434 701 0,4 %

15 Magnus Hamre 413 425 0,3 %

16 Nordnet Bank Ab 366 588 0,3 %

. 17 Meglerkonto Avanza Bank Ab 324 654 0,3 %

@ Saga Energi Skandlath 18 0dd Henning Dypvik 301 804 0,3 %
Smar us 19 Mushom Invest As 294 549 0,2 %

20 Anita Jones 280 000 0,2 %
Totale antall aksjer av topp 20 112 360 495 93,4 %

Totale antall aksjer 120 270 960 100 %

Aksjoneerliste datert 26.08.2024
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Resultat for H1 2024

NGAAP / NOK 1.000 / UNAUDITED YTD Q2-2024 YTD Q2-2023

Bruttoinntekt / Gross revenue

Varekostnader / Cost of goods sold

Netto inntekt / Net revenue

Lgnn og sosiale kostnader / Salaries and payroll cost

Andre driftskostnader / Other operating expenses

EBITDA

Avskrivninger / Depreciation and amortization

Nedskrivninger / Impairments

Driftsresultat / EBIT

Finansposter / Net financial items

Resultat far skatt / EBT

Skattekostnad / Income taxes

Resultat / Net result

SKANDIA
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RESULTATREGNSKAP FOR H1 2024

141 582 167 602
(122 008) (155 877)
19 574 11725

(2 577) (12 090)
(7 751) (17 055)

9 246 (17 420)

(6 794) (2 994)

0 0

2 452 (20 414)
(107) 977
2345 (19 437)

0 0

2345 (19 437)
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KOMMENTARER

SGP har, med hovedarsak i lavere
strempriser, i H1 opplevd en reduksjon i
brutto inntekt mot fjorarets tall.
Samtidig resulterer lavere strgmpris i
redusert varekost, noe som samlet gir
oss en hgyere netto inntekt sett opp
mot samme periode i fjor.

Kraftig reduksjon i lgnn- og andre
driftskostnader gir en positiv utvikling i
bade EBITDA og resultat i H1 2024 mot
fjoraret, hvor EBITDA har gatt fra NOK
-17,4 mill. i H1 2023 til NOK 9,2 mill. i H1
2024.

Linezere avskrivninger av investeringer i
Saga Energi og kundeportefglje fra Agva
gir SGP hgyere avskrivninger enn
samme periode i fjor.

Resultat har gatt fra NOK -19,4 mill. i H1
2023 til NOK 2,3 mill. i H1 2024.

27



Balanse for H1 2024

NGAAP / NOK 1.000 / UNAUDITED 30.06.2024 31.12.2023

Immatrielle og varige eiendeler / Intangible and fixed assets

Utsatt skattefordel / Deferred tax assets

Fordringer / Receivables

Kontanter / Cash and equivalents

Eiendeler / Assets

Egenkapital / Equity

Kortsiktig gjeld / Current liabilities

Utsatt skatt

Egenkapital og gjeld / Equity and liabilities

SKANDIA
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BALANSE FOR H1 2024

90 214 47 838
0 0

44 805 67 899
21920 34 473
156 939 150 210
85 393 14 893
66 266 130 037
5280 5280
156 939 150 210
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KOMMENTARER

* Eiendeler har vokst siden 2023 og dette
gjennom immaterielle og  varige
eiendeler. Dette som fglge av oppkjgp
av Saga Energi og kundeportefgljen fra
Agva.

+ Egenkapitalen er pad NOK 85 mill. i H1
2024 og SGP leverer positivt resultat.
Dette mot egenkapital pd& NOK 15 mill. i
H1 2023 med et negativt resultat.




Kontantstromoppstilling for H1 2024

KONTANTSTROM FOR H1 2024

NGAAP / NOK 1.000 / UNAUDITED YTD Q2-2024 YTD Q2-2023

Resultat fgr skatt / EBT 2345 (16 337)
Avskrivning og amortisering / Depreciation and amortization 6 794 2994
Endring i arbeidskapital / Change in working capital (40 207) (52 901)

Netto kontantstrgm fra drift

Net cash flow from operating activities (31 068) (66 244)
Kjgp av varige driftsmidler og immatrielle eiendeler / (49 170) 0
Investment in fixed assets and intangibles

Netto kontantstrgm fra investeringer

Net cash flow from investments 68 Lot ¢
Netto innbetaling fra emisjon / Private placement, net 68 156 9 358
Renteinnbetalinger og -utbetalinger / Net cash from interests (470) 170
Netto kontantstrgm fra finansieringer

Net cash flow from financing activities 67686 12628
Netto endring i kontantstrgm (12 552) (53 616)

Net change i Cash / Cash equivalents

SKANDIA
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KOMMENTARER

Negativ endring i arbeidskapital skyldes
normale sesongvariasjoner i kraftpriser
og forbruk i sammenheng med
tidsforskyvninger mellom nar SGP far
betalt fra kunder og nar SGP betaler
stremleverandgr.

Negativ netto kontantstrgm fra drift i
H1 er forventet. Den er imidlertid mer
enn halvert sett opp mot samme
periode i 2023.

Netto kontantstrgm fra investeringer
har derimot stige fra NOK 0 i H1 2023 til
NOK -49 mill. i H1 2024, dette grunnet
kjop av kundeportefalje.

Netto endring i kontantstrgm er likevel
gatt fra & vaere NOK -53 mill. i H1 2023
til NOK -12,5 mill. i 2024.
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Fremtidsrettede uttalelser

Denne presentasjonen inneholder, eller kan anses a inneholde, uttalelser som ikke er historiske fakta, men
fremtidsrettede uttalelser knyttet til SGP’s forventninger og planer, strategi, ledelsens mal, fremtidig ytelse,
kostnader, inntekter, fortjeneste og annen trendinformasjon.

Det kan ikke gis noen garanti for at faktiske resultater ikke vil avvike vesentlig fra de som er uttrykt eller antydet i disse fremtidsrettede
uttalelsene pa grunn av mange faktorer, hvorav mange er utenfor SGP’s kontroll.
Alle fremtidsrettede uttalelser i denne presentasjonen er basert pa informasjon tilgjengelig for SGP pa datoen for denne presentasjonen.

Alle skriftlige eller muntlige fremtidsrettede uttalelser tilskrevet SGP, ansatte i SGP eller representanter som handler pa vegne av SGP, er
uttrykkelig underlagt de ovennevnte faktorene i sin helhet. SGP patar seg ingen forpliktelse til & oppdatere denne presentasjonen etter
datoen for denne presentasjonen.
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