Skolon tecknar nytt avtal i England - enklare digitalt larande for
upp till 40 000 anvandare

Skolon AB (publ) tecknar flerarigt avtal med Lead IT, vilka levererar tekniska l6sningar till flertalet
skolor pa den engelska marknaden. Avtalet och samarbetet kan innebira enklare digitalt ldrande fér
upp till 40 000 lirare och elever.

Lead IT levererar IT-tjanster till s kallade multi-academy trusts (MAT:s), vilket &r en engelsk
organisationsform for att bedriva en eller flera skolor. Nu blir Skolon en del av Lead IT:s utbud for de
MAT:s som samarbetar med IT-leverantéren.

- Vikanner av ett stort intresse pa den engelska marknaden och samarbetet med Lead IT &r ett bevis pa
fortsatt intresse och 6kad tillvaxt fér oss utanfér Nordens granser. Detta avtal kan komma att medféra
ett brett anvandande i flertalet MAT:s inom Lead IT:s kundbas, och vi ser dven en fordel i att det kan
komma att 6ka uppmarksamheten for var plattform inom skolvarlden i England i allm&nhet, sager
Skolons vd Oliver Lundgren.

Samarbetet med Lead IT inleds omgaende och har en avtalsperiod pa 3 ar. Avtalets omfattning och
potential r upp till 40 000 anvandare, fordelade pa olika MAT:s. Skolon kommer att anvindas som
samlingsplats for skolornas digitala skolverktyg och laromedel.

Foér mer information, vanligen kontakta:

Oliver Lundgren
CEO/ Verkstéllande direktor

oliver.lundgren@skolon.com
+46(0)733-1267 77



Om Skolon

Skolon &r ett svenskt SaaS-bolag (Software as a Service) som utvecklar en digital plattform for skolor och
som samlar alla digitala verktyg och laromedel fran olika leverantérer pa ett stélle. Skolon far digitala
skolverktyg att fungera i klassrummet och bolagets plattform gor det enkelt och sakert att arbeta
digitalt i skolan. Bolagets kunder ar primart kommunala och privata skolhuvudman i Sverige och Norge.

Skolons aktie ar noterad pa Nasdaq First North Growth Market.
FNCA Sweden AB ar bolagets Certified Adviser.



