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ORTELIUS Internationals Al-integrerade metoder
forandrar hur stora organisationer kartlagger, forstar
och styr sina verksamheter.

Introduktion till bolaget

ORTELIUS International AB (publ) kombinerar
mer an tva decenniers erfarenhet av
verksamhetsutveckling och digitalisering.
Bolaget hjalper organisationer att fanga,
visualisera och forsta komplexa problem och
mojligheter en verksamhet star infor varje dag,
for att i nésta steg testa fram en skraddarsydd
digital I6sning som sparar pengar och 6kar
intdkterna. Med sin Symbolic Al-baserade
metodik férenar ORTELIUS det basta av tva
varldar: kraften i médnniskans férmaga att
tanka nytt och en intelligent plattform att
testa fram rétt I16sning.

ORTELIUS arbetar med att gora féretag Data
Ready — dar data blir en strategisk tillgang for
hela bolaget och utgér grunden fér Enterprise
Al. Enterprise Al ar systematiskt inférande
och anvandning av Al-teknologier (t.ex.
maskininlarning, NLP, generativ Al, Symbolic
Al) i en organisation for att férbattra
beslutsfattande, effektivisera processer,
skapa nya affarsméjligheter och méjliggéra
innovation, med hansyn till krav p& styrning,
sékerhet, regelefterlevnad och integration i
foretagsmiljoer.

Bolaget ar sedan augusti 2025 noterat pa
Nasdaq First North Growth Market, efter det
omviénda férvarvet av ELLWEE AB.
Namnbytet till ORTELIUS International AB
registrerades den 8 september 2025.

Teknik och innovation

ORTELIUS teknikprofil kombinerar framst tva
spar inom modern Enterprise Al:

neurala nétverk (typ sprdkmodeller som "lar sig” via
stora dataméangder) och symbolisk Al ("lar sig” av
manniskor genom modeller som bestar av symboler
och logiska regler som representerar kunskap om
varlden). Genom metodik som nyttjar Symbolisk-
Al kan bolaget sékerstilla att alla intressenter har
samma syn pa de utmaningar de star infér. Detta
gor ORTELIUS I6sningar mer sparbara och
styrbara an black box” Al-modeller. inorigo®
utgdr en viktig del i ORTELIUS teknologi-stack
och har utvecklats internt sedan 2003 men
knoppats av i ett eget bolag 2023. Symbolic-Al
plattformen anvénds for att modellera begrepp,
relationer och affarslogik, och kan kombineras
med neurala natverk for att battre kunna
interagera med data och analysera data.

Case

Hos en stor internationell varmevéxlar-tillverkare
anvands plattformen inorigo tillsammans med en
sprakmodell for att skapa en Service Engineer
Assistent, en Al istent som aven icke-
teknikkunniga personer kan chatta med for att
kunna serva utrustning pa ett sékert séatt — ett
konkret exempel pa hur ORTELIUS gér Al
praktiskt anvandbar.

ORTELIUS ér en del av Microsofts
partnernatverk och arbetar med Azure,
PowerApps och Power Automate. Distribution
sker via Microsoft Marketplace, vilket ger global
réackvidd utan att vara bundet till en egen
produktstack.

Malséattningar for de kommande tre aren

Teknologiskt ledarskap
Stérka positionen inom Al och digital
transformation.

Internationell expansion
Etablera nya marknader i Europa och
starka kundrelationer internationelit.

e
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Kundtillvaxt och I6nsamhet
Oka aterkommande intakter och
forbéattra marginalerna.

Partnerskap och ekosystem
Férdjupa samarbeten for 6kad
leveranskapacitet och rackvidd.

o

Finansiell utveckling
Sakra Ionsamhet och skapa langsiktig
tillvaxt.

Kompetens och kultur

Attrahera och utveckla spetskompetens
som stérker tillvaxt och innovationskraft.




ORTELIUS International férenar ledande Enterprise
Al-kompetens och starka kundrelationer pa en snabbt
vaxande marknad for datadriven digitalisering.

Affarsmodell

ORTELIUS International har en skalbar
affarsmodell som kombinerar teknikplattformar,
radgivning och aterkommande licensintakter.
Konsultverksamheten omfattar strategisk
radgivning, digitaliseringsinitiativ och Al-
implementering. Licenser och underhall ger
aterkommande intékter fran teknikplattformarna
och kundspecifika tillampningar. Cirka 20 procent
av intékterna ar aterkommande, vilket skapar
stabilitet och férutsagbarhet dver tid.

Kunder och marknad

ORTELIUS samarbetar med flera av Nordens
mest vdlkdnda industribolag, déribland Tetra Pak,
Alfa Laval, Novo Nordisk, IKEA-koncernen,
Sandvik och Region Skane. Kundrelationerna ar
langvariga, ofta 6ver ett decennium, vilket visar
att ORTELIUS I6sningar blir en integrerad del av
kundernas verksamhet.

Marknaden for Al-driven digital transformation
vaxer snabbt och vantas éverstiga 210 miljarder
USD under 2025 (kalla: Markets & Markets).
ORTELIUS verkar i granslandet mellan
Management Consulting och Enterprise Al — en
position som majliggor bade skalbara
tekniklosningar och affarsnéra radgivning.

~210

miljarder USD beréknas

marknaden for Al-driven

digital transformation

uppga till 2025, med stark

tillvaxt inom industrin. | -

50 %

kortare implementationstid
i kundprojekt genom
ORTELIUS metodik med
stéd i Symbolic Al.

Tillvaxt och forvéarv

ORTELIUS International driver en kombinerad
organisk och forvarvsdriven expansion med
malet att befésta sin position som ledande aktér
inom Enterprise Al i Europa.

Organisk tillvaxt:
- Etablering i nya regioner (Norden, DACH,
MENA)
. Forstarkt séljorganisation och kapacitet via
ORTELIUS E2 AB
« Foérdjupade partnerskap inom Microsofts
ekosystem

Forvarv:

. September 2025: ORTELIUS E2 AB férvarvade
Tech5 AB, ett valetablerat konsultbolag med
stark kundbas.

« Tech5 AB har en rullande 12 manaders
omsattning pa cirka 25 MSEK.

. Kopeskilling: cirka 22 MSEK i aktier, baserat
pa ett bolagsvarde om 400 MSEK (utspéadning
ca5 %).

- Tillaggskopeskilling kopplad till EBITDA
2025- 2027.

Forvéarvet starker kompetensen inom IT-strategi,
projektledning, moln- och applikationsutveckling
och breddar koncernens leveransférmaga.

>70 %

av bolagets intékter
kommer fran
aterkommande kunder,
vilket skapar stabilitet och
hog skalbarhet i affaren.




Erfaren ledning och starkt d&gande skapar langsiktig
stabilitet och tillvaxtkraft i en snabbt foranderlig Al-
marknad.

Finansiell 6versikt Ledning och agarstruktur

Under 2024 omsatte bolaget 69,3 MSEK, ORTELIUS International leds av VD Ulf
vilket markerar ett starkt tillvaxtar. Det kan Jensen, med 6ver 20 ars erfarenhet av
stéllas mot 40,7 MSEK under 2023, vilket digital transformation och

innebar att ORTELIUS néstan férdubblade verksamhetsutveckling.

intdkterna pa ett ar. Aven Idnsamheten

férbattrades kraftigt — rérelseresultatet Elin Helmander &r Vice President och
steg fran —4,0 MSEK 2023 till 10,6 MSEK ansvarar for dotterbolaget ORTELIUS E2 AB
2024. Det visar att tillvaxten inte bara drevs dér nyforvarvet Tech5 ingar.

av volym, utan ocksa av en mer skalbar

affarsmodell och férbattrade marginaler. De stdrsta dgarna kontrollerar tillsammans
cirka 58,8 % av aktiekapitalet. Agarbilden
| Q1 2025 uppgick omséttningen till 15,1 préaglas av ett aktivt och langsiktigt
MSEK jamfért med 10,2 MSEK i Q1 2024, engagemang fran industriella dgare och
vilket bekréftar den fortsatt positiva bolagets ledning, vilket ger stabilitet och
utvecklingen. Rorelseresultatet 6kade fran ESTEICIIE QI

0,4 MSEK till 0,7 MSEK, aven om resultatet

tillfalligt belastats av engangskostnader

kopplade till bolagets Nasdaq-notering.

Samtidigt paverkades omséttningen

kortsiktigt av internt fokus pa

noteringsarbetet.

Bolaget har kommunicerat som mal att véxa
omsittning bade organiskt och via forvarv
med marknadsmaéssig Ionsamhet.




Investment highlights

Tillvéaxtstrategi
Driver stark organisk tillvaxt genom nya kundprojekt och licensaffarer, kombinerat med strategiska
forvarv for att bredda kompetens, kundbas och geografisk narvaro.

Exponering mot snabbvéxande segment
Verkar i ett omrade dar behovet av strukturerad data och tillimpad Al 6kar snabbt, vilket
skapar starka tillvaxtmojligheter.

Starka kundrelationer
Langvariga samarbeten med Tetra Pak, Alfa Laval och Novo Nordisk visar
fortroende och skapar referenser fér nya marknader.
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Teknologisk spets
Kombinerar Enterprise Al och avancerad datahantering i

framkant av utvecklingen och erbjuder I6sningar som utnyttjar den
senaste Al-teknologin fér komplexa organisationer.

Engagerad &garbild
% VD och grundare éar storsta agare tillsammans med
& langsiktiga huvudagare, vilket ger stabilitet och tydligt
tillvaxtfokus.

Var bedémning

Capalise bedémer att ORTELIUS International har en stark position i
den snabbt vaxande marknaden fér datadriven verksamhet och
tillampad Al. Bolaget kombinerar lang erfarenhet kring digital
transformation med en tydlig teknologisk spets inom Enterprise Al,
vilket skapar en differentierad marknadsposition gentemot
traditionella IT- och konsultaktérer.

Den aterkommande intdktsmodellen, tillsammans med langvariga kundrelationer med
ledande industribolag, bidrar till stabilitet och férutsédgbarhet i intjaningen.

Vi bedémer att ORTELIUS, med en erfaren ledning, langsiktigt engagerad &garbild, en
tydlig och selektiv forvarvsstrategi samt vaxande internationell néarvaro, har goda
forutsattningar for fortsatt Ionsam tillvaxt och en attraktiv riskjusterad potential pa
medellang sikt.

P4 risksidan noteras framst beroendet av ett fatal storre kunder, branschens konjunkturkénslighet
samt utmaningar kopplade till skalning och rekrytering av specialistkompetens. Sammantaget bedéms
risknivan som mattlig i férhallande till den langsiktiga tillvaxtpotentialen.

Capalise anser att ORTELIUS star vil rustat infér nasta fas som noterat bolag, med en tydlig strategi for bade
organisk tillvaxt och kompletterande forvarv. Kombinationen av stark teknisk grund, bevisad
leveransférméga och vaxande internationell efterfragan positionerar bolaget for att ta en ledande roll i
digitaliseringen av industrin. Med en etablerad kundbas och fokus pa I6nsam expansion framstar ORTELIUS
som ett vélstrukturerat tillvixtcase i en snabbt mognande marknad.



