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Full effekt, ny weborder och dubblat antal snittkvitton for
CapSeks PubQ under 2023

Northern CapSek Ventures ABs ("CapSek") portfoljbolag PubQ erbjuder restauranger ett digitalt
restaurangsystem som kan oka snittkvittot med 14 procent, minska svinnet och oka kundlojaliteten jamfort
med traditionella Iosningar. Pa en aktiedagartraff online berattar dels grundare och tidigare vd Henrik Walldén
om hur PubQ nu far ut full effekt pa alla kompetenser med en ny vd, och dels nytilitradde vd Christoffer Lilja om
hur bolaget siktar pa att rulla ut nya weborderlosningen, dubbla antalet kvitton per restaurang och ansluta 2-3
enterprisekunder under 2023.

PubQ erbjuder restauranger ett system fér bordsbokning, bestéllningar och betalningar direkt mot restaurangens
kassasystem, via en applikation eller hemsida som sammankopplar verksamhetens olika delar. PubQs plattform
omfattar ocksa en white labelad SaaS-l6sning, dar restaurangerna sjalva kan bestdmma grafisk profil och med
hjalp av olika lojalitetsprogram kan forstarka varumarkesidentiteten och kontakten med kunderna.

| oktober rekryterades Christoffer Lilja som vd for att ersétta grundare Henrik Walldén pa posten.

® Hela podngen med att rekrytera vd &r att fa ut full effekt. Med min kompetens inom teknik och plattform
sa var det naturligt att jag gar mot en CTO-roll och att vi tog in en ny vd for att driva verksamheten och
kontakten med vara sma och stora enterprisekunder. Sa nu far vi full gas pa alla fronter, sdger Henrik
Walldén.

Med en bakgrund fran besoksindustrin, pa Branads och Astrid Lindgrens Vérld samt ett kortare inhopp i
padelindustrin, upplever Christoffer Lilja att han fatt en stark start pa PubQ.

e Vi har en produkt med stor potential, vi har en valdigt flexibel och stark bas med var forsta
enterprisekund. Samtidigt som vi satsar pa att utveckla kontakten med nya entreprisekunder ska vi ocksa
blir battre pa att mota de mindre kundernas énskemal med webborder, séger Christoffer Lilja.

Med avseende pa utvecklingen och beslutet att anvdnda utvecklare utomlands sa har det bérjat landa ganska
bra, menar Henrik Walldén, med kodseder och annat. Dessutom finns mgjligheter att 6ka hastigheten och skala
upp utvecklingen om och nar det kan behovas, utan nagra trésklar.

Nu fokuserar Christoffer Lilja pa tre sa kallade maltavlor. Dessa ar dels pizzerian, den lilla enskilda restaurangen
eller food trucks, dels enterprisekunder med flera hundra enheter och dels caféer, juicebarer och foodcourts.

For att nd ut och skala upp verksamheten med dessa kundgrupper har PubQ starkt fokus pa utrullningen av
bolagets weborderldsning som &r en digital och helt automatisk onboarding for kunderna.

e Dem ska vi na digitalt med nya weborder-lésningen. Samtidigt ar de stora drakarna inom
restaurangsystem inte lika flexibla med att [6sa utmaningar for enskilda kunder pa samma satt som vi.
Sa vi ser en stor efterfragan pa var typ av system, inte bara i Sverige. Nu siktar vi pa release av
weborderlésningen i december. Da kommer den finnas tillganglig for att borja slappa in kunder, men
eftersom de flesta fokuserar pa julbord, nyar och julledighet nu, sa det blir battre tajming att bérja
marknadsfora efter nyar, sdger Christoffer Lilja.

Northern CapSek Ventures e Box 11157 e SE-404 24 Géteborg



1

Pressmeddelande
08 december 2022 08:48:00 CET

Northern Capsek Ventures

| dagsldaget har PubQ omkring 370 restauranger som har produkten, men alla &r inte aktiva. Snittkvittot uppgar till
10,4 kvitton per enhet och dag. Malet &r att dubbla det under 2023, samt att addera 2-3 enterprisekunder.

e Vi omsétter ndstan en halv miljon kronor om dagen i kundledet pa var plattform idag. Vi ser hur mycket
gasterna handlar for per kvitto. Var 16sning ger 14 orocent hogre snittkvitton an en traditionell 16sning och
kunderna far ocksa lagre svinn. Just nu sitter vi och utvarderar prismodellen och hur vi ska fa bra
marginaler pa tjansten. Med allt det vi har pa gang sa kommer 2023 blir valdigt spannande, sager
Christoffer Lilja.

For mer information, kontakta:
Henrik Jerner, VD Northern CapSek Ventures AB, telefon +46 761 08 65 44

Om Northern CapSek Ventures AB

Northern CapSek Ventures AB (CapSek) ar ett investmentbolag med séte i Goteborg och som investerar i
tillvaxtbolag, framst techbolag, med skalbara affarsmodeller. Malbolagen aterfinns i sodra och mellersta Sverige.
Investeringar gors nér affarsmodellen ar bevisad och malbolaget tar in expansionskapital i en sa kallad A-runda.
Drivkrafter for malbolagens tillvaxt &r digitaliseringen av samhallet, det kan vara verksamheter inom Software as
a Service ("SaaS"), Internet of Things ("loT"), Computer Gaming (datorspel) eller Al/Machine Learning ("Al/ML").
CapSek investerar i bade onoterade och noterade bolag. Bolagets hemsida &r https://capsek.se

Bolagets Mentor ar Mangold Fondkommission AB som nas pa ca@mangold.se eller tel: 08-503 015 50.
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