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Nepa och Opticom levererar varumarkesinsikter
for B2B: Inleder ett strategiskt partnerskap utifran
en 360-graders vy

Nepa, ett ledande analysbolag inom marketing intelligence, gar nu in i ett strategiskt
partnerskap med Opticom, ett konsult- och analysbolag inom customer research och brand
tracking fér B2B-sektorer som skog, ldakemedel och tyngre industrier. Genom att kombinera
Nepas expertis inom varumarkesinsikter och marknadsanalyser fér B2C-bolag med Opticoms
djupa branschkunskap inom B2B, skapas en unik méjlighet att méta en bredare marknad med
behov av att vidareutveckla sin affar genom att starka och effektivisera varumarkes- och
marknadsstrategier.

Det nya samarbetet innebar att Nepa och Opticom tillsammans kan erbjuda en 360-graders
Overblick ifraga om varumarkes- och marknadsféringsinsatser, vilket blir sarskilt relevant for
foretag som inte ager sina egna forsaljningsled, utan i stallet arbetar via distributérer och
aterforsaljare. Genom att analysera slutanvandare, bade inom B2C och B2B, kan kunden erhalla
insikter i syfte att starka varumarke och inforsaljningskoncept gentemot aterforsaljarled. Ett
erbjudande som blir unikt och som redan genererat en forsta kund, i form av ett storre globalt
lakemedelsbolag.

‘Genom att kombinera Nepas expertis inom varumarkesanalys och marknadsoptimering med
Opticoms djupa branschkunskap och avancerade analysmetoder inom B2B, ger vi vara kunder
unika varumarkesinsikter for att driva strategiska beslut dver hela vardekedjan - fran distributions-
och aterforsaljarled till slutanvandare. Intresset fran kundsidan ar stort, redan nu ar vi igang med ett
forsta uppdrag inom lakemedelsindustrin’, sager Anders Dahl, CEO pa Nepa.

"Vart partnerskap med Nepa goér det méjligt fér oss att erbjuda vara B2B-kunder en heltackande
6sning som ocksa inkluderar B2C-malgrupper och en bredare analyspalett inom
marknadsomradet. Tillsammans kan vi leverera insikter och verktyg som driver bade omedelbar
forsalining och langsiktig varumarkesbyggande, i en marknad dar varumarkesfragan behdver
hamna mer i fokus', sager Carl Michael Bergman CEO pa Opticom.
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Om Nepa

Nepa ar ett ledande foretag inom varumarkesutveckling och optimering av marknadsfoéring.
Genom att kombinera modern research med den senaste tekniken, djup expertis och innovativa
l6sningar, hjalper Nepa nagra av varldens mest kanda varumarken att skapa tillvaxt genom data.
Med huvudkontor i Stockholm, Sverige, och kontor i Norge, Finland, Danmark, Storbritannien, USA
och Indien hjalper Nepa foretag i 6ver 50 lander. Foretaget ar listat pa Nasdaq First North Growth
Market sedan 2016.

Redeye AB ar Nepas Certified Adviser. Fullstandig kontaktinformation finns pa nepa.com/investor-
relations.

Bifogade filer
Nepa och Opticom levererar varumarkesinsikter for B2B: Inleder ett strategiskt partnerskap utifran
en 360-graders vy

Nepa Maria Skolgata 83 SE-118 53 Stockholm


http://nepa.com/investor-relations
http://nepa.com/investor-relations
https://storage.mfn.se/c602fc4a-8842-4150-a9f9-231edc0859d9/nepa-och-opticom-levererar-varumarkesinsikter-for-b2b-inleder-ett-strategiskt-partnerskap-utifran-en-360-graders-vy.pdf
https://storage.mfn.se/c602fc4a-8842-4150-a9f9-231edc0859d9/nepa-och-opticom-levererar-varumarkesinsikter-for-b2b-inleder-ett-strategiskt-partnerskap-utifran-en-360-graders-vy.pdf

