Pressmeddelande oeﬂ@fS/Z@

16 april 2020 10:00:00 CEST

VD-brev i april 2020

Det ar ett par manader sedan jag skrev férra VD-brevet och mycket spannande hander pa
Enersize som jag vill beratta om. Orderingangen under Q1 var nastan lika stor som
omsattningen under helaret 2018, trots vikande forsaljning i slutet av Q1 pa grund av COVID-19.
Omvarlden har férandrats snabbt med utbrottet av COVID-19 i Sverige och Europa, och jag
kommer beréra hur Bolaget paverkas av detta.

Som jag namnde i min Facebookpresentation ar var beddémning att Enersize star sig mycket starkt
i tider av konjunktursvackor, men situationen just nu ar exceptionell pa manga satt. Vi lanserar
darfér nya produktkoncept med nagot som vi menar vander den for industrin svara situationen till
en win-win situation for industrin och oss. Enersize nya saljstyrka har for detta andamal skapat
nagra oerhort attraktiva produktpaket. En variant vi kallar Enersave-4000 innehdller en utdkad
distansutbildning on-line, ett professionellt ultraljudsinstrument for att hitta lackor, samt 12
manaders LEAQS-licens for var nya mobilapp och rapportering pa webben. Detta kan vi salja for
ett pris som innebar att en kund kan vara kassaflddespositiv samma dag som de borjar med
lackagekontrolll Samtidigt ger detta direkt tillskott i kassan for Enersize med en god marginal, och
chans att Oka vara licensintakter pa langre sikt. Vara tre nya saljare har bara varit igang tva veckor
men kommer denna vecka satta igang att ringa kunder. Vi har arbetat for att forse dem med ett
CRM- och telefonisystem dar de strategiskt kan arbeta med var kundstock.

Jag ar stolt dver arbetet och ser nu en maojlighet att vara nya koncept i COVID-19-tider faktiskt kan
bli borjan pa vart genombrott. Ibland kan svara stunder skapa det fokus som gor att man lyckas
skapa nagot riktigt bra. Det hoppas jag pa!

Organisation

Det sker stora férandringar pa Enersize. Pa en dryg manad har vi gatt fran fem till nio anstallda i
Sverige. En nyanstalld tekniker och fyra saljare. Vara tva innesaljare Peter Bjorkdahl och Markus
Berg samt var utesaljare fér sédra Sverige, Steffen Kjellskog, bérjade for tva veckor sedan. Jonas
Bjorck, var andra utesaljare som nu har varit hos oss en dryg manad, tar norra Sverige. Bolaget har
nu under salj- och marknadschef Daniel Winklers ledning fyra heltidssaljare!

Jag ar mycket ndjd med utfallet av vart arbete med att rekrytera till Enersize som gor att vi nu kan
genomfora den utokning av saljarbetet vi borjade prata om redan under forra aret infér emissionen.

De senaste tva veckorna har praglats av febril aktivitet for att fa alla verktyg och system samt nya
produkterbjudanden pa plats fér att kunna starta igang saljarbetet fér vara nyanstallda.

| Kina och Korea gar samarbetet vidare med Aden och vi hoppas att stanga var forsta affar med
dem for att ga fran teori till praktik aven i det samarbetet. Vi har sedan ett drygt ar en anstalld i vart
Kinesiska dotterbolag, men fran 1 maj kommer vi enbart att arbeta via partners i Asien. Det ar i min
mening ett steg framat da vi successivt kunnat utveckla vara kundrelationer i Kina sa att vi ar
mindre beroende av att ha personal anstalld lokalt. Vi kommer nu kunna minska vara kostnader
samtidigt som vi kan lagga mer fokus pa vara strategiska partnersamarbeten.
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Coronavirusets paverkan

Coronavirusets spridning far till foljd att tillverkningsindustrin, Enersizes kunder, generellt minskar
tillgangligheten till sina fabriker kraftigt. Detta innebar att genomfdrandet av projekt blir forsenade.
| dagslaget ar majoriteten av vara projekt uppskjutna, bla. lackagekontroll vid SCA Ortvikens fabrik
och tryckluftsanalys vid Grundfos huvudkontor i Bjerringbro i Danmark, samt slutférandet av
installation av Q+ i en fabrik i Norge. Dessa forseningar innebar att kassaflodet for Enersize
forsamras den narmaste tiden da fakturering sker vid utfort arbete.

Vidare kan Enersizes utesaljare ofta inte traffa kunder i fysiska moten, varfor Bolagets
saljorganisation anpassar strategin. Utesaljarna kommer i hdgre grad arbeta som innesaljare och
utfora kvalificerad telefonforsaljning.

For att underlagga forsaljningen kommer on-lineutbildningen i tryckluft lyftas fram som ett bra
alternativ som inte kraver att man traffas fysiskt. On-lineutbildningen finns i dagslaget pa svenska,
engelska, norska, polska och kinesiska men Bolaget dversatter nu aven till danska och tyska. Vi
utodkar ocksa utbildningen fér att man ska kunna gora lackagekontroll sjalv efter avklarad
utbildning. Enersize tittar aven pa att testa konceptet med lararledd on-lineutbildning.

Vi arbetar for att oka forsaljningen pa de marknader som redan drabbats av och tagit sig ur
coronakrisen, till exempel Kina och s& smaningom Korea. Utesaljaren Steffen Kjellshog pratar
tyska flytande, vilket Bolaget ser som mycket positivt for att expandera pa den tyska marknaden.

Forsaljning

Forsalningen i Q1 2020 visar pa stora framsteg med en férsaljning (lagda order, ej fakturerat) som
nara nog nar omsattningen for helaret 2018; detta trots att vi under Q1 bara hade en utesaljare
anstalld. Totalt uppgick forsaljiningen (nya order och lépande abonnemang utan hansyn tagen till
periodisering) till ca 2 MSEK. Fordelningen ar 75% Sverige, 8% Danmark, 7% Finland, 5% Kina, 4%
Norge och Tyskland 2%.

Forsaljningen mattades av kraftigt redan i mars varfor forsaljningen i Q1 blev lagre an vantat.
Avmattningen berodde pa att Sveriges industri borjade stanga sina dorrar for vara saljare och
tekniker samt att var utesaljare Jonas Englund l@mnade 6ver till Jonas Bjérck som forstas behdvde
lite inkorningstid. Trots detta hade Jonas Bjorck forsaljning pa dver 150kSEK i mars. Starkt jobbat!

Jonas tva order i mars kommer fran Sna Europe AB, som bla. tillverkar verktyg av market Bahco,
och Ahlstrom Munksjé Aspa Bruk AB, global ledande leverantér av fiberbaserade material, galler
bada lackagekontroll i olika former. Har har vi tva kunder till, utdver Grundfos jag rapporterade om
férra manaden, som visar vilken styrka vi har pa Enersize. Féretagen ar internationellt férankrade
med manga fabriker i och utanfor Sverige. De har ocksa tydligt fokus pa hallbarhet fran ledningen
och ner i organisationen och vi kommer gora vart yttersta for att leverera oslagbar kvalitet for att
knyta kunderna till oss for langsiktigt samarbete.

Q2 kommer att bli betydligt svagare men jag tror pa vara nya saljare och ser med férhoppning
fram emot att folja saljarnas arbete nar de denna vecka kommer igdng med vara nya
produktkoncept.
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Forskning,utveckling och nya produkter
Vi har en liten med otroligt effektiv utvecklingsorganisation som jag ofta kanner mig stolt dver,

Under de senaste manaderna har vi byggt en splitter ny mobilapp for Android och iOS fér att utdka
och forbattra anvandningen av LEAQS. Leta efter LEAQS i Google Play och Apple Appstore. Detta
ar bolagets premiar for mobilappar och pa det viset ett genombrott som vi langtat efter.

Bo Kuraa har arbetat med att skapa en helt ny typ av produkt som ar unik pa marknaden som vi nu
smygslappt till nagra kunder, bla. Grundfos. Det handlar om ett koncept for on-line analys av
tryckluftssystem som inte kraver nagon installation eller besék fran Enersize. Ni laste ratt! Hur gar
det till? Utrustningen hangs upp pa strategiska stallen i tryckluftssystemet och data lases ut efter
ca tva veckor och laddas upp i molnet. Data ger oss en unik inblick i hela tryckluftssystemet sa vi
kan kvantifiera effektivitet och lackage. Kunden far en rapport och forslag pa atgarder. Denna
produkt skiljer sig fran de som finns pa marknaden genom att vi analyserar hela
tryckluftssystemet, ndgot som ar helt ndédvandigt for att dra ratt slutsatser av informationen. Jag
kommer beratta mer om denna produkt senare nar vi lanserar den pa bredare front.

Enersize har ocksa anpassat Q+ for var zon-baserade approach dar vi kan mata lackage i olika
delar av fabriken for att satta in riktade insatser for lackagekontroll och pa det viset minimera
kostnaderna for underhallet pa flera ars sikt.

Tillsammans med Scania har vi dragit igang ett mjukvaruprojekt dar vi dppnar ett nytt APl mellan
Q-+ och fabriken for att mojliggora att lasa ut godtycklig data fran alla deras automationsystem.

Saljarna har behov av en dedikerad web-baserad kundportal och vi arbetar med forstudier for att
valja ratt verktyg.

Ekonomisk utveckling

Den minskade forsaljningen och faktureringen som foljer med utbrottet av COVID-19 i Sverige har
lett till att Enersize inte kan folja den budget som lagts for 2020. Utvecklingen i bdrjan av aret sag
helt ratt ut, men darefter dok forsaljningen och vi behdver géra anpassningar till situationen.
Ledningen genomfor darfoér en rad atgarder i bolaget.

| den expansiva fas som Enersize befinner sig i ses nyanstallningarna som en viktig strategisk
investering varfor till exempel uppsagningar av nyanstallda inte ses som ett realistiskt alternativ.

Enersize anvander sig av korttidspermittering i den utstrackning det ar lampligt fran och med 16
mars och drar nytta av de tillfalligt sankta arbetsgivaravgifterna. Jag avser aven att utnyttja
mojligheterna att begara anstand med skatteinbetalningar till Skatteverket.

Enersizes styrelse och ledning tittar parallellt pa alternativ till finansiering for att ta Bolaget intakt
igenom krisen. Det finns i dagslaget manga alternativ pa bordet; till exempel olika former av bidrag
och tillfalliga lan. Vi tror pa Enersize och vara anstallda visar alla prov pa stort engagemang. Detta
tillsammans med den nastan ojamforbara kundnytta vi tillfor kommer att ge utdelning. Kanske inte
i Q2 men det ar pa gang nul!
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Jag menar att tjansterna vi erbjuder bli an mer intressanta da industrin atergar till det normala men
da den maste vara mer kostnadsmedveten. Precis vad vi dnskar oss pa Enersize!

Fér mer information om Enersize, vanligen kontakta:

Anders Sjogren, VD
Telefon: +46 730 76 35 30
E-post: anders.sjogren@enersize.com

Om Enersize

Med sina patenterade, molnbaserade och automatiserade tjanster kan Enersize astadkomma 10-
50% energibesparingar i industriella tryckluftssystem. Enersize Q+ for matning och évervakning.
Enersize Enterprise for central dvervakning med Q+ over flera fabriker. Enersize LEAQS for
lackagehantering. Kombinationen av foretagets molntjanster sparar energi och koldioxidutslapp
och betalas tillbaka inom nagra manader. Féretaget har mer an 4000 kunder globalt. 10% av
branschens energiférbrukning gar till tryckluft, vilket motsvarar cirka 2% av varldens totala
elforbrukning. Foretaget har sitt huvudkontor i Helsingfors, har forsaljningskontor i Géteborg och
Shanghai och utvecklingskontor i Lund.

Foretaget ar noterat pa Nasdaq Stockholm First North Growth Market under ticker: ENERS. www.
enersize.com.

Certified Adviser

Mangold Fondkommission AB
E-post: ca@mangold.se
Telefon: +46 8 503 01 550

Denna information ar sadan information som Enersize ar skyldigt att offentliggora enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning. Informationen [dmnades, genom ovanstdaende kontaktpersons
forsorg, for offentliggorande den 2020-04-16 10.00 CEST.
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