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Paydrive: Stockpicker intervjuar VD Carl-Johan
Thorsell

Stockpicker fick en pratstund med Paydrives VD Carl-Johan Thorsell dar han kommenterar
aret som gatt och aven vad som ar pa gang i bolaget.

Du tilltradde som verkstallande direktér i Paydrive ar 2021. Kan du inleda med att beratta lite
kort om dig sjalv?

Jag har ca tio ar som VD pa olika forsakringsformedlare och innan dess manga ar inom marknad
och férsaljning inom media och telekom. Min bakgrund fran branscher i forandring bidrog sakert till
den fasination jag upplever med insurtechbolaget Paydrives position, mitt i skarningspunkten
mellan bilbranschen stadd i forandring och forsakringsbranschen, som nyss har pabérjat en viss
rorelse.

Det hande mycket i Paydrive under fjolaret. Kan du ge oss en sammanfattning av de stérsta
handelserna ar 2021?

Det investerarkollektiv (Nasholm, Toérnberg, Hannell, Mandersson och jag) som tog investeringen i
slutet pa 2020, ville se hur man kan bygga tillvaxt pa ett effektivt satt. Det var huvudfokus under
2021 och naturligtvis aven fortsatt framover. | den ambitionen blev det naturligt att i maj lansera
Protector som tillvaxtpartner pa givarsidan och att i juni forvarva Telia Sense for att sakra upp
teknik. Noteringen pa NGM i december sakrade operativt tillvaxtkapital for 2022,

Efter ett intensivt ar 2021, skulle du saga att ni i ar har mer tid att fokusera pa férsaljning och att
Oka antalet forsakringskunder?

Manga i min narhet fnissar nar jag sager "Skit i det just nu” om nagot som jag, just da inte tycker ar
vart att lagga fokus pa. Jag kanske dveranvander den frasen. Men visst ar det valdigt viktigt med
fokus, och jag skulle juga om jag inte svarade ‘ja" pa den fragan.

| samband med att ni presenterade siffrorna for det fjarde kvartalet ar 2021, meddelade ni aven
att ni kommer att bérja exportera er riskreducerande algoritm (QOTA) till den europeiska
marknaden enligt en SaaS-ldsning.

Kan du beratta lite mer om detta?

Vi har fatt en del intresse fran utlandska férsakringsgivare om att hjalpa dem med att introducera
UBI pa deras lokala marknader. De ser ett teknikbolag med en algoritm som har matats med 35
miljoner mil kérdata, vilket ar tamligen mycket aven i en internationell kontext. Eftersom vi bade
praktiserar Pay-how-you-drive (PHYD) och Pay-as-you-drive (PAYD) parallellt sa har vi en tamligen
avancerad setup som vi enkelt kan paketera mha vara tillstand.
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Ni ar fortfarande ratt ensamma om att erbjuda UBI (Usage Based Insurance) bilférsakringar i
Sverige. Har du nagon forklaring till att de svenska férsakringsbolagen inte har utvecklat
liknande losningar?

Den férklaringen ar mycket basal. De behover inte rora sig at nagot hall eftersom de sitter pa stora
kundbaser som successivt betalar mer och mer i premier, vilket bidrar till deras fenomenala
lonsamhet. Vi ser en vaxande medvetenhet hos konsumenterna om orattvisan, for att inte tala om
de hoga premierna, med oligopolet.

Avslutningsvis vill vi férstas veta hur du tror att Paydrive ser ut om 5 ar?

Eftersom vi har hittat receptet pa riskreducerande effektiv tillvaxt sa skulle jag vilja saga att
antingen sa har vi organiskt byggt en avsevart storre kundbas, bade i Sverige och utomlands och
lanserat ett par andra UBI-produkter, eller sa har vi blivit uppkopta av nagon storre teknikspelare
eller forsakringsgivare,

Hela intervjun och évrigt material hittas pa Stockpickers sajt via direktlanken
https.//www.stockpicker.se/home/stockpicker-intervjuar-paydrives-vd-carl-johan-thorsell och
pa www.stockpicker.se

DISCLAIMER: Detta material har sammanstdllts av Stockpicker i informationssyfte och ska inte ses
som radgivning. Innehdllet har grundats pd information fran allmant tillgangliga kallor vilka bedomts
som tillforlitliga. Sakinnehdllets riktighet och fullstandighet liksom [dmnade prognoser och
rekommendationen kan saledes inte garanteras. Stockpicker [amnar inte i forvag ut slutsatser och
eller omdémen i materialet. Asikter som ldmnats i materialet ér analytikerns dsikter vid tillféllet fér
upprattandet av materialet och dessa kan andras. Det [amnas ingen forsakran om att framtida
hdandelser kommer vara i enlighet med dsikter framférda i materialet.

Stockpicker fransager sig allt ansvar for direkt eller indirekt skada som kan grunda sig pa detta
material. Placeringar i finansiella instrument dr forenade med ekonomisk risk. Att en placering
historiskt haft en god vardeutvecRling ar ingen garanti for framtiden. Stockpicker fransager sig
darmed allt ansvar for eventuell forlust eller skada av vad slag det ma vara som grundar sig pa
anvandandet av materialet.

Vid fragor, kontakta:

Mats Ahlskog, VD Stockpicker AB
Telefon: 08-52504762
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Om Stockpicker AB

Stockpicker har levererat aktietips, analyser och nyheter sedan 1997. Vi ar ett oberoende
analyshus och unika pa den svenska marknaden. Vi analyserar aktier och fonder som ar varda att
aga, bade pa kort och lang sikt.
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