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QBIM: RAPPORTKOMMENTAR Q3'26

QBIM redovisade totala intakter om 2,1 MSEK (1,9), varav nettoomséttningen uppgick till 0,9
MSEK (0,7), aktiverat arbete for egen réakning till 1,2 MSEK (1,1) och 6vriga rorelseintéakter till 0,0
MSEK (0,0). Nettoomsattningen 6kade darmed 24 % fran laga nivaer. Bruttoresultatet minskade
till 0,4 MSEK (0,5), motsvarande en bruttomarginal om 44,2 % (73,7 %), dar de direkta
kostnaderna 6kade till 0,5 MSEK (0,2). Pa resultatniva forsamrades EBITDA till -1,4 MSEK (-0,9),
EBITDAC till -2,6 MSEK (-2,1) medan EBIT uppgick till -1,8 MSEK (-1,1). Periodens kassaflode
uppgick till 0,8 MSEK (8,4), drivet av emissionslikviden fran foretradesemissionen och vid
utgangen av kvartalet uppgick kassan till 0,9 MSEK. Efter kvartalets utgadng annonserade QBIM
en riktad nyemission till Crafoord Capital Partners AB som tillfér bolaget 1,6 MSEK fére
emissionskostnader.

Ett finansiellt mellankvartal

Efter ett finansiellt starkt andra kvartal innebar det tredje kvartalet en inbromsad tillvaxt pa
arsbasis och negativ tillvaxt sekventiellt. Vi bedomer att nedgangen i nettoomsattningen jamfort
med Q2 primart forklaras av lagre konsultintdkter hanforliga till integrationer av Q-Sales.
Samtidigt forsvagades lI6nsamheten, vilket bolaget menar beror pa att bruttomarginalen
pressades av en systemfdérsaljningsaffar dar QBIM agerade aterforsaljare. Kvartalet praglades i
stallet av att bolaget slutforde arets produktinvesteringar, vilket resulterat i en produktportfélj som
bolaget lange arbetat mot.

Lansering av Q-Sales 2.0

| samband med rapporten lanserade QBIM officiellt Q-Sales 2.0. Produkten breddas fran
motesanalys och séljcoaching till ett bredare dagligt séljstod, vilket positionerar produkten som
ett alternativ till traditionella CRM-system. Priset uppgar till 799 kr per manad och per licens,
jamfort med 390 kr for Q-Sales 1.0, vilket innebar ungefar en férdubbling av intdkten per licens.
Under kvartalet lanserades aven Q-Meet som en sjalvbetjanad SaaS-produkt. Antalet betalande
Q-Sales-licenser 6kade till 215 vid slutet av oktober, vilket motsvarar en tillvaxttakt om 18 %
jamfort med det andra kvartalet. Tillvaxten har bromsat in de senaste manaderna, vilket vi
bedémer delvis forklaras av att sommarens semesterperiod temporart belastat inflodet av nya
anvandare. Vi betraktar Q-Sales 2.0 som en konkret atgard for att teraccelerera licenstillvaxten.
Dessutom uppger bolaget att befintliga kunder breddar sina inféranden till fler séljare och nya
nordiska marknader. Utvecklingen av antalet betalande Q-Sales-licenser, och framfor allt
konverteringen fran Q-Sales 1.0 till 2.0, ar enligt oss de viktigaste parametrarna for investerare
att folja framover.

Outlook

Utfallet i det tredje kvartalet var svagare an vara forvantningar, framst avseende bruttomarginal
och kostnadsniva. Men med lanseringen av Q-Sales 2.0 och Q-Meet gar bolaget in i en fas med
en starkare produktportfolj som ska omséttas i accelererad forsaljningstillvaxt. Vi anser att tre
faktorer blir avgorande framdver. Den forsta ar om det bredare produkterbjudandet kan
ateraccelerera licenstillvaxten och konvertera befintliga Q-Sales 1.0-anvandare till 2.0, vilket
fordubblar intdkten per licens. Den andra ar att bolaget kan uppvisa en skalbar affarsmodell dar

Kalqyl < Artillerigatan 42 « 114 45 Stockholm



PRESSMEDDELANDE
12 november 2026 13:00:00 CET

Kalqyl

kostnaderna inte vaxer i samma takt som licensintékterna. Den tredje ar finansieringen. Den
riktade emissionen om 1,6 MSEK efter kvartalets utgang skedde till marknadspris, vilket vi
betraktar som ett styrketecken pa externt fortroende. Emissionslikviden motsvarar daremot
enbart halva kvartalets kassaforbrukning och stérker kassan till 2,5 MSEK. Vi beddmer det
darmed som sannolikt att QBIM behdver anskaffa ytterligare kapital inom kort. Vi ser dock positivt
pa produktlanseringarna under kvartalet, som kan accelerera tillvaxten genom fler licenser och
hogre intakt per licens. Nyckelfragan blir hur bolaget sakerstaller finansieringen for att fullfolja
kommersialiseringen av produktportfoljen. Kalgyls bevakning av QBIM 6vergar till
rapportkommentarer med fokus pé bolagets operativa utveckling och verksamhet. Vi kommer
darfor inte langre att publicera egna prognoser eller motiverat varde. Tidigare publicerade
prognoser och motiverat varde uppdateras inte langre och ska betraktas som inaktuella.

Las rapportkommentaren har

For mer information, vdnligen kontakta:

Mattias Folkesson, vd (mattias.folkesson@fairvalue.se)
Erik Lundberg, analytiker (erik.lundberg@kalqyl.se)
Gustav Gabinus, analytiker (gustav@kalqyl.se)
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Alvin Hagg, analytiker (alvin@kalqgyl.se)

Om Kalqyl

Kalqy!l ar ett nytdnkande analysbolag med en snabbvéxande plattform och en unik rackvidd bland
nordiska investerare. Med djup expertis och fokus pa kvalitativt innehall levererar vi analyser och
intervjuer som engagerar och skapar varde.
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