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Svenska FemTech-bolaget Pharmiva genom-
for nyemission och noteras pa Nasdaqg First

North Growth Market

Pharmiva ar ett svenskt femtech-bolag (medicintekniskt bolag
med fokus pd kvinnohélsa) som utvecklar nya innovativa
behandlingar for vaginal hélsa. Bolagets forsta patenterade
och CE-markta produkt Vernivia®, en vaginal mousse, lanse-
ras inom kort for behandling av bakteriell vaginos (BV). BV ar
en infektion som drabbar cirka en tredjedel av alla kvinnor
globaltialdern 14-49 ar. Med Vernivia® far kvinnor for forsta
gangen en dndamalsenlig behandling som bade laker ut infek-
tionen och ger snabb symtomlindring utan att samtidigt orsa-
ka de problematiska biverkningar som antibiotika innebar for
bade individ och global hélsa. Lanseringen av Vernivia® ar
forsta steget mot Pharmivas mal att bli ett globalt fem-
tech-bolag med en bred portfdlj inom vaginal halsa. Sedan
Pharmiva grundades har cirka 50 MSEK investerats i teknolo-
giutveckling samt framtagande av den forsta produkten Ver-
nivia®.

Pharmiva genomfér nu en kapitalanskaffning om totalt 35
MSEK infor notering av Bolagets aktier pd Nasdaq First North
Growth Market. | samband med emissionen har teckningsfor-
bindelser motsvararande 18 MSEK, motsvarande 52% av det
totala Erbjudandet, inhdmtats fran bland annat Capmate AB,
Pegrocco Invest AB och Birger Jarl 2 AB.

Bakgrund och Motiv

Problem med den vaginala hélsan drabbar hundratals miljoner
kvinnor varlden éver. Sjukdomar och infektioner som bakte-
riell vaginos, candida, endometrios och gonorre for med sig
stort lidande och leder ofta till social isolering och ofrivillig
barnldshet. Kostnaderna for samhallet &r stora och behovet
av battre behandlingar &r stort. Det ar en oacceptabel situa-
tion och Pharmiva ar fast beslutna att forandra detta.
Pharmiva har utvecklat en innovativ behandling mot vanligt
forekommande underlivsinfektioner hos kvinnor. Bolagets
forsta produkt, Vernivia®, for behandling av bakteriell vaginos
("BV") ar CE-markt enligt klass lla. Vernivia® genomgar nu
avslutande kliniska studier samt parallellt en mjuklansering
genom en anvandarstudie infor en planerad bred kommersia-
lisering under inledningen av 2022.

Vernivia® ar en unik vaginal mousse som kombinerar utlak-
ning av infektionen med snabb symtomlindring utan att orsa-
ka nagra problematiska biverkningar. Lanseringen av Verni-
via® ar forsta steget mot bolagets mal att bli ett globalt
femtech-bolag med en bred portfélj inom vaginal halsa.

Pharmiva ser ett antal faktorer som Bolaget beddémer utgor
grund for en stark marknadsposition for Vernivia®:

o Utldkning av BV i niva med nuvarande frekvent anvand
antibiotikabehandling men med klart forbattrad symt-
omlindring

o Kliniskt bevisad effekt vilket skiljer sig fran dvriga idag
tillgéngliga receptfria behandlingar som &r enbart symt-
omlindrande

e Produkten Vernivia® ar en receptfri behandling vilket
Okar tillgangligheten for patienterna

o Stark efterfragan i marknaden fér nya och innovativa
antibiotikafria behandlingar

VILKOR

Emissionsbelopp

35 MSEK, motsvarande 2 185 000 nyemitterade aktier

Teckningskurs per unit

SEK 32, motsvarande ett aktiepris om SEK 16 per aktie

Unit Varje unit bestar av 2 aktier och en vederlagsfri teckningsoption
Vardering (pre-money) 79,3 MSEK
VIKTIGA DATUM
Teckningsperiod 8 - 19 mars
Offentliggdrande av utfall 22 mars
Likviddag 25 mars
Preliminar forsta handelsdag 31 mars
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Utover den forsta produkten Vernivia® arbetar Pharmiva med
ytterligare indikationer inom vaginal hilsa baserat pa den
patenterade teknologiska plattformen Venerol®, dar behand-
ling av svampinfektioner ar langst framskridet.

Pharmivas styrelse bedémer att bolagets strategi tillvaratar
de kommersiella mojligheter som finns fér Pharmivas produk-
ter och i syfte att kapitalisera bolaget och skapa forutsatt-
ningar for att realisera strategin beslutade styrelsen darfor
den 4 mars 2021 att genomfoéra Erbjudandet vilket uppgar till
hogst 35 MSEK. Vid fullt utnyttjande av teckningsoptionerna
som ingar i Erbjudandet tillfors Bolaget ytterligare hogst ca
22 MSEK fore emissionskostnader. Styrelsen har beslutat att
i samband med Erbjudandet bredda bolagets aktiedgarbas
och ansdka om notering pa Nasdaq First North Growth Mar-
ket. En notering beddms framja bolagets fortsatta tillvaxt och
utveckling, 6ka kannedomen om bolaget samt underlatta vid
framtida kommersiella partnerskap i Europa och USA.

Nettolikviden fran Erbjudandet avses att huvudsakligen
anvandas enligt nedan i fallande prioritetsordning:

Operationella kostnader Marknadsarbete
och utvecklingsarbete (kommersiell lansering)
40 procent 30 procent

L _

Vernivia® - Pharmivas forsta produkt
botar varldens vanligaste underlivs-
infektion

Pharmivas forsta produkt Vernivia® behandlar varldens
vanligaste underlivsinfektion bland kvinnor, bakteriell
vaginos, som drabbar var tredje kvinna i fertil alder. Vernivia®
ar helt fri fran antibiotika som ar gangse behandlingsmetod,
utan har i stallet for vaginan naturligt férekommande ingredi-
enser sdsom stabiliserande vateperoxid, mjolksyra och
monoglycerider. Med Vernivia® far kvinnor for forsta gangen
tillgang till en behandling som bade léker ut infektionen och
ger snabb symtomlindring utan att samtidigt orsaka de pro-
blematiska biverkningar som antibiotika innebar fér bade
individen och global hilsa. Vernivia® ar receptfri och darfor
lattillganglig och med CE-markning redan klar fér marknads-
foring inom EES.

Viktiga styrkor och konkurrensférdelar

Kliniskt bevisad effekt och fri fran antibiotika

Vernivia® leder till bevisad klinisk utlédkning av BV i niva med
antibiotika, men med en overlagsen symtomlindring. Detta
resultat uppnas helt utan risk vare sig for resistensutveckling
eller behandlingsrelaterade biverkningar. | tilldgg &r Vernivia®

Produktion Klinisk studie och . . . Lee rese .
10 procent pabérijad registrering USA  receptfri vilket gér behandlingen lattillgénglig for patienterna
20 procent att inhandla fran apotek eller online. Behandling med Verni-
via® vid BV, den globalt vanligaste underlivsinfektionen hos
kvinnor, kommer att bidra starkt till en minskad férskrivning
av antibiotika.
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Patenterad teknologi

Den teknologiska plattformen Venerol® som ar patenterad
utgodr grunden for utvecklingsarbetet i Bolaget. Patenten har
lang loptid (till ar 2035) vilket mojliggdr en unik position pa
marknaden under lang tid framover. Venerol® innehaller
enbart naturliga ingredienser utan risk for resistensutveckling
CE-mérkning pa plats

Vernivia® ar CE-markt enligt klass Ila och Pharmiva har erhal-
lit ett EG-certifikat utfardat i april 2020 avseende multidos-
produkten (7-dos). Detta innebar att Pharmiva redan innehar
tillstdnd att marknadsféra och sélja produkten inom EES.
Pharmiva ar ISO-certifierat vilket underlattar diskussion med
internationella partners.

Vernivia® méter ett stort medicinskt behov

Efterfragan pa marknaden ar stor. Till stor del ar det baserat
pa den historiskt laga innovationsgraden inom segmentet
kvinnohélsa, men dven beroende pa en tilltagande oro éver
att forskriva behandlingsalternativet antibiotika. Personal
inom gynekologi och pd ungdomsmottagningar efterlyser ett
antibiotikafritt alternativ. Nar produkten dessutom &r recept-
fri, sdkras att kvinnorna snabbt far tillgang till behandling
utan att behdva kontakta lakare. Inom halso- och sjukvarden
arbetar man aktivt mot det eskalerande hotet med antibioti-
karesistens, s& behovet av en antibiotikafri och effektiv
behandling ar stor.

Global prevalens av BV

Marknad

Pharmiva &r verksamt inom behandlingar av kvinnliga under-
livsbesvar dar Bakteriell vaginos (BV) ar bolagets forsta indi-
kation. BV ar den vanligast forekommande vaginala infektio-
nen hos kvinnor i fertil dlder och ar en féljd av en ekologisk
obalans i det vaginala mikrobiomet. Tillstandet karaktariseras
av reducerat antal vateperoxidproducerande lactobaciller
(mjolksyrabakterier) som konkurreras bort av framst anaero-
ba bakterier sasom Gardnerella Vaginalis. Férandringarna i
vaginalfloran kan leda till illaluktande flytningar, kldda och
irritation samt att kvinnan blir mer mottaglig for sexuellt
overférbara sjukdomar, inklusive HIV. Gravida kvinnor med
BV loper en forhojd risk for missfall, for tidig (prematur) for-
lossning samt komplikationer efter forlossning sdsom 6kad
infektionsrisk. BV kan dven vara associerat med ¢kad risk for
infertilitet. Aterfallsrisken &r stor vilket innebér att infektio-
nen ofta upptréader igen.

| en undersdkning genomfoérd av CDC i USA kartlades den
nationella forekomsten av BV dar nastan var tredje kvinna (29
procent) i dldrarna 14-49 ar hade BV, vilket motsvarar ca
21,4 miljoner kvinnor enbart i USA. Den globala prevalensen
ar inte komplett kartlagd da indikationen inte har ingatt i
nationella screeningprogram. De studier som genomforts
visar pa en global prevalens mellan ca 23-29 procent. De
globala kostnaderna for att behandla symtomatisk BV uppgar
till ca 5 miljarder USD éarligen och néastan tre ganger sa hogt,
ca 14 miljarder USD, om direkta medicinska kostnader for
foljdsjukdomar och komplikationer med direktkoppling till BV
tas med i berdkningen.

Kalla: Peebles et al.

pharmiva




VD har ordet

Tdnk dig en sjukdom som gér att du luktar sd illa att du drar dig
undan all nédrhet och sociala sammanhang. En sjukdom som
dessutom ger flerfaldigt 6kad risk fér allvarliga komplikationer
som infektioner, infertilitet och missfall eller fér tidig férloss-
ning. Sjukdomen, bakteriell vaginos, finns i allra hdgsta grad.
Infektionen drabbar en tredjedel av alla kvinnor i dldern 15-49
dr och dr ddrmed vdrldens vanligaste underlivsinfektion. Att
det trots det saknas en dndamdlsenlig behandling dr ett tydligt
exempel pd hur behandlingar mot kvinnlig ohdlsa dr underut-

vecklade.

Det faktum att det i decennier underinvesterats i kvinnors
hélsa innebar inte bara ett globalt hdlsoproblem, utan ocksa
att det finns en stor outnyttjad potential for investerare. Mot
den bakgrunden har begreppet femtech etablerats som ett
samlingsnamn for bolag som utvecklar produkter och tjanster
som forbattrar kvinnors halsa. Investerare varlden 6ver har
de senaste aren fatt upp 6gonen for sektorn och nu uppskat-
tas de arliga investeringarna i femtech-bolag dverstiga 1 mil-
jard USD™.

Pharmiva ar ett svenskt femtech-bolag som utvecklar medi-
cintekniska produkter med potential att forbattra behandling-
en av en rad pldgsamma akommor och férbattra den vaginala
halsan varlden over. Var forsta produkt Vernivia® lanseras
inom kort som en behandling mot bakteriell vaginos.

For att ldka ut bakteriell vaginos behandlas infektionen idag
oftast med antibiotika. Men antibiotikabehandling paverkar
dessvarre dven kroppens normala bakterieflora i tarm och
vagina, med risk for foljdproblem som till exempel magbesvar
och svampinfektioner. Patienterna hamnar ofta i en negativ
spiral som kan krava upprepade behandlingar. | det globala
perspektivet ar dessutom utmaningen med antibiotikaresis-
tens ett av var tids storsta halsohot som ar 2050 berdknas
kosta upp till 10 miljoner manniskors liv om inte drastiska
atgarder vidtas. Alternativet till antibiotika ar olika receptfria
behandlingar som dessvarre enbart dr symtomlindrande.

Under min tid som kliniskt aktiv gynekolog motte jag ofta
patienter med bakteriell vaginos som uttryckte skam, en del
ville inte ens bli undersékta pa grund av sina illaluktande flyt-
ningar. En lattillgédnglig receptfri produkt som kan erbjuda
snabb symtomlindring och samtidigt laka ut infektionen utan
antibiotikaproblematik skulle gora stor skillnad for manga

kvinnor. Det &r darfor inte svart att forsta det betydande stod
vi fatt fran patienter, barnmorskor och lédkare under utveck-
lingen av Vernivia®. Infor en fullskalig lansering initierar vi i
dagarna en anvandarstudie av var produkt, och det stora
intresset for att delta & en av manga indikationer pa att
behovet av en &dndamaélsenlig behandling mot bakteriell
vaginos ar patagligt.

Vernivia baseras pa Pharmivas patenterade mousseteknologi.
Den unika formuleringen &r en viktig grund for vara positiva
resultat - moussen expanderar vid applicering i vagina och
tacker omedelbart hela slemhinneytan som darmed genast
behandlas. Moussen innehdller dessutom bara naturliga
ingredienser och riskerar inte att dstadkomma resistensut-
veckling.

For Pharmiva ar lanseringen av Vernivia® bara ett forsta steg
mot vart mal att bli ett globalt femtech-bolag med en bred
portfélj inom vaginal halsa. Den unika teknologiplattform
som ligger till grund for Vernivia® kan dven nyttjas for att
utveckla produkter som behandlar svampinfektion och fore-
bygger gonorré. Moussens egenskaper gor den aven till en
effektiv drug-delivery-teknologi som lampar sig val for aktiva
|dkemedelssubstanser.

Vernivia® star nu infor en global lansering som borjar i Sveri-
ge. Darefter foljer Europa, USA och andra marknader - vikti-
ga steg pa vagen mot bolagets mal att bli ett globalt fem-
tech-bolag med en bred portfélj inom vaginal halsa. Den
forestdende borsintroduktionen och tillhdrande tillskott av
kapital ar viktiga redskap for att forverkliga var plan, med
malsattningen att bidra till forbattrad kvinnohalsa och samti-
digt skapa betydande varden for vara aktiedgare.

Valkomna!

* Forbes: Femtech in 2019: 13 Trends And Highlights In Women'’s Health Technology, https://www.forbes.com/sites/estrellajaramillo/2019/12/17/fem-
tech-in-2019-trends-investment-in-womens-health-technology/?sh=d758b1c114cd
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Strategi och affarsplan

Strategi

Pharmivas strategi ar att etablera Bolaget som ett ledande
FemTech-bolag, med fokus pa antibiotikafria behandlingar for
vaginal halsa.

Ett antal faktorer utgor grund for en stark marknadsposition
for Vernivia®:

o Kliniskt bevisad effekt vilket skiljer sig fran évriga idag
tillgangliga receptfria behandlingar som &r enbart symt-
omlindrande

o Utldkning av BV i nivd med nuvarande frekvent anvand
antibiotikabehandling, men med klart férbattrad symt-
omlindring

e Produkten Vernivia® &r en receptfri behandling vilket
Okar tillgangligheten for patienterna

o Stark efterfragan i marknaden fér nya och innovativa
antibiotikafria behandlingar

| samarbete med gynekolog- och barnmorskemottagningar
kommer Pharmiva genomféra en anvandarstudie under forsta
halvaret 2021 infér den bredare kommersiella lanseringen.
Avsikten ar att borja bygga kdnnedom om produkten hos
saval malgruppen som vardgivare och sjukvardspersonal.

Forsaljningsmodell och kanalstrategi

Pharmiva planerar att bearbeta den svenska marknaden i
egen regi avseende marknadsfoéring samt forséljning till
butikskedjor, apotek och andra relevanta aterforséljare.

Forsalining pa den europeiska och amerikanska marknaden
planeras att ske i samarbete med partners. Apoteken kommer
vara viktiga kanaler dven pa ovriga marknader, men anpass-
ning kommer att goras efter lokala forutsattningar
pa respektive marknad.

Kanalstrategin for den svenska marknaden baseras pa tre
huvudsakliga spar:
1. Via apotek (fysiska och/eller e-handel)
2. Renodlade e-handelsaktorer
3. Ovriga aktdrer med fokus pa egenvard och hilsa
(omnichannel)

Det ar viktigt att produkten finns latt tillgangligt att kdpa da
patienten oftast inte planerar inkopet utan behovet uppstar
nar symtomen bryter ut och da vill ha hjalp och effekt snabbt.
Det ar ocksa anledningen till att det idag finns en stor efter-
fragan generellt pa receptfria effektiva behandlingar som inte
kraver ett lakarbesok.

E-handel 6kar kraftigt och blir en allt viktigare forséljningska-
nal for apoteken. Pharmivas bedémning ar att e-handel kom-
mer att utgodra en alltmer betydande del dven inom den euro-
peiska egenvardsforséljningen.

Pharmivas indikativa lanseringsplan fér Vernivia® ser ut
som féljer:
e 2022, fullskalig lansering Sverige som drivs helt i egen
regi av Pharmiva
o 2022-2023, lansering pa utvalda europeiska marknader
i samarbete med partners
e 2024, lansering pa den nordamerikanska marknaden i
samarbete med partners

Utover den forsta produkten Vernivia® arbetar Pharmiva med
ytterligare indikationer inom vaginal hilsa baserat pa teknolo-
gin Venerol®, dar behandling av svampinfektioner ar langst
framskridet. Vernivia® har redan godkidnnande i sin CE-mérk-
ning for forebyggande av svampinfektioner, men Bolaget
kommer att genomfoéra en studie for att dven pavisa effektiv
behandling av svampinfektioner. Pharmiva har indikationer pa
effekt i pre-kliniska forsok for sexuellt dverforbara sjukdomar
sasom gonorré och undersdker mojligheter till en framtida
receptfri behandling dven inom detta omrade.
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Sammanfattning av mojligheteter

Trots att bakteriell vaginos arligen drabbar en tredjedel av alla
kvinnor i aldern 15-49 ar saknas det idag en dndamalsenlig
behandling.

Dagens behandlingar ar antingen receptfria produkter som ar
enbart symtomlindrande - eller receptbelagda antibiotika/

antiseptika som &r forknippade med flera problem. L3as mer OCh teCkna hér
Anvéndning av antibiotika ar problematisk. For den enskilde https://pharmiva.com/emissioner/

individen kan behandlingen leda till biverkningar och en bak-
teriell miljo som okar risken for svampinfektioner i slidan.
Utifran ett samhallsperspektiv bidrar hog antibiotikaférskriv-
ning till 6kad resistensutveckling.

Pharmivas patenterade och CE-markta medicintekniska pro-
dukt Vernivia® &r den forsta behandlingen mot bakteriell
vaginos som kombinerar utldkning av infektionen med snabb
symtomlindring utan att samtidigt orsaka nagra problematis-
ka biverkningar.

Vernivia® star nu infér en global lansering som bérjar i Sveri-
ge. Déarefter foljer Europa, USA och andra marknader.

Lanseringen av Vernivia® ar forsta steget mot bolagets mal
att bli ett globalt Femtech-bolag med en bred portfélj inom
vaginal halsa.

Pharmivas unika teknologiplattform Venerol®, som ligger till
grund for Vernivia®, visar dven dvertygande effekt mot svam-
pinfektion och gonorré i prekliniska studier och bolaget
utvarderar nu hur produkter mot dessa indikationer bast ska
utvecklas.

Erbjudandet i sammandrag

Erbjudandet uppgar till 35 MSEK motsvarande 2 185 000 aktier och genomfors i form av en unitemis-
sion dar varje unit bestar av tva (2) aktier och en (1) vederlagsfri teckningsoption. Teckningskursen
uppgar till 32 SEK per unit, motsvarande 16 SEK per aktie. Varje teckningsoption berattigar till teck-
ning av en (1) ny aktie fran och med den 28 mars till och med den 8 april 2022 till en teckningskurs
motsvarande 70 procent av den volymvagda genomsnittliga betalkursen for bolagets aktie pa Nasdaq
First North under en period om 20 handelsdagar omedelbart foregdende den 24 mars 2022 dock
hogst 20 SEK.

| samband med emissionen har teckningsférbindelser motsvararande 18 MSEK, motsvarande 52% av
det totala Erbjudandet, inhdmtats frén bland annat Capmate AB, Pegrocco Invest AB och Birger Jarl 2

AB. Teckningsperioden pagar mellan den 8 - 19 mars 2021 och forsta dag fér handel pa Nasdaq First
North Growth Market berdknas till den 31 mars 2021.
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Las mer och teckna har

https://pharmiva.com/emissioner/
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