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SenzaGens forsaljning fordubblad
halvaret 2020

! | en tid dar vara kunders bestéllnings- och inképsprocesser
' praglats starkt av Covid-19 6kade trots det var forsaljning

under de forsta sex manaderna 2020 till 3,8 miljoner kronor, vilket
ar mer an en fordubbling jamfort med motsvarande period
foregdende ar och en miljon mer &n vad vi salde for under hela
2019. Med en fokuserad forsaljningsorganisation och fler
potentiella kunder som utvarderar vara tester har vi, trots
nuvarande externa utmaningar, mycket goda mojligheter att
fortsatta utvecklas som kommersiellt bolag. Jag bedémer att vi pa
ett optimalt satt klarat omstallningen till det "nya normala” och
det nya sattet att arbeta samt att arbetet med vara strategiska
initiativ darfor kommer kunna fortsatta i samma hoga takt under
hosten.”

Axel Sjoblad, Verkstallande direktor

)

Halvarsrapport

JANUARI-JUNI 2020

under forsta

Halvéret 1 januari - 30 juni Visentliga hindelser under forsta halvaret

» Nettoomsattningen uppgick till 3 830 KSEK » En ny global kund bestallde tester till ett
(1 652). sammanlagt varde av 1,2 MSEK.

» Rorelseresultatet uppgick till -12 929 KSEK » Ordervard 0,5 MSEK fran en vérldsledande
(-15197). ravaruleverantor.

» Resultatet per aktie -0,60 SEK (-0,97). » SenzaGen erholl GLP-godkannande.

» Likvida medel per den 30 juni uppgick till » Samarbetet med XCellR8 utdkades for att
101 536 KSEK (41 870). erbjuda GARD®skin Animal Product-Free.

» Samarbetsavtal slots med det amerikanska

forskningsinst

itutet RIFM for nasta generations

test for fotosensibilisering.

Vasentliga handelser efter periodens slut

» Distributionsavtal tecknades med Danske
Teknologisk Institut (DTI) i Danmark.
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VD har ordet

Efter ett ar som VD for SenzaGen kan jag med
glédje konstatera att vi tagit de forsta stegen fran
forskningsbolag till ett foretag med starkt
kommersiellt fokus, en férandring som marks
tydligt bade i vart dagliga arbete ochivar
forsaljningsutveckling for det forsta halvaret 2020.

Utvecklingen under halvaret

| en tid dar vara kunders bestéllnings- och
inkopsprocesser praglats starkt av Covid-19
okade trots det var forsiljning under de forsta sex
manaderna 2020 till 3,8 miljoner kronor, vilket &r
mer an en fordubbling jamfort med motsvarande
period foregaende &r och en miljon mer &n vad vi
salde for under hela 2019.

Mycket positivt r ocksa att var kundbas vaxer
inom flera segment och att existerande kunder
dterkommer med nya bestéllningar. Ett bra
exempel pa detta ar att vi i februari fick i uppdrag
att testa kemikalier &t en ny kund, ett stort globalt
foretag, som efter ett initialt lyckat samarbete
bestéllde ytterligare tester under varen.

Framgangsrik strategisk forflyttning

Sedan arsskiftet foljer vi en uppdaterad strategi
baserad pa sju strategiska initiativ som alla
forenas av hur vi som foretag kan bli mer
snabbrorligt, kundfokuserat och lyhort for de
utmaningar som finns inom vara olika kund-
segment. Lat mig kort kommentera de viktigaste
framstegen inom de olika initiativen:

Forstd vara kunders behov och Anpassning av
affdrsmodellen

For att etablera GARD®-teknologin och vaxa som
foretag behovde vi fordjupa var forstaelse for de
kundbehov som finns inom de branscher vi saljer
till; kemikalie, kosmetika, medicintekniska och
lakemedel. Har har vi efter atskilliga kontakter
och samtal med kunder och myndigheter tagit
fram en mer detaljerad segmentering och ett
uppdaterat vardeerbjudande. Vart mal &r att
genom detta erbjudande nd ut med mer specifik
och mélinriktad information om GARD och darmed
fa fler foretag att prova och utvérdera véra tester.
Parallellt med marknadsforingsarbetet har vi
starkt var affarsmodell badde genom nya
distributionspartners och genom att dka antalet
tester i vart eget laboratorium.

Strategiska partnerskap och Utveckling av
produkterbjudandet

Strategiska partnerskap &r viktiga for var
forsaljning och marknadsnarvaro. Under halvéret
har vi starkt samarbetet med vara distributorer
och ytterligare breddat vart partnernatverk, nu
senast efter rapportperiodens slut med Danske
Teknologisk Institut som ar mycket starka i flera
av de branscher vi prioriterar.

Vara partners hjalper oss inte bara med
marknadsforing och forsaljning, de bidrar ocksd i
arbetet med att utveckla vart produkterbjudande.
Genom att ta fram och anpassa nya unika
applikationer, till exempel for
kontraktslaboratoriet XCellR8 och amerikanska
forskningsinstitutet RIFM, har vi sakerstallt att
vart erbjudande moter marknadens behov.

Utover de direkta samarbeten som namns ovan
utvarderar vissa av vara kunder och partners
dessutom nya applikationer innan vi lanserar dem
globalt. P3 ett webinarium i juni forlanserade vi
GARD®skin Dose-Response, ett test som, betydligt
mer kvantitativt an GARD®potency, kan bedoma
hur starkt allergiframkallande en kemikalie ar.
Deltagarantalet var rekordhogt och vi fick mycket
vardefull dterkoppling, vilket indikerar att det
finns ett stort intresse och behov av testet, som
globalt ar det forsta i sitt slag.

Slutligen &r vara partners viktiga for att bygga
fortroende for GARD®. Bade XCellR8 och RIFM ar
ambassadorer for etiska och alternativa
testmetoder och tillsammans med dem arbetar vi
for paradigmskiftet inom testningsindustrin.

Ratt kompetenseroch Optimering av interna
processer

Covid-19-pandemin har tyvarr inneburit att vi inte
kunnat bygga forsaljningsorganisationen i den
takt jag onskat men rekryteringen av en ny Key
Account Manager, baserad i Frankrike, har starkt
var narvaro pa den viktiga Europamarknaden.
Lokal marknadsnarvaro och ratt erfarenhet ar
tillsammans med effektiva arbetssatt
nyckelkomponenter i vart pdgaende lagbygge.
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Inom processinitiativet ar de viktigaste
framstegen att vi infort ett nytt
kvalitetsledningssystem samt att vart
laboratorium blivit GLP-certifierat, vilket ar en
mycket viktig milstolpe for okad
marknadsnarvaro.

Sakerstallande av regulatoriska krav

Arbetet for att mota lokala och branschspecifika
regulatoriska krav har intensifierats och vi har
inlett flera nya processer under det forsta
halvaret. For GARD®skin Medical Device har vi
l&mnat in en MDDT (Medical Device Development
Tools)-ansékan till amerikanska FDA med malet
att FDA skall kvalificera GARD® som test att
anvanda vid utveckling och utvardering av
medicintekniska produkter. | Europa har vi arbetat
vidare for att fa GARD® inkluderat i uppdateringen
av den nya ISO-standarden for medicintekniska
produkter, ett arbete som forvantas bli klart under
2021 och som lopt pé i en mycket positiv anda.

Den tidigare namnda GLP-certifieringen, som vi
fick av SWEDAC i maj, ar ocksa en for oss mycket
gladjande och viktig regulatorisk milstolpe.
Certifieringen innebar for det forsta att vi kan
mdta vara kunders olika kvalitets- och
regulatoriska krav vid produktregistrering och ar
for det andra ett tydligt bevis pa att GARD® kan
anvandas i ett regulatoriskt kontrollerat
laboratorium, vilket ar mycket positivt for den
pagdende OECD-valideringen.

| OECD:s valideringsprocess pagar nu EURL
ECVAM:s expertgrupp ESAC:s utvardering. Nasta
viktiga steg i processen ar expertgruppens
utldtande som innebar en vetenskaplig
utvdrdering och ger en tydlig indikation pa hur de
staller sig till GARD®-valideringen.

Effekter av Covid-19-pandemin

Det ar tydligt att vara kunders képmaonster har
forandrats och forléangts da de varit
aterhdllsamma med nya investeringar pa grund av
osakerheten kring Covid-19. Jag kan trots detta
konstatera att vi, tack vare de organisatoriska
forandringar vi gjort och det forsaljningsfokus vi
satt, ar i en mycket battre position idag an vid
motsvarande period forra aret.

Under varen har vi markant ékat interaktionen
med kunder och genomfdrt en snabb och
framgangsrik forflyttning fran fysiska moten till
digitala plattformar. Vi har arrangerat manga och
regelbundna webinarier och videokonferenser
med vasentligt fler deltagare an tidigare. Utover
detta har vi sakerstallt lager av kritiska produkter
och rutiner for att var laboratoriepersonal skall
kunna genomfdra det okande antal tester som
vara kunder efterfragar.

Narmsta framtiden

Jag ar stolt 6ver medarbetarnas insatser och de
strategiska forandringar vi genomfort under en
orolig och utmanande tid. Med en fokuserad
forsaljningsorganisation och fler potentiella
kunder som utvarderar vara tester har vi, trots
nuvarande externa utmaningar, mycket goda
mojligheter att fortsatta utvecklas som
kommersiellt bolag. Jag bedomer att vi pa ett
optimalt satt klarat omstallningen till det "nya
normala” och det nya sattet att arbeta samt att
arbetet med vara strategiska initiativ darfor
kommer kunna fortsatta i samma hoga takt under
hosten.

Axel 5j6blad, Verkstsllande direktor

SenzaGen AB e Delarsrapport januari-juni 2020 « 3/12



Kort om SenzaGen

Affarsidé

SenzaGen utvecklar, utfor och saljer tester for att
bedoma om kemikalier i olika produkter ar
allergiframkallande. Testerna ersatter djurforsok
med genomisk data fran manskliga celleri
kombination med maskininlarning och ger hogre
tillforlitlighet an ovriga test. Bolaget mater
darmed marknadens efterfragan pa etiska,
tillforlitliga och kostnadseffektiva testmetoder.

Vart bidrag

SenzaGens testmetod ar snabbare, kostnads-
effektivare och mer traffsaker an djurtester, vilket
bidrar till sakrare produkter for samhallet,
samtidigt som antalet djurforsok minskar.

Vision

SenzaGens vision ar att etablera en ny global
industristandard for toxikologisk /n vitro-testning
och helt ersatta djurforsok.

Mission

SenzaGens mission ar att erbjuda samhallet de
basta djurfria testmetoderna for
sakerhetsbedomning och darmed majliggora
utveckling av sakrare produkter.

Marknad med stor potential

Marknaden for toxikologiska /n vitro-tester ar
global och SenzaGen uppskattar sin adresserbara
del till cirka 5 miljarder SEK. Forsaljningen sker
via partners samt via huvudkontoret i Lund och
forsaljningskontoret i USA. All produktutveckling
bedrivs i Lund dar laboratoriet aven analyserar
kundprover.

GARD®-PORTFOLJEN

GARD®skin
Test for bedomning

GARD®potency

Test for bedomning i
om kemikalier kan vilken grad kemikalier
orsaka hudaller- kan orsaka hudaller-
gier. gier. Anvands i kombi-
nation med GARD®skin.

Finansiellt mal och strategi

SenzaGens finansiella mal ar att na break-even ar
2022. For att uppnd malet arbetar SenzaGen efter
foljande sju strategiska initiativ:

e P3adjupet analysera och forstd vara kunders
behov

e Utveckla produkterbjudandet

e FEtablera strategiska partnerskap

e Anpassa affarsmodellen efter marknadens
forutsattningar

e Sakerstalla att bolaget moter lokala
regulatoriska krav

e Sakerstalla resurser och kompetenser

e Optimera och forenkla interna processer och
arbetssatt

GARD-teknologin

SenzaGens teknologiplattform GARD® ersatter
djurférsok med genomisk data fran manskliga
celler i kombination med maskininlarning.

Vetenskapliga studier visar att SenzaGens
testmetod har betydligt hogre tillforlitlighet an
ovriga testmetoder p& marknaden. Genom att
analysera hundratals markdrer genererar GARD
stora mangder data och levererar resultat med
over 90 procents precision.

Ordlista

In vitro: Provrormodell

GLP: Good Laboratory Practice

EURL: The European Union Reference Laboratory

ECVAM: European Centre for the Validation of Alternative Methods
ESAC: EURL ECVAM Scientific Advisory Committee

GARD®air

Test for bedémning
om kemikalier kan
orsaka luftvagsal-
lergier.

GARD®skin
Medical Device

Test for bedomning
om material kan

orsaka hudallergier.
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Omsattning, resultat
och investeringar

Férsta halvaret
Koncernens nettoomsattning uppgick under
perioden till 3 830 KSEK (1 652).

Koncernens rorelseresultat blev -12 929 KSEK
(-15 197).

De totala rorelsekostnaderna for perioden
uppgick till 16 169 KSEK (22 217).

Minskningen av rorelsekostnaderna beror framst
pa omstrukturering av organisationen.

SenzaGen aktiverar kontinuerligt utgifter for
nyutveckling samt balanserar patent. Under
perioden var den totala investeringen i
immateriella tillgdngar 1 685 KSEK (2 518), varav

patent och varumarken stod for 1 316 KSEK (834).

Aktiverade utgifter avseende egna
utvecklingsprojekt uppgick till 369 KSEK (1 682).
2019 gjordes direktnedskrivning av
utvecklingskostnad med 1 082 KSEK p& grund av
bidrag frén EU.

Finansiering

Koncernens disponibla medel uppgick vid
periodens utgdng till 101 536 KSEK (41 870).

Periodens kassafléde fran den l6pande

verksamheten uppgick till -17 923 KSEK (-16 541).

Periodens kassafléde har paverkats av
utbetalning av avsattningen for omorganisationen,
minskade leverantorsskulder, okade
kundfordringar samt lageruppbyggnad.

Periodens totala kassaflode blev -18 931 KSEK
(-14 762).

Under perioden har 217 500 optioner tecknats
inom ramen for de incitamentsprogram for
personal och styrelse, som extrastamman i
december 2019 beslutade om.

Arsstamman 2020 beslutade om ett
bemyndigande for styrelsen att besluta om
nyemission av sammantaget hogst ett antal aktier
som innebar en okning av aktiekapitalet om hogst
20 % baserat p& det sammanlagda aktiekapitalet
vid tidpunkten for arsstamman 2020.

Moderbolaget

Nettoomsattningen for moderbolaget under
perioden januari - juni uppgick till 3 830 KSEK
(1 652). Resultatet fore skatt uppgick

till -12 945 KSEK (-15 259).

Moderbolagets nettoinvesteringar i materiella och
immateriella tillgdngar uppgick under &ret till
1706 KSEK (1 539) och det totala kassaflédet var
-18 775 KSEK (-14 873).

| ovrigt hanvisas till uppgifter for koncernen.
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Ovriginformation

Koncernen

SenzaGen AB (publ) (org.nr. 556821-9207), med
sate i Lund, ar moderbolag till dotterbolaget
SenzaGen North America Inc, med sate i North
Carolina, USA (org.nr.C3870650).

Segmentsredovisning

SenzaGens verksamhet omfattar for narvarande
endast ett rorelsesegment, analyser mot
allergener, och hanvisar darfor till resultat- och
balansrakning rorande redovisning av
rorelsesegment.

Information om risker och osdkerhetsfaktorer
SenzaGens verksamhet ar exponerad for ett
flertal risker, sdval operationella som finansiella.
De operationella riskerna utgors framst av
osakerhet kring produktutveckling,
leverantorsavtal, produktansvar och distribution.
For en narmare beskrivning av de risker och
osdkerhetsfaktorer som SenzaGen star infor
hanvisas till risk- och kanslighetsanalys i
arsredovisningen for 2019.

Forskning och utveckling

SenzaGen driver utvecklingsprojekt med malet att
starka sin produktportfolj. Basen for bolagets
produktutveckling ar teknologiplattformen
GARD®, som ar robust, funktionell och har
potential att anvandas inom ett stort antal
toxikologiska omraden och marknadssegment.

Personal
Vid utgangen av perioden hade bolaget 17 (23)
anstallda, varav 10 (15) kvinnor och 7 (8) man.

Vasentliga hdndelser efter periodens slut

Den 9 juli meddelade SenzaGen att bolaget
tecknat ett distributionsavtal med det
valrenommerade forskningsinstitutet Danske
Teknologisk Institut (DTI). DTI har en stark
stallning som féresprakare av ny teknik med ett
stort natverk av globala kunder, ledande
forskningsinstitut och larosaten. Avtalet innebar
att SenzaGen ytterligare breddar sitt licens- och
distributorsnatverk i Europa med en strategiskt
viktig partner.

Redovisningsprinciper

Tillampade redovisningsprinciper
overensstammer med ,&rsredovisningslagen
(1995:1554) och Bokféringsndmndens allmanna
rad BFNAR 2012:1 ,&rsredovisning och
koncernredovisning ("K3"). Samma
redovisningsprinciper och berakningsgrunder har
tillampats som i arsredovisningen 2019.

All operativ verksamhet bedrivs for narvarande i
moderbolaget, vilket gor att koncern- och
moderbolagsrakenskaperna i princip ar
desamma.

Uppstallningsformen for resultatrakningen
andrades 1 januari 2020 fran
kostnadsslagsindelad resultatrakning till
funktionsindelad resultatrakning, da
verksamheten har utvecklats fran forskningsbolag
till kommersiellt bolag. Detta innebar att
jamforelsetalen raknats om till funktionsindelad
resultatrakning i koncernen och moderbolaget. |
och med uppstallning i funktionsindelad
resultatrédkning ingdr numera aktiverat arbete for
egen rakning i summan for forskning- och
utvecklingskostnader, istallet for att redovisas pa
egen rad under rubriken Rorelsens intakter.

Granskning
Denna rapport har inte varit féremal for
oversiktlig granskning av bolagets revisorer.

Certified adviser
FNCA Sweden AB ar bolagets Certified Adviser pé
Nasdaq First North.

Finansiell kalender
Bokslutskommuniké 2020 18 februari 2021
Deldrsrapporter och arsredovisningar finns
tillgangliga pa SenzaGens webbsida.
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Styrelse och verkstéllande direktéren forsékrar att deldrsrapporten ger en rattvisande dversikt av
moderbolagets och koncernens verksamhet, stallning och resultat samt beskriver vasentliga risker och
osdkerhetsfaktorer som moderbolaget och de bolag som ingar i koncernen star infor.

Lund den 20 augusti 2020

Carl Borrebaeck Laura Chirica Anki Malmborg Hager
Styrelseordforande Styrelseledamot Styrelseledamot

lan Kimber Peter Nahlstedt Paul Yianni
Styrelseledamot Styrelseledamot Styrelseledamot
Paula Zeilon Axel Sjoblad

Styrelseledamot Verkstsllande direktor

Fragor kring rapporten besvaras av:
Axel Sjoblad, VD, SenzaGen AB
Tel: 0705-35 93 51 | E-post: axel.sjoblad[@senzagen.com

Marianne Olsson, VP Finance, SenzaGen AB
Tel: 0706-36 73 18 | E-post: marianne.olsson(dsenzagen.com

Offentliggdrande

Denna information &r sadan information som SenzaGen AB &r skyldigt att offentliggora enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning. Informationen lamnades, genom ovanstdende kontaktpersons forsorg,
for offentliggorande den 20 augusti 2020 kl 08:30 CET.

Adress

SenzaGen AB (publ)

Organisationsnummer: 556821-9207

Medicon Village 2, 223 81 LUND

Telefon: 046-275 60 00 | info@Senzagen.se | www.senzagen.com

SenzaGen ar listat pd Nasdaq First North. Bolaget handlas under
kortnamnet SENZA och ISIN-koden SE0010219626.

Certified Advisor ar FNCA Sweden AB.
Telefon: 08-528 00 399 | info[@fnca.se
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Koncernens totalresultat i sammandrag jan-jun  jan-jun Helar
(KSEK) 2020 2019 2019
Rorelsens intakter
Nettoomsattning 3830 1652 2724
Kostnad for salda varor -1005 -784 -1416
Bruttoresultat 2 825 868 1308
Forsaljningskostnader -10138 -7 346 -16 627
Administrationskostnader -4 621 -8 934 -18212
Forsknings- och utvecklingskostnader -969 -3433 -8335
Ovriga rorelseintakter 47 3686 4042
Ovriga rorelsekostnader -73 -38 -103
Rérelseresultat -12929  -15197 -37 927
Resultat fran finansiella poster
Ranteintakter och liknande resultatposter 41 - 185
Rantekostnader och liknande resultatposter - - -1
Resultat efter finansiella poster -12888 -15197 -37 743
Skattekostnad - - -12 494
Periodens resultat -12888 -15197 -50 237
Varav hanforligt till aktiedgare i moderbolaget -12888 -15197 -50 237
jan-jun  jan-jun Heldr
Data per aktie 2020 2019 2019
Resultat per aktie, SEK -0,60 -0,97 -3,11
Resultat per aktie efter full utspadning, SEK -0,60 -0,97 -3,11
Eget kapital per aktie, SEK 5,71 4,71 5,71
Soliditet, % 97% 93% 94%
Antal utestadende aktier vid periodens slut, tusental 21358 15737 21358
Genomsnittligt antal utestdende aktier, tusental 21 358 15678 16176
Aktiekurs vid periodens slut, SEK 16,90 30,55 18,66

Nyckeltalsdefinitioner

Resultat per aktie.

Periodens resultat i férhallande till genomsnittligt vagt antal aktier

Eget kapital per aktie.

Eget kaptital i férhallande till antal aktier vid periodens slut.

Soliditet.

Eget kapital i férhallande till balansomslutningen.
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Koncernens finansiella stdllning i sammandrag 30 juni 30 juni 31 dec

(KSEK] 2020 2019 2019
Tillgdngar

Immateriella tillgadngar 16 476 15800 16 079
Materiella tillgangar 2696 3275 3273
Uppskjuten skattefordran - 12 494 -
Lager 1344 - 704
Kundfordringar 1888 678 205
Ovriga fordringar 1837 5297 2232
Likvida medel 101 536 41870 120 467
Summa tillgangar 125 777 79 414 142 960

Eget kapital och skulder

Eget kapital 122018 74124 134 211
Kortfristiga skulder, ej rantebarande 1314 1243 1282
Leverantorsskulder 742 2720 2 843
Avsattning omstrukturering 226 - 3092
Ovriga skulder 1477 1327 1532
Summa eget kapital och skulder 125 777 79 414 142 960
Forandringar i eget kapital 30 juni 30 juni 31 dec
(KSEK]) 2020 2019 2019
Ingdende balans 134 211 85 936 85 936
Nyemissioner - 3451 105 958
Kostnader for nyemissioner - - -10 749
Effekt av personaloptionsprogram 698 -133 3318
Periodens resultat -12 888 -15197 -50 237
Valutaeffekt -3 67 -15
Eget kapital vid periodens utgéng 122 018 74 124 134 211
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Koncernens kassaflodesanalys i sammandrag jan-jun  jan-jun Heldr
(KSEK) 2020 2019 2019
Rorelseresultat efter skatt -12888 -15197 -50 237
Justeringar for icke kassaflodespaverkande poster 1883 1276 18 575
Kassaflode | den [opande verksamheten 11005 -13921  -31662
fore forandringar i rorelsekapital

Forandringarirorelsekapital -6 918 -2 620 581
Kassafléde fran den lopande verksamheten -17 923  -16 541 -31 081
Forvarv/Avyttring avimmateriella anl. tillgangar -1 685 -1 437 -2915
Forvarv/Avyttring av materiella anl. tillgangar -21 -102 -696
Kassafléde fran investeringsverksamheten -1 706 -1 539 -3 611
Nyemission - - 105 958
Transaktionskostnader hanférliga till nyemission - - -10 749
Optionspremie 698 -133 -
Optionsinlosen - 3 451 3318
Kassaflode fran finansieringsverksamheten 698 3318 98 527
Summa periodens kassaflode -18 931 -14 762 63 835
Likvida medel vid periodens ingang 120 467 56 632 56 632
Likvida medel vid periodens utgang 101 536 41 870 120 467
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Resultatrdkning moderbolaget jan-jun jan-jun  Helar
(KSEK) 2020 2019 2019
Rorelsens intakter

Nettoomsattning 3830 1652 2724
Kostnad for salda varor -1005 =784 -1416
Bruttoresultat 2 825 868 1308
Forsaljningskostnader -10195  -7373 -16740
Administrationskostnader -4 621 -8939 -18212
Forsknings- och utvecklingskostnader -969  -3463 -8334
Ovriga rérelseintakter 47 3686 4042
Ovriga rérelsekostnader -73 -38  -103
Rorelseresultat -12986 -15259 -38 039
Resultat fran finansiella poster

Ranteintakter och liknande resultatposter 41 - 198
Rantekostnader och liknande resultatposter - - -1
Resultat efter finansiella poster -12 945 -15 259 -37 842
Skattekostnad - - =12 494
Periodens resultat -12 945 -15259 -50 336
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Balansrékning moderbolaget 30 juni 30 juni 31 dec
(KSEK]) 2020 2019 2019
Tillgdngar

Immateriella tillgédngar 16476 15800 16079
Materiella tillgangar 2696 3261 3273
Uppskjuten skattefordran - 12 494 -
Finansiella tillgdngar 84 84 84
Lager 1344 - 704
Kundfordringar 1888 678 219
Fordringar hos koncernfdretag 1223 1218 1317
Ovriga fordringar 1017 1069 1259
Férutbetalda kostnader och upplupna intakter 813 4216 962
Kassa och bank 101229 41573 120005
Summa tillgdngar 126 770 80 393 143 902
Eget kapital och skulder

Eget kapital 122 491 74 606 134738
Kortfristiga skulder, ej rantebarande 1314 1243 1282
Leverantorsskulder 1262 3376 3258
Avsattning omstrukturering 226 - 3092
Ovriga skulder 1204 949 1098
Upplupna kostnader och forutbetalda intakter 273 219 434
Summa eget kapital och skulder 126 770 80 393 143 902

SenzaGen AB ¢ Delarsrapport januari-juni 2020 « 12/12



	Halvåret 1 januari – 30 juni
	Väsentliga händelser under första halvåret
	Väsentliga händelser efter periodens slut
	Kort om SenzaGen
	Vision
	SenzaGens vision är att etablera en ny global industristandard för toxikologisk in vitro-testning och helt ersätta djurförsök.
	Finansiellt mål och strategi
	SenzaGens finansiella mål är att nå break-even år 2022. För att uppnå målet arbetar SenzaGen efter följande sju strategiska initiativ:
	 På djupet analysera och förstå våra kunders behov
	 Utveckla produkterbjudandet
	 Etablera strategiska partnerskap
	 Anpassa affärsmodellen efter marknadens förutsättningar
	 Säkerställa att bolaget möter lokala regulatoriska krav
	 Säkerställa resurser och kompetenser
	 Optimera och förenkla interna processer och arbetssätt
	Omsättning, resultat och investeringar
	Finansiering
	Moderbolaget
	Övrig information
	Forskning och utveckling
	SenzaGen driver utvecklingsprojekt med målet att stärka sin produktportfölj. Basen för bolagets produktutveckling är teknologiplattformen GARD®, som är robust, funktionell och har potential att användas inom ett stort antal toxikologiska områden och m...

