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Vopy VD brev juni 2022

Vopy ar en fintech startup med ett attraktivt embedded finance erbjudande baserat pa en B2B2C
affarsmodell. D& vi bryter ny mark med nytankande losningar sa har vi aven fatt var beskarda del
av motgangar. Vi har hanterat dessa, vi har hittat nya vagar och vi ar om nagra veckor klara att
leverera.

Operativt mar vi utmarkt dar samtliga medarbetare gor ett fantastiskt arbete med att fardigstalla
vara produkter for kundleveranser under Q3 sa som tidigare kommunicerat.

Vi har utan att bedriva utatriktad forsaljning, byggt en pipeline med drygt 50 prospects, dessa har
kommit till oss via vart kontaktnat samt via var hemsida. Antalet potentiella anvandare i var pipeline
ar stort och om alla skulle skriva avtal med oss sa har vi redan nu anvandare via dessa kunder som
Overstiger vara langsiktiga mal - var pipeline innehaller saledes manga storre foretag med stora
kundunderlag.

Flera leveransavtal har signerats med bade kunder och partners - som i sin tur har kundcase som
de kommer att implementera var l6sning pa. Darutover har vi skrivit ett antal MOU med flera
foretag dar vi nu arbetar for att slutfora avtal. Den starka saljsituationen starker oss i var
Overtygelse om hur bra vart kunderbjudande fungerar.

Var forsta kund ar ocksa en startup vilket har féranlett oss att bedriva ett kontinuerligt arbete med
att identifiera risker i kundens erbjudande. Detta arbete har nu pavisat allvarliga leveransproblem
hos kunden varfor vi pausar allt arbete med kunden tills de har atgardat sina problem. Aven om
vara prognoser i det korta perspektivet till stor del vilat pa just denna kunds snabba acceleration
sa har vi ett stort intresse fran vara andra kunder att pabdrja anvandandet av vara losningar. Da
aven nastfoljande kund i var utrullningsplan ingar i samma koncern, s genomfor vi de narmaste
veckorna en validering av deras leveranskapacitet innan fortsatt integrationsarbete utfors
gentemot denna kund.

Vi vaxlar nu fokus och staller om leveransarbetet samt integrationer till de narmast efterféljande
kunderna med malsattningen att driftsatta dessa snabbare, vi ser goda maojligheter att paskynda
integrationsarbetet med dessa da vi nu frigor interna resurser fran det pausade arbetet med ovan
namnda kund.

Utvecklingen med var europeiska telekomoperatorskund, som har éver 20 miljoner abonnenter,
fortgar enligt plan och vi skickar den forsta fakturan till telekomoperatdren nu i veckan. Vi har aven
dialog med telekomoperatoren i syfte att skynda pa utrullningen hos dem under hosten.

Var bedomning ar att detta kundbortfall medfor nagra manaders forsening avseende intaktsstart.
Vi raknar aven med vasentligt minskad anvandartillvaxt under de forsta 12-18 manaderna, det ar
idag for tidigt att beddéma hur stor minskningen blir.
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Att en for oss viktig kund inte kan leverera ar frustrerande. Att fa detta besked mitt i pagaende
emission ar beklagligt och staller krav pa korrekt agerande fran bolagets sida. De prognoser som
har presenterats i nuvarande emission paverkas vasentligt av kundbortfallet. Da vi i nulaget inte
kan overblicka hur stor forandring detta medfor, har styrelsen i samrad med vart juridiska ombud
Synch Advokat, beslutat att avbryta pagaende emission i vantan pa en mer utforlig analys och
uppdaterade prognoser.

Styrelsen har for avsikt att paborja en ny emission i augusti. Emissionen kommer erbjudas till en
bredare allmanhet utan de krav pa 1 064 000 SEK per teckningspost som gallt i den nu avbrutna
emissionen. Villkor samt verksamhetsbeskrivning i nasta emission kommer att aterspegla och
beskriva effekten av de forandringar vi ser avseende kundtillstromning samt leveransplaner for
nya och befintliga kunder.

Vi &r en fintech startup som bryter ny mark. Aven om vi har en del motvind med férseningar,
leverantérer som brister och nu en kund som har problem med sina egna produkter, sa vill jag
lyfta fram kompetens var personal besitter och, kanske framfor allt, for att de ar flexibla, kund- och
l6sningsorienterade,

Annu en gang &r jag imponerad av hela organisationens kapacitet och férmaga att hantera manga
projekt samtidigt och snabbt stalla om till nya férutsattningar. Gang pa gang visar vi att var
arbetskapacitet ar hog och att vi kan hantera stort som smatt och inte later nagra affarsmaojligheter
ga oss forbi.

| borjan av augusti har vi gjort analysen och etablerat nya processer med vara kunder. Da kan vi
presentera ett nytt emissionserbjudande som till fullo aterspeglar ett uppdaterat nulage. Till dess
onskar jag er en bra sommar och tackar for det fértroende ni ger oss.

Om Vopy

Vopy ar ett svenskt fintech-bolag med malsattningen att bli varldsledande inom embedded
finance. Vopys molnbaserade B2B2C-l6sningar ger féretag mojlighet att erbjuda sina anvandare
finansiella tjanster, som bla digitala planbocker, realtidsbetalningar, krediter och betalkort - under
kundens egna varumarke. Féretagen kan utan storre investeringar 6ka sin kundlojalitet, lonsamhet
per anvandare och sin konkurrenskraft. Tillsammans med vara kunder férandrar Vopy det digitala
betallandskapet och ger anvandare en enklare ekonomisk vardag.

Vopy sysselsatter ca 20 personer, huvudkontoret finns i Stockholm, med dotterbolag i Norge samt
narvaro i Kanada och Pakistan.

LLas mer pa vopy.com
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For ytterligare information, vanligen kontakta:

Joakim Forssell, vd Vopy AB (publ)
kim@vopy.com
*46 72 308 58 35
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