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This presentation has been prepared and is issued by OptiCept Technologies AB (the “Issuer” and, together with its subsidiaries, the “Group”). This Presentation does not, and is not intended to, constitute or form part of, and should
not be construed as, (i) any offer, solicitation or invitation to subscribe for, sell or issue, underwrite or otherwise acquire any shares, securities or financial instruments of the Issuer (the “Securities”), nor shall it, or the fact of its com-
munication, form the basis of or be relied upon in connection with or act as an inducement to enter into any contract or commitment whatsoever with respect to any Securities; or (i) any form of financial opinion, recommendation or
investment advice with respect to any Securities.

The information contained in the Presentation does not constitute and may not be relied on in any manner as legal, tax, investment, accounting, regulatory or other advice on, about, or in relation to the Group, nor does it constitute a
recommendation regarding the Securities. You should seek independent and professional advice and conduct your independent investigation and analysis of the information contained in this Presentation and of the business, opera-
tions, financial condition, prospects, status, and affairs of the Group.

Certain statements in this Presentation regarding the market and competitive position data are based on the internal analyses of the Group, which may involve certain assumptions and estimates based on the knowledge and
experience of its management. Although the Group believes that its internal observations are reliable, its estimates are not reviewed or verified by any external sources. Accordingly, undue reliance should not be placed on any of the
industry, market, or competitive position data contained in this Presentation.

This Presentation contains various forward-looking statements that reflect the Group's management’s current views concerning future events. Forward-looking statements as a general matter are all statements other than
statements as to historical facts or present facts or circumstances. Words such as “believe’, “expect’, “anticipate” or “estimate” identify certain of these forward-looking statements. Although the Group believes that the expectations
reflected in these forward-looking statements are reasonable, it can give no assurance that they will materialize or prove correct. All statements (including forward-looking statements) contained herein are made as of this presenta-
tion's date. The Group undertakes no obligation to update or revise this Presentation in case such estimates, projections, or forward-looking statements do not materialize or change in the future. Accordingly, prospective investors are
cautioned not to place undue reliance on any of the forward-looking statements herein.

This Presentation is an advertisement and not a prospectus. The information and opinions contained in this Presentation are provided as of the date of the Presentation, are subject to change without notice, and do not purport to
contain all information that may be required to evaluate the Group. None of the Group or any of their respective partners, directors, officers, advisers, affiliates or representatives undertakes or is under any duty to update this Presen-
tation or to correct any inaccuracies in any such information which may become apparent or to provide you with any additional information. To the extent permitted by law, liability is expressly disclaimed.

This presentation or distribution thereof may, in certain jurisdictions, be subject to restrictions. The recipients of this presentation in jurisdictions where this presentation has been published or distributed shall inform themselves of
and follow such restrictions. The recipient of this presentation is responsible for using the presentation, and the information contained therein, by applicable rules in each jurisdiction. Any failure to comply with these restrictions may
constitute a violation of applicable securities laws.
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Vara kommersiella projekt - FoodTech

Marknaden for OptiBoost for sticklingar

PRENUMERERA PA VARA UTSKICK!

1eddelande, inv
mation direkt i din inbox genom att prenumerera
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Partnerskap i fokus

| den senaste bokslutskommunikén understryker jag hur partnerskap ar och blir
en stor del av var dvergripande strategi. Var partner inom fasta livsmedel, FPS
Food Process Solution, gar snart in som ny storagare i OptiCept. FPS investering
i OptiCept ger ett klart och tydligt besked: Man satsar fullt ut pa OptiCept-tekno-
login och varnar om ett langsiktigt partnerskap for att sakerstalla PEF-teknologin
som ett erbjudande i deras produktportfolj. Vilket bidrar till att skapa en stabil och
trygg miljo for OptiCepts investerare och for kunder till FPS.

Nar vi analyserat marknaderna vi verkar pa har en bild vaxt fram som overtygat
0SS om att skapa strategiska samarbeten med etablerade internationella bolag.
Detta &r det som kommer ta 0ss framat i den takt vi onskar. Samarbeten maj-
liggor att vi haller vara kostnader pa lBgsta mojliga niva, utan att vi tappa fart
kommersiellt Partners kan ocksa bidra med viktig kompetens och kapital for ut-
veckling av nya applikationer. Vi far ocksa tillgang till omfattande globala natverk
och distributionssystem som mojliggor en snabb och effektiv expansion. Genom
partnerskap kan vi nd en bredare marknad snabbare an vad vi historiskt kunnat
pd egen hand. Aven var synlighet och trovardighet pd marknaden okar.

Ett intensivt arbete har alltsa pagatt och pagar fortfarande for att hitta ratt
partner for respektive applikationsomrade. i den har uppdateringen ger vi
utover status kring vara kommersiella projekt aven en inblick i vara partnerskap.

Thomas Lundgvist
VD OptiCept Technologies


https://investor.opticept.se/nyhetsbrev/

OPTICEPT OCH STRATEGISKA
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ACCELERERAD KOMMERSIALISERING GENOM
PARTNERSKAP

OptiCept Technologies har valt partnerskap som en strategi for att accelerera
kommersialiseringen inom bolagets prioriterade affarsomraden. Som ett litet bolag med
hogteknologiska lasningar, ar det strategiskt att fokusera resurser mot karnverksamheten och
balagets expertis.

Nar vi analyserat marknaderna vi verkar pa har en bild vaxt fram som 6vertygat oss om att skapa
strategiska samarbeten med etablerade internationella bolag. Detta kommer att ta oss framat i
den takt vi onskar. Fordelarna ser vi som foljande:

Tillgang till resurser och kapital: Det kan vara i form av finansiering for tillvaxt, tillgang till
teknologi och infrastruktur.

Marknadstilltrade: Genom partnerskap far vi tillgang till nya marknader och kundsegment som
det annars skulle vara svart att nd pa egen hand. Tillgang till etablerade distributionsnatverk och
kundrelationer dver hela varlden ar ovarderligt for mindre bolag som vill vaxa.

Teknologisk innovation: OptiCept ar ett kunskapsbolag med spetskompetens inom vara teknologi
plattformar. Genom partnerskap adderas ytterligare dimensioner som inkluderar samspelet med
kringliggande processsteg och tekniker. Vi far tillgang till forsknings- och utvecklingsavdelningar
med stora resurser som paskyndar utvecklingsprocessen.

Riskspridning: \Vi riskminimerar genom att dela pa kostnader, investeringar och undviker att satta
for mycket av var egen kapacitet och vart kapital pa spel.
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OVERBLICK - AFFARSOMRADEN OCH PARTNERSKAP

VAD AR ETT PRIORITERAT AFFARSOMRADE?

OptiCept har en omfattande bredd i teknologin, vilket skapar potential. Men ar dven utmanande da det kravs for Ett prioriterat affdrsomrade ar en bransch eller industri
att nd bolagets mal. Vi har darfor identifierat ett antal affarsomraden dar vi koncentrerar vara resurser. Inom dar bolaget gor bedomningen att mojligheterna ar storst
dessa affarsomraden har vi eller vill vi etablera partnerskap. Inom vissa affarsomraden kan omradet att nad kassafloden. Flertalet faktorer spelarin nar ett
segmenteras ytterligare medan inom andra tacker vi val hela industrin med en partner. affarsomrade bedoéms som prioriterat.

Vihar inre faktorer sd som teknologins mognad, dvs. har
Strategiskt fokus vi en applikation som kan implementeras i industriell
skala,. Yttre faktorer som branschens karaktar,

investeringsvilja, geografi, produkten, m.m.

Har spelar dven partnerskap en roll for hur vi gor vara

prioriteringar.
Kommersiellt Fokus Partnerskap
OptiCepts fokus ar pa de affarsomraden narmst For accelererad marknadspenetration och
kommersialisering. Vi arbetar generellt med forsaljning pa nyckelmarknader. Kontinuerliga
kommersiella avtal eller betalda utvaderingar. R&D aktiviteter i samverkan med partners som

understadjer var kommersialiseringsstrategi.

OPTICEPT TECHNOLOGIES - INVESTERARUPPDATERING



AFFARSOMRADEN OCH PARTNERSKAP - STICKLINGAR

Sticklingar

Inom skogssticklingar har vi idag tre partners med olika avtal. BCC och Northmerge ar agenter
medan Guanghxi Forest Research institute ar en utvecklingspartner. Som agent har man ratt att
marknadsfora och sélja vara produkter. Northmerge och BCC har bada omfattande kontakter och
kunder inom skogsindustrin och har 6ppnat manga dorrar for oss. Med god insun i industrin har
arbetet med att lansera OptiBoost accelererats avsevart. Genom Guanghxi Forest Research Institu-
te 6ppnas dorrarna till den kinesiska marknaden. Det 4r manga ganger avgorande att ha en statlig
institution pa sin sida for att etablera sig i Kina. Guangxhi ar center for skogsindustrin i Kina, som ar-
ligen omsatter 120 miljarder EUR. Det 8r ocksa det storsta omradet vad galler Eucalyptus plantage,
med en total area pa 30,34 miljoner hektar.

Nyligen tecknade vi avtal med Florensis BV som under tre manader kommer utvardera Opti-
Boost-metoden i deras verksamhet. Marknaden for prydnadsvaxter ar attraktivt da det
uppskattningsvis produceras cirka tva miljarder sticklingar arligen inom detta segment.

Inriktning Skog: sticklingar fran trdd som Eukalyptus,
Akacia, Tall, Corymbia, mm.

inriktning Prydnadsvéxter: sticklingar fran prydnadsvéx-
ter s3 som pelargonier, julstjdrnor, etc.

OPTICEPT TECHNOLOGIES - INVESTERARUPPDATERING



AFFARSOMRADEN OCH PARTNERSKAP - LIVSMEDEL

0 Flytande livsmedel

Ett bra exempel pa en form av samarbeten OptiCept garna arbetar
med ar det projekt vi genomfort och arbetar med idag tillsammans
med Dole. Ett globalt storbolag som vill utveckla och effektivisera sin
utvinningsprocess, i det har fallet for ananasjuice. Tillsammans vali-
derar vi teknologin i deras processer. Tack vare resultaten vi uppnatt
pagar nu diskussioner kring kommersiell implementering.

Nar det galler flytande livsmedel ar vi idag val rustade nar det galler
extraktion. Var nya Balder plattform fungerar mycket bra och har
handlar det om att hitta ratt kunder inom ratt segment. Med ratt
partner skulle vi saklart kunna réra 0ss 8nnu snabbare framat.

Men mest fordelaktigt hade det varit att arbeta nara ratt partner da
det galler forlangning av hallbarhet for flytande livsmedel. Har finns
det tekniska utmaningar i applikationen och i ssmarbetet med kun-
dernas processer. Med ratt partner finns mycket goda maojligheter till
att lansera en produkt som fungerar under dessa forutsattningar.

Inriktning: juice, olivolja, véxtbaserad dryck, vin, te, mm.

OPTICEPT TECHNOLOGIES - INVESTERARUPPDATERING

Fasta livsmedel

Inom ramen for fasta Livsmedel har OptiCept ingatt ett mycket be-
tydelsefullt partnerskap med det kanadensiska bolaget FPS (Food
Process Solutions Corp).. Partnerskapet syftar i att utveckla, mark-
nadsfora och sdlja den patenterade PEF-teknologin till livsmedels-
producenter som arbetar med fasta produkter som potatis

FPS ar en global ledare for nyckelfardiga system for frysning,
kylning, fritering och hantering av livsmedel. Partnerskapet erbjuder
en mojlighet att forena vara styrkor och kompetenser for att skapa
banbrytande losningar. Tillsammans tar vi nu fram en mycket ener-
gieffektiv l6sning baserad pad vara patent.

Sedan partnerskapet ingicks (Oktober 2023). Har teknologin valide-
rats vid FPS innovationscenter i Kanada, man har lagt en order om
tva CEPT-enheter och FPS gar dessutom in som ny storagare |
OptiCept. Denna fordjupning av partnerskapet starker och ger
konkreta fordelar for bada parter. Narmare samarbete dppnar dven
dorren for battre marginaler och snabbare lansering mot nya appli-
kationer, vilket ar en viktig drivkraft for [dngsiktig lonsamhet.

Inriktning: potatis, torkade gronsaker och frukt, mm.



AFFARSOMRADEN OCH PARTNERSKAP - SNITTBLOMMOR

Y Snittblommor

OptiBoost for Cut flowers
Var existerande OptiBoost produkt som forlanger vaslivet for

snittblommor tillfor stort varde for blomsterindustrin, men introduk- Snittblommor impregneras med var egenutvecklade
tionen tar tid eftersom M&nga intressenter i branschen berors av naringslosning i var patenterade vakuumimpregneringsapplikation
implementeringen. Efter omfattande tester i Sydamerika har vi ocksd FREJATOr forlangtvasliv.

dragit slutsatsen att viinte kan paverka vaslivet hos odlare, det sker
bast hos distributor efter transport.

OptiBoost "“Inside”
Darfor har vi lanserat ett nytt koncept som vi kallar “OptiBoost Insi-

de’. Ett mycket spannande komplement, Med denna produkt kan vi Ersatter den sache med naring som medfoljer blomsterbuketten
konkurrera med den férpackning med naringsdmnen som ofta foljer och uppnar minst ett likvardigt vasliv som nar naringen i sachen
med buketter i handeln. Med ratt partner skulle vi kunna roéra 0ss anvands.

annu snabbare framat. Har ser vi naturligtvis mycket goda mojlighe-
ter till partnerskap som mojliggor en snabbare lansering av “Opti-
Boost Inside’, en forbattrad och mer hallbar l6sning for blomnaring
och hydrering till dagens globala blomsterindustri.

Inriktning: framst rosor, men dven andra typer av
populara snittblommor och mixbuketter.

OPTICEPT TECHNOLOGIES - INVESTERARUPPDATERING



ALLMANT OM VERKSAMHETEN
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Teknologi som revolutionerar
livsmedels- och vaxtforadlingsindustrin

OptiCept Technologies forser Llivsmedels- och vaxtindustrin

med hogteknologiska losningar som bidrar till en mer hallbar varld
och mojliggor klimatsmart ekonomisk tillvaxt. OptiCept optime-
rar biologiska processer - Okad extraktion ur rdvaran, forlangd
hallbarhet, minskat avfall och forbattrad kvalitet (smak, doft, farg,
naringsinnehall) hos slutprodukten.

Teknologins positiva effekter ger saval ekonomiska fordelar for
kunden, battre produkter for konsumenten och mindre paver-
kan pa var miljo. Genom patenterad teknologi inom PEF (pulsed
electric field) och VI (Vacuum Infusion), ©ppnar vi upp nya af-
farsmojligheter for livsmedels- och vaxtforokningsindustrin dver
hela varlden. OptiCepts vision &r att bidra till en mer hallbar varld
genom banbrytande teknologi for livsmedels- och vaxtindustrin.

OPTICEPT TECHNOLOGIES - INVESTERARUPPDATERING




UTMANINGARNA VI ANTAGIT

Vi bevittnar nu en historisk forandring i varlden, stora hallbara investeringar gors i gron-tek-

nologi och omfattande atgarder genomfors globalt for att skapa en mer hallbar varld. Detta

sker inte minst inom Livsmedelssektorn dar nya teknologier implementeras. Aven skogs- och

vaxtindustrin genomfor denna forandring. Med OptiCepts teknologi kan vi gora en stor

skillnad och bidra till forandring.

O 1,4 miljarder hektar

Nastan 30 % av varldens jordbruksmark
- 14 miljarder hektar (I) anvands for att odla
produkter som aldrig kansumeras.

@ 990 miljarder Euro

Matrorluster och matsvinn uppskattas till
cirka 680 miljarder euro i industrilander
och 310 miljarder euro i utvecklingslander
arligen.

@ 8-10%

Matsvinn star for 8-10 % av de manskliga
vaxthusgaserna.

OPTICEPT TECHNOLOGIES - INVESTERARUPPDATERING

# ) 43 miljarder snittblommor

Cirka 43 miljarder snittblommor produceras
arligen. Det uppskattas att upp till 20 % av
detta ar avfall.

®

Livsmedelssektorn star for cirka 30 % av
varldens totala energiforbrukning.

360 000 ton koldioxid

Bara under Alla hjartans dag produceras
cirka 360 000 ton koldioxid frdn blomster-
transporter. Det motsvarar utslappen fran
78 000 bilar under ett ar.



VARA LOSNINGAR

OptiCept och dess teknologi star pa tre tydliga pelare. Hallbarhet, Kundnytta och Kon-
sumentnytta. Hallbarhet &r djupt forankrat i alla vara processer. Var teknologi bidrar inte
enbart till minskad pdverkan pa miljo och klimat utan bidrar ocksa till flera ekonomiska
fordelar for vara kunder sa som; 6kad extraktion, forlangd hallbarhet, minskat avfall och
forbattrad kvalité.

"More from less”

O Okad utvinning — mer produkt av mindre rdmaterial

Var teknologi bidrar inte enbart till minskad paverkan pa miljo och klimat utan bidrar
ocksa till flera ekonomiska fordelar for vara kunder sd som; 6kad extraktion.

@ Forbattrad effektivitet - minskad tidsatgang och energiférbrukning

OptiCepts teknologi minskar processtiden i produktionen, vilket innebar betydande
resurs och-energibesparingar.

Forbattrad hallbarhet — mindre avfall, langre hallbarhet och hogre
kvalitet

OptiCepts teknologi forldanger avsevart hallbarheten for mat, dryck och blommor,
vilket minskar det stora antalet produkter som slangs.

OPTICEPT TECHNOLOGIES - INVESTERARUPPDATERING



KOMMERSIELLA PROJEKT
PLANTTECH



PLANTTECH APPLIKATIONER

Vakuumimpregnering (VI) - kvalitets och
effektivitets teknologi for vaxtindustrin

Bolagets losningar for vaxtindustrin baseras pa vaku-
um impregnerings/infusions (VI) teknik. Med hjalp av
vakuum introduceras naringsvatskor i vaxtvavnad.
Teknologiplattformen OptiBoost ar designad for att
forbattra kvaliteten och livslangden hos skordade
vaxtmaterial. ‘Boosta” snittblommor, prydnadsvaxter
eller skogssticklingar med naring.

Den patenterade teknologin kontrollerar tryckpa-
rametrar och i samverkan med specialutvecklade
naringsvatskor sakerstaller vi att optimala mangder

naring tillfors vaxten.

Idag har bolaget utvecklat en applikation for snitt-
blommor (FREJA) och en for sticklingar fran kruk-

vaxter och skogssticklingar (SAGA). OptiBoost for

snittblommor medfér manga fordelar, b la avsevart
forlangd livslangd men ocksa kvalitets aspekter som
starkare farger, gronare blad och jamnare oppning
av blomman. Inom sticklingar har metoden visat sig
sarskilt effektivinom Eucalytpus, vilket ar ett mycket
vanligt tradslag pa sodra halvklotet. Har forbattrar vi
rotningen, éverlevnaden och kvalitén, vilket gor att

skogsodlare blir mer effektiva i sitt arbete.

OPTICEPT TECHNOLOGIES - INVESTERARUPPDATERING

Vakuum infusionen som appliceras i behandlingskammaren ar optimerad for att den
optimala mangden naringslosning ska kunna nd cellerna i de behandlade blom-
maorna eller sticklingarna. Materialet blir impregnerat med en naringsvatska som ar
baserad pa den senaste generationen av nanoteknik.




Kommersiella aktiviteter - OptiBoost® for cut flowers
Det ar utom tvivel sd att var existerande OptiBoost
produkt som forlanger vaslivet for snittblommor tillfor
stort varde for blomsterindustrin, men introduktionen tar
tid eftersom manga intressenter i branschen berors av
implementeringen.

Darfor har vi, som ett mycket spannande komplement,
utvecklat en produkt som nu ar redo att introduceras un-
der namnet "Optiboost Inside” Med denna produkt kan vi
konkurrera med den forpackning med naringsamnen som
ofta foljer med buketter i handeln. Vi ser att “Optiboost
Inside” har potential att férandra branschen fundamentalt
eftersom den kan bidra till hallbarhet genom att ersatta
anvandningen av plastforpackningar.

Denna overtygelse grundar sig pa det vi hor fran
blomsterhandeln. Anvandningen av plastforpackningar ar
hart ansatt av flera skal. Pa grund av tkad miljomedve-
tenhet bland konsumenter och okat fokus pa hallbarhet

i hela blomsterforsorjningskedjan. Vara data visar att
blommor behandlade med Optiboost uppnar en
liknande eller battre vaslivslangd an buketter dar na-
ring fran dessa forpackningar anvands. Konceptet "Op-
tiboost Inside” sakerstaller namligen att alla blommor ar
hudrerade och far naring under behandlingen for maximal
vaslivslangd for konsumenten. Ur ett kostnadsperspektiv
ar "Optiboost Inside” konkurrenskraftig med dagens utbud
av naringsamnen i forpackningar, vilket ocksa ar goda
nyheter for marknaden!

OPTICEPT TECHNOLOGIES - INVESTERARUPPDATERING

Med ratt partner skulle vi kunna rora 0ss annu snabbare
framat. Har ser vi naturligtvis mycket goda mojligheter

till partnerskap som mojliggor en snabbare lansering av
"OptiBoost Inside’, en forbattrad och mer hallbar Losning
for blomnaring och hydrering till dagens globala blomste-
rindustri.

Ofta medfdljer en liten plastférpackning (En
saché) innehallande naring vid kép av en
blomsterbukett. Tanken ar att konsumenten
sjalv ska tillsatta denna i vasen hemma. Det
ar allmant kant att manga ganger anvands
produkten aldrig. Hanteringen ar ett problem
for branschen och aterforsaljare. Trycket fran
hardare lagar och regler géllande hantering
och tillverkning av plastprodukter adderar
ytterligare huvudbry.

FAKTA - MARKNADEN FOR SNITTBLOMMOR

34 MILJARDER €
Uppskattat totalt marknadsvarde 2019

49 MILJARDER €
Marknadens forvantade varde till 2028.
4 3% CAGR forvantad till 2028

1MILJARD €
Uppskattad adressbar marknad.

OVRIGT

Storsta exportorer av snittblommor ar
Nederlanderna, Ecuador, Colombia, Kenya
och Etiopien. Framsta importorer av
snittblommor ar USA, Europa och Japan.
Framsta produkten ar rosor.

o O O O



Kommersiella aktiviteter - OptiBoost® for cuttings

Vi driver affarsomradet for sticklingar tillsammans med
vara partners BCC och Northmerge. Dessa samarbeten
fungerar mycket bra och vi arbetar tillsammans med dem
pa mycket spannande nya affarsmojligheter i Latinameri-
ka, Asien och i Afrika.

Vi har genomfort en omfattande kartlaggning av markna-
den for skogssticklingar och diskussioner pagar med flera
varldsledande bolag. | Kina har vi kunnat rapportera goda
resultat for Akacia. Akacia ar ett mycket vanligt tradslag
som framst odlas i Asien och anvands i produktion av
timmer och pappersmassa. Resultaten ger 0ss ytterliga-
re en dimension i vart erbjudande. Samarbetet med det
kinesiska forskningsinstitutet fortloper enligt plan och
harnast ska Eukalyptus testas. Har har vi mycket data och
goda resultat fran Sydamerika i ryggen. Vi for diskussio-
ner med potentiella kunder och samarbetspartners pa tre
kontinenter.

| Kina aterfinns cirka 5 600 000 hektar planterad Euka-
lyptus och ar sdledes en mycket attraktiv marknad for
0ss. Patentialen for att behandla sticklingar ar pa global
basis runt 10 miljarder arligen. Kommersiella avtal omfat-
tar idag en potential om 80 - 100 mijoner behandlingar
arligen. Potentialen i paborjade samarbeten, som leder
mot avtal, dverstiger en miljard behandlingar arligen.

OPTICEPT TECHNOLOGIES - INVESTERARUPPDATERING

| Brasilien har vi uppnatt goda resultat hos Klabin, som
vi tecknade avtal med under 2023. Interna diskussioner
pagar nu kring hur nasta steg ska utformas.

Vi ser aven nya affarsmaojligheter inom applikatio-
nen for prydnadssticklingar. P4 marknaden finns ett
antal storre globala aktorer som vardesatter allt ifran
forbattrad rotning till snabbare tillvaxt och forbattrade
lagringsmajligheter av sticklingar innan plantering.

Efter periodens avslut tecknades avtal med Florensis
BV, ett varldsledande bolag inom produktion och odling
av prydnadsvaxter. Under tre manader kommer Opti-
Boost-metoden utvarderas i deras verksamhet.

OptiBoost har utvecklats val inom skogssticklingar. Det
blir darfor naturligt att vi nu dven ror 0ss mot pryd-
nadsvaxter vilket ar i linje med var nua strategi. Nasta
steg tar vi nu genom att ingd avtal med Florensis, som
ar varldsledande inom detta segment. Marknaden for
prydnadsvaxter ar attraktivt dd det uppskattningsvis
produceras cirka tva miljarder sticklingar arligen inom
detta segment.

FAKTA - STICKLINGAR

0,3 MILJARDER €

Uppskattade royalties for varldsmarknaden.
Q 131 MILJONER

Hektar odlad skog varlden tver?

@ OVRIGT
Skog odlas varlden dver men Eukalyp-

tus, dar OptiBoost-behandling hittills har
testats mest odlas framst i Brasilien, Indien
och Kina?
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KOMMERSIELLA PROJEKT
FOODTECH



FOODTECH APPLIKATIONER

PEF (Pulsed electric field) - teknologi
for en mer hallbar livsmedelsindustri

PEF-teknologin ar en icke-termisk livsmedelsbearbet-
ningsmetod som anvander karta hogspanningspulser
av elektrisk energi for att forbattra olika aspekter

av livsmedels- extraktion, konservering, kvalitet och

sakerhet.

Genom att applicera hogintensiva elektriska pulser
perforeras eller forstors cellmembranet och mer
innehall kan utvinnas ur varje cell och/eller resulterar

i inaktivering av mikroorganismer.

OptiCept har utvecklat en patenterad PEF-teknolo-
gi (CEPT). CEPT-plattformen ar grunden for de olika
applikationer som utvecklats for specfika livsmedel sa

som olivoljs, juice och vin.

|dag har bolaget utvecklat utrustning for flera kapa-
citetsbehov, i portfoljen aterfinns, IDUN, THOR, ODIN
och BALDER for flytande livsmedel. For fasta livsmed-

el har applikationen JORD utvecklats.
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En PEF-generator installeras i
en befintlig utvinningsprocess.
Nar livsmedlet passerar
behandlingskammaren
appliceras de elektriska falten,
cellmembranen perforeras och
gor innehallet tillgangligt

for extraktion.

Enheten anpassas och
installeras i befintliga
processlinjer.



Kommersiella aktiviteter - oliveCEPT® Vivaljer darfor att omprioritera vara insatser och
Ytterligare en olivsasong ar nu avslutad. Jag ar myck- nedgraderar satsningen pa olivolja pa Iberiska halvon
et nojd med det arbete vart team gjort. Vi har under de tillFalligt. I stallet valjer vi att uppgradera fasta livs-
forutsattningar sasongen gett 0ss levererat efter basta medel och vart ssmarbete med FPS som ett prioriterat
formaga och pavisat en god driftsékerhet. Detta forvantar omrade.

vi 0ss ska leda till ett antal skarpa affarer.
Vad innebar detta for oliveCEPT - Vi ser fortsatta

Men vi konstaterar ssmtidigt att industrin ar just nu hart affarsmojligheter ps segmentet bdde i nartid och pa

pressad av daliga skordar, klimatférandringar och ([Bgkon- sikt men kundselektering blir en mycket viktig para-

junktur. Ett program har Laﬁserats for att stodja omstaELf meter framat Arbetet med att bearbeEa marknadeﬁ p3 FAKTA - OLIVOLJA

ning av olivindustrin i Spanien och detta gynnar 0ss p3 Iberiska halvon aktivt kan komma att aterupptas, nar

sikt. Men pa kort sikt sﬂa avvaoktar koquer ﬁwed aFt l3gga forutsattningarna fOfandras. Reﬁsur.ser kommer att me 14 MILJARDER €

order eftersom man forst maste fa sina sokta bidrag god- allokeras mot fasta livsmedel dar vi ser stor potential Uppskattat totalt marknadsvarde 20223
kanda, vilket vi forvantar oss sker under forsta halvaret. och en stabil, kantinuerlig produktion utan sasonger.

15,5 MILJARDER €

Marknaden forvantas vaxa till

18 miljarder € till 2029.

Forvantad CAGR ar 3,28% till 2029.3

Var vidare analys efter sdsongen renderar i att det i bran-
schen tas Nu genvagar, som man tidigare inte tog, for att
maximera utvinningen, Man anvander mer tillsatser och
extraherar med hjalp av hogre temperaturer an tidigare.
Man slapper helt enkelt pd de harda EVOO (Extra Virgin

1MILJARD €
Olive Qi) krav man tidigare foljde for att sdkerstalla basta

. . . Uppskattad adresserbar marknad.
kvalitet. Nu ar istallet fokus hos vissa producenter mer

pa att maximera utvinningen, utan lika stor beaktning

av EVOO kraven eftersom aven olivolja av [3g kvalitet
betingar ett hogt pris. De genvagar som idag tas ersatter
till viss del den nytta var teknik levererar vilket for tillfallet
forsvarar for oss att genomdriva affarer.

OVRIGT

Storsta producenter ar Spanien
(49% av total marknaden), Grekland,
Italien, Turkiet, Tunisien, Marocko
och Portugal

© O O O

OPTICEPT TECHNOLOGIES - INVESTERARUPPDATERING



Vart samarbete med FPS gar helt enligt plan, vilket kan
bekraftats via goda resultat pa deras Tech Center men
ocksa via den order de lade under februari for CEPT enhe-
ter. | mars manad deltar vi tillsammans med FPS pa den
varldsledande massan inom livsmedelsindustrin, ANUGA

i Koln, Tyskland. Dar kommer vi for forsta gdngen presen-
tera var nya applikation for marknaden.

Samarbetet med Dole fortloper med goda resultat. Dole
har valt 0ss som foredragen leverantor.

Beslutsprocessen forsenas av att Dole utvarderar ytterli-
gare uppgraderingar av annan utrustning i sin existerande
process. Darfor vill Dole eventuellt genomfora ytterligare
en verifiering under senvaren. Ytterligare labb-tester

med goda resultat utifran dessa forutsattningar starker
samarbetet och vi har en god dialog och tar steg som tar
0ss framat i processen bade inom juice och andra appli-
kationer.

Intresset for var teknik pa Ananasjuice ar fortsatt mycket

stort och utover Dole for vi nu en dialog med flera signifi-
kanta aktorer pa tre kontinenter.
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OM JUICEINDUSTRIN

Globalt produceras omkring 40 miljarder liter juice om
aret. Varldens befolkning uppgar till cirka atta miljarder,
motsvarande en genomsnittlig konsumtion om cirka

5 liter juice per person och ar. | mer utvecklade [&nder
dricker befolkningen dock betydligt mer juice®

P4 marknaden idag finns i huvudsak foljande satt for
producenter av juice att hantera hallbarheten for juice:

1) inte vidta ndgra atgarder; den nypressade juicen
behandlas inte, men far kort hallbarhet

2) HPP-behandling (High Pressure Processing)

3) pastorisering (tex. At pastorisering).

OM POTATISINDUSTRIN

Den globala marknaden for bearbetad potatis varde-
rades till drygt 92 miljarder USD och forvantas vaxa
kraftigt de kommande aren.

Marknaden for bearbetad potatis har visat betydande till-
vaxt dver hela varlden, driven av efterfrdgan pa snacks,
fardiglagade maltider och forandrat konsumentbeteende
mot fardigmat. Den globala konsumtionen av potatis som
livsmedel gar snabbt dver mot foradlade livsmedelspro-
dukter, som framst bestar av frysta livsmedel.

o

FAKTA - JUICE

O
O

®

FAKTA -

O
O
(®

131 MILJARDER €
Uppskattat totalt marknadsvarde 20214

169 MILJARDER €

Marknaden forvantas vaxa till 169
miljarder € till 2027 Forvantad CAGR
till 2027 &r 4,31%.

OVRIGT

Farsk (kallpressad) juice ar ett vaxande
segment. Under 2020 okade forsaljning av
"premium juice” med 24%.4

POTATISBEARBETNING

86 MILJARDER €
Uppskattat totalt marknadsvarde 20213

3 MILJARDER €
Uppskattad adresserbar marknad

OVRIGT
Kina ar den storsta producenten av potatis i
varlden med 94 miljoner ton arligen.
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