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Storre lokaler, fler anstallda och nya produkter -
nyhetsbrev september 2023

Vi ar nu en bra bit in i september och hdsten borjar géra sig pamind med kalla natter och
disiga morgnar. Vi befinner oss mellan tva kvartalsrapporter och vi vill darfor passa pa att
ge en kort uppdatering (och for er som inte sag intervjun i anslutning till Q2-rapporten sa
finner ni den har).

Just nu pagar en flytt av bolagets huvudkontor till nya, storre lokaler pa Surbrunnsgatan
24 i Stockholm. Flytten ar en process som forvisso skapat en del extraarbete for somliga
men framférallt har det bidragit med massor av ny energi och en kansla av medvind och
ytterligare starkt framtidstro. Med stérre och mer dandamalsenliga lokaler kan vi tillgodose
vara behov idag och en bra tid framat och vi framtidssakrar darmed bolagets fortsatta
tillvaxtmajligheter i detta avseende.

Under aret har vi nastan fordubblat personalstyrkan och gatt fran sju till snart tolv
anstallda och fem nara anslutna konsulter. Vi vaxer organisationen fér att kunna ta
fortsatta kliv in pa nya marknader, sasom; UK, Frankrike och Spanien, men aven for att
starka var digitala narvaro inom e-handel och marknadsforing. Vi har aven starkt vara salj-
resurser inom DACH-regionen i syfte att accelerera tillvaxten i denna region.

Det senaste halvaret har fokus dven legat pa lanseringen av NOSA odor control, var
patenterade l6sning for luktskydd, i UK och att bryta igenom hos vardmyndigheten, NHS.
Bolagets strategi ar att arbeta med distributorer i syfte att 1. Skapa kdnnedom, 2. Visa pa
efterfragan, 3. Lista produkten p3 sa kallade “NHS frameworks”, vilka fungerar som listor
med godkanda produkter som slutkunder inom NHS kdper sina produkter genom.

Tack vare ett bra samarbete med vara distributérer i UK har vi kommit en bra bit med att
skapa kdnnedom och efterfragan. Nu aterstar arbetet med att fa produkten listad pa
ovan namnda frameworks och detta arbete utfors till stor del av vara distributdrer som i
regel har en mycket god relation till de upphandlare som arbetar med att lista produkter.
Tyvarr har migreringen av distributdérerna Medig-Bunzl dragit ut pa tiden, vilket gor att
alla saljare annu inte har aktiverats. Vi raknar dock med att detta skall vara l6st inom de
kommande veckorna.

Produktutvecklingsteamet har aven de gjort stora framsteg de senaste veckorna. Dels
har forsta batchen av produkten for lutktraning, NOSA smell training, producerats,
material till den kliniska studien levererats och stod-appen till naspluggs-lésningen
fardigutvecklats. Samtliga dessa delar har gatt snabbare an planerat, samtidigt som
lanseringsstrategin till stora delar ar pa plats och vi gar in i slutskedet i processen med att
CE-marka produkten. Med anledning av detta har vi tagit beslutet att lansera NOSA smell
training redan den 13:e november, i samband med varldens stdrsta medicintekniska
massa “Medica”. Lanseringen sker darmed cirka fyra manader tidigare an planerat, vilket
medfor att vi kan komma igang med férsaljningen redan under innevarande
“forkylningssasong”. En betydande del av de nya fall av nedsatt, tappat, eller férvrangt
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luktsinne harstammar fran virusinfektioner i luftvadgarna och detta &r nagot som drabbar
de flesta Europeiska lander under vinterhalvaret. Vi raknar darfér med att kunna
kapitalisera p3 ytterligare en forsaljningssasong genom att tidigarelagga lanseringen.

Tidigarelaggingen av lanseringen av NOSA smell training paverkar inte den kliniska
studien, som pagar och fortloper enligt plan. Studien ar inte ett krav for CE-markningen,
men resultaten fran studien kan definitivt underlatta inforsaljningen mot halso- och
sjukvarden. Malet ar dven att félja upp studien med en langtidsstudie i syfte att utréna
“guality of life"-parametrar. Detta ar i sin tur avgorande for att i det langre perspektivet
kunna fa produkten “reimbursed”, vilket i de flesta [ander innebar att produkten kan
ordineras av lakare och sedan bekostas av staten eller férsakringsbolagen. Detta ar dock
en process som tar flera ar och som ar beroende av utfallen i ldngtidsstudien.

Den T:a september implementerade vi och pabdrjade utrullningen av var nya
kommunikationsstrategi, vilket successivt kommer bli allt mer tydligt framdver. Den nya
kommunikationsplanen ar anpassad efter bolagets starkta finansiella stallning, var
vidareutvecklade marknads- och malgruppsstrategi samt den befintliga och framtida
produktportfoljen. Med en mer riktad och vassare kommunikation vill vi skapa en storre
kdnnedom om vad vi gor och erbjuder samt de varden vi skapar for vara olika
kundgrupper och anvandare, samtidigt som vi 6kar konverteringen genom kundresan.
Malsattningen ar att nd ut till ratt individer och samtidigt fler, detta med en hogre ROI.
Detta raknar vi med att uppna tack vare storre strategiska samarbeten, mer riktad
kommunikation, vassare budskap och fokus pa organisk spridning av content.

Vi jobbar vidare med full fart mot en valdigt spannande host!

For ytterligare information:

Adrian Liljefors, VD Nosa Plugs AB
E-mail: investor@nosaplugs.com

Kort om NOSA:

NOSA Plugs AB (publ) ar ett svenskt medicintekniskt bolag som sedan 2023/03/16 ar
noterat pa Nasdaq First North Growth Market under ticker "NOSA". FNCA Sweden AB ar
Certified Adviser. Tel +46 (0) 8 528 00 399, info@fnca.se.

NOSAs pressmeddelanden finns tillgangliga pa nosaplugs.com/sv/investors/
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