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OLIVECEPT

OptiCept presenterar har en uppdatering av Aktieagarbrev #9 oliveCEPT
fran november 2020 med senaste nytt som hant i bolaget pa olivfronten
sedan dess.

Framst marks att den nya industriella maskinen BALDER blivit fardig och
att ett genombrott pa den storsta marknaden for olivproduktion har
skett, namligen Iberiska halvdon med Spanien och Portugal, med dess
storskaliga industriella producenter.




............... Sju BALDER till Spanien och Portugal

OptiCept har nu fyra maskiner med olika kapa-
citet som baseras pa tekniken PEF-behandling
(Pulserande Elektriska Falt) for 6kad extraktion
och forbattrad kvalitet av olivolja (volymerna ar
ungefarliga).

- BALDER: 10 ton per h
- ODIN: 4 ton per h

- THOR: 2 ton perh

- IDUN: 1ton per h

Priserna till kund ar anpassade efter kapaciteten,
BALDER kostar cirka 320 000 Euro, motsva-
rande 3,5 mnkr, med goda bruttomarginaler for
OptiCept.

OptiCept har infor olivsasongen 2022-2023 av-
talat om sju BALDER till stora olivoljeproducen-
teri Spanien och Portugal dar merparten 8per
pa olika typer av utvarderingskontrakt under en
till tvd sasonger.

- BALDER klarar 10 ton i timmen och det
gor att vi nu kan adressera de riktigt sto-
ra industriella producenterna pa Iberis-
ka halvon, forklarar Thomas Lundqvist,
vd i OptiCept.

- Vi ar valdigt n6jda med att ha instal-
lerat sd manga BALDER till normalt sett
valdigt konservativa aktorer och det
kan vi tacka var lokala organisation i
Spanien via vart heldgda dotterbolag i
Barcelona. Vara lokalanstallda har lang
erfarenhet fran olivbranschen och har
verkligen haft ingdngar pa ratt nivad hos
producenterna, vilket mojliggjort detta,
fortsatter Thomas Lundqvist.

- Pa sikt planerar vi att skaffa kvalificerad
spansk personal som dven kan installera
Balder, vilket kommer att vara en stor
fordel i framtiden nar vi ska klara av
installationer inom vara andra affars-
omraden som OptiBoost i Sydamerika,
eftersom de har spraket gratis och en
leverantor behover kunna prata spanska
i Sydamerika, menar Thomas Lundqyvist.



............... Stor potential for oliveCEPT

Tekniken bakom oliveCEPT ar revolutionerande och
ingen kund kdper annu en maskin utan att forst ha
sett med egna dgon att olivoljeproduktionen verkli-
gen okar och att kvaliteten blir battre.

Potentialen hos de kunder som nu testar oliveCEPT
ar valdigt stor, eftersom Spanien ar varldens stors-
ta olivoljeproducent och dessa kunder ar industri-
ella spelare med valdigt stora produktionsvolymer.
Exakt forsaljningspotential ar svar att uppskatta
eftersom foretagen ofta ar organiserade i koopera-
tiv med flera anslutna enskilda producenter, men
det ror sig totalt sett om vasentligt dver 100 BAL-
DER-maskiner, motsvarande en mojlig ordervolym
overstigande 500 mnkr.

- Forutom att dessa producenter har
kapacitet att kopa valdigt madnga BAL-
DER-maskiner sa fungerar de ocksa som
"influencers” for branschen genom att de
ar tekniskt och industriellt ledande. Andra
foretag observerar och tar efter vad dessa
foretag gor, sa vi kommer att fa se positiva
foljdeffekter i framtiden av dessa produ-
centers beslut att testa Balder, forklarar
Thomas Lundqvist.

Kontrakten med producenterna ar olika utformade;
vissa kontrakt innebar att producenten och Opti-
Cept delar pa intakterna fran den dkade volymen
olivolja. Sjalvklart innebar det ett sarskilt stort
intresse for OptiCept av att se hur utfallet av skor-
desasongen blir.

Sasongen ar dock lite “udda’, eftersom det som
bekant var rekordtorka i somras, vilket ledde till att
oliverna inte vaxte sig lika stora och att skorden
forsenades. P4 senare tid har det regnat desto mer,
vilket ytterligare forsenat skorden.

- Vi kommer inte att ha nagra resultat fran
arets sasong forran gissningsvis i mars
2023.Vi har vid det har laget lart oss att
oliveCEPT alltid ger ett battre resultat, men
exakt hur mycket battre resultat kan varie-
ra en hel del beroende pa forutsattningar,
sa det ska bli spannande att se hur resul-
taten fran den har sasongen blir, forklarar
Thomas Lundqvist.

- Att fa ut maximal forbattring ar delvis en
avvagning mellan 6kad volym producerad
olivolja eller forbattrad kvalitet hos nyckel-
faktorer som farg, smak och polyfenolhalt,
som krdver en del handpaldaggning. Detta
ar nagot som vi stegvis kommer att lara
oss mer om under manga ar framover och
pa riktigt lang sikt innebdar dessa kunska-
per en intradesbarriar for framtida konkur-
renter, sager Thomas Lundqvist.

Nagra problem att installera maskinen finns inte,
den tar forhallandevis liten plats och ar normalt
sett latt att installera i kundens produktionslinje. De
tilldggskomponenter som behdvs ar eventuellt (om
detinte redan finns) en mindre bufferttank med en
omrorare och monopump f8r att se till att fladet till
Balder blir konstant och fritt fran Luft.

- Vi har véldigt litet "footprint’, BALDER

tar i princip inte mer plats an plats an tva
IKEA-garderober. Dessutom dr den latt att
installera och det beh6vs inte meran 1 -2
personer fran OptiCept under ett par da-
gars arbete for att klara av installationen,
forklarar Thomas Lundqpvist.



Ledtiden for att bygga BALDER ar ganska lang, ef-
tersom kritiska komponenter och styrsystem maste
bestallas sa tidigt som sju — atta manader i forvag,

i dessa tider av allman komponentbrist. Slutgiltig
byggnation och montering av maskinen tar dock
kortare tid.

Det kraver en del rorelsekapital for OptiCept, men
pa sikt raknar Thomas Lundgvist med att detta
kommer att minska.

-Vi har inlett ett samarbete med Santan-
der Bank, sa pa sikt kommer vi att kunna
erbjuda leasinglosningar for att latta pa
kundernas behov av investeringskapital,
som det ibland kan rada brist pa, forklarar
Thomas Lundqvist.

- Nar vi i framtiden har etablerat oss battre
i branschen finns det mojlighet att kunna
kora sedvanliga betalningsupplagg vid
maskinforsaljning, det vill sdga betalning
vid order, installation och driftsattning,
fortsatter Thomas Lundqvist.

P4 sikt kommer ocksa eftermarknaden att bli
betydande. Fran Aktieagarbrevet #9 om oliveCEPT
bedoms eftermarknaden dver en tioarsperiod upp-
ga till cirka 87 procent av nyforsaljningsintakten,
bestdende av serviceavtal och reservdelar. Maski-
nen saljer sig alltsd automatiskt nastan en gang till
under en tioarsperiod. Normalt sett har eftermark-
naden vid all maskinforsaljning valdigt goda brutto-
marginaler.

OptiCept har i samband med den nyligen genomfo-
ra foretradesemissionen kommunicerat att foreta-
get bedomer att forutsattningarna finns pad plats
for att nd positivt EBITDA-resultat under 2023. En
del av dessa intakter som kravs ska komma fran
forsaljning av oliveCEPT, dar foretaget nu fatt ett
genombrott.

- Eftermarknad med goda bruttomarginaler

Det ar da viktigt att komma ihdg att Balder (och de
andra storlekarna av oliveCEPT) erbjuder ett bra
kundvarde, vilket mojliggdr goda bruttomarginaler for
OptiCept. Detta ger ett bra tackningsbidrag, en viktig
faktor bakom utsikterna att nd positivt EBITDA-resul-
tat.

- Var malsattning ar att erbjuda kunderna

en payback-tid pd 1 - 2 dr enbart baserat

pa produktionsokningen, sa kundernas
mojligheter att forbattra sin [6nsamhet med
oliveCEPT &r verkligen enastaende. Da har

vi anda egentligen inte tagit nagot betalt

for den forbattrade kvaliteten. Pa sikt ser jag
goda majligheter att vi kommer att bli indu-
stristandard i branschen, pa en marknad som
ar i stark tillvaxt och som redan i nulaget ar
vard valdigt manga miljarder kronor, avslutar
Thomas Lundqvist.



BALDER - for behandling av olivolja



Christer Jonsson

christerjonsson@vellenova.se Prenumerera pa vara utskick

Fa kontinuerlig information fran bolaget via email.

Artikelforfattaren ar aktiedgare i OptiCept och tillika AnmALer har:

teckningsatagare i den aktuella féretradesemissio-
nen i december 2022, via vederlagsfria teckningsrat- investor.opticept.se/nyhetsbrev
ter fran grundare.




