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Vi ror oss framat med bra fart och har en offensiv plan fér 2023. Med den stundande
foretradesemissionen skapar vi forutsattningarna for positivt EBITDA kommande ar.

Fran mitt perspektiv som ny VD sedan i maj ser jag en mycket hég aktivitetsniva. OptiCept har
natt manga viktiga milstolpar under bade Q2 och Q3. Med dessa bakom oss tar vi nu nasta steg i
bolagets utveckling, en forandring som innebar en ny inriktning for OptiCept. Den tydligaste
forandringen ar fokus pa de prioriterade applikationsomraden som ligger ndrmst positiva
kassafloden. Fokus 2023 &r pa OptiBoost® for snittblommor och sticklingar, samt pa oliveCEPT®
for olivolja. Har ar vi narmast positivt kassaflode och vi har goda marginaler.

Tittar vi pa intdktssidan sa har vi en orderstock om 30 MSEK, till mesta del bestdende av CEPT®-
maskiner, vilka kommer att generera intdkter kring arsskiftet. Dessutom raknar vi med repeat
ordrar under 2023. Vidare har vi utvarderingar i gang for OptiBoost®, dar vi tillsammans med
kunden provar ut recept for att optimera effekten av behandlingen. Dessa kommer falla ut for
beslut i host och till varen. Med intakter fran var orderbok, ett par OptiBoost® kontrakt for
snittblommor och ett antal avtal for sticklingar, sa forvantar vi oss ett positivt EBITDA resultat for
helaret 2023.

Vi har infért en mer stringent syn pa vad vi tar in i var orderbok. Vi tar sedan Q2 2022 in
kommersiella kontrakt till 100% i orderboken, avtal som inte ar fullt forhandlade tar vi in till 50%.
For narvarande ligger den fulla potentialen i orderboken pa 45 MSEK. Framfér allt bestar
orderboken av CEPT®-maskiner, varfér den inte illustrerar potentialen pa OptiBoost® sidan, da
det mesta av detta ar exkluderat.

Vi har gjort omfattande investeringar under 2022 i utvecklingen av FREJA (snittblommor), SAGA
(sticklingar) och den nya CEPT®-plattformen BALDER. Vi har startat upp produktionslinjer hos
vara producenter, byggt maskinerna och drivit ett antal stérre utvarderingsprojekt. Vi har tagit
notan for detta och kan nu lamna dessa uppstartskostnader bakom oss.

Aven kostnader infor vart listbyte, VD byte och kundférluster har redovisats. Kundférlusterna ar
primart ett resultat av uteblivna EU-bidrag for olivoljeproducenter. Detta ar en motiverande
faktor for var nya inriktning, vi har i vissa fall arbetat med fel kunder och skiftar darfoér nu fokus
mot mer kapitalstarka och framatlutade aktorer.

EBITDA-malsattningen for 2023 kommer att paverka hur vi arbetar strategiskt med lanseringen
av de olika systemen. OptiCept har lange haft ett brett fokus pa kommersialisering inom flera
applikationer, vi vet att var teknologi ar applicerbar inom valdigt manga omraden, fran juice till
fiskfoder, det ar en styrka langsiktigt och ndgot som kommer bli I6nsamt i det [anga loppet.
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2023 reduceras utvecklingstakten for helt nya applikationsomraden, vi ska bli mer selektiva kring
de utvarderingar vi véljer att genomfoéra. Utveckling inom befintliga omraden fortsatter vi med, da
i nara samarbete med ledande aktorer och endast under premissen att vi delar kostnader for
utveckling och introduktion i deras processer. Malet ar ett partnerskap dar vi tillsammans
kvalificerar tekniken och sakrar upp forsaljningsintakter mot en viss tids exklusivitet. Det finns ett
stort varde i att utforska ny teknologi och vi har genom vara senaste avtal visat pa att kunder ar
villiga att bekosta aven utvecklingsprojekt. Omraden dar vi applicerar detta ar t. ex. pa juice och
havremjolk.

Gallande den aktuella emissionen ska en stor del av emissionslikviden anvandas for
maskinproduktion. Dom flesta maskinerna i orderboken ar som namnts redan producerade
CEPT®-maskiner. Affarsmodellen for OptiBoost® bygger for narvarande pa att vi tar betalt per
behandling. Det galler bade for FREJA och SAGA. Framfor allt for dessa produkter kravs kapital
for att bygga, frakta och installera maskiner och for att fa volym. Med den stora efterfrdgan vi ser
pa oliveCEPT® kommer likviden ge oss forutsattningar att mota efterfragan genom produktion
av ytterligare maskiner.

Vi tittar pa en forskottsmodell pa framtida OptiBoost®-kontrakt vilket kan minska framtida
kapitalbehov. Nar BALDER val ar en teknikstandard kommer vi att ta forskottsbetalningar som
reducerar kapitalbehovet ytterligare. Emissionen gor oss redo att expandera pa vara prioriterade
marknader.

Oversikt — Affarsmodeller

Applikation Affarsmodell Ovrigt
OptiBoost® for Avgift per behandlad blomma, 0,025 - 0,09 € Minsta manadsdebitering
Cut Flowers beroende pa volymer enligt kontrakt
OptiBoost® for Avgift per behandlad stickling, 0,022 - 0,05 € Minsta manadsdebitering
cuttings beroende pa volymer enligt kontrakt
. Traditionellt forsaljningskontrakt, 90-320K € beroende | Eftermarknad och service
oliveCEPT® . . .
pa kapacitet tillkommer
FoodTech/Ovriat Avgift per liter/ Alt. Traditionellt forsaljningskontrakt, Eftermarknad och service
d 0,025-0,21 €/ 90-320K € tillkommer

Vi har tecknat avtal med mycket stor potential. Dar vill jag sarskilt belysa vara aktiviteter i
Sydamerika for snittblommor. For narvarande har vi ingatt avtal med EQR, Flores Funza och Elite
Flower Group. Enbart dessa ger oss en potential runt en miljard rosor arligen i Sydamerika.

Nyligen ingick vi ocksa avtal med tva varldsledande skogsbolag for behandling av Eukalyptus-
sticklingar, Aperam i Brasilien samt CMPC i Chile. Skogsticklingar ar en marknad med goda
forutsattningar for oss. 22 miljoner hektar Eukalyptus odlas kommersiellt och odlingsytan okar
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kontinuerligt. Vidare uppskattas det att 2-3 miljarder Eukalyptustrdd kommer planteras arligen,
varav cirka 30%, dvs. minst 600 miljoner av dessa, ar sticklingar. | dagslaget planterar ett
skogsbolag normalt ut mellan 50 och 100 miljoner sticklingar per ar. Féretagen vill dessutom 6ka
andelen sticklingar da trad odlade fran sticklingar ger battre avkastning.

OptiBoost® for cuttings applikationen SAGA ar relativt billig att producera, gar snabbt att
tillverka och kan fraktas med flyg. Vi arbetar med agenter med lang erfarenhet och god insikt i
marknaden. Vi har identifierat potentiella kunder och inlett positiva diskussioner med ett antal av
dem redan. Héar har vi en jattespannande produkt att arbeta med under 2023 och framat.

Vara aktiviteter fortskrider enligt plan och vi har fatt otroligt mycket gjort under 2022. Vi jobbar
med stora kunder och kan inte alltid stalla villkoren utan maste hitta en vag fram tillsammans
med dem. | vissa fall tar detta lite tid, vilket ar helt normalt.

Ser vi det ur ett storre perspektiv, ar det tydligt att varlden skiftar fokus. Hallbarhet och “gron
teknologi” ar hogt pa agendan. Investeringar i och efterfragan pa teknologi likt OptiCepts som
bidrar till 6kad effektivitet, energibesparingar och forbattrad kvalité kommer bara att 6ka.

Slutligen vill jag passa pa att tacka OptiCepts tidigare VD Johan Maéllerstrom for hans insatser
under aren pa OptiCept och fér den fina introduktionen jag fick. Vi glads alla at den goda nyheten
att alla misstankar om insiderhandel mot honom nu ar nedlagda.

Nu paborjar vi ndsta kapitel i OptiCepts historia. Hoppas du vill hdnga med!

Thomas Lundqvist, VD
OptiCept Technologies

Kontakter

For ytterligare information, vanligen kontakta:

Thomas Lundqvist, VD
+46 73 268 0570
Thomas.Lundqvist@opticept.se

Ulf Hagman, Styrelseordforande
+46 733 63 63 80
ulf.hagman@opticept.se
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Om oss

OptiCept Technologies AB (publ), 556844-3914 forser livsmedels-och vaxtindustrin med
hogteknologiska I6sningar som bidrar till en mer hallbar varld och mojliggoér klimatsmart
ekonomisk tillvaxt. OptiCept optimerar biologiska processer - Okad extraktion ur ravaran,
forlangd hallbarhet, minskat avfall och forbattrad kvalitet (smak, doft, farg, naringsinnehall) hos
slutprodukten. Teknologins positiva effekter ger saval ekonomiska fordelar for kunden, battre
produkter for konsumenten och mindre paverkan pa var miljo.

Genom patenterad teknologi inom PEF (pulsed electric field) och VI (Vacuum Infusion), oppnar vi
upp nya affarsmojligheter for livsmedels- och vaxtforokningsindustrin 6ver hela varlden.
OptiCepts vision ar att bidra till en hallbar varld genom att erbjuda effektiv gron spetsteknologi

som ar enkel att anvanda inom omradena FoodTech och PlantTech.

Foretaget finns i Lund och aktien handlas pa Nasdaq First North Growth Market. Bolagets
Certified Adviser ar Erik Penser Bank.

For ytterligare information:
OptiCept Technologies officiell hemsida
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