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Handelser april-juni 2021

e | maj aterupptar KebNi den p.g.a. covid-19 pausade leveransen till Israel och levererar enligt plan.

e KebNi erhaller prestigefyllda testresultat fran foretagets partner i Ryssland, avseende testningar av
demoantenn for DSNG Drive Away, och erhaller sedermera en bestallning av strategiskt mycket stort
varde, pa denna nya antenn till ett monetart varde av ca 1 000 tkr.

e | maj anstalls Kristian Wallin fran SAAB Dynamics som Chief Commercial Officer.

e |junianstéaller KebNi Erik Winther som Head of Sales och ansvarig for IMU-forsaljningen.

e Paarsstimman i maj beslutas att styrelsen ska besta av David Svenn, Magnus Edman, Jan Wareby samt
Anders Bjorkman, med David som ordférande och Anders som vice ordférande.

Nyckeltal

e Nettoomsattningen uppgick till 132 tkr (18 800)

e Rorelseresultatet uppgick till -9 904 tkr (-2 100)

e Balansomslutningen uppgick till 92 257 tkr (89 100)

e Periodens resultat uppgick till -9 838 tkr (-2 600)

e Periodens kasssaflode uppgick till -18 191 tkr (-1 200)

e Soliditet (%) uppgick till 84,0 (70,4)

e Antal anstéllda vid periodens slut upp gick till 18 (16) personer

VD-kommentar

Varen och forsommaren har gatt i rasande fart och jag glads at att ha fatt ett varmt vilkomnande av alla som har
med KebNi att gora. Jag har sett, och ser, att det har ar ett litet féretag med bra resurser och stort engagemang,
vilket glader mig ytterligare. Nu har varens arbete fortsatt varit att utveckla forsaljningen, foretaget och dess
produkter dven under Q2.

Vi har under kvartalet kontrakterat dnnu en saljare och fran och med mitten av augusti kommer ddrmed
forsaljningsteamet om fyra personer att ha natt full styrka. Detta innebéar framfor allt ett tydligt resurstillskott pa
IMU-sidan dar forsaljningen sker pa komponent-, system- och applikationsniva. Var forsta applikation utgors av ett
system for 6vervakning av byggnadsstallningar. Vi bedomer att den applikation vi utvecklat, med sma eller inga
modifieringar, kan anvdndas i ett antal andra tillampningar. Affarspotentialen nar det galler applikationer kan
nastan inte 6verskattas. Vi ser ett stort antal potentiella applikationer dar system av IMUer kan anvandas for olika
typer av 6vervakning och darmed ge larm innan oaterkalleliga fel uppstar. Nu handlar det mycket om att prioritera
de lagst hangande frukterna pa de hetaste marknaderna, samtidigt som vi samarbetar med ratt partners i en
fordelaktig affarsmodell. Att var forsta applikation dven ligger till grund for en patentansékan ar extra spannande.

Vi har som ambition att genom partners ha forsaljningsnarvaro i tre ganger sa manga lander som vi salt till de
senaste fem aren. Detta langsiktiga arbete pagar parallellt med ordinarie forsaljningsarbete och forvantas vara
klart under 2022. Det &r viktigt att forsta att det inte omedelbart innebar tre ganger sa stor orderingang, men det
bor innebara att var sales pipeline pa sikt 6kar och utgor ryggraden i var organiska tillvaxt, vilket aterspeglas i ett
antal liggande offerter.

Nu finns ocksa de forsta layouterna pa NG IMU (Next Generation IMU) framme, vilket gladjande nog innebar att
utvecklingen fortsatter enligt plan. For de som ar tekniskt intresserade som vi pa KebNi sa ska ndmnas att NG IMU
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tas fram bade som kortmodul och fristaende enhet. | bdda fallen med option f6r en eller tva GNSS-mottagare
(Global Navigation Satellite System). | de fall vi haft formanen att presentera och eller offerera NG IMU har dess
pris och prestanda ront mycket intresse. Aven om utvecklingen kommer att avslutas under Q1 2022 hoppas och
tror jag att vi kommer att kunna smyga igang produktionen under senare delen av aret.

Hos Satmission i Kalix pagar foérberedelserna fér Road Show 2021. Vi hoppas att under hosten kunna att bryta
Covid-19 isoleringen och med en specialbyggd buss ge oss ut pa vagarna i Europa for att 6ga mot 6ga tréaffa bade
nuvarande och framtida kunder och partners. Finalen pa denna turné kommer att vara den stora branschméssan
IBC i Amsterdam dér vi har for avsikt att stalla ut.

Avseende var marknadskommunikation pagar en 6versyn av saval budskap som val av plattformar. Detta kommer
inom kort tydligt synas pa var hemsida, dar var ambition ar att produkter och foretag skall bli tydligare och
konsekventare gentemot bade kunder och investerare.

Med det sagt sa ser jag fram emot att fortsatta utvecklingen av KebNi AB.

Torbjorn Saxmo, vd
Fragor besvaras av bolagets Verkstéllande Direktor, Torbjorn Saxmo pa telefon 070-916 14 82.

Om KebNi AB (publ)

KebNi har en lang historia och stor erfarenhet inom marina och landbaserade satellitantennlésningar samt
I6sningar for troghetssensorsystem for rérelseavkdnning. Féretaget, med huvudkontor i Stockholm, dr inriktat pa
att bli en ledande leverantér av tillférlitlig teknik, produkter och Isningar for satellitkommunikation, séikerhet,
positionering och stabilisering. KebNis produkter och I6sningar riktar sig till statliga, militdra och kommersiella
kunder. Féretaget verkar pd en global marknad, direkt och genom ett nétverk av Gterférsdljare.

KebNi har idag verksamheter inom tva olika produktomrdden - satellitkommunikation och tréghetssensorer. Dessa
finns utférligt beskrivna pd www.kebni.com.

KebNi "brings stability to a world in motion".

Bolagets aktie (KEBNI B) dr foremdl for handel pa Nasdagq First North Growth Market. Certified Adviser dr G& W
Fondkommission, e-post: ca@gwkapital.se, telefon: 08-503 000 50.

Denna information &r sadan som KebNi AB &r skyldig att offentliggéra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning
(MAR).

Informationen lamnades, genom ovanstaende kontaktpersons forsorg, for offentliggérande den 23 augusti 2021 kI
08:30 CET.

Denna rapport har inte varit foremal for granskning av foretagets revisorer.
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