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Nya kunder och breddat globalt forsédljningsnatverk

Stockholm, 25 februari 2022, Kebni:s fjarde kvartal har genomsyrats av strategiarbete och forsaljningsaktiviteter.
Foretaget harilinje med strategin nu en ndrvaro i 17 lander och arbetet med att utéka narvaron globalt fortsatter
med upptrappat tempo och utvecklingen av vara IMU:er fortsatter enligt plan. Samtidigt sker ett alltmer intensivt
arbete med Kebni:s forvarvsstrategi dar vi aktivt finner nya mojligheter med stor potential som vi ser kan bidra
till var strategiska plan. Parallellt med implementering av strategin sker ocksa fardigstallandet av slutleveransen
i Q1 2022 till var kund i Israel.

Fjarde kvartalet: 1 oktober — 31 december 2021
e Nettoomsattningen uppgick till 9 021 tkr
e Rorelseresultatet uppgick till - 9 146 tkr
e Periodens resultat uppgick till - 8 930 tkr

e Periodens kassaflode var 7 601 tkr

Helar 2021
e Nettoomsattningen uppgick till 18 264 tkr
e Rorelseresultatet uppgick till - 38 289 tkr

Handelser oktober — december 2021

e Kebni publicerar foretagets nya strategi for perioden 2022 — 2026.

e Kebni anlitar Johan Hardén som radgivare for foretagets strategiska forvarvsexpansion.

e Kebni tecknar ett viktigt 3-arigt ramavtal avseende Satmissions Drive Away-antenner till Turkiet.

e Kebni erhaller foretagets forsta order fran SeaTwirl, svenskt bolag inom vind och vagkraft, for den kommande
IMU:n SensAltion.

e Kebni erhaller foretagets andra order och levererar IMU:n SensAltion.

e Kebni erhaller totalt fem order pa Satmission Drive Away System till ett totalt vdrde av ca 5 MSEK.

e Kebni erhaller fyra order pa IMU:er fran svenska gruv- och bergteknikbolaget Epiroc.

e Kebni tecknar brygglan pa 12 MSEK for att stavja betalningsforsening fran Israel p.g.a. Covid.

VD-kommentar

Ett ar vid rodret — vad har hant och var befinner vi oss? Vi arbetar nu fér hogtryck med att fardigstalla de sista
leveranserna kopplade till det ursprungliga utvecklingskontraktet och dess optioner till Israel. Att stanga det
ursprungliga kontraktet ar pa manga satt mycket viktigt for oss, da det innebér att vi gar in i en ny fas gentemot
var kund IAl. Nu har vi mojlighet att teckna nya leveransavtal och dven underhalls- och serviceavtal. IAl &r och
forblir en viktig kund avseende vara maritima satellitantenner, men for att na ett stabilt produktomrade kravs
avtal med flera systemhus motsvarande IAl och dar kan jag gladjande konstatera att vi redan idag har
affarsmojligheter tillsammans med ett antal andra systemhus. Under Q4 2021 tecknades ocksa ett viktigt 3-arigt
ramavtal avseende Satmissions Drive Away-antenner till Turkiet. Avtalet dr av kunden bedomt till 90 MSEK 6ver
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3 ar. De tre forsta bestédllningarna mot ramavtalet har kommit till ett totalt varde av 5 MSEK. Ramavtalet ar ett
bra exempel pa att vi foljer var strategiska plan. Utvecklingen av IMU-produktfamiljen SensAltion foljer
fortfarande planen och forvantas avslutas i april 2022. Pris/prestanda-massigt har SensAltion ront stort intresse
pa marknaden. Detta intresse fortsatter att vaxa i takt med att de forsta enheterna finns framme. Var satsning
pa I1SO 26262 (standard for funktionssdkerhet for vagfordon) ger en generell konkurrensfordel gentemot
fordonsindustrin. Sarskilt intressant blir detta i nischen med sjdlvkérande fordon, dar funktionssdakerhet i manga
fall ar synonymt med personsakerhet. | dagslaget arbetar vi med ett antal maojligheter inom nischen sjalvkérande
fordon. Darover skapar vart systematiska funktionssdkerhetsarbete mervarde for kunder i en rad andra
branscher, som t.ex. fornyelsebar energi, med sdkerhetskritiska behov.

Utvecklingskontraktet med Saab omfattar framtagning en specialanpassad IMU till ndsta generation av NLAW
(Next Generation Light Anti-Tank Weapon). Utvecklingsarbetet bedrivs enligt en tidplan uppsatt av Saab och
forvantas o6verga i serieforberedelser foljt av serieleveranser. Var tidplan kan vid behov kortas for att mota ett
eventuellt tidigarelagt behov fran Saab. Den oro som nu finns i Europa paverkar definitivt efterfragan pa system
motsvarande NLAW.

Den egna forsdljningsorganisationen har under aret vuxit fran 1,4 till 4 personer. Likasa vaxer vart
marknadsavtryck vilket har resulterat i att vi nu har 6kat var utlandska representation fran ett till 17 [dnder. Den
siffran skall fortsatta att vaxa da vi med hjalp av denna representation fangar vi upp affarsmojligheter som vi
tidigare inte var medvetna om, samtidigt som vi i ett tidigt skede arbetar for att férdelarna med var specifikation
uppskattas av kunden och blir del av deras offertférfragan. | flera fall handlar det om att vi nu finns pa “nya”
marknader. | Republiken Korea (Sydkorea), dar vi tidigare inte gjort affarer, arbetar vi nu med tre omraden av
affarsmojligheter tillsammans med var lokala representant. En av dessa affarsmajligheter innefattar analyser av
hur var stallningsapplikation bast introduceras pa den koreanska byggmarknaden och alla tre affarsmojligheterna
bygger i grunden pa att vi med hjalp av var lokala representant lyckas etablera nara samarbeten med ratt foretag
inom respektive bransch, en forutsattning for att gora affarer pa den koreanska marknaden. Med hjélp av var
lokala partner i Indonesien, dven det en marknad dar vi tidigare inte gjort affarer, arbetar vi ocksd med tre
spannande affirsméjligheter. Aven i Indonesien &r nira samarbete med lokal industri en férutsittning for
framgang. | manga fall kan dessa samarbeten innebdra en mdgjlighet att ta ett delansvar i ett storre
helhetsatagande genom att lokal industri 6vertar en del av vart normala atagande. Det starker vart erbjudande
och hjélper oss skapa varde hogre upp i vardekedjan. Sjalvklart arbetar vi hart med att omsatta vara
affarsmojligheter till konkreta bestallningar. Det ar viktigt att papeka att vi inte dr verksamma pa en snabbrorlig
konsumentmarknad, vilket innebéar att vi maste arbeta relativt Iangsiktigt. Den ldga orderingangen 2020 med
lagre omsattning som foljd 2021, visar detta tydligt. Jag ar Overtygad om att det kommer att ge resultat under
2022. | var publicerade strategi gor vi utfastelsen att vi skall géra positivt resultat andra halvan av 2023. Baserat
pa dom aktiviteter som vi initierat 2021, ar jag 6vertygad att vi uppnar den 6kning av affarsvolym som kravs for
att nd dit.

Vara viktigaste kommunicerade mal i var strategiska plan 2022 — 2026 ar:
e  Positivt rorelseresultat andra halvaret 2023
e  Positivt kassaflode under 2024
e  Viaxa Satcom mer an den tillgdngliga marknaden under 5 ars perioden

e Inertial Sensing och SatCom skall vara lika stora produktomraden 2025

Var ambition ar fortsatt en accelererad tillvaxt genom strategiska forvarv dar vi genom stordriftsférdelar nar en
okad ldnsamhet samtidigt som vi far annu battre utvaxling pa potentialen i det internationella natverk vi bygger
upp. Sammanfattningsvis har 2021 gett:

e Bredare, stabilare och modernare produktportfdélj
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e  Avsevart vassare och numerart storre forsaljningsorganisation med bredare internationell férankring

e Tydlig langsiktig harmoniserad inriktning mellan stordgare, styrelse och féretagsledning

Avslutningsvis kan jag konstatera att Kebni sannolikt aldrig haft sa manga och bra affarsmojligheter som nu inom
vare sig SatCom eller Inertial Sensing, och dartill kommer den kanske mest spannande delen, ndamligen
applikationsverksamheten och Stéllningsprojektet. Jag ar fullt 6vertygad om att vart langsiktiga arbete kommer
att bara frukt inom kort.

Fragor besvaras av bolagets Verkstéllande Direktor, Torbjorn Saxmo pa telefon 070-916 14 82.

Om KebNi AB

Kebni har en lang historia och stor erfarenhet inom marina satellitantennlésningar och I6sningar fér
tréghetsrérelseavkdnning. Féretaget, med huvudkontor i Stockholm, dr inriktat pG att bli en ledande leverantér av
produkter och lésningar for satellitkommunikation, séikerhet, positionering och stabilisering, och med mycket stor
tiliférlitlighet. Kebni produkter och Iésningar riktar sig till statliga, militdra och kommersiella kunder. Féretaget
verkar pa en global marknad, direkt och genom ett ndtverk av dterférsdljare.

Kebni har idag verksamhet inom tvd olika produktomrdden - satellitkommunikation och tréghetssensorer. Dessa
beskrivs i detalj pGd www.kebni.com.

Kebni "bringing stability to a world in motion".

Bolagets aktie (KEBNI B) dr foremdl for handel pa Nasdagq First North Growth Market. Certified Adviser dr G&W
Fondkommission, e-post: ca@gwkapital.se, telefon: 08-503 000 50.

Detta ar insiderinformation som Kebni AB ar skyldig att offentliggéra enligt EU:s marknadsmissbruksforordning
(MAR). Informationen ldmnades, genom ovanstaende kontaktpersons forsorg,
for offentliggdrande den 25 februari 2022 kl. 08:30 CET.



