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VD-ORD

Aven Agtiras tredje kvartal 2022 fortsatte att praglas av foretagets ambitiosa
expansionsplaner.

Under perioden var Agtiras omsattning 4 462 KSEK, jamfort med motsvarande kvartal
aret innan, 3 544 KSEK, trots att vi de senaste kvartalen genomfort omfattande
ombyggnationer av vaxthuset i Harnésand.

Efter de genomforda byggnadsarbetena har det skett nyplantering i tva av vaxthusen och i
samband med det gick produktionskapaciteten planenligt tillfalligt ner till 65%. Totalt
redovisar Agtira ett resultat pa -9 186 KKR for det tredje kvartalet 2022, mot -4 996 KSEK
aret innan. Resultat per aktie uppgick till -0,65 (-0,57) SEK.

Resultatférsamringen beror delvis pa den ovan namnda ombyggnationen, som gors for att
mojliggora var expansion. Mot slutet av 2022 vantas odlingarna i Harnésand komma tillbaka
till full kapacitet och darefter kommer dessa investeringar ge utdelning.

Aven de hojda energipriserna paverkar resultatet. Samtidigt ar det viktigt att konstatera att
Agtira sedan i varas ar skuldfritt, vilket innebar att vi inte paverkas av hojda rantor.

Eftersom vi investerat i mellanbelysning med LED sa kan vi ga ner fran fyra till tre
planteringar per ar. Detta medfér minskade kostnader for nya plantor, samtidigt som vi kan
Oka antalet produktionsveckor per ar. Fran plantering till forsta skord tar det tre veckor. Om vi
efter dessa tre veckor har full produktion har vi mgjlighet att 6ka skorden pa arsbasis med 7—
8%. Utbver dessa satsningar, sa fortsatter vi att bygga upp bolaget for att kunna genomféra
var expansiva resa.

Agtira har gjort stora investeringar i organisationen, i marknadsféring och i nya anlaggningar,
som &annu inte tagits i bruk och darmed inte hunnit bérja ge nagra intékter. Det negativa
resultatet &r darfor helt enligt plan.

Det gar battre for Agtira &n vad detta enskilda kvartal kan ge vid handen. Om vi héjer blicken
och ser pa arets forsta nio manader (januari-september) har vi nastan fordubblat var
omsattning, jamfort med 2021: 17,2 MSEK mot 9,0 aret innan.

Vi kan dessutom gladas at att vi avslutar aret med annu hégre omsattning, dar forsaljningen
fran bade Harndsand och ICA Maxi Sundsvall allt mer slar igenom.

”Vi ar pa ratt vag med harodlat”

Vi lever i en orolig tid, med manga oséakra faktorer, men for oss innebar detta en dkad
efterfragan. Agtiras affarsidé med harodlat ligger helt ratt i tiden; vi star infor ett
paradigmskifte.
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Allt fler vill att vi ska vara med och beratta om hur vart foretag arbetar for att revolutionera
livsmedelsindustrin. Vi har gjort beddomningen att det ar viktigt att information om Agtira
verkligen sprids till alla berérda, saval handlare, aktiemarknaden, journalister som
slutkunderna i affaren.

Under aret har vi darfor ofortrottligt fortsatt att sprida information om var unika hallbara
affarsidé. Jag och andra i foretagsledningen har deltagit i ett stort antal seminarier och
konferenser, dar miljon, klimatet, grona naringar och hallbar livsmedelsproduktion statt i
fokus.

Sa kunskapen om Agtira som en viktig och nytankande aktor sprider sig. Och var vi &n
berattar om affarsidén mots vi av entusiasm och fascination.

Viktiga avtal och LOI

Under kvartalet har vi diskuterat och forhandlat med manga intresserade inom
livsmedelsbranschen. Agtira har tecknat viktiga avtal som innebér att vara odlingssystem
kommer att etableras ute i landet. Under perioden har vi ocksa tecknat viktiga
avsiktsforklaringar; sa kallade LOI (Letter of Intent). Dessa ar visserligen inte bindande, men
nar Agtira tecknar ett LOI ar det ett mycket tydligt steg mot att inga ett skarpt avtal.

Milstolpar och genombrott

Under kvartalet har vi inte bara tecknat avtal som pa sikt kommer att innebara 6kad
omsattning, vi har ocksa passerat flera spannande milstolpar, som kan betecknas som
genombrott; nya marknader och nya mdéjligheter. En av dessa var avtalet som Agtira och
gronsaksgrossisten Greenfood tecknade i somras, det forsta inom ramen for var
gemensamma satsning pa att etablera tio stora stadsodlingar pa olika platser i Sverige. Det
lar bli motsvarande samarbeten pa andra platser i landet de kommande aren.

LOI med Coop Nord i Umea

Under perioden tecknade vi ocksa ett LOI med Coop Nord om en storsatsning i Umea, dar
avsikten ar att Agtiras hallbara gurkor ska saljas i Coops alla butiker i omradet. Vad som gor
detta avtal extra intressant ar att vi darmed utdkat var kundgrupp; tidigare har Agtira enbart
tecknat avtal med olika ICA Maxi-butiker. Vi ser nu stor efterfragan @ven fran andra stora
kedjor.

Forsta steget utanfor Sveriges granser

Under perioden har vi tecknat ett LOI med en stor norsk gronsaksgrossist, som vill att vi
etablerar ett storre Agtira-system i Norge. Darmed har vi for forsta gangen gatt utomlands
med Agtiras affarssystem. Jag kan forsakra att intresset fran utlandet ar stort, sa detta lar
inte bli den enda etableringen utanfér Sverige.

Viktigt samarbete om 6verskottsvarme

Annu ett trendbrott kan rapporteras fran perioden; vi har tecknat avtal med Hive Blockchain
Technologies, som driver en stor datahall i Boden. Agtira avser att etablera en
odlingsanlaggning i anslutning till deras datahall.
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Det har till och fran framforts kritik mot att datahallar kraver mycket energi for att driva och
kyla ner de servrar de innehdller. Alla verksamheter kommer behéva se Gver sin
miljopaverkan och har kan vi pa Agtira bidra med en I6sning.

Tanken ar alltsa att vi i Boden ska etablera ett odlingssystem intill datahallen, sa att
spillvarmen anvands i vart vaxthus.

Hive har sedan starten fokuserat pa att minska sin miljopaverkan och har darfor valt att
etablera sina anlaggningar i omraden med tillgang till grén och férnybar energi. Dar har man
dessutom implementerat olika losningar for att ta tillvara energiéverskott. Jag vill pasta att
det ar ett lysande exempel pa hur tva helt olika foretag kan samarbeta och bidra till 6kad
hallbarhet.

Jag hoppas att vi framdver kommer att kunna presentera liknande samarbeten, dar Agtira
bidrar till ett battre klimat, bade genom vara stadsodlingar och genom att vi anvander
overskottsvarme fran andra verksamheter.

Gron el och energisnal teknik

De hoga el- och branslepriserna har den senaste tiden varit mycket uppmarksammade, de
paverkar oss alla. Men samtidigt kanns det valdigt bra att kunna konstatera att Agtiras
affarsmodell ar hallbar, i alla avseenden: Det ar sjalvklart sa att vi konsumerar el i vara
anlaggningar, men om man ser till de volymer vi producerar & mangden el per kilo
fortfarande mycket lag, om man jamfér med branschen i stort.

Till saken hor ocksa att Agtira anvander 100% gron el, fran fornybara kallor fran sol, vind och
vatten. Vi anvander oss av toppmodern och energisnal LED-teknik som belysning i vara
vaxthus. Den varme som de producerar anvands dessutom i vaxthusen. Agtiras affarsmodell
med harodlat haller verkligen i langden.

Hur smart — och hur dyrt — ar det inte att frakta livsmedel i kyltransporter langa strackor i
lastbil eller med flyg, jamfort med att odla allt vid butiken, som Agtira gor?

Forsta butiksodlingen levererar enligt plan

Agtiras framgangar innebar ocksa utmaningar. Vi maste forsakra oss om att de nya
odlingsanlaggningarna verkligen kommer i gadng som de ska och levererar de volymer vi
raknat med. Darfor kanns det valdigt bra att kunna konstatera att var allra forsta anlaggning i
en butik, Agtira InStore i ICA Maxi Sundsvall, levererar enligt plan.

For att forsakra oss om att vi verkligen moéter det behov som uppstar nar fler
odlingsanlaggningar pa kort tid ska etableras har vi under perioden anstallt Peter Soderback
som Chief Product Officer. Peter har en gedigen kompetens och ett stort kontaktnat efter att
ha arbetat inom vaxthusbranschen i Finland i 35 ar, varav 25 ar med belyst odling. Peter
ansvarar nu for att vara odlingssystem utvecklas for annu sakrare och storre
produktionsvolymer.

Framgangarna leder till 6kat kapitalbehov

For att klara alla de investeringar som avtalen leder fram till genomférde Agtira i oktober en
riktad nyemission som gav 20 miljoner kronor.
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Agtira vander ocksa blicken mot andra investerare. Darfor kanns det mycket bra att beréatta
att Agtira i somras blev utvalt till investerarkonferensen Nordic-US Food Summit i Silicon
Valley.

Det har visar mycket tydligt hur man ser pa Agtira; vi anses vara ett av de mest lovande
hallbarhetsforetagen i Norden inom food tech. Nordic Food Innovation arbetar for att koppla
ihop sarskilt intressanta och innovativa foretag inom den hallbara nordiska livsmedels- och
jordbruksindustrin med ett stort natverk med amerikanska industripartners, investerare och
andra intressenter.

Konferensen halls i borjan av november och vi hoppas att den ska leda till nya kontakter och
nytt kapital till Agtiras fortsatta expansion.

Byter till Nasdaqg FNGM i slutet av aret

Det ar ocksa for att 6ka och forenkla tillgangen till institutionellt kapital som Agtira i slutet av
aret byter handelsplats fran NGM Nordic SME till Nasdag First North Growth Market, som &r
Nasdags europeiska tillvaxtmarknad.

Agtiras satsning pa en mer resurseffektiv och hallbar matproduktion har ett massivt stod. Nu
fortsatter vi var expansion — "Redefining Local Food”!

Christer Edblad
Tillférordnad vd Agtira
Notera

Denna information ar sddan som Agtira AB ar skyldigt att offentliggora enligt EU:s marknadsmissbruksférordning och lagen om
vardepappersmarknaden. Informationen lamnades, genom ovanstadende persons forsorg, for offentliggérande den 1 november
2022 kl. 08.00.

For mer information, vanligen kontakta:

Christer Edblad, tillférordnad vd Agtira AB
Telefon: 070 26 11 039, e-post: christer.edblad@agtira.com

Hela rapporten for tredje kvartalet 2022 finns bifogad.

Hogupplosta bilder, filmer, illustrationer finns att hamta pa: agtira.com/se/pressmaterial/
Fria att anvanda i artiklar om Agtira AB.

Om Agtira AB

Agtira erbjuder livsmedelskedjor, butiker och andra intressenter sitt upplagg FaaS (Farming as a Service). Det innebar att Agtira
sjalva eller tillsammans med en tredje part investerar, uppfér och sedan driftar sina odlingssystem for produktion av en rad olika
gronsaker och fiskarter, medan butiken eller kedjan forbinder sig att képa hela den producerade volymen dver en viss
avtalslangd till pa forhand faststallda priser.

Gemensamt for Agtiras odlingssystem &r att de producerar livsmedel med 18g vattenférbrukning i slutna miljder, utan utslapp till
narmiljén, behov av jordbruksmark eller solljus. Att man odlar intill butiken/kunderna innebar ocksa att man minimerar behovet
av transporter och att svinnet minskar

Agtira AB &r noterat pA NGM Nordic SME under kortnamnet AGTIRA B. Bolagets mentor &r Eminova Fondkommission AB,
+46 8-684 211 00.
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