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Bokslutskommuniké 2021

Kebni AB (publ), 556943-8442

Nya kunder och breddat globalt forsaljningsnatverk

Kebni:s fjarde kvartal har genomsyrats av strategiarbete och forsaljningsaktiviteter. Féretaget
harilinje med strategin nu en narvaro i 17 lander och arbetet med att utéka narvaron globalt
fortsatter med upptrappat tempo och utvecklingen av vara IMU:er fortsatter enligt plan.
Samtidigt sker ett alltmer intensivt arbete med Kebni:s forvarvsstrategi dar vi aktivt finner
nya mojligheter med stor potential som vi ser kan bidra till var strategiska plan. Parallellt
med implementering av strategin sker ocksa fardigstallandet av slutleveransen i Q12022 till
var kund i Israel.

Handelser oktober — december 2021

e Kebni publicerar foretagets nya strategi for perioden 2022 — 2026.

o Kebnianlitar Johan Hardén som radgivare for foretagets strategiska
forvarvsexpansion.

o Kebnitecknar ett viktigt 3-arigt ramavtal avseende Satmissions Drive Away-antenner
till Turkiet.

e Kebnierhaller foretagets forsta order fran SeaTwirl, svenskt bolag inom vind och
vagkraft, for den kommande IMU:n SensAltion.

e Kebnierhaller foretagets andra order och levererar IMU:n SensAltion.

e Kebnierhaller totalt fem order pa Satmission Drive Away System till ett totalt varde av
ca 5 MSEK.

e Kebnierhaller fyra order pa IMU:er fran svenska gruv- och bergteknikbolaget Epiroc.

e Kebnitecknar brygglan pa 12 MSEK for att stavja betalningsférsening fran Israel p.g.a.

Covid.

Nyckeltal
Okt-Dec Okt-Dec Helar Helar
TSEK 2021 2020 2021 2020
Nettoomsattning 9 021 -1100 18 264 38 529
Rorelseresultat -9146 -27 500 -38 289 -35374
Balansomslutning 92293 84 646 92293 84 646
Periodens resultat -8 930 -28100 -37 839 -37 508
Periodens kassaflode 7 601 9 640 4 887 2 491
Soliditet (%) 67,1 77,2 67,1 77,2
Antal anstallda vid periodens slut 18 18 18 18

Handelser efter periodens utgang

e CFO Viveka Hiort af Ornas lamnar Kebni.

Kebni AB (publ) bokslutskommuniké 2021
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VD-kommentar

Ett &r vid rodret — vad har hant och var
befinner vi oss?

Vi arbetar nu for hogtryck med att
fardigstalla de sista leveranserna kopplade
till det ursprungliga utvecklingskontraktet
och dess optioner till Israel. Att stanga det
ursprungliga kontraktet ar pa manga satt
mycket viktigt for oss, da det innebar att vi
garinien ny fas gentemot var kund IAL.
Nu har vi mojlighet att teckna nya
leveransavtal och aven underhalls- och
serviceavtal. Al ar och forblir en viktig
kund avseende vara maritima
satellitantenner, men for att na ett stabilt
produktomrade kravs avtal med flera
systemhus motsvarande IAl och dar kan
jag gladjande konstatera att vi redan idag
har affarsmdjligheter tillsammans med ett
antal andra systemhus.

Under Q4 2021 tecknades ocksa ett viktigt
3-arigt ramavtal avseende Satmissions
Drive Away-antenner till Turkiet. Avtalet ar
av kunden bedémt till 90 MSEK &ver 3 ar.
De tre forsta bestallningarna mot
ramavtalet har kommit till ett totalt varde
av 5 MSEK. Ramavtalet ar ett bra exempel
pa att vi féljer var strategiska plan.

Utvecklingen av IMU-produktfamiljen
SensAltion féljer fortfarande planen och
forvantas avslutas i april 2022.
Pris/prestanda-massigt har SensAltion
rént stort intresse pa marknaden. Detta
intresse fortsatter att vaxa i takt med att
de forsta enheterna finns framme. Var
satsning pa I1SO 26262 (standard for
funktionssakerhet for vagfordon) ger en
generell konkurrensfordel gentemot
fordonsindustrin. Sarskilt intressant blir
detta i nischen med sjalvkoérande fordon,
dar funktionssakerhet i manga fall ar
synonymt med personsakerhet. |
dagslaget arbetar vi med ett antal
moajligheter inom nischen sjalvkdérande
fordon.

Darutdver skapar vart systematiska
funktionssakerhetsarbete mervarde for
kunder i en rad andra branscher, som t.ex.
fornyelsebar energi, med sakerhetskritiska
behov.
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Utvecklingskontraktet med Saab omfattar
framtagning en specialanpassad IMU till
nasta generation av NLAW (Next
Generation Light Anti-Tank Weapon).
Utvecklingsarbetet bedrivs enligt en
tidplan uppsatt av Saab och férvantas
overgad i serieforberedelser foljt av
serieleveranser. Var tidplan kan vid behov
kortas for att mota ett eventuellt
tidigarelagt behov fran Saab. Den oro som
nu finns i Europa paverkar definitivt
efterfragan pa system motsvarande
NLAW.

Den egna forsaljningsorganisationen har
under aret vuxit fran 1,4 till 4 personer.
Likasa vaxer vart marknadsavtryck vilket
har resulterat i att vi nu har 6kat var
utlandska representation fran ett till 17
lander. Den siffran skall fortsatta att vaxa
da vi med hjalp av denna representation
fangar vi upp affarsmojligheter som vi
tidigare inte var medvetna om, samtidigt
som vi i ett tidigt skede arbetar for att
fordelarna med var specifikation
uppskattas av kunden och blir del av deras
offertforfragan. | flera fall handlar det om
att vi nu finns pa "nya” marknader.

| Republiken Korea (Sydkorea), dar vi
tidigare inte gjort affarer, arbetar vinu
med tre omraden av affarsmojligheter
tillsammans med var lokala representant.
En av dessa affarsmojligheter innefattar
analyser av hur var stallningsapplikation
bast introduceras pa den koreanska
byggmarknaden och alla tre
affarsmajligheterna bygger i grunden pa
att vi med hjalp av var lokala representant
lyckas etablera nara samarbeten med ratt
foretag inom respektive bransch, en
forutsattning for att gora affarer pa den
koreanska marknaden.

Med hjalp av var lokala partner i
Indonesien, aven det en marknad dar vi
tidigare inte gjort affarer, arbetar vi ocksa
med tre spannande affarsmajligheter.
Aven i Indonesien &r nara samarbete med
lokal industri en forutsattning for
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framgang. | manga fall kan dessa
samarbeten innebara en mojlighet att ta
ett delansvar i ett storre helhetsatagande
genom att lokal industri 6vertar en del av
vart normala dtagande. Det starker vart
erbjudande och hjalper oss skapa varde
hégre upp i vardekedjan.

Sjalvklart arbetar vi hart med att omsatta
vara affarsmaojligheter till konkreta
bestallningar. Det ar viktigt att papeka att
vi inte ar verksamma pa en snabbrorlig
konsumentmarknad, vilket innebar att vi
maste arbeta relativt langsiktigt. Den laga
orderingangen 2020 med lagre
omsattning som foljd 2021, visar detta
tydligt.

Jag ar dvertygad om att det kommer att
ge resultat under 2022. | var publicerade
strategi gor vi utfastelsen att vi skall gora
positivt resultat andra halvan av 2023.
Baserat pa dom aktiviteter som vi initierat
2021, ar jag overtygad att vi uppnar den
6kning av affarsvolym som kravs for att na
dit.

Vara viktigaste kommunicerade mal i var
strategiska plan 2022-2026 ar:

» Positivt rorelseresultat andra
halvaret 2023

» Positivt kassafldde under 2024

+ Vaxa Satcom mer an den

tillgangliga marknaden under 5 ars

perioden

* Inertial Sensing och SatCom skall
vara lika stora produktomraden
2025

Var ambition ar fortsatt en accelererad
tillvaxt genom strategiska férvarv dar vi
genom stordriftsférdelar nar en dkad
lbnsamhet samtidigt som vi far annu
battre utvaxling pa potentialen i det
internationella natverk vi bygger upp.

Sammanfattningsvis har 2021 gett:

+ Bredare, stabilare och modernare
produktportfol]

Kebni AB (publ) bokslutskommuniké 2021

« Avsevart vassare och numerart
stérre forsaljningsorganisation med
bredare internationell férankring

+ Tydlig ldangsiktig harmoniserad
inriktning mellan storagare,
styrelse och foretagsledning

Avslutningsvis kan jag konstatera att
Kebni sannolikt aldrig haft sa manga och
bra affarsmajligheter som nu inom vare
sig SatCom eller Inertial Sensing, och
dartill kommer den kanske mest
spannande delen, namligen
applikationsverksamheten och
Stallningsprojektet. Jag ar fullt dvertygad
om att vart langsiktiga arbete kommer att
bara frukt inom kort.

Kista, februari 2022

G

Torbjérn Saxmo

VD, Kebni AB (publ)



DocuSign Envelope ID: 6FDC43FF-8DC7-431D-9C3D-49C69F17662A

Finansiella kommentarer

Verksamhetsutveckling
Forberedelserna for slutleveransen till
Israel arisin linda och vi fardigstaller
ordern i hégt tempo med ett bra
samarbeta med var kund IAl. P.g.a. Covid
har leveransen planerad for Q4, forsenats
och ar nu planerad i Q12022. Vi har
darmed sakrat den betalning som under
kvartalet fick tackas upp med ett brygglan
P& 12 MSEK.

Det nya ramavtalet med Turkiet som
tecknades under Q4 har pabdrjats med
ordervarde pa ca 5 MSEK dar vi pabdrjat
leveranserna och ser fram emot
kommande bestallningar.

Q4 har haft huvudfokus pa férsaljning och
var utvecklingsavdelning fortsatter att
modernisera vara IMU:er samtidigt som vi
kontinuerligt fortsatter att se pa
potentiella forvarv som ger foretaget
synergifordelar. Ett av vara mal ar att
affarsomrade SatCom ska vaxa snabbare
an marknaden under de narmaste fem
aren och det arbetet har vi under kvartalet
verkligen lagt grunden till genom det
intensiva forsaljningsarbete som pagatt
och pagar. Ett annat dvergripande mal ar
att Inertial Sensing och SatCom ska
representera en lika stor forsaljningsandel i
foretaget ar 2025 och darfoér har aven ett
Okat strategiskt forsaljningsarbete inom
Inertial Sensing skett under kvartalet.

Med vart entragna forsaljningsfokus har vi
darmed lagt en god grund till att nd
foretagets strategiska mal om att na ett
positivt rorelseresultat andra halvaret 2023
och n3 ett positivt kassafldde under 2024.
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Intakter och resultat
Nettoomsattning for okt-dec var 9 021 tkr
(-1100 tkr) och ar framst relaterad till
upplupna intakter under 2020 som fick
vandas isin helhet i Q4 2020 samt en dkad
forsaljning av landbaserade antenner och
reservdelsforsaljning 2021. Den minskade
nettoomsattningen for helaret 2021
jamfort med 2020, 18 264 tkr (38 529 tkr)
baseras pa lagt orderingang 2020 samt
framflyttade leveranser till Israel p.g.a.
Covid. Kostnader om 1231 tkr (4 400 tkr)
relaterade till utveckling vars stérsta andel
harror sig till IMU-utveckling, aktiverades
under arets sista kvartal.

Rorelseresultatet for perioden okt-dec
uppgick till -9 146 tkr (-27 500 tkr). Den
stora skillnaden av det fjarde kvartalet
jamfoért med samma period 2020 forklaras
av en hogre kostnadsmassa 2020 samt de
upplupna intakter som fick aterféras i det
sista kvartalet samma ar. Arets resultat
uppgar till -37 839 tkr (-37 508 tkr), vilket
trots den minskade nettoomsattningen
framst beror pa minskade kostnader 2021.

Kassafléde och likvida medel
Kebni:s kassaflode uppgick under det
fjarde kvartalet till 7 601 tkr (9 640 tkr)
varav fran rorelsen 29 tkr (-23 200 tkr).
Under sista kvartalet investerades i -2 700
tkr (-300 tkr) i immateriella tillgdngar.
Kassaflodet pdverkades positivt framst av
det tecknade brygglanet pa 12 000 tkr.
Styrelsens och VD:s beddmning ar att
vidare atgarder kan komma att behoévas
vidtas for att sakerstalla bolagets
rorelsekapitalbehov och finansiering for
den I6pande verksamheten under de
kommande 12 manaderna.
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Framtidsutsikter

Framtida utveckling och dess risker
Kebni ar fortsatt ett utvecklingsféretag
som troligtvis kommer att vara i behov av
extern finansiering under den tid vi bygger
upp och etablerar var
forsaljningsorganisation da vi ser goda
moajligheter till 6kad expansionstakt
framover, bade pa den inhemska och pa
den internationella marknaden. Det finns
en markbar trend av 6kade forfragningar
efter Kebni:s satellitantennlésningar och
troghetssensorer (IMU:er) dar bada
produktomradenas marknader vaxer och
ar 2025 forvantas de enligt Kebni:s
affarsplan, vardera motsvara en lika stor
andel av Kebni:s forsaljning.

Kebni:s IMU-forsaljning fokuserar idag pa
avancerade system gentemot militara och
statliga segment globalt, men vi ser aven
vara avancerade system vaxa inom den
kommersiella industrin som avses bedrivas
inom tre ben:

Komponentforsaljining — direkt forsaljning
av IMUé:er, for integration i en annan
huvudprodukt.

Applikationsforsaljining — forsaljning av en
applikation, inklusive IMU, vilken ingarien
annan huvudprodukt.

Kebni AB (publ) bokslutskommuniké 2021

Systemférsdlining — forsaljning av system,
inklusive IMU, sdsom egen fristdende
produkt till slutkund.

Trots covid-19 s ser vi nu en global
efterfrdgan av mer avancerade
applikationer pd IMU-omradet och
fortsatter darfor att gora investeringar
inom de tre benen. Samtidigt fortsatter vi
utvecklingen av nasta generations IMU
som fortskrider enligt plan och som vackt
ett stort intresse hos nya potentiella
kunder. IMU-omradet har kortare ledtider
an SatCom och har aven en hogre
bestallningsfrekvens, som kompletterar
antennsidans langre ledtider mycket val.
De vasentliga risker Kebni star infor ar var
satsning pa ratt troghetssensorteknik och
en korrekt bedémning av
forsaljningsvolymer. Allmant ar den stérsta
osakerheten att ha "ratt” produkt framme i
tidsfonstret, ndgot Kebni:s strategiarbete
noggrant foljer upp for att vi ska kunna
fortsatta att vara flexibla gentemot vara
kunder och samtidigt vara forberedda pa
snabba marknadsanpassningar framaover.
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Kort om Kebni

| Kebniingar militargodkanda,
stabiliserade satellitantennsystem samt
avancerade troghetssensorsystem, s.k.
IMU:er. Kebni stravar efter att uppna en
marknadsledande stallning inom
marknadssegment som efterfragar
avancerade och robusta
satellitantennsystem, dar anvandarna i
stor utstrackning utgoérs av militara fartyg,
kustbevakning samt landbaserade fordon.
Vi pa Kebni kombinerar mangarig
kompetens och kunnande inom
satellitkommmunikation och IMU:er for att
na ut till vara marknadssegment. Kebni AB
kan darigenom erbjuda tekniskt
avancerade och samtidigt
kostnadseffektiva standardldsningar likval
som kundanpassade ldsningar. Under
2020 utdkades bolagets produktportfol]
inom markbundna antennsystem genom
teknikférvary samt forvarv av
dotterbolaget Satmission AB.

Koncernen

Vid arets ingdng bestod koncernen av
moderbolaget jamte fyra helagda
dotterbolag; Kebni Inertial Sensing AB
(tidigare AIMS), 556662-0786, ASTGW AB,
559218-8881, Kebni Land Mobile AB,
559235-0887 och Satmission AB, 556666-
8793.

Aktien

Kebni:s B-aktie ar sedan den 25
augusti 2020 noterad pa Nasdaq
First North Growth Market
Stockholm och handel sker under
kortnamn KEBNI B. | bolaget finns
totalt 96 745 302 st aktier utgivna,
varav 295 302 A-aktier och 96 450
000 B-aktier med ett kvotvarde
om 0,06847 kronor. Aktier av serie
A har tio (10) roster och aktier av
serie B har en (1) rost. Aktier av
serie A och serie B har lika ratt till
bolagets vinst och tillgdngar.
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Per den 30 september var aktiekapitalet
6 624 146 kr och antalet aktier var

96 745 302 st. Detta ger ett kvotvarde pa
0,06847 SEK per aktie.

G&W Fondkommission ar bolagets
Certified Adviser.

Personal
Antalet anstallda pad Kebni uppgick per
den 31 december till 18 (18) personer.

Teckningsoptioner

Aktieagarna beslutade vid bolagsstamma
den 16 oktober 2019 att genomfora ett
optionsprogram for nyckelanstallda. Totalt
emitterades 750 000 optioner med en
l6senkurs om 130% av den genomsnittliga
volymagda kursen de senaste tio dagarna
fore implementeringen av
incitamentsprogrammet.
Optionsprogrammet [6per fram till den 16
oktober 2022. Optionsprogrammet har
annu inte implementerats och ligger
vilande i dotterbolaget ASTGW AB.

Redovisningsprinciper

Kebni AB (publ) tillampar
,&rsredovisningslagen och BFNAR 2012:1
,&rsredovisning och koncernredovisning
(K3). Balansposter varderas till
anskaffningsvarde enligt K3, kap 11.

Denna rapport har ej varit foremal for
granskning av bolagets revisorer.

Finansiell kalender
Deldrsrapport Q1 2022: 2022-05-12

Arsstdmma 2021: 2022-05-17

Deldrsrapport Q2 2022: 2022-08-25

Deldrsrapport Q3 2022: 2022-11-17

Kontakt: Viveka Hiort af Ornas, CFO
08-705 95 00
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Risker och osakerhetsfaktorer

Kebni AB (publ) ar genom sin verksamhet

exponerat mot olika slags finansiella risker.

Med finansiella risker avses oonskade
forandringar i foretagets resultat- och
balansrakning till foljd av fluktuationer pa
de finansiella marknaderna.

Finansiella risker

Kebni har haft ett kontinuerligt
finansieringsbehov dar tillfléde av nytt
kapital varit nédvandigt for

fortsatt drift och féoretagets kassa har
paverkats ordentligt av covid-19. Vi ser nu
med tillforsikt pa framtiden nar
restriktionerna lattar i manga av vara
samarbetslander. | takt med att bolaget
enligt den nyligen faststallda strategin
vaxer pa lang sikt, kommer kapitalbehov
att uppsta, framst vid forvary. For att
ytterligare forstarka mojligheterna for
forvary, utveckling och langsiktighet gor
bolaget |6pande likvidanalyser for att
faststalla om eventuella lan eller
nyemissioner ar nodvandiga. Tidigare
nyemissioner under aret faststaller
styrelsens och VD:s beddmning att de
atgarder som da vidtogs har minskat
finansieringsrisken i det korta
perspektivet.

Operativa risker

Kebni:s operativa riskfaktorer kan paverka
bolagets affarsmassiga och finansiella
stallning. Dessa risker ar forknippade med

Kebni AB (publ) bokslutskommuniké 2021

att utvecklingsverksamheten fortldper
enligt plan, att Kebni fortsatter med
kvalificerad rekrytering, ledtider fran
underleverantoérer, att foretaget kan
uppna industrialiserad skalbarhet i sina
produkter samt att framtida foérvarv blir
lyckosamma. Covid-19 har paverkat oss
bade under féregadende och nuvarande ar
vilket medfort att vi kunnat fokusera pa
internt arbete dar vi implementerat ett
nytt affarssystem, forbattrat vara rutiner,
sett 6ver och férnyat var
produktdokumentation och fokuserat an
mer pa strategiska fragorfor att kunna
parera framtiden pa basta satt.

Kebni AB (publ) ar ocksa utsatt for
motpartsrisker. Dessa bestar i huvudsak av
problem som kan uppsta da foretagets
leverantérer av komponenter och tjanster
drabbas av ekonomiska eller andra
problem som leder till
produktionsstorningar. Som foljd av detta
kan foretagets kunder komma att stalla
skadestadndskrav mot Kebni AB (publ) for
de forseningar som uppstar. Foretaget
drabbas ocksa om en kund inte kan
fullfélja betalning av bestallda varor.
Motparter som ar viktiga for foretaget ar
potentiella kreditgivare. | vissa fall under
vissa forutsattningar kan de saga upp eller
forandra lanevillkoren. Sadana
forandringar kan bli dyra och
bekymmersamma for féretaget.
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Storsta agare

Kapitalmadassigt storsta dgarna Antal A- Antal B- Kapitalandel Ro&standel
aktier aktier % %

Jan Parsson 0 18 200 000 18,8% 18,3%
Maida Vale Capital AB 295 302 10 999 681 N, 7% 14,0%
Avanza Pension 0 6 472 629 06,7% 6,5%
Anders Danielsson 0 2 424125 2,5% 2,4%
Swedbank Forsakring 0 2 011582 2,1% 2,0%
Nordnet Pensionsférsakring AB 0 1932 576 2,0% 1,9%
Erik Boman 0] 1872 500 1,9% 1,9%
Kenneth Bergstrom 0 1776 208 1,8% 1,8%
Mikael L6nN 0] 1648 860 1,7% 1,7%
Requtech AB 0 1600 000 1,7% 1,6%
Anders Danielsson Tra AB 0 1382 500 1,4% 1,4%
Rune Loderup 0 1136 814 1,2% 1,1%
Alandsbanken AB, W8BIMY 0] 1071960 1,1% 1,1%
Elsy Brylde 0] 1023148 1,1% 1,0%
Sven-Olof Hagelin 0 850 000 0,9% 0,9%
Ovriga 0 42 047 417 435% 423%
295 302 96 450 000 100% 100%
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Okt - Dec Okt - Dec Helar Helar
2021 2020 2021 2020

TSEK
Rorelsens intakter
Nettoomsattning 9 021 -1100 18 264 38529
Aktiverat arbete for egen rakning 1231 4 400 9131 7 094
Ovriga rorelseintakter 13 0 212 246
Summa rorelseintakter 10 265 3300 27 607 45 869
Rorelsens kostnader
Ravaror och fornédenheter -7 570 - -11 958 -25244
Ovriga externa kostnader -2 568 -23700 -19 915 -17 690
Personalkostnader -6 862 - -24 584 -24 310
Avskrivningar och nedskrivningar
av materiella
och immateriella
anlaggningstillgdngar -2151 -3900 -8 855 -9 510
Ovriga rérelsekostnader -260 -3200 -584 -4 489
Summa rorelsekostnader -19 411 -30 800 -65 896 -81 243
Rorelseresultat -9 146 -27 500 -38 289 -35 374
Finansiella poster
Ovriga ranteintakter och
liknande resultatposter 476 - 668 209
Rantekostnader och liknande
resultatposter -249 -600 -269 -2282
Summa finansiella poster 227 -600 399 -2 072
Resultat efter finansiella poster -8 919 -28 100 -37 890 -37 446
Skatt pa arets resultat -12 0 50 -62
Periodens resultat -8 930 -28 100 -37 839 -37 508
Resultat per aktie (kr) -0,07 -0,44 -0,39 -0,59
Genomsnittligt antal aktier 96745302 43370554 66168080 38 097 721
Resultat per aktie (kr) efter
utspadning -0,07 -0,44 -0,39 -0,59
Genomsnittligt antal aktier efter
full utspadning 97 495302 44120554 66918080 38847 721
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Balansrakning

2021.12.31 2020.12.31
TSEK

TILLGANGAR

Anlaggningstillgangar

Immateriella anldggningstillgangar
Balanserade utgifter for utvecklingsarbeten och

liknande arbeten 30378 28 303
Koncessioner, patent, licenser, varumarken samt

liknande rattigheter N 544 10 055
Goodwill 3938 5150
Summa immateriella anlaggningstillgangar 45 860 43 508

Materiella anléggningstillgangar
Inventarier, verktyg och installationer 2598 1340

Summa materiella anlaggningstillgangar 2598 1340

Finansiella anléggningstillgangar

Andra langfristiga fordringar 123 679
Summa finansiella anldggningstillgdngar 123 679
Summa anldggningstillgangar 48 581 45 527

Omsattningstillgangar
Varulager m.m.

Ravaror och forndédenheter 10 485 10 077
Pagaende arbete for annans rakning 395 1033
Forskott till leverantdrer 133 2 365
Summa varulager m.m. 1 013 13 474

Kortfristiga fordringar

Kundfordringar 7678 4 698
Ovriga fordringar 2 031 1372
Forutbetalda kostnader och upplupna intakter 7 846 8 935
Summa kortfristiga fordringar 17 555 15 005
Kassa och bank 15144 10 639
Summa omsiéttningstillgangar 43712 39118
SUMMA TILLGANGAR 92 293 84 645
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2021.12.31 2020.12.31
TSEK
EGET KAPITAL OCH SKULDER
Eget kapital
Aktiekapital 6 624 4 340
Ovrigt tillskjutet kapital 251990 210 893
Annat eget kapital inklusive arets resultat -196 794 -149 922
Summa eget kapital 61820 65 311
Avsattningar
Ovriga avsattningar 6 372 8 925
Summa avsattningar 6 372 8 925
Kortfristiga skulder
Forskott fran kunder 22 948
Leverantorsskulder 7 472 3396
Aktuella skatteskulder 22 1250
Ovriga skulder 13 355 762
Upplupna kostnader och forutbetalda intakter 3230 4 054
Summa kortfristiga skulder 24101 10 411
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 92 293 84 647
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Forandring av eget kapital

Annat
eget
kapital
Ovrigt inkl. Totalt
Aktie- tillskjutet arets eget
TSEK kapital Nyemission kapital resultat kapital
Belopp vid arets
ingang 4 340 0 210701  -149730 65 311
Nyemission 2284 36 077 38 361
Kostnader kopplade
till nyemission -4 013 -4 013
Utvecklingsfond -11588 11588 0
Arets resultat -37 839 -37 839
Belopp vid arets
utgang 6 624 32 064 199 133 -175 981 61 820
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Kassaflodesanalys

Okt-Dec Okt-Dec Helar Helar
TSEK 2021 2020 2021 2020
Den I6pande verksamheten
Resultat efter finansiella poster -8 919 -28100 -37 890 -37 447
Justeringar for poster som inte ingar i
kassaflodet 11907 -4 900 -921 7 642
Betald skatt 50 - 50 1178
Kassaflode fran den Iépande verksamheten
fore forandringar av rorelsekapital 3038 -23 200 -38 761 -28 627
Kassaflode fran forandringar i rérelsekapital
Forandring av varulager och pagaende
arbeten -794 - 2 461 -4173
Forandring kundfordringar -6 387 - -2 980 3365
Forandring av kortfristiga fordringar 6104 - -43] -6 912
Forandring leverantorsskulder 4 475 - 4 076 -3 915
Forandring av kortfristiga skulder -6 407 - -2 386 3049
Kassaflode fran den I6pande verksamheten 29 -23 200 -37 159 -37 212
Investeringsverksamheten
Investeringar i immateriella
anlaggningstillgangar -2700 -300 -3 565 -M748
Investeringar i materiella
anlaggningstillgangar -2 704 - -1259 -796
Investeringar i finansiella
anlaggningstillgangar 1097 - 556 -679
Kassaflode fran investeringsverksamheten -4 307 -300 -4 268 -13 223
Finansieringsverksamheten
Nyemission -121 33140 34 314 53885
Upptagna lan 12 000 - 12 000 20 250
Amortering av 1an - - - -21209
Kassafléde fran finansieringsverksamheten 11879 33140 46 314 52926
Periodens kassafléde 7 601 9 640 4 887 2 491
Likvida medel vid periodens bérjan 7 926 1000 10 640 8149
Kursdifferens -383 -383
Likvida medel vid periodens slut 15 144 10 640 15 144 10 640
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