CELLAVISION @ Delarsrapport januari - mars 2013

Fler forsdljningskanaler okar vara tillvaxtmojligheter pa sikt
- men aret har borjat svagt

1 januari- 31 mars 2013

Nettoomsdittning
e  Nettoomsattningen blev 33,8 MSEK (40,4). -16 %
e  Rorelseresultatet blev -0,7 MSEK (5,4).
e  Resultatet fore skatt blev -1,5 MSEK (4,4). Rorelseresultat
e  Resultat per aktie uppgick till -0,06 SEK (0,11). -0,7 MSEK

e  Likvida medel uppgick till 52,5 MSEK (56,5) vid utgangen av kvartalet.
e  CellaVision tecknar avtal med ytterligare en distributorspartner i Europa — Abbott.
e Ny produkt for kvalitetssakring lanserades — CellaVision® Proficiency Software.

Visentliga héindelser efter periodens slut
e  CellaVision och Beckman Coulter utékade samarbetet genom att addera EMEA till sitt
globala distributionsavtal. Avtalet tradde i kraft den 8 april 2013.

e  Den 16 april offentliggjorde CellaVision och Sysmex nyheten om en gemensamt
utvecklad produkt, DI-60, fér laboratorier inom hematologi. CellaVisions digitala bild-
analysteknik har integrerats med Sysmex cellraknare och provberedningsinstrument.

e  Den 19 april utsdgs Magnus Blixt till ny CFO, med tilltrdde den 2 maj 2013.

Nyckeltal
Nettoomséttning 33,8 40,4 169,5
Bruttoresultat 22,0 271 110,1
Rorelseresultat -0,7 54 20,7
Rorelsemarginal, % Neg. 134 12,2
Resultat fére skatt -1,5 44 18,6
Periodens kassafléde 6,3 -0,3 -10,6

CellaVisions VD Yvonne Mdrtenssons kommenterar:

"Den dampade efterfragan pa medicintekniska varor som vi upplevde under slutet av 2012 "DI-60 cir en natur/ig
har fortsatt in i 2013. Under arets forsta kvartal har vi lagre forsaljning pa vara .
huvudmarknader Europa och Nordamerika och vi visar ett negativt resultat. Glddjande nog UtveCkI’ng av

har vi stark forsaljning i Asien & Stillahavsregionen, vilket &r ett resultat av malmedveten produkterbjudandet

marknadsbearbetning. Regionen ar en viktig tillvaxtmarknad for oss. . .
9.7 9 till hematologi-

Under 2013 har redan flera affarshandelser 4gt rum som har mycket stor betydelse for ”
marknaden.

CellaVisions framtida utveckling. Siemens inledde sitt globala forséljningsarbete och tog sin
forsta order i Europa. | Europa breddade vi samtidigt vara forsaljningskanaler genom att
teckna avtal med Beckman Coulter och Abbott. Pa flertalet geografiska marknader har vi nu
samarbete med fyra av de fem stora aktorerna, vilket 6kar CellaVisions synlighet och
tillvaxtmojligheter.

For forsta gangen integrerar vi var varldsledande teknik med en partners produkt. Produkten
ar resultatet av ett mangarigt och gott partnersamarbete med Sysmex men dven en naturlig
utveckling av produkterbjudandet till hematologimarknaden, dér automatisering ar en viktig
faktor bakom 6kad effektivitet. Med produkten DI-60 fortsatter CellaVision att ligga i framkant
inom sitt teknikomrade. Som en del av var strategi for kostnadseffektivitet, har produkten
utvecklats pa var primara hardvaruplattform CellaVision DM1200.

Intresset for vara produkter och var position pa marknaden har aldrig varit starkare. Det
fortsatt kdrva ekonomiska klimatet forsenar dock sjukhuslaboratoriernas inkop av utrustning Yvonne Mdrtensson, VD
och slarigenom pa vara partners efterfragan. Osdkerheten i marknaden gor att vi forvantar f6r CellaVision AB

oss lagre intakter och ett negativt resultat aven under andra kvartalet. Framover ser jag med

tillforsikt fram emot resultatet av vara nya produkter och utvecklade distributionskanaler.”
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Omsattning, resultat och investeringar

1 januari- 31 mars
Nettoomsattningen for koncernen under forsta kvartalet 2013 blev 33,8 MSEK (40,4), en
minskning med 16 % jamfért med samma period 2012.

Forsaljningen pa internationella marknader sker framst i USD och EUR, vilket innebér att
bolagets omsattning och resultat paverkas av forandringarna i dessa valutor. Bolaget sakrar
50-75 procent av planerade valutastrommar for att kompensera for eventuella
valutafluktuationer.

Bruttomarginalen uppgick under kvartalet till 65 % (67). CellaVision har oftast stora
variationer i bruttomarginalerna mellan enskilda kvartal. Detta beror pa férdelningen av
forsaljning via distributorer eller egna saljbolag, produktmixen samt valutakurser.

Koncernens rorelseresultat for kvartalet blev -0,7 MSEK (5,4).
De totala rorelsekostnaderna for kvartalet uppgick till 22,7 MSEK (21,7).

CellaVision driver ett flertal utvecklingsprojekt med malet att starka produktportfoljen mot
kunder inom omradet hematologi. Aktiverade utgifter avseende utvecklingsprojekt uppgick
under kvartalet till 2,6 MSEK (1,4).

Investeringar i materiella anldggningstillgdngar under kvartalet uppgick till 0,8 MSEK (0,4).

Omsdittning per kvartal och rullande 12 manader (MSEK)
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Utvecklingen pa de geografiska marknaderna

Under perioden januari-mars stod Europa for den storsta delen av omsattningen med 42 %
(37), Nordamerika for 32 % (58), och Asien och Stillahavsregionen for 26 % (5). Tillvéxten i
Asien & Stillahavsregionen hanfors till instrumentforséljningar i Japan och Taiwan, samt att
Sysmex Corporation kdpt in den nya DI-60-produken for intern utbildning och
lanseringsforberedelser.

| likhet med den 6vriga medicintekniska branschens forsaljning av kapitalvaror har CellaVision
ett ojamnt fordelat orderfléde Gver aret, beroende pa distributdrernas forséljning, lagernivaer
och avtalade volymer. Variationen i ordervolym sett till enskilda kvartal kan darfor vara stor pa
de olika geografiska marknaderna.

Nettoomsdittning per geografisk marknad MSEK
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Nordamerika

Den nedgdng vi sag pa den Nordamerikanska marknaden i slutet av 2012 har fortsatt in i arets
forsta kvartal. Jamfort med motsvarande period 2012 drygt halverades forsaljningen i USA
och Kanada i bade SEK och lokal valuta och blev 10,8 MSEK (23,5).

Tillvaxten har mattats av framst beroende pa utdragna beslutsprocesser med en férlangd
forsaljningscykel som foljd. Fortfarande finns det stor osdkerhet i de kommande politiska
besluten i USA. Detta paverkar dven Kanada eftersom ekonomin dér normalt sett brukar ligga
nagot efter USA i konjunkturcykeln.

| USA arbetar CellaVision med flera distributionskanaler vilket effektivt forbattrar bolagets
expansionsmojligheter pa marknaden: Sysmex, Beckman Coulter, den egna
forsaljningsorganisationen och sedan den 1 januari 2013 dven med Siemens. Tillsammans
med distributérerna har CellaVision en hég synlighet pa marknaden. Genom ett sa kallat co-
marketingavtal har bolaget dven ett nara samarbete med den fjarde stora aktéren, Abbott.

Under forsta kvartalet kom samarbetet med Siemens igadng i form av att CellaVisions séljare
medverkade under Siemens produktdemonstrationer hos kund samt vid flera av bolagets
aterkommande kundevent runtom i USA, sa kallade "Diagnostic Days".

Den forsta ordern pa den Citrix-anpassade mjukvaran for distansarbete, CellaVision® Remote Forsta ordern p&

Review Software Citrix, levererades under kvartalet till ett amerikanskt sjukhuslaboratorium.
Produkten ger kunden mgjligheten att lata personal placerade utanfor laboratoriet granska

mjukvaran for

analysresultat och ge ett utldtande utan att Iamna sin fysiska placering. Produkten distansarbete i

installerades i kundens Citrix-miljo, som tillampas for programvarudistribution och IT-

forvaltning. Citrix-miljo
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Under kvartalet lanserades en ny produkt for intern och extern kvalitetssakring av
laboratorieanalyser, CellaVision® Proficiency Software. Produkten vander sig till
sjukhuslaboratorier och andra laboratorier som bedémer och utfor klassificering av blodceller
samt till externa kvalitetsorgan som arrangerar tester inom laboratoriemedicin. Produktens
potentiella besparingar i bade tid och pengar skapar intresse hos bada kundgrupperna.
Produkten finns i tva programversioner, Enterprise och Professional, och sdljs mot en arlig
licensavgift direkt av CellaVision AB.

Europa, Mellanéstern och Afrika (EMEA)

Investeringar i medicinteknisk utrustning har fortsatt paverkas av det allmant karva
ekonomiska klimatet i Europa och osakerheten kring sjukvardsbudgetar och
investeringsbeslut. Regionens forsaljning under drets forsta kvartal blev 14,2 MSEK (15,0), en
minskning med cirka 5 % i SEK och lokala valutor.

For att 6ka bolagets mojligheter att delta med sina produkter i upphandlingar av
laboratorieutrustning i de europeiska landerna har CellaVision under 2013 breddat sina
forsaljningskanaler med Abbott och Beckman Coulter. | EMEA samarbetar CellaVision sedan
2001 med Sysmex och sedan den 1 januari 2013 med Siemens. Distributorerna ar de fyra stora
leverantorerna av cellrdknare pa den europeiska marknaden.

Stort fokus under kvartalet har lagts pa att paborja utbildningen av de nytillkomna Forsta Siemens-
distributorerna Siemens och Abbott. Under kvartalet inleddes Siemens forsaljningsarbete pa

marknaden i Europa. forsa/jnlngen

Den nya produkten for intern och extern kvalitetssakring av laboratorieanalyser, CellaVision®
Proficiency Software har ront intresse hos bade sjukhuslaboratorier och externa
kvalitetsorgan i runtom Europa. Under kvartalet utvarderades produkten av det svenska
kvalitetsorganet Equalis, med goda resultat.

Asien och Stillahavsregionen

Marknadsarbetet i Asien och Stillahavsregionen ar i uppbyggnadsfas. Under arets forsta
kvartal 6kade forsaljningen i regionen till 8,8 MSEK (1,9), vilket kan hanforas till forsaljning av
instrument i Japan och Taiwan. | lokala valutor nara fyrdubblades férsaljningen. CellaVision
beddmer att pa lang sikt har framfor allt marknaderna i Kina, Sydostasien och Japan potential
att utvecklas kraftigt.

| Kina marknadsfors CellaVisions 16sning mot sjukhus med fler an 500 baddar som bedriver
utbildning och forskning. CellaVisions huvudfokus &r att stddja vara distributérers arbete med
att bygga medvetenhet och acceptans for bolagets produkter pa den kinesiska marknaden

Forsaljningen till Japan under kvartalet hanfors till ett flertal CellaVision DM96-instrument

samt att Sysmex Corporation kdpt in den nya DI-60-produken for intern utbildning. Vi ser ett

Okat intresse for CellaVisions I6sningar pa den japanska marknaden och ser en potential i .

DI-60 som finns integrerat i Sysmex produktlina. Parallellt med Sysmex fortsatter CellaVisions Okat intresse i
egen forsaljningsorganisation att 6ka kunskapen och intresset for CellaVisions produkter, Japan

bland annat genom presentationer av kunders studieresultat pd seminarier och
branschmassor.
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Forskning och utveckling

CellaVision driver ett flertal utvecklingsprojekt med malet att starka produktportfoljen mot
kunder inom omradet hematologi.

Under kvartalet fardigstalldes den nya produkten for intern och extern kvalitetssdkring av
laboratorieanalyser, CellaVision Proficiency Software. Programmet &r placerat pa en
molnserver och anpassat till organisationer med manga anvandare, vilket betyder att det kan
koras fran vilken dator som helst utan programnedladdning. Vid utformningen av
programmet har CellaVision haft som mal att géra kvalitetskontrollen mer latthanterlig och
effektiv.

Den nya produkten DI-60, som utvecklats tillsammans med partnern Sysmex, blev klar for
Sysmex interna utvarderingar och lanseringsforberedelser. CellaVisions bildanalysteknik har i
den nya produkten integrerats med Sysmex XN-serie for automatiserad blodanalys.
Utvecklingen har skett pa CellaVisions primara hardvaruplattform CellaVision DM1200. F6r
slutkunden innebdr 16sningen att den manuella hanteringen av prover under en
analysprocess helt forsvinner.

CellaVision aktiverar kontinuerligt kostnader for nyutveckling. Under kvartalet uppgick
aktiverade utgifter avseende utvecklingsprojekt till 2,6 MSEK (1,4). Bolaget gér bedémningen
att aktiverade utgifter for nyutveckling kommer att uppga till cirka nio miljoner kronor totalt
under rakenskapsaret 2013.

Vasentliga handelser efter periodens slut

| april 2013 utokade CellaVision sitt samarbete med Beckman Coulter genom att teckna ett
distributionsavtal dven for landerna i Europa, Mellandstern och Afrika. Samarbetet med
Beckman Coulter omfattar nu hela varlden med undantag av Norden, Kanada och Japan. Med
parallella forsdljningskanaler i regionen nar CellaVision ut bredare och kan snabbare skapa
intresse for sina produkter. Avtalet tradde i kraft den 8 april 2013.

Den 16 april meddelade CellaVision att bolaget tillsammans med sin partner Sysmex
utvecklat en produkt genom att integrera CellaVisions bildanalysteknik med Sysmex
cellrdknare och ett provberedningsinstrument. Produkten, DI-60, kommer attinga i Sysmex
globala produktportfolj for hematologiska laboratorier med medelstora till stora volymer
prover, dar analysinstrumenten CellaVision DM96 och CellaVision DM1200 sedan tidigare
ingadr. Sysmex planerar att presentera produkten pa branschmassan IFCC Euromedlab 2013 i
Milano, Italien, den 19-23 maj 2013.

Den 19 april utsdgs Magnus Blixt till ekonomi- och finanschef (CFO) med tilltréde den 2 maj
2013. Magnus Blixt kommer att ha det 6vergripande ansvaret for koncernens
ekonomifunktion och kommer att ingd i ledningsgruppen. Magnus Blixt &r civilekonom och
har mangarig erfarenhet av att utveckla sma och medelstora bolag inom storre koncerner
med fokus pa verksamhetsresultat och processutveckling. Han kommer narmast fran en post
som Business Demand Manager pa SKF AB.

Finansiering

Koncernens disponibla medel vid kvartalets utgang bestod av 57,5 MSEK (61,5), varav Disponibla medel
52,5 MSEK (56,5) var i likvida medel. | disponibla medel ingar en outnyttjad kredit om

o O MSEK. P g Y 57,5 MSEK

Kvartalets kassaflode fran den I6pande verksamheten uppgick till 7,5 MSEK (10,0).

) ) L Kassafléde
Periodens totala kassafléde blev 6,3 MSEK (-0,3), vilket framfor allt beror pa sénkningen av

kundfordringar. 6,3 MSEK




CELLAVISION @ Delarsrapport januari - mars 2013

Moderbolaget

Omsattningen i moderbolaget uppgick under kvartalet till 30,0 MSEK (37,0). Resultatet fére
skatt uppgick till -1,2 MSEK (6,6).

Moderbolagets investeringar i materiella och immateriella tillgangar uppgick under kvartalet
till 3,1 MSEK (1,7) och kassaflodet var 3,5 MSEK (-0,8).

| 6vrigt hanvisas till uppgifter for koncernen.

Personal

Antalet anstallda i koncernen, omrdknat till heltidstjanster, var 66 (64) vid periodens utgang.
Av de anstéllda var 38 (37) man och 28 (27) kvinnor.

Ovrig information

Koncernen

Koncernen bestar per den 31 mars 2013 av moderbolaget samt de heldagda dotterbolagen
CellaVision Inc. (USA), CellaVision Canada Inc. (Kanada), CellaVision Japan K.K. (Japan) och
CellaVision International AB.

Redovisningsprinciper

Koncernredovisningen upprattas i enlighet med International Financial Reporting Standards,
IFRS. Delarsrapporten for koncernen ar upprattad i enlighet med IAS 34, Deldrsrapportering,
Arsredovisningslagen samt i enlighet med det regelverk som Stockholmsbérsen stiller pa
bolag noterade pad Nasdagq OMX Stockholm. Deldrsrapporten for moderbolaget ar uppréattad i
enlighet med Arsredovisningslagen och Radet for Finansiell Rapportering, RFR 2, Redovisning
for juridiska personer. Delarsrapporten har upprattats i enlighet med de redovisnings-
principer och berdkningsmetoder som framgar av arsredovisningen fér 2012 med undantag
av nedan redovisade féréandringar.

IFRS 13 Vdirdering till verkligt viirde

Den nya standarden IFRS 13 ar tillamplig vid vardering till verkligt virde av bade finansiella
och icke-finansiella poster och ersétter tidigare vagledning som funnits i respektive standard
vad galler vardering till verkligt varde. IFRS 13 definierar verkligt varde som det pris som skulle
erhallas vid en forsaljning av en tillgang eller den ersattning som skulle erlaggas for att
overfora en skuld i en normal transaktion mellan marknadsaktérer vid varderingstidpunkten
(s.k. "exit price”). IFRS 13 har tillampats framatriktat fran och med den 1 januari 2013.
Tillampningen av IFRS 13 har inte inneburit nagra effekter pa koncernens resultat och
finansiella stallning avseende varderingen av koncernens finansiella instrument.

IFRS 13 krdver att flera kvantitativa och kvalitativa upplysningar ska presenteras i
arsredovisningen avseende vardering till verkligt varde. Till foljd av dessa upplysningskrav i
IFRS 13 har ocksa IAS 34 Delarsrapportering uppdaterats.

IAS 1 Utformning av finansiella rapporter

Fran 2013 har en dandring i IAS 1 inforts som innebar att presentationen av Ovrigt totalresultat
har delats upp i poster som kommer att omforas till resultatet och poster som inte kommer
att omforas till resultatet. CellaVisions tillampning av de inforda andringarna i IAS 1 framgar
av koncernens totalresultatrakning

Ovriga nya standarder och tolkningar som trétt i kraft den 1 januari 2013 har inte medfért
nadgon effekt pa CellaVisions finansiella rapport for deldrsperioden.

Finansiella instrument

Derivat som innehas for valutasakring varderas i niva 2, finansiella instrument dar verkligt
varde faststalls utifran varderingsmodeller som baseras pa andra observerbara data for

Antal anstéllda

66
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tillgangen eller skulden &n noterade priser inkluderade i niva 1, antigen direkt (dvs. som
prisnoteringar) eller indirekt (dvs. harledda fran prisnoteringar). Valutaterminer varderas med
utgangspunkt fran observerbar information avseende pa balansdagen gallande valutakurser
och marknadsrantor for aterstaende 16ptid. CellaVisions derivat uppgar till 1,2 MSEK per 31
mars 2013.

Det redovisade vardet avseende finansiella instrument redovisade till upplupet
anskaffningsvarde éverensstammer med verkligt varde per 31 mars 2013.

Segmentsredovisning

CellaVisions verksamhet omfattar endast ett rérelsesegment, system for automatiserad
mikroskopering inom hematologiomradet, och hanvisar darfor till resultat- och balansrdakning
rérande redovisning av rérelsesegment.

Information om risker och osdkerhetsfaktorer

Minskad efterfragan och valutaférandringar utgor osakerhetsfaktorer men ej vasentliga risker.
For en narmare beskrivning av de risker och osakerhetsfaktorer som CellaVision star infor
hanvisas till risk- och kédnslighetsanalys i arsredovisningen for 2012.

Granskning

Denna rapport har inte varit foremal fér granskning av bolagets revisorer.

Kommande ekonomisk information

Arsstamma 2013: 24 april 2013
Delarsrapport januari-juli: 17 juli 2013

24 oktober 2013
13 februari 2014

Delarsrapport januari-september:

Bokslutskommuniké 2013:

Deldrsrapporterna for 2013 samt arsredovisningen for 2012 finns tillgdngliga pa
www.cellavision.com.

Styrelsen och verkstéllande direktoren forsakrar att deldrsrapporten ger en réttvisande
oversikt av moderbolagets och koncernens verksambhet, stéllning och resultat samt beskriver
vdsentliga risker och osdkerhetsfaktorer som moderbolaget och de féretag som ingar i
koncernen star infor.

Lund den 24 april 2013

Lars Gatenbeck
Styrelsens ordférande

Lars Henriksson
Styrelseledamot

Anna Malm Bernsten
Styrelseledamot

Christer Fahraeus
Styrelseledamot

Roger Johanson
Styrelseledamot

Yvonne Martensson
Verkstdllande Direktor

Sven-Ake Henningsson
Styrelseledamot

Torbjorn Kronander
Styrelseledamot
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Fragor kring rapporten besvaras av:

Yvonne Martensson, VD, CellaVision AB
Tel: 0708 33 77 82. E-post: yvonne.martensson@cellavision.se

Sven-Ake Henningsson, Tf CFO, CellaVision AB
Tel: 0705 93 43 81. E-post: ir@cellavision.se

Offentliggorande

Informationen i denna deldrsrapport dr sddan information som CellaVision AB (publ) ska
offentliggdra i enlighet med lagen om vardepappersmarknaden och/eller lagen om handel
med finansiella instrument. Informationen lamnades for offentliggérande den 24 april 2013
klockan 14.00.

Adress

CellaVision AB (publ), Organisationsnummer: 556500-0998
Post: Ideon Science Park, 223 70 LUND, Besok: Scheelevdagen 19A, Ideon, Lund
Telefon: 046-286 44 00, Fax: 046-286 44 70, E-post: info@cellavision.com

Web: www.cellavision.com, Blog: blog.cellavision.com, App: CellAtlas

CellaVision &r listat pa Nasdaq OMX Stockholm, Small Cap. Bolaget handlas under kortnamnet
CEVI och ISIN-koden SE0000683484.
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Koncernens totalresultat i ssmmandrag

Alla belopp i KSEK Jan-Mar 2013 Jan-Mar 2012 Jan-Dec 2012
Nettoomsattning 33795 40 415 169 512
Kostnad for salda varor -11817 -13344 -59 456
Bruttoresultat 21978 27 071 110 056
Forséljningskostnader -8 970 -9194 -38 859
Administrationskostnader -6 902 -6 580 -29 060
Forsknings- och utvecklingskostnader -6 791 -5937 -21435

Ovriga rérelseintikter - R -

Rorelseresultat -685 5360 20702
Rénteintakter och finansiella kursvinster 78 79 225
Réntekostnader och finansiella kursforluster -891 -1 064 -2 376
Resultat fore skatt -1498 4375 18 551
Skatt = -1732 -12100
Periodens resultat -1498 2643 6451
Ovrigt totalresultat:

Komponeneter som inte kommer att omklassificeras till
periodens resultat: = - -

Komponeneter som kommer att omklassificeras till
periodens resultat:

Kassaflo akrin

Omklassificerat till rérelseresultatet -935 252 99
Periodens véardeférandring 116 1207 2342
Skatteeffekt pa kassaflodessakring 180 -384 -537
b) Valutakursdifferenser

Valutakursdifferenser vid omrakning av dotterforetag 65 3 31
Summa komponeneter som kommer att

omklassificeras till periodens resultat -574 1078 1935
Summa Ovrigt totalresultat, netto efter skatt -574 1078 1935
Summa totalresultat for perioden -2 072 3721 8386
Data per aktie Jan-Mar 2013 Jan-Mar 2012 Jan-Dec 2012
Resultat per aktie, sek */ -0,06 0,11 0,27
Eget kapital per aktie, sek 5,15 5,44 5,24
Soliditet, % 70% 77% 70%
Antal utestaende aktier 23 851547 23851547 23 851 547
Genomsnittligt antal utestdende aktier 23 851547 23851547 23 851547
Aktiekurs vid periodens slut, sek 14,70 16,00 14,70

*/ Baseras pa periodens resultat dividerat med genomsnittligt antal utestdende aktier

Kvartalsvis resultatutveckling

Alla belopp i KSEK Q12013 Q4 2012 Q32012 Q22012 Q12012 Q4 2011
Nettoomsattning 33795 50 405 35332 43360 40415 46 444
Bruttoresultat 21978 31696 22 591 28 698 27 071 32242
Bruttomarginal i % 65 63 64 66 67 69
Omkostnader -22 663 -24 882 -18 609 -24 152 -21711 -25 296
Rorelseresultat -685 6814 3982 4546 5360 6 946
Periodens resultat -1498 -3194 3892 3110 2643 7 349
Kassaflode 6296 -6 389 5150 -8 996 -347 13775
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Koncernens finansiella stallning i sammandrag

Alla belopp i KSEK 2013-03-31 2012-03-31 2012-12-31
Tillgangar

Immateriella tillgangar 25043 21 396 24152
Materiella tillgdngar 3237 2177 2693
Uppskjuten skattefordran 37 888 47 572 37994
Finansiella tillgangar 83 97 91
Lager 15912 16 409 16 356
Kundfordringar 31 849 17 716 40632
Ovriga fordringar 9497 7768 10 402
Kassa och bank 52532 56 471 46 236
Summa tillgangar 176 041 169 606 178 556
Eget kapital och skulder

Eget kapital 122 840 129 788 124912
Kortfristiga skulder, ej rantebdrande 22948 17 142 20 802
Kortfristiga skulder, rantebarande 16 383 7 212 14272
Leverantdrsskulder 12014 13 264 16 458
Ovriga skulder 1856 2 200 2112
Summa eget kapital och skulder 176 041 169 606 178 556
Koncernens forandringar i eget kapital i sammandrag

Alla belopp i KSEK 2013-03-31 2012-03-31 2012-12-31
Ingédende balans 124912 126 067 126 067
Lamnad utdelning - - -9 541
Periodens resultat -1 498 2643 6451
Periodens 6vriga totalresultat -574 1078 1935
Utgaende balans 122 840 129 788 124912

Koncernens kassaflodesanalys i sammandrag

Alla belopp i KSEK

Jan-Mar 2013

Jan-Mar 2012

Jan-Dec 2012

Resultat fore skatt -1 498 4375 18 551
Justeringar for icke kassaflodespaverkande poster 3690 -4748 7 668
Betald skatt = - -790
Kassaflode fran den I6pande verksamheten fore

forandringar i rorelsekapital 2192 -373 25429
Forandringar i rorelsekapital 5313 10 381 -13 936
Kassaflode fran den I6pande verksamheten 7 505 10 008 11493
Aktivering av utvecklingsutgifter -2 601 -1 444 -9 256
Forvarv/Avyttring av finansiella anlaggningstillgangar 115 17 23
Forvarv/Avyttring av materiella anldggningstillgangar -834 -421 -1854
Kassaflode fran investeringsverksamheten -3320 -1 848 -11 087
Nyemissioner = - -
Aterbetalda/Upptagna lan 2111 -8 507 -1447
Utdelning till aktiedgare 0 -9 541
Kassaflode fran finansieringsverksamheten 2111 -8 507 -10988
Summa periodens kassaflode 6 296 -347 -10 582
Likvida medel vid periodens ingang 46 236 56818 56 818
Likvida medel vid periodens utgang 52532 56 471 46 236
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Moderbolagets resultatrakning

Alla belopp i KSEK

Jan-Mar 2013

Jan-Mar 2012

Jan-Dec 2012

Nettoomsattning 29974 37 043 161949
Kostnad for salda varor -12790 -13 336 -78 322
Bruttoresultat 17 184 23707 83 627
Forsaljningskostnader -3 906 -3619 -15705
Administrationskostnader -6 901 -6 580 -29 060
Forsknings- och utvecklingskostnader -6 791 -5937 -21435
Ovriga rérelseintakter - - -
Rorelseresultat -414 7 571 17 427
Nedskrivning av aktier i dotterbolag - - -
Rénteintakter och finansiella kursvinster 76 78 217
Rantekostnader och finansiella kursforluster -864 -1 064 -2106
Resultat fore skatt -1202 6585 15538
Skatt 0 -1732 -11 408
Periodens resultat -1202 4 853 4130

Moderbolagets rapport over totalresultat

Alla belopp i KSEK

Jan-Mar 2013

Jan-Mar 2012

Jan-Dec 2012

Periodens resultat -1202 4853 4130
Ovrigt totalresultat: - - -
Summa Ovrigt totalresultat, netto efter skatt: 0 0 0
Summa totalresultat for perioden -1202 4853 4130
Moderbolagets balansrakning

Alla belopp i KSEK 2013-03-31 2012-03-31 2012-12-31
Tillgangar

Immateriella tillgangar 25043 21396 24152
Materiella tillgangar 2353 1743 2126
Uppskjuten skattefordran 37092 46 768 37092
Finansiella tillgangar 9852 9852 9852
Lager 12 636 13725 12 286
Kundfordringar 27 106 9963 31840
Fordringar hos koncernféretag 11470 20 086 12 642
Ovriga fordringar 6789 5640 7762
Kassa och bank 45772 48 138 42 301
Summa tillgangar 178113 177 311 180 053
Eget kapital och skulder

Eget kapital 130 208 141673 131410
Kortfristiga skulder, ej rantebarande 17 884 12594 16 086
Kortfristiga skulder, rantebédrande 16 383 7212 14 272
Leverantorsskulder 11782 13632 16173
Ovriga skulder 1856 2200 2112
Summa eget kapital och skulder 178113 177 311 180 053
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B Detta iir CellaVision

CellaVisions kunder ar stora och medelstora sjukhuslaboratorier och kommersiella
laboratorier i framfor allt Europa och Nordamerika. | de flesta lander sker forsaljning via
globala hematologibolag. Direktforsaljning sker i Norden och via dotterbolag i USA, Kanada
och Japan.

CellaVisions analysprodukter rationaliserar manuellt laboratoriearbete, sdkrar och stédjer
effektiva arbetsfloden och kompetensutveckling inom och mellan sjukhus. 2012 var
omsattningen 170 Mkr, vilket motsvarar en 6kning om 9 %. Malet ar att forsaljningen
fortsatter att 6ka med minst 15 % arligen 6ver en konjunkturcykel.

Produkterna ersatter manuell mikroskopering pa laboratorier for blodanalyser

Efter provtagning analyseras de flesta blodprover forst med hjélp av sa kallade cellraknare.
Om provet visar tecken pa sjukdom granskas det ytterligare for att kunna utgdra underlag till
en diagnos. Med CellaVisions instrument gérs denna analys automatiskt. Utan CellaVisions
instrument maste den géras manuellt i ett mikroskop.

Vad driver tillviaxten?

Efterfragan pa CellaVisions produkter ar stark och har sin grund i de krav pa okad effektivitet
och kvalitetssakring som finns inom halso- och sjukvardsmarknaden i framférallt Europa och
Nordamerika. Vaxande personalbrist inom laboratorieverksamheten goér CellaVisions
automatiserade produkter till en mycket intressant 16sning. Trenden &r att fler sjukhus gar
ihop och samarbetar inom landsting och sjukhusgrupper och soker verktyg som kan hjalpa
dem jobba effektivare och samordna geografiskt spridd verksamhet.

Fem fundament for tillvaxt

CellaVisions 6vergripande tillvéxtstrategi dr baserad pa global expansion, partnersamarbete
och produktutveckling. Tillvéxten sker genom kund- och marknadsfokus. Vart mal &r att var
analysmetod ska bli standard pa kliniska laboratorier varlden Gver.

1. Malgrupp och positionering. Vi vander oss for narvarande till kliniska laboratorier inom
hematologi med vaxande automatiseringsbehov. Dessa finns framfor allt i Europa,
Nordamerika och utvalda marknader i Asien, framst Japan, Kina och Sydostasien.

2. Kundrelation. Kundens képbeteende och behov styr var verksamhet. Det ar bara genom
ndjda kunder som CellaVision kan fortsatta att vaxa och utvecklas. Vi arbetar néra partners
och slutkunder for att sdkerstalla att vara produkter uppfyller marknadens krav pa kvalitet,
funktion och anvandarvanlighet. Kundenkater de tva senaste aren ger produktens
tillforlitlighet och anvandarvanlighet ett medelvérde pa strax dver fyra pa en femgradig skala.

3. Férsdljningskanaler. CellaVision ndr en bred geografisk marknad genom att samarbeta med
starka, strategiska och kompletterande partners med lokal narvaro. Vi séljer vara produkter
genom de storsta hematologibolagen i varlden, Sysmex, Beckman Coulter, Siemens och
Abbott. Vara egna sdljorganisationer i Norden, USA, Kanada och Japan supporterar och
utbildar kontinuerligt vara partners under férsaljningsprocessen. Vi tittar kontinuerligt pa nya
mojligheter och former fér samarbeten.

4. Produktutveckling. Vi ska vaxa genom att bredda vart produktsortiment med produkter mot
existerande kundgrupp och genom att undersoka mojligheten att kommersialisera nya
analysomrdden. Vi soker den basta I6sningen och utvecklar i forsta hand sjdlva, men strategin
omfattar dven utveckling genom samarbete med partners. Framvaxten av konkurrerande
bolag pa marknaden stéller ytterligare krav pa var framtida produktutveckling.

5. Foretagskultur. N6jda medarbetare skapar forutsattningar for néjda kunder. For oss ar det
viktigt att vara medarbetare kdanner delaktighet och motivation. Initiativférmaga och
ansvarskannande ar viktiga faktorer bakom CellaVisions positiva utveckling. Med
spetskompetens inom bildanalys, artificiell intelligens och automatiserad mikroskopering
samt en mangd IT-kunskap kan vi utveckla Idsningar som ger betydande vinster for vara
kunder.
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Om CellaVisions geografiska marknader

Nordamerika

Nordamerika ar CellaVisions viktigaste tillvaxtmarknad. Automation har lange varit den
viktigaste drivkraften for att mota kraven pa hogre effektivitet i nordamerikanska laboratorier.
Den vaxande personalbrist som rader inom laboratorieverksamheten i vastvarlden ar sarskilt
pataglig i USA och Kanada. Laboratorier soker darfér I6sningar som sakerstaller en effektiv
och sdker hantering av stora och 6kande volymer av prover. Pa toppen av kraven om sdnkta
arbetskostnader och kortare svarstider vaxer volymen av prover pa grund av den dldrande
befolkningen. Distributérerna Sysmex America, Beckman Coulter och Siemens séljer
CellaVisions produkter i USA parallellt med CellaVisions egen forséljningsorganisation. |
Kanada séljer CellaVision direkt till slutkund.

Europa, mellandstern och Afrika

Europa ar CellaVisions storsta marknad sett till antalet hittills sdlda instrument. Sedan ett par
ar har 6vergangen fran manuell mikroskopering till CellaVisions metod varit i full gdng i de
europeiska landerna. Laboratorierna soker I6sningar som kan 6ka produktiviteten och
forebygga de kommande arens brist pa biomedicinska analytiker. | Europa saljer
distributorerna Sysmex, Siemens, Beckman Coulter och Abbott CellaVisions produkter. |
mellandstern och Afrika har marknadsarbetet bara paborjats.

Asien och Stillahavsomrddet

Aven i Asien och Stillahavsomradet uppskattas CellaVisions produkter fér méjligheterna till
tidsbesparing och kvalitetssakring. Kina, Hongkong och Sydostasien &r marknader med
langsiktig potential och efterfragan borjar stegvis ta fart. Pa flertalet marknaderna saljer
CellaVision via distributdrerna Sysmex, Siemens och Beckman Coulter.

| Kina finns dver 20 000 sjukhus. Malgruppen for CellaVisions produkter &r cirka 800 av Kinas
storsta sjukhus. 2012 etablerade CellaVision ett marknadskontor i Kina med tvd medarbetare
som stottar regionens distributorer.

Japan ar en marknad med viktig tillvaxtpotential for CellaVision. Den japanska sjukvarden star
infor flera utmaningar med finansieringsproblem i takt med 6kade utgifter for en dldrande
befolkning som stéller krav pa 6kad kvalitet. Produkter med god formaga att |0sa kvalitets-
och effektivitetsproblem ar darfér mycket intressanta for den japanska sjukvarden. Sedan
starten 2008 har CellaVisions dotterbolag marknadsfort bolagets teknik mot de cirka tusen
storre kliniska laboratorierna i Japan. Sedan 2010 saljer dven distributoren Sysmex
CellaVisions produkter.
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