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Tillvixt med 9 procent samt starkt marknadsstallning
- genom ytterligare partners

1 januari - 31 december 2012

. Nettoomsattningen 6kade med 9 % till 169,5 MSEK (155,4).

. Rorelseresultatet okade till 20,7 MSEK (17,8).

*  Resultatet fore skatt 6kade till 18,6 MSEK (18,5).

. Resultat per aktie uppgick till 0,27 SEK (0,61).!

. Likvida medel uppgick till 46,2 MSEK (56,8) vid utgangen av perioden.

. Globalt distributionsavtal med ytterligare en partner, Siemens.

. Okade insatser i Kina, ett marknadskontor i Shanghai har etablerats.

. Nytt system for veterinarmedicin i Nordamerika — férsta ordern mottagen.

. Nytt verktyg for sma laboratorier i natverk lanserades,
CellaVision® Image Capture System.

»  Styrelsen foreslar en oférandrad utdelning om 0,40 SEK per aktie for 2012.

1 oktober - 31 december 2012

. Nettoomsattningen 6kade med 9 % till 50,4 MSEK (46,4).
. Rorelseresultatet uppgick till 6,8 MSEK (6,9).

. Resultatet fore skatt uppgick till 6,1 MSEK (7,4).

. Resultat per aktie uppgick till -0,13 SEK (0,31).

CellaVisions VD Yvonne Mdrtenssons kommenterar:
"Forsaljningen i fjarde kvartalet var i linje med vara férvantningar.

Samtliga geografiska regioner visar tillvaxt under aret men variationerna mellan kvartalen har
varit stora. Under arets sista sex manader paverkades investeringar i medicinteknisk
utrustning av det allmént kdrva ekonomiska klimatet och CellaVisions volymtillvaxt
dampades. Farre nyinvesteringar i kapitalvaror gor att investeringscykeln férlangs for
laboratoriet och att flera affarer forsenas.

Trots en svag varldsekonomi visar CellaVision en omsattningstillvaxt pa 9 procent for helaret
2012, vilket ar lagre an vara tillvaxtmal och den forsaljningsdkning vi dr vana vid. Gladjande
var dock att rorelsemarginalen for aret steq till drygt 12 procent.

Vi har starkt var stéllning pa marknaden och den underliggande efterfragan pa vara produkter
okar. Till detta bidrar en stabil bas med viletablerade produkter och forsaljningskanaler med
flera samarbetspartners. Vara partners fortroende for oss och vara produkter bekréftar att var
[6sning blivit en standardmetod for digital mikroskopering av blod och andra kroppsvatskor.

Osdkerheten i de for CellaVision viktiga marknaderna Nordamerika och Europa gér emellertid
tillvaxtutsikterna for 2013 svarbedémda. Var bedémning ar att den svaga varldsekonomin,
inte minst i Europa, har paverkat sjukhuslaboratoriernas inkép av utrustning och nu slar
igenom pa vara distributorers efterfragan. Detta paverkar CellaVisions tillvéxt pa kort sikt.
Under forsta kvartalet i ar forvantar vi oss darfor lagre intdkter och ett negativt resultat.

For resten av aret ar dock férutsattningarna goda for att CellaVision ska fortsétta utvecklas
under [6nsam tillvaxt. Vi bygger bolaget genom investeringar i egen organisation,
marknadsbearbetning och produktutveckling. Framfor oss ser vi ett antal viktiga
affarshandelser som ytterligare starker bolaget for framtiden. Jag har stor tilltro till
CellaVisions fortsatta positiva utveckling.”

' Se avsnittet om Skatter sid 6.
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Nyckeltal

cider oidec  te v
Nettoomsattning 50,4 46,4 169,5 155,4
Bruttoresultat 31,7 32,2 110,1 101,4
Rorelseresultat 6,8 6,9 20,7 17,8
Roérelsemarginal, % 13,5 15,0 12,2 11,5
Resultat fore skatt 6,1 7.4 18,6 18,5
Avkastning pa operativt kapital % - - 46 44
Periodens kassaflode -6,4 13,8 -10,6 21,0

Omsittning, resultat och investeringar

1 januari - 31 december

Nettoomsattningen for koncernen steg under 2012 till 169,5 MSEK (155,4), en 6kning med
9 % i jamforelse med féregaende ar. Bruttomarginalen uppgick under aret till 65 % (65).

Koncernens rorelseresultat for aret steg till 20,7 MSEK (17,8). De totala rérelsekostnaderna for
aret uppgick till 89,4 MSEK (83,7).

Aktiverade utgifter avseende utvecklingsprojekt uppgick under aret till 9,3 MSEK (4,5).

Investeringar i materiella anldaggningstillgdngar under perioden uppgick till 2,17 MSEK (1,4).

1 oktober - 31 december
Nettoomsattningen for koncernen under fjarde kvartalet 2012 blev 50,4 MSEK (46,4), en
o6kning med 9 % jamfort med samma period 2011.

Bruttomarginalen uppgick under kvartalet till 63 % (69). CellaVision har oftast stora
variationer i bruttomarginalerna mellan enskilda kvartal. Detta beror pa férdelningen av
forsaljning via distributorer eller egna saljbolag, produktmixen samt valutakurser.

Koncernens rorelseresultat for det fjarde kvartalet uppgick till 6,8 MSEK (6,9).
De totala rorelsekostnaderna for kvartalet uppgick till 24,9 MSEK (25,3).

CellaVision driver ett flertal utvecklingsprojekt med malet att starka produktportféljen mot
kunder inom omradet hematologi. Aktiverade utgifter avseende utvecklingsprojekt uppgick
under kvartalet till 2,7 MSEK (1,4).

Investeringar i materiella anldaggningstillgdngar under kvartalet uppgick till 0,9 MSEK (0,6).
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Omsiittning per kvartal och rullande 12 manader (MSEK)
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Utvecklingen pa de geografiska marknaderna

Under 2012 stod Nordamerika for den storsta delen av omsattningen med 60 % (61), Europa
for 33 % (33), och Asien och Stillahavsregionen for 7 % (6). Samtliga regioner har haft ett
ojamnt fordelat orderflode under aret. Den storsta forsaljningstillvéxten under aret star den
nordamerikanska marknaden for, dar huvuddelen av forsdljningen har gatt via CellaVisions
distributorer i USA.

Under fjarde kvartalet stod Nordamerika for 57 % (68) av omséattningen, Europa for 29 % (27),
och Asien och Stillahavsregionen for 14 % (5). Den storsta forsaljningstillvéxten under
kvartalet star Asien och Stillahavsregionen for. Arets 6kade insatser i Kina resulterade i fler
forsaljningar via regionens distributorer.

Forsdljningen pa internationella marknader sker framst i USD och EUR, vilket innebar att
bolagets omséttning och resultat paverkas av férandringarna i dessa valutor. Bolaget sdkrar
50-75 procent av planerade valutastrommar for att kompensera for eventuella
valutafluktuationer.

| likhet med den 6vriga medicintekniska branschens forsaljning av kapitalvaror har CellaVision
ett ojamnt fordelat orderflode 6ver aret, beroende pa distributérernas forséljning, lagernivaer
och avtalade volymer. Variationen i ordervolym sett till enskilda kvartal kan darfor vara stor pa
de olika geografiska marknaderna.

Nettoomsdittning per geografisk marknad MSEK
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Nordamerika

Utvecklingen pa den nordamerikanska marknaden har sammantaget varit positiv under 2012.
Forsaljningen blev 101,8 MSEK (94,6), en 6kning med 8 %. | dollar var 6kningen 7 %.

Tillvéxten har mattats av under aret framst beroende pa utdragna beslutsprocesser med en
forlangd forsaljningscykel som foljd. Fortfarande finns det stor osakerhet i de kommande
politiska besluten i USA. Detta paverkar dven Kanada eftersom ekonomin dar normalt sett
brukar ligga nagot efter USA i konjunkturcykeln. Under fjarde kvartalet blev forsaljningen i
regionen 28,6 MSEK (31,5), en minskning med 9 % i jamforelse med féregaende ar. | dollar
minskade forséljningen med 7 %.

| USA arbetar CellaVision med flera distributionskanaler, Sysmex, Beckman Coulter och den
egna forsaljningsorganisationen, vilket effektivt forbattrar bolagets synlighet och penetration
av marknaden. Generellt sett ar efterfrdgan pa det storre instrumentet CellaVision DM96 stor
eftersom kapacitetskraven ar hoga pa de amerikanska laboratorierna. Under 2012 har dven
intresset for instrumentet for medelstora sjukhus, CellaVision® DM1200, stigit och star under
aret for cirka en fjardedel av Nordamerikas forsaljning.

For att 0ka mojligheten till hdgre penetration av marknaden i USA sl6t CellaVision under 2012
ett avtal med ytterligare en distributdrspartner, Siemens Healthcare Diagnostics. Med tillgang
till fler séljare nar CellaVision geografiskt brett och kan snabbare skapa intresse for sina
produkter. Avtalet med Siemens tradde i kraft den 1 januari 2013.

| Kanada dar CellaVision séljer direkt via egen organisation har forsaljningsutvecklingen varit
dampad under aret pa grund av osakerhetsfaktorer kring den ekonomiska utvecklingen.
Maénga investeringsbeslut har bromsats under aren 2010-2012 pa grund av en pataglig
forsiktighet i den kanadensiska finansieringen av sjukvarden.

I augusti fick CellaVision sin forsta order avseende det analysinstrument som lanserades for
veterindrmarknaden i Nordamerika under inledningen av aret. Ordern omfattar installation av
CellaVision® DM96 Vet pa en storre laboratoriekedja med verksamhet pa flera orter i USA och
Kanada. Pa dessa laboratorier ar volymen av prover hog och behovet av en effektiv
analysmetod stort. Produkten dr en veterindranpassad version av instrumentet riktat till
humansidan.

Europa, Mellanéstern och Afrika (EMEA)

Regionens forsaljning under aret utvecklades positiv och 6kade till 55,3 MSEK (51,2), en
6kning med 8 %. | euro var 6kningen 12 %.

Under fjarde kvartalet 6kade forséljning till 14,8 MSEK (12,7), en 6kning med 16 %. | euro
Okade forsaljningen med 20 %.

Volymutvecklingen i de europeiska landerna var mycket god under forsta halvaret, men
bromsade in kraftigt under tredje kvartalet for att mot slutet av aret aterhdmta sig. Den
sammantagna volymtillvéxten blev 12 procent i lokal valuta. Den svagare utvecklingen under
andra halvaret forklaras till storsta delen av den pressade finansiella situationen i flera
europeiska lander, vilket bidragit till att manga sjukhus avvaktat med storre investeringar.
Farre nyinvesteringar i kapitalvaror gor att investeringscykeln férlangs for laboratoriet och att
flera affarer forsenas, vilket har paverkat distributérernas efterfragan i det korta perspektivet.

Sedan ett par ar har aktiviteterna for att ga 6ver fran manuell mikroskopering till CellaVisions
metod varit hdg i de europeiska landerna, dar distributoren Sysmex ar den ledande aktoren.
Generellt sett ar den europeiska laboratoriemarknaden inte lika konsoliderad som den
amerikanska utan mer fragmenterad med medelstora laboratorier och ldgre volymer av
prover. Intresset for CellaVisions digitala I6sningar ar sarskilt stort i Tyskland, Frankrike,
Benelux, Spanien, Tjeckien och Storbritannien. Forsaljningen ar bland annat relaterad till den
fortsatt starka efterfragan pa instrumentet for medelstora volymer av prover, CellaVision
DM1200, som sedan 2011 star for cirka halften av antalet salda instrument i regionen. |
Mellandstern stiger intresset for bolagets digitala [6sning successivt.
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Som ett led i CellaVisions langsiktiga tillvaxtstrategi arbetar CellaVision fran och med 2013
med parallella forsaljningskanaler dven i Europa. Distributionsavtal tecknades med Siemens
Healthcare Diagnostics under 2012.

I Norden slot CellaVision under aret separata samarbetsavtal med Siemens Healthcare
Diagnostics, Beckman Coulter och Abbott. Sedan manga ar samarbetar CellaVision dven med
Sysmex i de nordiska ldnderna. | regionen ansvarar CellaVision for all service och support.

CellaVisions nya produkt for samarbetande laboratorier, CellaVision® Image Capture System,
vackte under aret intresse pa massor och seminarier i Europa. Intresset fér produkten finns
bland sjukhusgrupper som vill effektivisera samverkan vid provbeddémning och ge lokala
laboratorier snabb tillgang till expertis. De lokala laboratorierna anvander produkten i
kombination med befintliga mikroskop och kan inom sitt natverk skicka digitala bilder av
blodprovet vidare for granskning dar mer resurser och ett CellaVision DM-instrument finns.
Produkten hjalper sjukhusgrupper att jobba snabbare och na mer samstammiga
laboratorieresultat.

Asien och Stillahavsregionen

Marknadsarbetet i Asien och Stillahavsregionen &r i uppbyggnadsfas och regionen star an sa
lange for en begransad del av CellaVisions totala forséljning, for heldret 2012 cirka 7 %.
CellaVision gor bedomningen att pa lang sikt har framfor allt marknaderna i Kina, Sydostasien
och Japan bra potential att utvecklas.

Forsdljningen i regionen utvecklades positivt under aret och blev 12,4 MSEK (9,6), en 6kning
med 30 %. Forsdljningsframgdngarna kan framfor allt hanforas till forsaljningar av instrument
i Kina, dar samarbetet mellan regionens distributorer och den egna marknadsorganisationen
utvecklats val under aret. Under fjarde kvartalet 6kade forsaljningen i regionen till 7,0 MSEK
(2,2).

Kina &r den snabbast vaxande marknaden inom ldkemedel och medicinteknik och bedéms for
narvarande vara den tredje storsta marknaden i varlden efter USA och Japan. Fér att na ut
brett och bearbeta marknaden effektivt samarbetar CellaVision sedan 2010 med flera partners
i Kina; Sysmex, Beckman Coulter och Vastec. CellaVision har under 2012 6kat sina insatser i
Kina genom att etablera ett marknadskontor i samarbete med Exportradet i Shanghai. Genom
Okad lokal narvaro kan bolaget vid sidan av att ge stod till sina distributorer fa kunskap om
den kinesiska marknaden och 6ka sin synlighet. Tva medarbetare har anstéllts och stodjer nu
bolagets tre distributorer i deras marknads- och forsaljningsarbete. Under tredje och fjarde
kvartalet har CellaVision haft en hog aktivitetsniva pa marknaden och har bland annat haft
presentationer pa tva viktiga massor i Suzhou respektive Beijing. Vara medarbetare séker nu
viktiga opinionsbildare bland kunderna for att bygga medvetenhet om CellaVisions teknik
och varumarke. Inledningsvis kommer CellaVisions 16sning att marknadsféras mot sjukhus
med fler an 500 baddar som bedriver utbildning och forskning.

Under fjarde kvartalet erh6ll CellaVision den kinesiska omregistreringen av CellaVision DM96.
Forseningen i registreringsarbetet som uppdagades under andra kvartalet, fick ingen
paverkan pa forsaljningen i Kina under 2012.

Utvecklingen av efterfragan i Japan ar fortsatt ddmpad under 2012 men en viss forbattring
kan ses under arets senare hélft, med ett antal instrumentforsaljningar via distributéren
Sysmex. Parallellt med Sysmex fortsétter CellaVisions egen forsaljningsorganisation att 6ka
kunskapen och intresset fér CellaVisions produkter, bland annat genom presentationer av
kunders studieresultat pa seminarier och branschmaéssor.

5.
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Kina.
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Forskning och utveckling

CellaVision driver ett flertal utvecklingsprojekt med malet att starka produktportféljen mot
kunder inom omradet hematologi. Under 2012 lanserade bolaget foljande produkter:

Under februari lanserades ett analysinstrument for veterindrmarknaderna i USA och Kanada.
Intresset for produkten finns framfor allt bland de storre veterindrlaboratorierna med hoga
provvolymer och automatiseringsbehov.

CellaVision® Image Capture System, den nya produkten for laboratorier i ndtverk, blev
forsaljningsklar pa marknaden i Europa i mitten av oktober efter att de kliniska
utvarderingarna blev klara. Produkten ar en kompletterande produkt till analysinstrumenten
och vander sig till de mindre laboratorierna inom ett sjukhusnétverk. Introduktionen pa
ovriga marknader kommer att ske i takt med att bolaget erhaller respektive
marknadsgodkannande.

En ny version av CellaVisions analysmjukvara CellaVision® DM Software 3.2.1 fardigstalldes
under hosten. Denna version innehaller bland annat funktioner for att kunna samarbeta med
Image Capture-produkten. Parallellt godkéndes bolagets mjukvara for distansarbete,
CellaVision® Remote Review Software, for installation i Citrix-miljo. Produkten vander sig till
de organisationer som anvander Citrix for programdistribution och IT-férvaltning.

CellaVision aktiverar kontinuerligt kostnader for nyutveckling. Under aret uppgick aktiverade
utgifter avseende utvecklingsprojekt till 9,3 MSEK (4,5).

Finansiering

Koncernens disponibla medel vid arets utgang uppgick till 51,2 MSEK (61,8), varav
46,2 MSEK (56,8) var i likvida medel och 5,0 MSEK i en outnyttjad kredit.

Arets kassaflode fran den I6pande verksamheten uppgick till 11,5 MSEK (32,0). Fjarde
kvartalets kassaflode fran den I6pande verksamheten uppgick till -1,8 MSEK (12,9). Som en
effekt av den hdga faktureringen i slutet av rapportperioden band verksamheten stort kapital
i kundfordringar over balansdagen.

Arets totala kassaflode blev -10,6 MSEK (21,0), vilket dels beror pa bindningen i
kundfordringar, dels pa den utdelning om 9,5 MSEK som bolaget gjorde under andra
kvartalet.

Skatter

Av arets skattekostnad pa 12,1 MSEK utgors 7,2 MSEK av en minskning av den uppskjutna
skattefordran beroende pa sankningen av bolagsskatten till 22 procent frdan och med 2013.
Detta paverkar ocksa resultatet per aktie som exklusive denna post blir 0,57 SEK for helaret
2012 och 0,17 SEK for fjarde kvartalet 2012.

Moderbolaget

Omsattningen i moderbolaget uppgick under aret till 161,9 MSEK (146,6). Resultatet fore skatt
uppgick till 15,5 MSEK (13,8). Moderbolagets omsattning for fjarde kvartalet uppgick till 51,6
MSEK (43,4). Resultatet fore skatt for kvartalet uppgick till 4,7 MSEK (-1,6).

Moderbolagets investeringar i materiella och immateriella tillgangar uppgick under aret till
10,7 MSEK (5,7) och kassaflédet var -6,6 MSEK (15,8).

| 6vrigt hdnvisas till uppgifter for koncernen.

Tvd nya
produkter
under dret.

Disponibla medel
51,2 MSEK

Arets kassafléde

-10,6 MSEK
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Personal

Antalet anstéllda i koncernen, omraknat till heltidstjénster, var 66 (61) vid arets utgang. Av de
anstallda var 37 (35) man och 29 (26) kvinnor.

Under 2012 forstarktes ledningsgruppen med Ron Hagner som VP Sales and Business
Development och Sven-Ake Henningsson, ledamot i CellaVisions styrelse, som tf Ekonomi-
och finanschef till dess att en permanent eftertrddare utsetts. Som ny chef for dotterbolagen i
USA och Kanada utsags Peter Wilson.

Vid inledningen av 2013 utsags Maria Morin som VP Human Resources och Karin Dahll6f som
VP Sales and Marketing. Tina Dackemark Lawesson utsags till Director Investor Relations.

Vasentliga handelser efter arets slut

Inga vasentliga handelser finns att rapportera.
Ovrig information

Koncernen

Koncernen bestar per den 31 december 2012 av moderbolaget samt de helagda
dotterbolagen CellaVision Inc. (USA), CellaVision Canada Inc. (Kanada), CellaVision Japan K.K.
(Japan) och CellaVision International AB.

Utdelning
Styrelsen foreslar arsstdmman att utdelning ska ske om 0,40 SEK (0,40) per aktie for 2012.

CellaVision viljer att annu inte delge en utdelningspolicy for kommande ar eftersom bolaget
ar i stark tillvaxt och fortfarande kraver operationella investeringar. Ett stédllningstagande till
aktieutdelning kommer att istéllet goras ar fran ar, baserat pa bolagets utveckling och
kapitalbehov for att finansiera bolagets tillvaxtambitioner.

Redovisningsprinciper

Koncernredovisningen upprattas i enlighet med International Financial Reporting Standards,
IFRS. Delarsrapporten for koncernen ar upprattad i enlighet med 1AS 34, Delarsrapportering,
Arsredovisningslagen samt i enlighet med det regelverk som Stockholmsborsen staller pa
bolag noterade pa Nasdag OMX Stockholm. Delarsrapporten for moderbolaget ar uppréttad i
enlighet med Arsredovisningslagen och R&det for Finansiell Rapportering, RFR 2, Redovisning
for juridiska personer. Deldrsrapporten har upprattats i enlighet med de redovisnings-
principer och berdkningsmetoder som framgar av arsredovisningen for 2011. Nya standarder
och tolkningar som tratt i kraft den 1 januari 2012 har inte medfort nagon effekt pa
CellaVisions finansiella rapport for delarsperioden.

Segmentsredovisning

CellaVisions verksamhet omfattar endast ett rérelsesegment, instrument for digital
mikroskopering inom hematologiomradet, och hanvisar darfor till resultat- och balansrakning
rorande redovisning av rérelsesegment.

Information om risker och osdkerhetsfaktorer

Minskad efterfragan och valutaférandringar utgor osdkerhetsfaktorer men ej vasentliga risker.

For en ndrmare beskrivning av de risker och osédkerhetsfaktorer som CellaVision star infor
hanvisas till risk- och kédnslighetsanalys i arsredovisningen for 2011.

Granskning

Denna rapport har inte varit foremal for granskning av bolagets revisorer.

-7-
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Transaktioner med ndrstdende

CellaVision har under 2012 haft transaktioner med styrelseledamot Sven-Ake Henningsson,
som ar bolagets tf Ekonomi- och finanschef pa konsultbasis. Transaktionerna &r prissatta pa
marknadsmadssiga villkor och har inte vasentligen paverkat foretagets stallning och resultat.
Transaktionerna uppgick till 0,03 MSEK. Darutover har inga transaktioner med néarstaende
juridiska eller fysiska personer forekommit.

Valberedning infér arsstimman 2013

Enligt beslut av arsstdmman 2012 ska valberedningen besta av styrelsens ordférande samt en
representant for envar av de fyra till rostetalet storsta aktiedgarna vid september manads
utgang 2012. Infor arsstamman 2013 utgors valberedningen av Lennart Hansson, ordférande
(Stiftelsen Industrifonden), Aleksandar Zuza (Metallica Férvaltnings AB), Christer Fahraeus
(Christer Fahraeus med bolag), Caroline Af Ugglas (Skandia) samt styrelsens ordférande Lars
Gatenbeck.

Aktiedgare som 6nskar lamna forslag till valberedningen kan skicka e-post till
ir@cellavision.com, eller vanlig post till: Valberedningen, CellaVision AB, Ideon Science Park,
22370 Lund.

Arsstimma 2013
CellaVisions arsstamma 2013 kommer att hallas i Lund den 24 april 2013 kl 16.

Aktiedgare som vill fa ett drende behandlat vid arsstdmman kan skicka begaran skriftligen
med e-post pa adressen bolagsstamma@cellavision.se eller med vanlig post pa adressen:
Styrelsen, CellaVision AB, Ideon Science Park, 223 70 Lund. Begdran maste ha inkommit senast
sju veckor fore stamman for att kunna tas in i kallelsen och ddrmed pa arsstammans

dagordning.

Kommande ekonomisk information

Delarsrapport januari-mars: 24 april 2013
Arsstamma 2013: 24 april 2013
Deldrsrapport januari-juli: 17 juli 2013
Deldrsrapport januari-september: 24 oktober 2013
Bokslutskommuniké 2013: 13 februari 2014

Arsredovisning for 2012 kommer att finnas tillganglig pa CellaVisions webbsida under
vecka 14, www.cellavision.com.

Deldrsrapporterna samt arsredovisningen finns tillgangliga pa www.cellavision.com.
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Styrelsen och verkstallande direktoren forsakrar att deldrsrapporten ger en rattvisande
oversikt av moderbolagets och koncernens verksamhet, stéllning och resultat samt beskriver
vasentliga risker och osdkerhetsfaktorer som moderbolaget och de féretag som ingar i
koncernen star infor.

Lund den 14 februari 2013

Lars Gatenbeck Christer Fahraeus Sven-Ake Henningsson
Styrelsens ordférande Styrelseledamot Styrelseledamot

Lars Henriksson Roger Johanson Torbjorn Kronander
Styrelseledamot Styrelseledamot Styrelseledamot

Anna Malm Bernsten Yvonne Martensson

Styrelseledamot Verkstdllande Direktér

Fragor kring rapporten besvaras av:

Yvonne Martensson, VD, CellaVision AB
Tel: 0708 33 77 82. E-post: yvonne.martensson@cellavision.se

Sven-Ake Henningsson, Tf CFO, CellaVision AB
Tel: 0705 93 43 81. E-post: ir@cellavision.se

Offentliggorande

Informationen i denna delarsrapport ar sadan information som CellaVision AB (publ) ska
offentliggora i enlighet med lagen om véardepappersmarknaden och/eller lagen om handel
med finansiella instrument. Informationen lamnades for offentliggérande den 14 februari
2013 klockan 8.20.

Adress

CellaVision AB (publ), Organisationsnummer: 556500-0998
Post: Ideon Science Park, 223 70 LUND, Besok: Scheelevdagen 19A, Ideon, Lund
Telefon: 046-286 44 00, Fax: 046-286 44 70, E-post: info@cellavision.com

Web: www.cellavision.com, Blog: blog.cellavision.com, App: CellAtlas

CellaVision ér listat pa Nasdagq OMX Stockholm, Small Cap. Bolaget handlas under kortnamnet
CEVI och ISIN-koden SE0000683484.
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Koncernens totalresultat i sammandrag

Alla belopp i KSEK Okt-Dec 2012 Okt-Dec 2011 Jan-Dec 2012 Jan-Dec 2011
Nettoomsattning 50 405 46 444 169512 155 402
Kostnad for salda varor -18 709 -14 202 -59 456 -53 991
Bruttoresultat 31696 32242 110 056 101 411
Forséljningskostnader -11 531 -10 591 -38 859 -35281
Administrationskostnader -7 459 -8 033 -29 060 -27 013
Forsknings- och utvecklingskostnader -5 892 -6 672 -21 435 -21 407
Ovriga rérelseintakter - 0 - 90
Rorelseresultat 6814 6946 20702 17 800
Rénteintakter och finansiella kursvinster 53 416 225 1113
Réntekostnader och finansiella kursférluster -736 0 -2376 -399
Resultat fore skatt 6131 7 362 18551 18514
Skatt 9325 " -13 -12100 " -3 881
Periodens resultat -3194 7 349 6451 14633

Y Omrikningseffekt uppskjuten skattefordran utgér 7,2 MSEK med anledning av éndring av bolagsskatten frén 26,3% till 22%.

Ovrigt totalresultat:

Omiklassificerat till rorelseresultatet -26 -380 99 -1947
Periodens vérdeférandring -1509 1338 2342 -99
Skatteeffekt pa kassaflodessakring 509 -252 -537 538
b) Valutakursdifferenser

Valutakursdifferenser vid omrékning av dotterféretag 112 494 31 -480
Summa 6vrigt totalresultat, netto efter skatt 914 1200 1935 -1988
Summa totalresultat for perioden -4 108 8 549 8386 12 645
Data per aktie Okt-Dec 2012 Okt-Dec 2011 Jan-Dec 2012 Jan-Dec 2011
Resultat per aktie, sek */ -0,13 0,31 0,27 0,61
Resultat per aktie fore omrakningseffekt, sek */ 0,17 0,31 0,57 0,61
Eget kapital per aktie, sek 5,24 5,29 5,24 5,29
Soliditet, % 70% 71% 70% 71%
Antal utestdende aktier 23851547 23851 547 23851547 23851547
Genomsnittligt antal utestdende aktier 23851547 23 851 547 23 851 547 23851547
Aktiekurs vid periodens slut, sek 14,70 13,25 14,70 13,25

*/ Baseras pa periodens resultat dividerat med genomsnittligt antal utestdende aktier

Kvartalsvis resultatutveckling

Alla belopp i KSEK Q42012 Q32012 Q22012 Q12012 Q4 2011 Q3 2011
Nettoomsattning 50 405 35332 43360 40 415 46 444 36 455
Bruttoresultat 31696 22591 28698 27 071 32242 22633
Bruttomarginal i % 63 64 66 67 69 62
Omkostnader -24 882 -18 609 -24 152 -21711 -25 296 -18 906
Rorelseresultat 6814 3982 4546 5360 6 946 3727
Periodens resultat -3194 3892 3110 2643 7 349 4991
Kassaflode -6 389 5150 -8 996 -347 13775 361
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Koncernens finansiella stallning i sammandrag

Alla belopp i KSEK 2012-12-31 2011-12-31
Tillgangar

Immateriella tillgangar 24152 21329
Materiella tillgdngar 2693 2015
Uppskjuten skattefordran 37 994 49 304
Finansiella tillgdngar 91 114
Lager 16 356 14 450
Kundfordringar 40632 26 653
Ovriga fordringar 10 402 8045
Kassa och bank 46 236 56 818
Summa tillgangar 178 556 178728

Eget kapital och skulder

Eget kapital 124912 126 067
Kortfristiga skulder, ej rantebarande 20 802 18 425
Kortfristiga skulder, rantebarande 14272 15719
Leverantorsskulder 16 458 16 549
Ovriga skulder 2112 1968
Summa eget kapital och skulder 178 556 178728

Koncernens forandringar i eget kapital i sammandrag

Alla belopp i KSEK 2012-12-31 2011-12-31
Ingdende balans 126 067 113 422
Ldmnad utdelning -9 541 -
Periodens resultat 6451 14 633
Periodens 6vriga totalresultat 1935 -1988
Utgaende balans 124912 126 067

Koncernens kassaflodesanalys i sammandrag

Alla belopp i KSEK Okt-Dec 2012 Okt-Dec 2011 Jan-Dec 2012 Jan-Dec 2011
Resultat fore skatt 6131 7 362 18 551 18514
Justeringar for icke kassaflodespaverkande poster 3532 6989 7 668 8266
Betald skatt -790 - -790 -
Kassaflode fran den Iopande verksamheten fére

forandringar i rorelsekapital 8873 14 351 25429 26 780
Forandringar i rérelsekapital -10715 -1453 -13 936 5235
Kassaflode fran den I6pande verksamheten -1842 12898 11493 32015
Aktivering av utvecklingsutgifter -2724 -1433 -9 256 -4 537
Forvérv/Avyttring av finansiella anldggningstillgangar 10 1 23 19
Forvérv/Avyttring av materiella anldggningstillgdngar -703 -638 -1854 -1373
Kassaflode fran investeringsverksamheten -3417 -2070 -11 087 -5891

Nyemissioner = -

Aterbetalda/Upptagna Ian -1130 2947 -1 447 -5117
Utdelning till aktiedgare 0 -9 541

Kassaflode fran finansieringsverksamheten -1 130 2947 -10 988 -5117
Summa periodens kassaflode -6 389 13775 -10 582 21007
Likvida medel vid periodens ingang 52625 43043 56818 35811
Likvida medel vid periodens utgang 46 236 56818 46 236 56818
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Moderbolagets resultatrdakning

Alla belopp i KSEK Okt-Dec 2012 Okt-Dec 2011 Jan-Dec 2012 Jan-Dec 2011
Nettoomsattning 51561 43 423 161 949 146 640
Kostnad for salda varor -27 593 -24 478 -78 322 -71 567
Bruttoresultat 23 968 18 945 83 627 75073
Forsaljningskostnader -5234 -3858 -15 705 -11276
Administrationskostnader -7 459 -8 033 -29 060 -27 014
Forsknings- och utvecklingskostnader -5892 -6 672 -21 435 -21 407
Ovriga rérelseintikter - 0 - 90
Rorelseresultat 5383 382 17 427 15 466
Nedskrivning av aktier i dotterbolag - -2 400 - -2400
Réanteintakter och finansiella kursvinster 52 451 217 1103
Réntekostnader och finansiella kursforluster -753 0 -2 106 -360
Resultat fore skatt 4682 -1567 15538 13 809
Skatt 8553 " -180 -11408 " -4 224
Periodens resultat -3 871 -1747 4130 9 585

Y Omrikningseffekt uppskjuten skattefordran utgér 7,2 MSEK med anledning av dndring av bolagsskatten fran 26,3% till 22%.

Moderbolagets rapport 6ver totalresultat

Alla belopp i KSEK Okt-Dec 2012 Okt-Dec 2011 Jan-Dec 2012 Jan-Dec 2011
Periodens resultat -3 871 -1747 4130 9 585
Ovrigt totalresultat: - - - -
Summa 6vrigt totalresultat, netto efter skatt: 0 0 0 0
Summa totalresultat for perioden -3 871 -1747 4130 9 585
Moderbolagets balansrdakning

Alla belopp i KSEK 2012-12-31 2011-12-31

Tillgangar

Immateriella tillgangar 24152 21329

Materiella tillgdngar 2126 1737

Uppskjuten skattefordran 37092 48 500

Finansiella tillgangar 9852 9852

Lager 12 286 10457

Kundfordringar 31 840 19 462

Fordringar hos koncernforetag 12 642 16 499

Ovriga fordringar 7762 7 260

Kassa och bank 42 301 48919

Summa tillgangar 180 053 184015

Eget kapital och skulder

Eget kapital 131410 136 820

Kortfristiga skulder, ej rdntebarande 16 086 13104

Kortfristiga skulder, rantebarande 14 272 15719

Leverantdrsskulder 16173 16 404

Ovriga skulder 2112 1968

Summa eget kapital och skulder 180 053 184 015
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B Detta ir CellaVision

CellaVisions kunder ar stora och medelstora sjukhuslaboratorier och kommersiella
laboratorier i framfor allt Europa och Nordamerika. | de flesta lander sker forséljning via
hematologibolagen Sysmex, Beckman Coulter och sedan 2013 @ven Siemens.
Direktforsaljning sker i Norden och via dotterbolag i USA, Kanada och Japan.

CellaVisions analysprodukter rationaliserar manuellt laboratoriearbete, sdkrar och stodjer
effektiva arbetsfloéden och kompetensutveckling inom och mellan sjukhus. 2012 var
omsattningen 169,5 Mkr, vilket motsvarar en 6kning om 9 %. Malet ar att férsaljningen
fortsatter att 6ka med minst 15 % arligen 6ver en konjunkturcykel.

Produkterna ersatter manuell mikroskopering pa laboratorier for blodanalyser

Efter provtagning analyseras de flesta blodprover forst med hjalp av sa kallade cellrdknare.
Om provet visar tecken pa sjukdom granskas det ytterligare for att kunna utgéra underlag till
en diagnos. Med CellaVisions instrument gors denna analys automatiskt. Utan CellaVisions
instrument maste den géras manuellt i ett mikroskop.

Vad driver tillvaxten?

Efterfragan pa CellaVisions produkter ar stark och har sin grund i de krav pa 6kad effektivitet
och kvalitetssakring som finns inom halso- och sjukvardsmarknaden i framférallt Europa och
Nordamerika. Vdaxande personalbrist inom laboratorieverksamheten gor CellaVisions
automatiserade produkter till en mycket intressant |6sning. Trenden ar att fler sjukhus gar
ihop och samarbetar inom landsting och sjukhusgrupper och soker verktyg som kan hjdlpa
dem jobba effektivare och samordna geografiskt spridd verksamhet.

Fem fundament for tillvaxt

CellaVisions overgripande tillvéxtstrategi ar baserad pa global expansion, partnersamarbete
och produktutveckling. Tillvdaxten sker genom kund- och marknadsfokus. Vart mal ar att var
analysmetod ska bli standard pa kliniska laboratorier vérlden over.

1. Kunder. Vi vander oss for narvarande till kliniska laboratorier inom hematologi med véxande
automatiseringsbehov. Dessa finns framfor allt i Europa, Nordamerika och utvalda marknader
i Asien, framst Japan, Kina och Sydostasien.

2. Kundrelation. Kundens kdpbeteende och behov styr var verksamhet. Det ar bara genom
nojda kunder som CellaVision kan fortsatta att vaxa och utvecklas. Vi arbetar nara partners
och slutkunder for att sakerstalla att vara produkter uppfyller marknadens krav pa kvalitet,
funktion och anvandarvanlighet. Kundenkater de tva senaste aren ger produktens
tillforlitlighet och anvdandarvanlighet ett medelvarde pa strax 6ver fyra pa en femgradig skala.

3. Férsdljningskanaler. CellaVision nar en bred geografisk marknad genom att samarbeta med
starka, strategiska och kompletterande partners med lokal narvaro. Vi sdljer vara produkter
genom de storsta hematologibolagen i varlden, Sysmex, Beckman Coulter och Siemens med
narvaro i fler an 150 lander. Vara egna saljorganisationer i Norden, USA, Kanada och Japan
supporterar och utbildar kontinuerligt vara partners under férsaljningsprocessen. Vi tittar
kontinuerligt pa nya méjligheter och former fér samarbeten.

4. Produktutveckling. Vi ska véxa genom att bredda vart produktsortiment med produkter mot
existerande kundgrupp och genom att underséka méjligheten att kommersialisera nya
analysomraden. Vi soker den basta I6sningen och utvecklar i forsta hand sjalva, men strategin
omfattar dven utveckling genom samarbete med partners. Framvaxten av konkurrerande
bolag pa marknaden stéller ytterligare krav pa var framtida produktutveckling.

5. Féretagskultur. N6jda medarbetare skapar forutsattningar for néjda kunder. For oss ar det
viktigt att vara medarbetare kdnner delaktighet och motivation. Initiativférmaga och
ansvarskannande ar viktiga faktorer bakom CellaVisions positiva utveckling. Med
spetskompetens inom bildanalys, artificiell intelligens och automatiserad mikroskopering
samt en mangd IT-kunskap kan vi utveckla I6sningar som ger betydande vinster for vara
kunder.
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Om CellaVisions geografiska marknader

Nordamerika

Nordamerika ar CellaVisions viktigaste tillvaxtmarknad. Automation har lange varit den
viktigaste drivkraften for att méta kraven pa hogre effektivitet i nordamerikanska laboratorier.
Den vaxande personalbrist som rader inom laboratorieverksamheten i vastvarlden ar sarskilt
pataglig i USA och Kanada. Laboratorier sdker darfor Iosningar som sakerstéller en effektiv
och sdker hantering av stora och 6kande volymer av prover. Pa toppen av kraven om sénkta
arbetskostnader och kortare svarstider vaxer volymen av prover pa grund av den aldrande
befolkningen. Distributérerna Sysmex America, Beckman Coulter och Siemens saljer
CellaVisions produkter i USA parallellt med CellaVisions egen forséljningsorganisation. |
Kanada saljer CellaVision direkt till slutkund.

Europa, mellandstern och Afrika

Europa ar CellaVisions storsta marknad sett till antalet hittills sdlda instrument. Sedan ett par
ar har dvergangen fran manuell mikroskopering till CellaVisions metod varit i full gang i de
europeiska landerna. Laboratorierna soker 16sningar som kan 6ka produktiviteten och
forebygga de kommande arens brist pa biomedicinska analytiker. | Europa séljer
distributorerna Sysmex och Siemens CellaVisions produkter. | mellandstern och Afrika har
marknadsarbetet bara paborjats.

Asien och Stillahavsomrddet

Aven i Asien och Stillahavsomradet uppskattas CellaVisions produkter fér méjligheterna till
tidsbesparing och kvalitetssakring. Kina, Hongkong och Sydostasien dr marknader med
langsiktig potential och efterfragan borjar stegvis ta fart. Pa flertalet marknaderna séljer
CellaVision via distributorerna Sysmex, Siemens och Beckman Coulter.

| Kina finns 6ver 20 000 sjukhus. Malgruppen for CellaVisions produkter ar cirka 800 av Kinas
storsta sjukhus. 2012 etablerade CellaVision ett marknadskontor i Kina med tva medarbetare
som stottar regionens distributorer.

Japan ar en marknad med viktig tillvaxtpotential for CellaVision. Den japanska sjukvarden star
infor flera utmaningar med finansieringsproblem i takt med 6kade utgifter fér en aldrande
befolkning som staller krav pa 6kad kvalitet. Produkter med god férmaga att I10sa kvalitets-
och effektivitetsproblem &r darfér mycket intressanta for den japanska sjukvarden. Sedan
starten 2008 har CellaVisions dotterbolag marknadsfort bolagets teknik mot de cirka tusen
storre kliniska laboratorierna i Japan. Sedan 2010 séljer aven distributoren Sysmex
CellaVisions produkter.
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