‘O- ByggPartner

Bokslutskommuniké januari-december 2021

Rekordomsattning, hogre resultat och hojd
utdelning

Oktober — december 2021

= Nettoomsattningen uppgick till 699,7 (489,7) Mkr

= Rorelseresultat (EBIT) uppgick till 24,9 (20,1) Mkr

= Rorelsemarginalen (EBIT) uppgick till 3,6 (4,1) procent

= Resultatet efter skatt uppgick till 19,6 (15,4) Mkr

= Resultatet per aktie uppgick till 1,62 (1,27) kronor

= Orderingangen uppgick till 524,1 (700,9) Mkr

= Orderstocken vid periodens utgang uppgick till 2 706,3 (2 667,0) Mkr

= Kassaflodet fran den I6pande verksamheten uppgick till 28,1 (27,4) Mkr
= Styrelsen foreslar en utdelning for 2021 pa 3,75 (3,50) kr per aktie

Januari — december 2021

= Nettoomsattningen uppgick till 2 280,3 (1 854,6) Mkr
= Rorelseresultat (EBIT) uppgick till 88,6 (68,3) Mkr
= Roérelsemarginalen (EBIT) uppgick till 3,9 (3,7) procent
= Resultatet efter skatt uppgick till 69,7 (53,3) Mkr
= Resultatet per aktie uppgick till 5,75 (4,40) kronor
= QOrderingangen uppgick till 2 291,6 (2 847,1) Mkr
= Orderstocken vid periodens utgang uppgick till 2 706,3 (2 667,0) Mkr
= Kassaflodet fran den I6pande verksamheten uppgick till 96,3 (33,4) Mkr
= Soliditeten uppgick vid periodens utgang till 25 (22,8) procent
"Vi avslutar 2021 med ett rejélt lyft i omséttningen tack vare hég aktivitet i alla delar av var verksamhet

och nér vi summerar helédret 2021 kan vi konstatera att det &r det bésta i bolagets historia.”
Kommenterar Sture Nilsson, vd ByggPartner

VD:S KOMMENTAR:

Nytt rekordar och stark pipeline framat

Vi avslutar 2021 med ett rejalt lyft i omsattningen tack vare hog aktivitet i alla delar av var verksamhet.
Helaret 2021 ar finansiellt det basta i bolagets historia. Det ar extra gladjande med tanken pa att aret
ocksa inneburit ett antal utmaningar, framst tanker jag pa pandemin, brister pa vissa material och
stigande materialpriser. Vi har tidigare flaggat for att var stora orderstock kommer att skapa omsattning i



takt med att vi startar upp nya projekt. Under fjarde kvartalet blev det sambandet tydligt. Sammantaget
Okade nettoomsattningen med 23 procent till
2 280 Mkr under helaret 2021 och med hela 43 procent till 700 Mkr under det fjarde kvartalet.

Stark pipeline infor 2022

Orderstocken uppgick till 2 706 Mkr vid utgangen av 2021, vilket ar en fortsatt stabil niva, aven om den
minskade nagot under fjarde kvartalet. Dartill har vi en mycket stark pipeline av nya projekt i inledande
projekteringsfas dar entreprenadkontrakten &nnu inte tecknats, bland annat de stora bostadsprojekt i
Stockholm som vi nu haller pa att utveckla tillsammans med Folkhem. Dessa samverkansentreprenader
hamnar i var orderbok nar kontrakt ar skrivet. Arbetssattet speglar var grundlaggande affarsidé - att
arbeta som radgivare till vara kunder och tillsammans med dem forma férutsattningarna for
entreprenaderna.

Fokus pa samverkansprojekt

Samverkansprojekt ger stora mervarden for alla parter, bland annat lagre affarsrisker, i férhallande fill
fastprisanbud. Nar jag idag summerar mitt férsta bokslut kan jag konstatera att vi har nagra pagaende
fastprisprojekt dar riskbeddmningarna varit otillrackliga. Vi har vidtagit atgarder genom att forstarka
ledarskapet kring berdrda projekt och ar nu betydligt mer selektiva framdver kring de anbud vi valjer att
bearbeta. Vi har en tydlig affarsplan dar I6nsamhet och ndjda kunder ar en férutsattning for framtida
omsattningstillvaxt.

Hogre resultat och starkt kassaflode

Rorelseresultat steg till 88,6 Mkr (68,3) for helaret 2021, motsvarande en rérelsemarginal pa 3,9 procent
(3,7). Nedskrivningar av fyra fastprisprojekt relaterade till ovan namnda beskrivning har paverkat
rorelseresultatet negativt med cirka 15 Mkr under fjarde kvartalet, samtidigt som en aterbetalning av
tidigare forsakringsinbetalningar fran AFA har haft en positiv inverkan med cirka 5 Mkr. Justerat for
dessa poster uppgar rérelsemarginalen for helaret 2021 till 4,3 procent och till 5,0 procent under fjarde
kvartalet enskilt, vilket ar i linje med vara finansiella mal. Jag vill ocksa lyfta fram vart starka kassafléde
under aret, som fran I6pande verksamhet uppgick till 96,3 (33,4) Mkr.

Uppdaterad tillviaxtstrategi

ByggPartners arbete utgar fran koncernens langsiktiga strategier: att fortsatta starka var position inom
partnering, 6ka Idbnsamheten genom vassare projektstyrning samt vaxa organiskt pa vara fokus- och
tillvaxtmarknader. Till detta fogar vi nu en mer uttalad tillvaxtstrategi som inkluderar férvarv av lokalt
starka och entreprendrpraglade byggféretag.

Sammanfattningsvis kan vi summera ett starkt ar 2021, dar vi ser goda utsikter for 2022 givet var starka
orderbok och de manga samverkansprojekt vi har i pipeline. Mot bakgrund av det, samt beaktat var
starka finansiella stallning och tillvéxtstrategi, foreslar styrelsens en utdelning om 3,75 kronor per aktie
(3,50) till arsstdmman senare i var.

Sture Nilsson, VD, ByggPartner,
Falun den 24 februari 2022

Denna information dr sadan som ByggPartner ar skyldigt att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksfoérordning (EU nr 596/2014). Informationen 1dmnades, genom angiven
kontaktpersons forsorg, for offentliggérande 2022-02-24 07:45 CET.

Sture Nilsson
VD / Koncernchef
sture.nilsson@byggpartner.com

ByggPartner ir ett renodlat byggforetag som verkar i Dalarna, Géstrikland, Milardalen och
Stockholm. I Dalarna &r vi ett av de marknadsledande byggforetagen och 1 6vriga geografier
siktar vi pa fortsatt expansion. Vi erbjuder Byggentreprenad, Byggservice, Stillningar och
fallskydd och finns representerade i Avesta, Borldnge, Falun, Givle, Hedemora, Stockholm,
Uppsala och Viisterds. ByggPartner har cirka 600 medarbetare. Ar 2021 omsatte vi cirka

2,3 miljarder kronor och hade en rérelsemarginal pa 3,9%. ByggPartner ar noterat pd Nasdaq
First North Premier och aktien handlas med kortnamn BY GGP. FNCA Sweden AB ér utsedd
Certified Adviser och kan nas pé info@fnca.se eller 08-528 003 99.



