Kvartalet april-juni 2021
e Nettoomsittningen uppgick till 4 175 Tkr (514), motsvarande en 6kning med 712 procent

e  Bruttomarginalen uppgick till 34 procent (75). Exklusive paverkan av intékter av engéngskaraktér,
framst i form av stdd fran Tillvaxtverket, uppgick bruttomarginalen for andra kvartalet 2020 till 37
procent.

e Rorelseresultatet uppgick till -8 206 Tkr (-2 760).
e Resultat efter skatt uppgick till -8 218 Tkr (-2 772).
e Resultat per aktie uppgick till -0,43 kr (-0,14).

Perioden januari-juni 2021
e Nettoomsittningen uppgick till 6 533 Tkr (938), motsvarande en 6kning med 596 procent.

e Bruttomarginalen uppgick till 35 procent (70). Exklusive paverkan av intidkter av engangskaraktir,
framst i form av stod fran Tillvaxtverket, uppgick bruttomarginalen for perioden 2020 till 42 procent.

e Rorelseresultatet uppgick till -14 105 Tkr (-6 404).
e Resultat efter skatt uppgick till -14 127 Tkr (-6 428).
e Resultat per aktie uppgick till -0,73 kr (-0,33).

Visentliga hindelser under och efter perioden

e  Ytrade Group AB noterades den 9 mars 2021 pa Nasdaq First North Growth Market och genomforde ett
erbjudande som tillsammans med en overtilldelningsemission tillférde bolaget en total
bruttoemissionslikvid om cirka 37,5 Mkr.

o I mars tecknades avtal med Sail Racing International AB for forséljning av deras arliga Sample sale.
¢ I maj genomfordes en riktad emission pa 5 Mkr till strategiska investerare.
e Avtalen med Filippa K, Hope och J Lindeberg forldngdes och utokades.

e  Mikael Wiborgh utsédgs till CFO i juni med tilltrade den 27 september 2021. Under mellanperioden &r
Fredrik Nilsson CFO. Under perioden rekryterades d&ven Robert Wilson som Global Sales Director och
Johan Soderberg som CTO.

e  Under kvartalet testlanserades plattformen i Finland infor planerad expansion pa storre marknader.

e  Extra bolagsstimma holls den 15 juli 2021 for nyval av Henrik Hobik och Stefan Alvarsson till
styrelsen.

e I augusti ingicks ett avtal med en ny logistikpartner for hantering av lager och logistik

VD Kommentar

Det har varit ett viktigt och intensivt forsta halvar 2021 for Ytrade, da vi dven noterades pa Nasdaq First
North Growth Market. Ett flertal viktiga nya samarbeten har knutits och omsittningen har okat
visentligt. Vi har genomfort strukturella forbattringar for att ligga grunden for den tillviixtresa bolaget
star infor. Det innebér att vi stirkt organisation och styrning samt genomfort bruttomarginalforbéttrande
atgiarder. Samtidigt har vi gjort betydande investeringar i var tech-plattform for att mojliggora de
volymer vi beriknas vixa med.

Ytrades tjdnst Yaytrade har pa kort tid etablerat sig som en av de ledande marknadsplattformarna i Sverige inom
vara nyckelomraden; digitala pop up-butiker for premium fashion brands och foretag samt forséljning av
premium secondhand fran privatpersoner och influencers. En av Ytrades styrkor &r att vi dger och utvecklar vér
egen marknadsplattform, vilket béddar for en stor flexibilitet framgent i savil funktionalitet och kunderbjudande
som i mojligheter till nya intéktskanaler.

Stark omséttningstillvaxt

Ytrade uppvisar en stark omséttningstillvaxt under halvaret bade for vart secondhand-erbjudande och inom
verksamheten for digitala pop up-butiker. Nettoomséttningen 6kade kraftigt jimfort med samma period forra
aret, fran 938 Tkr till 6 533 Tkr, vilket dr effekten av den kraftiga utveckling av avtal och kunder som vi lyckats
genomfora. Rorelseresultatet for forsta halvaret uppgick till —14 127 Tkr, paverkat av investeringskostnader for
att kunna ta nista steg i bolagets utveckling. Likviditeten i bolaget ir tillfredsstillande och vi star rustade for
fortsatt tillvaxt.



Starkt organisation for tillvixt

For att mojliggora fortsatt utveckling av plattformen rekryterades under véaren en erfaren CTO i Johan
Soderberg. Ytterligare nyckelrekryteringar har gjorts; Robert Wilson, med ver 20 ars internationell
branscherfarenhet inom fashion segmentet har anslutit som Global Sales Director och i september tilltrader
Mikael Wiborgh som ny CFO, @ven han med viktig branscherfarenhet for den fas av stark tillvéxt- och
expansionstakt vi avser halla framét. Vi har nu ett team pa plats som &r redo att skala upp verksamheten liksom
engagerade nyckelinvesterare som tagit plats i Ytrades styrelse.

Idag har vi 13 nyckelavtal med ledande svenska fashion brands, sdsom Filippa K, Rodebjer, Sail Racing,
Stenstroms, Sandqvist, Flattered, Whyred, Hope och Selected Brands. For oss &r det ett bevis pa styrkan i
Yaytrades erbjudande. Vi tillhandahaller véara kunder tva olika logistikmdjligheter for forsiljning genom digitala
pop-ups; Yaytrade hanterar all logistik involverad i forsdljningsprocessen alternativt drop shipping-losning dér
produkterna skeppas direkt fran partner till slutkund. Under perioden har vi genomfort en upphandling av en ny
logistikhantering for att kunna utoka Yaytrades erbjudande men framfor allt for att stidrka kontrollen, 6ka
effektivitetsgraden och forbittra vara marginaler.

Notering skapar mojligheter

Noteringen av Ytrades aktie pa Nasdaq First North Growth Market i mars 2021 fick ett positivt gensvar med en
kraftig Gverteckning av nyemissionen, ndrmare sex ganger erbjudandets storlek. Vi ér glada och stolta Gver alla
nya investerare i bolaget och ser varje aktiedgare som vara bista ambassadorer. Noteringen ger oss en
kvalitetsstdmpel samtidigt som det ger goda mojligheter for Ytrades framtida tillvéxtresa.

Expansion genom forviarv och nya marknader

Under forsta kvartalet testlanserade vi Yaytrade i Finland med syftet att forbereda tech-plattformen, teamet och
processer for expansion in pa nya storre marknader framgent. Vi har tagit med oss viktiga tekniska lirdomar fran
lanseringen i Finland. Ambitionen &r att lansera plattformen pa ytterligare marknader i Europa.

Ytrade har som mal att véixa dven genom strategiska forvérv, initialt inom fashion-tech och fashion-segmentet.
Vi vill bygga en grupp som finns i varje led av véirdekedjan; fran nya produkter dir ej salda varor skickas ut pa
Yaytrades marknadsplats genom digitala pop up-butiker till fortsatt utveckling och forséljning av premium
secondhand-kldder och accessoarer. I en sddan utveckling kommer vi att kunna dra nytta av den organisation vi
besitter idag och vara logistiskstrukturer for att skapa direkta synergier.

En cirkulir affirsmodell

Genom att forstd hela virdekedjan bygger vi en cirkulidr verksamhet dér Ytrade bidrar till att forlinga produkters
liv genom aterbruk i stillet for atervinning eller deponi — och att sttta modeindustrin i utvecklingen att bli mer
cirkulér. Jag dr 6vertygad om styrkan i ett sidant hallbart férhallningssitt och vi ser en okad efterfragan pa
kanaler som underlittar enklare hantering av cirkuldra varufloden.

Ytrade har fran start priglats av ett otroligt starkt driv i hela organisationen dér vi utvecklar idéer som vi ser ger
resultat. Vart mal &r att Ytrade ska bli en ledande europeisk aktor inom fashion-tech. Under 2021 har vi tagit
viktiga steg for att mojliggora detta och vi kommer under hosten att fortsétta driva verksamhetsutveckling och
tillvaxt i hogt tempo. Vi ska genomfora forvirv, stirka vart tech-team och plattform ytterligare, utveckla véra
kunderbjudanden och arbeta med utrullning av nya intéktskanaler, allt med syftet att 6ka forséljningstakten och
stirka lonsamheten.

David Knape, VD

For ytterligare information, viinligen kontakta:
David Knape, VD Ytrade Group AB (publ)

E-post: david knape@yaytrade.com
Telefon: +46 70 999 90 09

Denna information har publicerats genom ovanstdende kontaktpersons forsorg, vid den tidpunkt som anges av
Ytrade Group AB:s (publ) nyhetsdistributor Cision vid publiceringen av detta pressmeddelande.



Denna information dr sddan information som Ytrade Group AB (publ) dr skyldigt att offentliggtra enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning. Informationen limnades, genom ovanstédendes kontaktpersons forsorg, for
offentliggérande den 27 augusti 2021 k1 08.00 CEST.

Om Yaytrade

Ytrade Group AB (publ) ir ett svenskt fashion-tech bolag som driver marknadsplatsen Yaytrade. Bolaget
bildades i Sverige och registrerades hos Bolagsverket under 2015. Den forsta versionen av Yaytrades
marknadsplattform lanserades for allménheten i slutet av 2017. Pa Yaytrade kan privatpersoner handla premium
fashion och livsstilsprodukter fran varumirken och bolag som genom Yaytrade siljer ut utgaende lager, samples
och returer genom digitaliserade “pop-up butiker”. Bolaget bedriver dven forséljning av premium second hand
fran privatpersoner och influensers dér anvindarna skapar sin egna e-butik dir de kan skapa annonser sjélva eller
anvénda bolagets pick-up service. Yaytrade har en urban anvindarbas och en utstickande design som bland annat
plockade hem silver i Svenska Designpriset under kategorin e-handel 2020. Bolagets marknadsplattform &r en
egenutvecklad hogteknologisk e-handelsplattform dir premiummode méter den cirkuldra ekonomin i syfte att
bidra till ett mer héllbart konsumentbeteende som driver miljosmart modekonsumtion.

Bolagets Certified Adviser d&r Eminova Fondkommission AB, telefon: +46 (0)8-684 211 10,
e-mail: adviser@eminova.se
For mer information, se Yaytrades hemsida www .yaytrade.com



